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talan en cuestion de
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Especial

ran parte de los proyvectos
de viviendas particulares,
duplex, complejos de ofi-
cinas v consultorios me-
dicos (entre otros inmuebles) tienen
escaleras como Unico medio para
trasladarse por distintos niveles. Eso
constituye una barrera para quienes
tienen dificultades de movilidad, co
mo por ejemplo mujeres embaraza-
das, adultos mayores y personas con
lesiones de motricidad, entre otras.
Ademas, es un condicionante alaho-
rade alquilar v/o vender el im
En este contexto, hoy el mercado
ofrece una interesante variedad de
alternativas versitiles, funcionales y
ficiles de instalar,
luan Locatelli, gerente de Tra
portes Verticales, sefiald AS
salva escaleras se pueden instalar en
escaleras rectas o curvas, dependien-
do del formato; en caso que tengan
curvas, s fabrican a medida en todo
el pais”™. La firma cuenta con modelos
estandar para escaleras rectas que se
entregan en el momento v platafor-
mas exclusivas para sillas de rueda.
Por otra parte, luan losé Martino,
responsable de Marketing e la firma
entrerriana Ensa, destacd:"Los eleva-
dores i!'rl['ll]{?i 0% cuentan con fec-
nologia neumatica exclusiva y paten-
tadka. Son ideales para viviendas ter
minadas, ya que se instalan sobre el
suelo, sin necesidad de foso ni sala de
mraguinas, v con minimas modifica
ciones estructurales. Su instalacion
es tan sencilla como la de un electro-
doméstico v requiere un espacio re
ducido, segin cada modelo. Traslada
una, dos o tres personas o una silla de
ruedas con acompanante”.
A suturno, Lucas Novillo, geren-
e general de Temac, sefalo: “Nues-
tro modelo mis elegido para casas
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SEGURO. Los elevadores transportan hasta tres personas y/o una silla de ruedas con

acompaniante, dependiendo del modelo.

de familia es el elevador ‘Supera’, va
que resuelve muchas cuestiones: en-
tre ellas. no transmite cargas a la os-
tructura del hogar v se puede adaptar
ala intemperie, Asimismo, ‘Surge’ es
el modelo mas innovador v permite
el paso libre por debajo o por enci-
ma del elevador cuando este no esta
enuso’,

Vale agregar que ambos modelos
son aptos para sillas de redas v fun-
cionan a 220 voltios. Ademas, la firma
ofrece sillas salva escaleras para tra-
Vertos rectos y Curvos,

ESTRUCTURA

La calidad de los materiales es el de-
nominador comun de las propuestas
mencionadas. En el caso de Trans-
portes Verticales, Locatelli afirmd:
“Los productos se fabrican con metal
v pintura poliuretinica; el tratamien
o es muy similar al del chasis de un
auto”.
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Es importante que los
arquitectos prevean en
la etapa de diserio la
instalacion de un salva
escalera.

Juan Locatelli

GERENTE DE TRANSPORTES VERTICALES

o

LaempresaFnsa
alcanzo la certificacion
1SO 9001:2015 Disefio,
desarrollo, produccion y
despacho de ascensores
con capacidad para una,
dos o Lres personas.

0 bien para una

silla de ruedas con
acompanante.

Juan José Martino

RESPONSABLE DE MARKETING DE ERSA,

GENTILEZA ENSA

GENTHLETA TEMAC
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MATERIALES. La fabricacién se realiza con hierro de primera calidad, acero inoxidable,
policarbonato compacto y componentes de primeras marcas y homologados.

GENTILEZA TRANSPORTES VERTICALES

ADAPTADO. Las sillas salva escaleras se pueden instalar en tramos rectos y/o curvos, a
medida,
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Ascensores

Viene de tapa

La empresa Temac cuenta con 25
afos de trayectoria en el rubro a ni-
viel nacional v ademias opera en Uru-
guay: “Los elevadores se fabrican
con hierro de primera calidad, acero
inoxidable, policarbonato compacto
y componentes de primerasimancas
v homologados por empresas que
comercializan insumos para ascen-
sores”, enfatizd Novillo,

For otra parte, Martino, de Ensa,
anadid: "Nuestros equipos se ins-
talan en 2 dias, estan fabricados en
aluminio y policarbonato. Ademds,
suavanzada tecnologia de vacio eli-
mina la necesidad de un foso v sala
de maquinas, evitando asi grandes
obras civiles dentro de la vivienda v
facilitando la colocacion en vivien-
das va construidas®.

ENNUMEROS

Los especialistas consultados coin-
ciden en que la instalacion de estos
productos incrementa significativa-
mente el valor del inmueble, yaseaal
momento de vender v/o alquilar, por-
que constituye un servicio adicional
que es la aceesibilidacd,

Elcosto de una silla salva escale-
ras oscila entre los 3 mil dolares ofi-
ciales hasta 25 mil dolares. Enel ca-
so de los ascensores y elevadores, el
costo aproximado es de 14 millones
e pesos instalado v funcionando,

“Un elevador neum:itico anmenta
elvalor de la propiedad: inclusive. es
importante comparar el costo con el
de una posible mudanza a un hogar
mids accesible. Suinstalacion no so-
I responde a una necesidat inme-
diata, sino que también representa
una decision estratégica para el fu-
turo, mejorando la calidad de vida
v lia comoddidad dentro del hogar. En
términos de consumo energético,
st eficiencia es notable. Solo wtiliza
electricidad durante el ascenso de la

EXCLUSIVO. El mercado ofrece model

DISENO. Cad

cabina, mientras gque el descenso se
realiza de manera natural grac
presion atmosieérica v la depresion
de aire”, explicd luan losé Martino,
de Ensa, que comercializa y distri-
buye a nivel nacional y en Fstados
Unidos, Espana, Colombia y Para-
quay.

En definitiva. el mercado actual
cuenta con los productos adecuados
para reducir las barreras arquitecto-
nicas no solo en los ambitos pibli-
©0s sino también en los privados, lo
que permite incrementar la calidad
de vida de las personas con alguna
dificultad transitoria o cronica para
maovilizarse. El asesoramiento pro-
fesional es importante para determi-
nar ¢l producto gue mejor se ajuste a
cadda caso.

GENTILEZA TRANSPORTES VERTICALES

andar de silla sal lera para trayectos

rectos.

pueden instalar tanto en elinterior como en el exterior
del inmueble, permitiendo el acceso seguro.

GENTILEZA ENSA
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Se recomienda hacer el
servicio de control de
nuestros equipos cada

6 meses en el caso de
ascensores y elevadoras,
y cada 12 meses en las
sillas salva escaleras.
Lucas Novillo

GEREMTE GENERAL DIE TEMAL

Enmarcha

La instalacion de los productos es
sencilla, no requiere de mucho es-
pacio ni molestas intervenciones de
obras cviles. "La instalacion ba lleva
acabo nuestro equipo de trabajo
altamente calificado y experimen-
tada” destaco Novillo, de Tecmac.
Adermds, todos estos sistemas
cuentan con lacertificacion cores-
pondiente queavalalas condicio-

fectos y otros que se redlizana
medida, de acuerdo alamorfologla
delaescalera )
Por su parte, Ensa comerclaliza dos
sistemas de motorizacion: intema
 por Spit (externo). Al respecto,
destace Martino. *El manten-
miento lo reallza nuestro personal
GaAPACitaco y &5 preventivo, ya gue
10 requiere de aceites, enpranajes
0 poleas; se recomienda hacerlo
una vez al ano”

~
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Soluciones en Accesibilidad

T AsceENsoReEs Losmejoresascensores hidrulicos residenciales

Mas de 25 afios de experiencia

» (0351) 476-7321 1454 9 3516 721333
= info@temacascensares.cam
* VNIW IBMaCa50aNSOMES.com
» Raymunds Monlenagro 2758 - Cordoba

De uso unifamiliar y para accasibdidad,
Elevadares, plataformas y sillas salva escaleras.
Representantes en todo el pais.
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Revestimientos para pisos

TENDENCIA. La tecnologia v el diseno aplicados
en los nuevos productos dan rienda suelta a la

creatividad.

Innovacion.
| os ultimos
desarrollos en
revestimientos
para pisos

La tecnologia v el disefio aplica-
dos en los nuevos productos para
revestir los pisos de los espacios
interiores dan rienda suelta a la
creatividad de los provectos de vi-
viendas unifamiliares v edificios.

La eleccion del material sera
cuestion del usuario: el mercado
ofrece un amplio abanico de al-
ternativas entre porcelanatos v vi-
nilicos/madera de alta gama, con
prestaciones versatiles y asombro-
sas.

“El porcelanato sigue siendo el
mis elegido, incluso los de alta ga-
ma, considerando los detalles que
los distingan. tales como simular
la apariencia del marmol, de calci-
reos, de piedras, entre otros”, des-
tacd Denise Falkenberg, arquitecta
representante comercial de Cera-
cor Revestimientos.

En la actualidad, es posible en-
contrar porcelanatos con disenos
que simulan diferentes texturas v
suman personalidad a los espacios.

A suturmo, Andrea Sudrez, geren-
ta general de Pewen Pisos v Reves-
timientos, senald: "Los pisos orgd-
nicos combinan las propiedades de

los suelos de base bioldgica v los
revestimicntos tradicionales con ¢l
proceso Orca, gue les proporciona
una alta proteecion ala humedad”.

Estos pisos pueden Incluso colo-
carse en hbanos y espacios hume-
dos, porque tienen garantizada la
impermeabilizacion.

En tanto, siguen vigentes v con
mavores prestaclones los cerdmi-
cos y vinilicos. Estos tltimos han
perfeccionado sus prestaciones;
una vez colocados conservan la
temperatura ambiente, son auto
extinguibles, antiestaticos v anti-
deslizantes.

Elmantenimiento de los pisos es
simple y no requiere de productos
especiales. Ademds, se colocan de
forma sencilla, por lo cual el tiempo
de instalacion dependera de la su-
perficie v 1a cantidad de operarios:
siempre se recomienda que esté a
cargo de personal especializacio.

SELLO. La tendencia de este
afio es valver alos colores de la
madera natural, beige.

FREEPIK

66

Los colores grises y
marmol son los mas
elegidos, aligual que el
terrazo y los cementicios.

Denise
REPRESENTANTE COMERTIAL CERACDR REVESTIMENTLS.

13

F195% de los pisos de
Pewen tienen el beneficio
de la colocacion en seco.

GERENTAGENERAL DE PEWEN PTS05Y REVESTIVIENTOS.

Porcelanatos alta gama (el m?) osci-
lan entre 20 mil pesos y

$110mil

Pisos vinilicos Premium y pisos Orca
van de 43 mil pesos a

$65mil

PROTAGONISMO. Los porcelanatos en la gama de grises siguen siendo
preponderantes en los proyectos de viviendas.
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MAS QUE UN DECK,
UNA EXPERIENCIA

Disefio y resistencia para disfrutar todo el afo
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Novedades

SINERGIA. F] lanzamiento en colaboracion con Pantone es la perfecta

fusion entre innovacion tecnologica y las tltimas tendencias en disefio.
Se presenta en un cdlido tono marrén que evoca la deliciosa calidad del
cacao, el chocolate y el café.

Tecno. E| Motorola

razr 50 ultra, ahoraen
el Color delano 2025

Con una pantalla externa de 4,07,
el motorola raze 50 ultra se posiciona
como el smartphone con la panialla
mas grande del sector Desde ella. los
usuarios por primera vez podran ac-
cederalaaplicacidn Germnini (la Inteli-
gencia Artificial de Google).

Eldispositivo cuenta conuna pro-
teccidn contra rayones v posibles
danos gracias al vidrio Corning Gori-
lla Glass Victus, Ademas, le brinda al
usuario aun mayor tranquilidad con
la proteceion contra el agua IPXS, que
le permite al equipo soportar la in-
mersion en L5 metros de agua duran-
te un maximao de 30 minutos.

Asimismo, su bisagra simplificada
ofrece un mejor resguardo contra el
polvo, Cuenta con un disefio renova-
do. 1o que vuelve mas sencillo abrir o
cerrar el dispositivo con una sola ma-
no. El motorola razr 50 ultra posee,
ademds, una enorme pantalla PO-
LED de 6,9"

En cuanto a camaras, viene con la
mejor tecnologia de rit razr de
Motorola hasta la fecha, con un siste-
ma e camara principal de alta reso-
lucion de 50 MP potenciada por moto
ai y funciones de edicion impulsadas
por Google Photos AL

Los usuarios pueden aprovechar el
zoom optico de 2x sin perder calidad
e imagen para capturar retratos sor-
prendentes v favorecedores, gracias
asu lente con zoom teleobjetivo de
50 MP Ademds, incluye un lente ulira
granangular/macro de 13 MP.

Una amplia gama de posiciones
Flex View permitird a los usuarios
capturar su vestimenta del dia con la
captura de manos libres o grabar un
hermoso horizonte en el modo de vi-
dencimara sin vibraciones optimiza-
o para las redes sociales,

Precio

$1.499.000

Ala horade realizar sesiones de fo-
tos improvisadas. Photo Booth (modo
cahina)esta disponible enlas cimaras
externa e interna, uniendo cuatro fotos
enun collage listo para compartic

El motorola razr 50 ultra incorpora
la plataforma movil Snapdragon 8s
Gen 3 y posee una potente bateria de
4.000 mAh, lo que significa horas de
durabilidad v amplia capacidad. A su

vez, ofrece capacidades de carga in-
versade 5 W, carga inalambrica de 15
W y cargador TurboPower de 45 W5
ineluido dentro de [a caja.

El equipo se puede conseguir
aun precio de $1.499.999 (antes.
1.999.999), en hasta 12 cuotas sin in-
terés v envio gratis. Ademais, en la
caja viene con su funda crossbody a
juedo con el Color del ano 2025,

ESTETICA. Un discreto pero elegante togue de glamour en el nuevo dispositivo de

Matarola.

DISPONIBLE. Ya se puede conseguir en Argentina a través de la pagina oficial de
Motorola, en los Motorola Flagship Stores y los Motorola Stores,

ESPACIO INSTITUCIONAL | AGENCIA CORDOBA TURISMO

EQUIPO. Dario Capitani, presidente de la Agencia Cordoba Turismo, junto a Andrés
Santamaria Garrido, director del Instituto Distrital de Turismo de Bogota (IDT) y
Diego Barberis, director de la Agencia Cordoba Turismo.

Cordoba se promociond
en Colombia y afianza vinculos
con el mercadointernacional

En el marco de la feria turistica
Anato 2025 en Colombia, el presi-
dente de la Agencia Cordoba Tu-
rismao (ACT), Dario Capitani, levéa
cabo una serie de reuniones estra-
tédicas, Una de las mas destacadas
se celebrd con representantes de la
aerolinea Avianca, en cuyo marco
seavanzo significativamente en la
concrecion del vuelo directo Cor-
doba-Bogotd, programado con tres
Irecuencias semanales.

“Estos avances en la concrecion
del vuelo Cordoba-Bogol
fundamental de la politica impulsa-
da por el gobemador Martin Llaryo-
radesde el primer dia, fortaleciendo
el hub acreo de Cordoba y consoli-
dando a nuestra provincia como un
punto estratégico para conexiones
comerciales v turisticas intermacio-

subrayod: “Este nuevo vuelo entre
Cardoba y Bogold marcari unavan-
ce significativo en nuestras relacio-
nes con toda la region”.

OTROS AVANCES Y GESTIONES
Asimismo, se confirmaron reunio-
nes con el Instituto Distrital de Tu-
rismo de Bogota, entidad con la que
la ACT tiene un convenio de asis-
tencia reciproca, ademds de gestio-
nes con otras acrolineas, como Ae-
roreptiblica, También se llevaron a
cabo encuentros con opetadores
turisticos especializados en goll v
turismo religioso, dos segmentos
con alto potenclal para la provincia,
Elmercado colombiano es prio-
ritario para el turismo receptivo
argentino, con un crecimiento in-
teranual del 5% en la llegada de tu-
ristas de ese pais en 2024, En este

contexto, la participacion en Anato
2025 representa una oporiunidad
estratégica para fortalecer la posi-
cion de Cordoba como destino tu-
ristico de excelencia en el mercado
latinoamericano, mediante alianzas
comerciales y la promocion de sus
nuiltiples atractivos.

Como parte de la agenda en Ana-
to 2025, ademas se llevo a cabo
“Cordoba Night”, un evento espe-
cial donde se destacaron los pro-
ductos gastrondmicos de la provin-
da A traves de una degustacion de
vinos y sabores tipicos cordobeses,
se ofrecio alos asistentes una expe-
riencia sensorial que reflejo la iden-
tidad y riqueza culinaria del destino,

Dario Capitani formo parte de la
delegacion argentina encabezada
por el secretario de Turismo, De-
porte y Medio Ambiente de la Na-
cidn, Daniel Scioli, el presidente de
la Cimara Argentina de Turismo
(CAT), Gustavo Hani, y el presidente
de la Federacion Argentina de Aso-
ciaciones de Empresas de Viajes y
Turismo (FAEVYT), Andrés Deya.
También integraron la delegacion
el presidente de la Federacian Em-
presaria Hotelera Gastronomica de
la Repuiblica Ardentina (FEHGRA),
Fernando Desbots. y los directo-
res de la Agencia Cordoba Turismo,
Diego Barberis y Gabriel Musso.

Vale destacar que la Vitrina Tu-
ristica Anato 2025 congredt a acro-
lineas. hoteleros, tour operadores,
oficinas de representacion turistica
v agentes de viajes de Colombia v
otros paises. Su objetivo es dinami-
zar el turismo receptivo y lomentar
el intercambio comercial entre los
destinos participantes.

AUTORIDADES. Dario Capitani (ACT}, Daniel Scioli (secretario de Turismo, Deporte

y Medio Ambiente de la Nacidn), Gustavo Hani (presidente de la CAT), Andrés Deya
(presidente de FAEVYT) y Fernando Desbots (presidente de FEHGRA).



