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MAIZ EN EL NORTE
70 QQEn el norte de Santa Fe el maiz tuvo rindes màximos de 70 qq/ha en lotes puntuales. El promedio fue de 55 a 60 qq.
FUENTE: BOLSA DE COMERCIO DE SANTA FE
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Nacida en Japón, 

hoy se luce en Tandil El agrònomo Alberto Garda Espil desarrolla un proyedo ganadero con la raza Wagyu y logra cortes de alto valor que exporta a Espana mariana reinke /4
En un contexto dificil, Expoagro mostrarà el potencial de campo, por Cristian Mira /2

Predicen los rindes de la soja con inteligencia artificial, por Pilar Vazquez /6 
Patagonia: desolación por los incendios forestales, por Belkis Martinez /9
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SIEMBRA DE PRIMERA

En un contexto diffcil, Expoagro mostrerà el potencial del campo
Cristian Mira

EDITOREn un contexto extre- madamente comple­jo, el campo volverà a exhibir su capacidad de aportar al desa- rrollo y al crecimiento econò­mico del pais a partir del proxi­mo mattes. Sera cuando abra sus puertas Expoagro 2025 en el predio ferial y autòdromo de San Nicolas, donde se presen- taràn 600 expositores de ma- quinaria agricola, semillas, ser- vicios financieros e insumos de todo tipo vinculados con el agro. Ademàs de la nutrida agenda de capacitación, rondas de nego- cios y encuentros que favorecen el trabajo en red, una de las mejo- res caracteristicas del agro argen­tino, la muestra sera una caja de resonancia politica. En diferen­tes dias, se prevé la presencia del presidente Javier Milei, su jefe de Gabinete, Guillermo Francos, y de los gobernadores de las pro- vincias de Buenos Aires, Santa Fe, Cordoba, Entre Rios, Corrientes y Chubut, asi corno legisladores, dirigentes municipales y econo- mistas, entre otros. Estaràn tam­bién los dirigentes rurales de la Mesa de Enlace, las entidades por cadena y miles de productores.No se trata del tipico encuentro donde alguien da un discursoy se va: tanto la dirigencia politica del oficialismo corno de la oposición pueden comprobar con sus pro- pios ojos la potencia transforma- dora que puede tener el campo.Las tecnologias en exposición, tanto de maquinaria agricola co­rno de semillas o insumos, en- frentan el desafio de incorporar

las innovaciones que estàn revo- lucionando la forma de produ- cir y vivir corno la inteligencia artificial y el manejo de datos, que se cruzan con la necesidad de lograr un uso cada vez màs eficiente de los recursos. Esto ùl­timo, tanto por la cuestión eco­nòmica corno por la necesidad de cuidar el ambiente.“El clima de negocios es ex­traordinario”, dice Martin Schvartzman, CEO de Exponen- ciar, en referenda a que las em- presas expositoras aprovechan Expoagro para realizar descuen- tos y ofertas especiales, asi corno los bancos que mejoran las condi- ciones de los créditos para la ad- quisición de maquinaria agricola. Por supuesto, reconoce la situa-
Comenzó lo que 
estaba previsto en 
novlembre pasado 
cuando ganó Trump: 
la guerra comercial 
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ción compleja que se vive desde lo produttivo.Al respecto, el consultor Mar­celo McGrech, considera que Ex­poagro serà un “termòmetro re- velador” de lo que sucede hoy con la producción. “Hay un cambio en el escenario del negocio dado por la baja de la inflación. Hoy se tiene que prestar mucha atención a la eficiencia. Y la tecnologia ayuda a lograrla”, senala. “Una cosecha- dora que reduzca un 2% las pérdi- das en cosecha, puede hacer una diferencia”, anade.A diferencia de lo que ocurria hasta diciembre de 2023, ya no se puede hacer negocios con las variables fìnancieras ganàndole a la inflación, dice. “Hay que estar muy atento al resultado econò­mico para que no afecte lo finan- ciero”, anade.

Respecto del fìnanciamiento, observa que los préstamos en dólares son una buena herra- mienta para la producción, par- tìcularmente para las actividades vinculadas con el mercado exter­no. Pero insiste en que la batalla principal estarà dada por el logro de la màxima eficiencia.La dificultad del contexto es­tà marcada por lo climàtico, las disputas globalesy la presión im­positiva locai. En pocas semanas se pasó de la sequia al riesgo de inundación. La falta de lluvias y las altas temperatures de diciem- brey enero castigaron particular- mente al maiz de primera en gran parte de la zona nùcleo y también a la soja. En las ùltimas semanas, el escenario cambiò con las llu­vias que ahora pueden provocar la demora de la cosecha, ademàs de las complicaciones en la movi- lidad por el anegarmiento de los caminos rurales.En materia internacional, co­menzó lo que ya se habia previs­to cuando Donald Trump ganó las elecciones presidenciales de Estados Unidos en noviembre pasado: la guerra comercial con China. Màs allà de las eventuales ventajas transitorias que pueda tener la oferta argentina, lo cier- to es que nunca es conveniente el proteccionismo a los paises que tienen sectores competitivos pa­re exportar. Pero el clima y los mercados son factores inheren- tes al riesgo del negocio. Lo que no deberia serio es la presión impositiva. Al respecto, el presi­dente Milei intentò dar un gesto positivo al agro en la apertura de sesiones ordinarias del Congre­so cuando afirmó que las reten- ciones “tarde o temprano” seràn eliminadas. Hubiera sido mucho màs positivo si a esa intención de eliminarlas les hubiera dado un cronograma o una fecha preci­sa. La temporalidad de la actual reducción de los Derechos de Exportación (DEX) provoca un ruido innecesario para quienes confian en que el rumbo de la economia es el correcto. •

DE BUENA FUENTE
Varios factores se 
conjugan para un 

mercado sostenido de 
cara al trigo 2025/26

Carlos Marin Moreno
PARA LA NACION
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PRECIOSLas cuentas de la próxima campana de trigo 2025/26 dan resultados aceptables en campo alquilado en la zona nùcleo, combinado con soja, con los precios que se empiezan a ofrecer para diciembre de 2025, de alrededor de 215 dóla­res por tonelada, de la se­mana pasada. No obstan­te, los analistas recomien- dan esperar para avanzar en decisiones comerciales porque hay una serie de elementos que estarian incubando volatilidad ateista en las próximas semanas, que se podrian aprovechar para capturar valores superiores.En el mercado inter­nacional, el factor màs relevante es la menor agresividad comercial de Rusia para exportar. “Ce­rro febrero con embar- ques por dos millones de toneladas, que es el 50% de lo que se exportó en el mismo mes del ano pasa­do”, compara Sebastiàn Olivero, responsable de Commodities de la corre­derà StoneX. Y agrega: “se estima que embarcarà so­lo 7 millones de toneladas hasta junio de este ano versus 18 millones de to­neladas del ano pasado”. Este comportamiento es importante porque no hay que olvidar que Rusia es el primer exportador mundial, cosecha 90-100 millones de toneladas y siempre ofrece mercade- ria con precios muy con- venientes.

EXPORTACIONESPor otro lado, hay que ver còrno salen de la dor- mición los cultivos del hemisferio notte. Este fenòmeno ocurre en abril y mayo y puede ser rele- vante, porque la siembra se desarrolló de forma complicada por escasa humedad. Por esa razón, el mercado estarà muy pendiente de còrno serà la emergencia tras el derre- timiento de la nieve; si la evolución no es la mejor, puede aparecer volatili­dad ateista.Mientras tanto, en el mercado interno, hay Declaraciones Juradas de Venta al Exterior por 6,1 millones de toneladas, con màs destines que otros anos, justamente por el retiro del mercado de Rusia, lo que resulta un factor dinamizador de los precios en el mercado ar­gentino. “Si se mantuviera el actual ritmo de ventas y si se embarcaran dos o tres millones de toneladas màs en marzo y abril, es de esperar que el merca­do entre en tension y los valores puedan tener un comportamiento ateista”, proyecta el consultor. Con miras hacia la co- mercialización del cereal, Olivero aconseja esperar algunas semanas para ver si el mercado climà­tico del hemisferio norte genera volatilidad que se pueda aprovechar, con el telón de fondo del ritmo sostenido de las exporta- ciones del pais.

- BREVES -
SUSPENSION 
A FRIGORIFICOSEl Ministerio de Comercio de China suspendió las importa- ciones de carne vacuna de siete empresas de los principales paises proveedores, entre ellos la Argentina. Los exportadores argentinos afectados por la medida son el Frigorifico Re­gional General Las Heras SAy Frio Dock SA. También hay fir­mas de Brasil, Uruguay y Mon­golia Segùn la agencia Reuters, la administración de aduanas de China no dio ninguna razón para las suspensiones

NUEVAPLANTA 
INDUSTRIALLa firma Apache SA inaugurò su nueva pianta industriai en la ciudad de Las Parejas, Santa Fe. Fue en un evento que re- unió a autoridades nacionales, provinciates y municipales, ademàs de representantes del sector agroindustrial, càma- ras empresariales, proveedo­res yclientes. “En 2024 hemos sido los exportadores que ma­yor cantidad de màquinas han exportado desde la Argenti­na”, expresó Carlos Castellani, el presidente de la compania

JORNADA TÈCNICA 
ENTANDILExpertos de BASF recibieron a productores en el Centro Desa- rrollo Tècnico en Tandil, con el objetivo de escuchar y compar­tir de primera mano sus desa- fios y experiencias, corno tam­bién profundizar en las solu- ciones en semillas, protección de cultivos y digitalización. Se trata de la primera experiencia de la Jornada Regional de 2025. El foco estuvo en “potenciar la productividad de los sistemas soja, maiz, trigo y girasol”y la sustentabilidad

LIMOUSIN
EN EXPOAGROLa Asociación Argentina de Criadores de Limousin (AACL) participarà en Expoagro 2025 con su stand y exhibirà anima­tes de pedigree de la cabana La Cotidiana, de La Cotidiana SRL, (Chenaut, Exaltación de la Cruz, BA). Lo harà en el sec­tor ganadero de la muestra, donde informarà sobre las caracteristicas y ventajas los Limousin corno eficiente pro­duttore de carne vacuna de calidad, tanto corno raza pura corno cruzante

AUMENTO DE COSTOS 
DEL TRANSPORTELa Federación Argentina de Entidades Empresarias del Autotransporte de Cargas (Fadeeac) presentò el Indice de Costos del Transporte de fe­brero, que registrò un aumen­to del 1,62%. La variación fue inferior a la de enero (2,62%) y se sitùa en niveles cercanos a los observados en el cuarto trimestre de 2024. El primer bimestre de 2025 suma un in­cremento del 4,3%; el acumu- lado de los ùltimos 12 meses alcanza el 48%, informò
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GANADERIA

Carta. Piden cambios en el plan contra la aftosa
Las entidades de la Mesa de Enlace le solicitaron al secretano de Agricultura. Sergio Iraeta, excluir a los novlllos
La Comisión de Enlace de Entida­des Agropecuarias elevò una pro- puesta al secretarlo de Agricultu­ra, Sergio Iraeta, para modificar el pian de vacunación antiaftosa 2025-2026. La iniciativa plantea excluir a los novillos de la segunda campana de vacunación de 2025 y, desde 2026, aplicar una sola vacu­nación anual, revacunando solo a los terneros.Los dirigentes agropecuarios aseguran que la propuesta tiene respaldo tècnico y cientifico, sin afectar la seguridad sanitaria. Ademàs, sostienen que evitarla la vacunación innecesaria de ciertas categorias y alinearia a la Argen­tina con estrategias regionales. El Senasa seria el ente que deberia hacer una evaluación. La nota fue enviada el 28 de febrero pasado y todavia no ha tenido respuesta de parte de las autoridades naciona- les. Los productores sostienen que la resolución para la readecuación està pendiente de firma desde el ano pasado y no se trata de una fal­la de consenso entre los producto­res, sino màs bien de una decision politica que los excede.La carta està firmada por Carlos Castagnani, presidente de Confe- deraciones Rurales Argentinas (CRA); Lucas Magnano, de a Con- 

federación Intercooperativa Agro- pecuaria (Coninagro); Andrea Sar- nari, de Federación Agraria Argen­tina (FAA) y Nicolàs Pino, por So­ciedad Rural Argentina (SRA).En la misiva las entidades indica- ron: “Tenemos el agrado de dirigir- nos a usted a los efectos de elevarle una serie de consideraciones que creemos importantes y necesa- rias en el marco de los planes de vacunación antiaftosa del Servi- ciò Nacional de Sanidad y Calidad Agroalimentaria para 2025y2026. En primer lugar, queremos dejar explicitado que los cambios que proponemos cuentan con el sufi- ciente respaldo tècnico y cientifico, por lo que no alterarian de modo alguno la seguridad sanitaria de los rodeos argentinos”, senalaron.También destacaron que son “pienamente conscientes que los productores que representan son una pieza fundamental en la pro- tección y promoción de la salud animai y que, en una labor man- comunada junto al Senasa, han po- dido erradicar la aftosa de nuestro territorio”.Y siguieron: “Del mismo modo, somos los propios productores quienes bregamos y luchamos en primer lugar por un rodeo sano, ya que del aspecto sanitario depende

Se busca mejorar la vacunaciónen grado sumo la actividad gana- dera de nuestro pais. Dicho esto, proponemos una readecuación del actual plan de lucha contra la fiebre aftosa”.Entre los puntos a destacar, ob- servaron que se debe “excluir defi­nitivamente a la categoria novillo, junto a la vaca y el toro, para la se- 

ARCHIVOgunda campana de vacunación de este 2025. En el ano 2026, realizar una ùnica campana de vacunación total y revacunar solamente a la categoria terneros”, aclararon.Por ùltimo, la Comisión de En­lace de Entidades Agropecuarias instò a que “el gobierno nacional a través del Senasa analice el pro- 

yecto elevado, entendiendo que es un pian con fuertes bases técnicas que no deja ninguna duda en la faz sanitaria, que se transformaria en un incentivo para los miles de productores que ano a ano vienen vacunando categorias que no en- cuentran justificación y estaria en perfetta consonancia con la estra- tegia implementada por nuestros vecinos de la region”.El proyecto cuenta con el sos­tento tècnico correspondiente y ha superado todas las instancias de revision dentro del organismo, incluyendo la audiencia pùblica, segùn indicaron productores.Castagnani, resaltó: “Desde CRA solicitamos formalmente la reade­cuación del Pian de Aftosa, luego de un proceso de diàlogo y consen­so con las entidades del sector y el Senasa. El objetivo es operativizar y poner en marcha un esquema que garantice la sanidad animai de ma­nera eficientey acorde a la realidad produttiva. El pedido de readecua­ción del Pian de Aftosa responde a un trabajo conjunto con el Senasa y las entidades del sector, con quie­nes hemos alcanzado un consenso. Ahora es momento de implemen­tarlo asegurando una implementa- ción àgil que brinde previsibilidad a los productores”. •
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NOTA DE TAPA

CARNE CAVIAR
Nacida en Japan, la raza Wagyu gana 
terreno en la region pampeana
En Tandil, el agrònomo Alberto Garcia Espil desarrolla un proyecto ganadero de ciclo completo con la raza de origen nipón y logra cortes de alto valor que se exportan a Espana
Texto Mariana Reinke

I s el caviar de las car- ’ nes.En Tandil, provin- Hcia de Buenos Aires, en el establecimiento J“Tata Dios”, hace màs de una década que el agrónomoyproductor agropecuario Alberto Garcia Espil lleva addante un emprendimiento ganadero: la cria de ganado Wagyu, la raza bovina de origen japonés. Pa­ra muchos, es considerada, por lejos, la mejor came del mundo.Todo empezó en 2012 cuando, co­rno profesor de la càtedra Produc- ción de Bovinos de Carne de la Fa- cultad de Ciencias Veterinarias de la Universidad Nacional del Centro, re- cibió una consulta sobre estos ejem- plares vacunos. Fue entonces que empezó a investigar sobre el tema y un sobrino que trabajaba en especia- lidades alimenticias lo orientò.“Y asi apareció la idea de un nego- cio produttivo. Le comprò a un gana­dero de Coronel Vidal unas siete va- quillonas media sangre y prenadas 

por un toro puro Wagyu. Ademàs sumé otras 25 vacas también media sangre en capitalización para armar un lindo rodeo de unas 30 hembras en total”, cuenta a la nacion.Los primeros terneros que nacie- ron ya fueron % y, ano tras ano, pari- ción tras parición, iba mejorando su plantel para llegar finalmente a un rodeo de Wagyu puro. En la actua- lidad, posee un stock de 170 vientres de esa raza que insemina con semen Wagyu, direttamente.Segùn describe el productor, la principal particularidad de la carne Wagyu o de Kóbe es el marmoleado o marbling. El marbling es la grasa que se encuentra dentro de la masa muscular que le da terneza, jugo- sidad y sabor diferente a los cortes del resto de las razas vacunas.“Esta raza proviene de una zona de Japón y tuvo mucho siglos de endocria, o sea, estaba muy cerrada. Està gra­sa intramuscular lo que genera es un producto muy tierno, jugoso y con un muy buen sabor”, explica.

“Nunca antes habia comido came Wagyu y, cuando la probé, entendi el por qué de su valor diferenciado: cualquier corte, independientemen- te de la manera en que se cocine, es muy interesante. No es un producto que uno pueda corner una gran can- tidad, sino màs bien en porciones pe- quenas”, agrega.El gran secreto, la alimentación El origen de està hacienda està en la prefettura de Hyogo, al sur del pais nipón, de la que la ciudad de Kóbe es su capitai, por eso se la conoce tam­bién corno carne de Kóbe. Existe una leyenda popular que estos animates, bueyes, después de una vida larga de laboreos agricolas, eran suplemen- tados con buenas pasturas y con cerveza para estimular su apetito. Ademàs, eran masajeados con sake para que sus mùsculos se ablandeny esa grasa se esparciera e introdujera entre las fibras musculares.Si bien esto es solo un mito, es cier- to que la nutrición de los animates 

de està raza cumple un papel pri­mordial. Una de las caracteristicas es que deben tener un nivel de ali­mentación óptimo. Es asi que para el agrònomo hay una etapa cmcial en la cual se generan la mayor parte de células que van a dar luego origen al marmoleo: los ùltimos meses de ges- tación y los primeros nueve meses de vida del temerò. Por esto, las va­cas prenadas deben tener una muy buena alimentación 60 dias antes de parir hasta que se destete su cria.Con una producción de ciclo com­pleto, la actividad de Garcia Espil co- mienza desde que esas 170 vacas se prenan hasta la venta de los novillos terminados de màs de700kilos para exportación, tres anos después.En està década de trabajo arduo, el productor pasó por muchas etapas, donde los procesos productivos fue­ron cambiando.“Cada ejemplar debe tener una alimentación con buena calidad fo- rrajera para lograr el resultado que nosotros queremos: tener un buen 

marbling. Acà el negocio no està en la cantidad de carne que produ- cimos, sino en que tenga un buen marbling”, indica.Para esto, ademàs de tener una buena genètica (semen importado y embriones), Garcia Espil arranca en el preparto con un buen nivel nu­tritional de la vaca de 45 a 50 dias antes de la parición y lo mismo du­rante la lactancia. “Estos ocho/ nue­ve meses son la clave para el poten­tial marmoleo. Las vacas prenadas se alimentan con buenas pasturas y verdeos, ocasionalmente algo de silo de maiz a campo”, describe.Luego, en febrero de cada ano rea- liza un destete temprano, no precoz, a terneros con ya seis meses de naci- do. “Es ahi donde se termina de defi­nir la etapa de ese potencial marmo- leo. Hasta los nueve meses de vida del temerò, tiene que tener siempre un plan nutritional alto. Se los pone en un corrai bàsicamente con maiz concentrado proteico y rollo: ener- giay fibra es lo que necesita”, analiza.
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En este corrai de inicio estàn aproximadamente cuatro meses. Luego salen a campo en una nueva etapa de recria de entre 6 y 12 meses, para luego ir encerrando por tandas a corrai nuevamente. Los primeros encierres son a partir del ano, des­pués de salir del corrai de inicio. “Luego, tienen por lo menos un ano de corrai. A la venta el novillo termi- nado està recién a los 24 meses por lo menos”, dice.
De Tandil a El Corte InglésLo comercial también tuvo sus idas y vueltas. En un principio fue muy cuesta amba: personalmente lle- vaba los diferentes cortes a chefs reconocidos para que probaran de primera mano su carne y asi ir dise­llando su propia cartera de dientes. Trabajaba principalmente con res- taurantes premium en Buenos Aires y de otros lugares, pero luego con la pandemia eso se complicò. Y si bien ya venia explorando la alternativa de exportar porque es una carne que tiene mucha demanda en todo el mundo, eso fue la catapulta de lan- zamiento al exterior.“Nosotros no somos exportadores netos. Estamos asociados con una empresa exportadora que vende en Europa con su marca. Comenzamos a exportar en el 2021. En la actuali- dad, este producto todavia tiene un consumo limitado, de nicho, para determinado perfìl de consumido- res por su alto valor”, dice.Asegura que està carne tiene dis- tintas alternativas porque se come en platos al estilo japonés en restau- rantes orientales hasta un bife de lomo en un restaurante traditional, 

donde “en todos los casos es un pro­ducto de muy buena calidad”.Es asi que la carne Wagyu del “Tata Dios” en su gran mayoria va a Espa­na y se comercializa en las gondolas de las exclusivas tiendas de El Corte Inglés con la marca Wagyu Argen­tino Pampeana, asi corno también en parrillas estilo argentino. Por ano, el productor vende unos 40 novillos (30 toneladas aproximadamente), que en medias reses representan unos 220 kilos, unas 20 toneladas de res con hueso. Entre los cortes que se venden en el exterior està el lomo, el ojo de bife, el bife de chori­zo, bife ancho y angosto y después hay otros cortes a los que se les busca otros destinos.“Siempre estuvimos buscando al­ternativas para salimos un poco del negocio de los commodities, de ese esfuerzo constante de tratar de co- mercializar mejor nuestra produc­tion y sentirnos obligados a vender corno se pueda. Creo que viene por ese lado la idea que me llevó a incur- sionar en està actividad”, afìrma.En los comienzos, para Garcia Espil, que forma parte del CREA Arroyo Langueyu (region Sudeste), fue ir aprendiendo a medida que iba produciendo. Fue mucho pruebay error. Aun hoy cree que existe mu­cho de lo que se puede seguir instru- yéndose.Por eso continua con trabajos y ensayos con el INTA del Salado y con otros productores de Wagyu en el pais, para intercambiar informa­tion y pruebas. “Es seguir haciende camino al andar. Nos ha ido muy bien, pero todavia hay un montón de cosas para mejorar”, finaliza. •

Las tres claves 
del proyectoLa planificación de la pureza del rodeo y la alimentación son fundamentales en el planteo

RODEOGarcia Espil posee un stock de 170 vientres que insemina directamente con el semen de la raza Wagyu. Cuando co- menzó, tenia siete vaquillonas media sangre
2
FORRAJELa planificación forrajera es clave para lograr un buen marmoleo. "El negocio no està en la cantidad de carne que producimos, sino que ten­ga un buen marbling", dice
3
NUTRICIÓNAdemàs de la buena genètica, Garcia Espil busca un buen ni- vel nutricional de la vaca de 45 a 50 dias antes de la pa- rición de igual manera que du­rante la lactancia. Todo para lograr un buen marbling

Alimentos. Mejoró el poder de compra del salario, segun ConinagroLa entidad hizo un anàlisls en funclón de dlstlntos productos bàsicos para los consumidores
Con una inflation que el ano pasado terminò en el 117,8% in­teranual, los salaries registra- ron una mejora interanual del 148% entre diciembre de 2023 y diciembre del ano pasado. Y es­to se tradujo en una importante recuperation del poder adquisi- tivo en términos reales respecto de los alimentos.El dato lo brindò Coninagro en su informe mensual “Del sueldo al piato, cuànto rinde el salario”, donde analizó la evolución del po­der de compra del trabaj ador con base en el Ripte (Remuneración Imponible Promedio de los Tra- bajadores Estables) relevado por el Ministerio de Capital Humano.“En marzo, el Ripte, en térmi­nos corrientes, fue de $705.832 mientras que para en diciembre fue de $1.202.927”, destacaron.Respecto al asado, el poder de compra creció un 21%, lo que permitió adquirir 24 kilogramos màs. En marzo de 2024, el sala­rio podia comprar 111 kilogramos, mientras que en diciembre llegó a 135 kilogramos.El poder de compra para ad­

quirir aceite de girasti aumentò un 46%, lo que permitió sumar 109 botellas de 1,5 litros adicio- nales: en marzo de 2024, el sala­rio alcanzaba para 237 botellas, mientras que en diciembre se in­crementò a 346.El poder de compra para el pan aumentò un 22%, permitiendo adquirir 70 kilos adicionales: mientras en marzo de 2024, el salario alcanzaba para 319 kilo­gramos de pan francés tipo flau- ta, en diciembre pasado llegó a 389 kilos.Coninagro remarcó que “la combinación de la recuperation del salario real y el atraso del pre- cio de los alimentos permite re­cuperar el deteriorado poder de compra, pero “para los producto­res de algunos alimentos es una mala noticia el atraso relativo de los precios”.Segun la entidad cooperati- vista, “la mejora del poder de compra de los salaries, màs temprano que tarde, se con­vertirà en mayor demanda y consumo para los alimentos y las economias regionales”. •

jNosvemosen 
Expoagro 2025!
Del 11 al 14 de marzo Stand 560, 
Predio Ferial y Autòdromo de San Nicolas.

Te esperamos para conocerlas soluciones 
que tenemos para tu campo.Mas información en santander.com.ar/agro

À Santander
Esel momento

OTORGAMIENTO SUJETO A CONDICIONES DE CONTRATACIÓN Y EVALUACIÓN CREDITICIA. LOS ACCIONISTAS DE BANCO SANTANDER S.A. NO RESPONDEN EN EXCESO DE SU 
INTEGRACIÓN ACCIONARIA. LOS ACCIONISTAS DE BANCO SANTANDER ARGENTINAS.A. NO RESPONDEN EN EXCESO DE SU INTEGRACIÓN ACCIONARIA.
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Tecnologia. Para predecir los rendimientos de la soja, usan inteligencia artificial
Una startup, YielData, lo hizo mediante el anàlisis de datos de los ùltimos 40 anos y en función de que las lluvias acompanen o no sobre fin del ciclo

Maquinaria agricolaA la conquista del mercado de Europa del Este con tecnologia argentina
Un grupo de empresas locales participó con éxito en la feria AGRA, realizada en Bulgaria

Pilar Vazquez
LA NACIONMediante el uso de inteligencia ar­tificial, una startup logró anticipar los posibles rendimientos de la soja en està campana, en función de si las lluvias acompanaràn o no hasta el final del ciclo de los cultivos. El anàlisis tomo en cuenta datos de los ùltimos 40 anos y comparò los resultados registrados en los perio- dos con mayor y menor cantidad de precipitaciones.Este anàlisis reveló que, si las llu­vias acompanan, los productores bonaerenses en Rojas podrian co- sechar4245 kilos por hectàrea (kg/ ha), en Pergamino 3542 kg/ha, en Venado Tuerto (Santa Fe) 4488 kg/ ha y en La Cariota (Cordoba) 4159 kg/ha. En contraste, si resulta seco, los rendimientos en estas localida- des serian de 4082 kg/ha en Rojas, 4393kg/ha en Venado Tuerto, 3864 kg/ha en La Cariota y3293 kg/ha en Pergamino.El estudio fue realizado por Yiel­Data, una firma que desarrolló una herramienta disenada para prede­cir rendimientos agricolas combi­nando información meteorològica, edafológica (del suelo) y de mane- jo agronòmico mediante el uso de inteligencia artificial. Ademàs de calcular el rendimiento promedio, el sistema permite proyectar esce- narios con los valores màximos y minimos que se podrian alcanzar segun las condiciones climàticas.También se analizaron otras lo- calidades, donde se observó que los rendimientos varian segun la disponibilidad de lluvias. En un ano hùmedo, los rendimientos esperados serian de 4132 kg/ha en Arrecifes, 4177 kg/ha en Chacabu- co, 3940 kg/ha en Inés Indart, 3585 kg/ha en Roberto Cano, 4541 kg/ha en Salto, 4065 kg/ha en Los Misto- les y 3999 kg/ha en Monte del Ro­

sario. En contraste, si es seco, los valores proyectados serian 3905 kg/ha en Arrecifes, 4162 kg/ha en Chacabuco, 3790 kg/ha en Inés In­dart, 3451 kg/ha en Roberto Cano, 4357 kg/ha en Salto, 3687 kg/ha en Los Mistoles y3567 kg/ha en Monte del Rosario.Este anàlisis también permi­te evaluar los riesgos asociados a cada escenario. “En la mayoria de los casos, un fin de campana hù­medo no solo garantiza un mejor rendimiento promedio, sino que también reduce el riesgo de obte- ner rindes extremadamente bajos. En contraste, los anos con un fin de campana seco presentan un esce­nario màs volàtil, donde algunos lotes pueden mantener su pro- ductividad, pero otros quedan ex- puestos a caidas dràsticas”, explicó Mariano Tamburrino, uno de los socios fundadores de la startup.En Buenos Aires, los datos refle- jaron marcadas diferencias entre los minimos en los anos hùmedos y secos en términos de rendimiento. “En Arrecifes, por ejemplo, el ren­dimiento minimo en anos con fines de ciclo hùmedos (3329 kg/ha) es significativamente superior al de los fines de ciclo secos (1656 kg/ha), evidenciando la vulnerabilidad ante la falta de lluvias. Un patron similar se repite en Pergamino y Salto, donde los fines de ciclo secos pueden generar minimos preocu- pantes”, indicò. En rigor, en Perga­mino el rendimiento minimo en un ano seco podria caer a 1667 kg/ha, es decir, casi la mitad de lo que se­ria el minimo en un ano hùmedo, mientras que en Salto el minimo proyectado es de 2278 kg/ha.Un caso particular se da en Cha­cabuco, donde las diferencias en­tre escenarios hùmedos y secos son casi imperceptibles. En caso de que las lluvias acompanen, el rendimiento esperado es de 4177 

kg/ha, mientras que si no lo hacen seria de 4162 kg/ha. “En Salto, los valores màximos incluso favore- cen levemente a los anos donde el fin de ciclo seria seco, lo que sugie- re que, con un manejo adecuado, es posible sostener buenos rindes a pesar de una menor disponibili­dad de agua. No obstante, el riesgo de caidas bruscas sigue presente”, agregó Tamburrino.En Cordoba, el impacio del agua es aùn màs evidente. En Monte del Rosario, el rendimiento minimo en anos con fines de ciclo hùme­dos (2381 kg) casi duplica al de los anos secos (1580 kg), lo que subra- ya la importancia del régimen de lluvias en està region. Los Misto­les presenta una situación similar: aunque el promedio también es su­perior en anos hùmedos (4060 vs. 3687 kilos), la diferencia màs im­pattante se observa en los pisos productivos, donde los anos secos pueden reducir el rendimiento mi­nimo cercano a la mitad.Por su parte, en Santa Fe, a dife­rencia de Buenos Aires y Cordoba, General Lopez mostrò una gran estabilidad produttiva. Los rendi­mientos promedio se mantienen en torno a 4500 kilos, con diferen­cias minimas entre fines de ciclo hùmedos y secos. “Aqui, la soja parece menos dependiente del ré­gimen de lluvias, lo que sugiere que factores corno la calidad del suelo o las pràcticas agronómicas juegan un rol clave en la estabilidad de los rindes”, apuntó.“Si las lluvias acompanan, es probable que los rindes se sos- tengan en buenos niveles en gran parte de la region pampeana. En cambio, un escenario de fin de ci­clo seco podria comprometer los pisos productivos en las zonas màs vulnerables corno Rio Primero, To- toral, Pergamino y Salto”, concluyó Tamburrino. •

Abril Loupias Castia
LA NACIONLa maquinaria agricola argentina continùa afianzando su presencia en Bulgaria, el principal mercado de Europa del Este. La 319 edición de la exposición AGRA, uno de los principales eventos del sector agricola en esa region, volvió a ser un escenario clave para la promo- ción de la industria argentina.Empresas corno Richiger, Tan- zi y De Grande hicieron su pre­sentation en el mercado bùlgaro a través de distribuidores locales, mientras que Secman y Cestari, que reingresó a ese mercado en 2024, junto con companias ya consolidadas en Bulgaria, corno Crucianelli, también exhibieron sus equipos ante productores agricolas que se desplazaron des­de distintas regiones del pais.A pesar de un contexto com- plejo, marcado por tres anos consecutivos de sequia y por las consecuencias económicas de la guerra en Ucrania, el mercado bùlgaro continùa incrementan­do su peso dentro de las exporta- ciones argentinas del sector de la maquinaria agricola.En 2024, la Argentina exportó maquinaria a màs de 60 paises, entre los cuales Bulgaria se ha convertido en un destino estre- lla, consolidàndose corno el cuar- to mayor comprador de equipos agricolas nacionales, superando a mercados tradicionales corno Bolivia, Paraguay y Sudàfrica. Se ubicò solo por detràs de Brasil, Uruguay y Estados Unidos.La oferta argentina abarca un amplio abanico de soluciones pa­ra el agro, desde la pre-cosecha hasta la post-cosecha. En par­ticular, Bulgaria fue el segundo destino màs importante para las exportaciones de equipos de siembra diretta y, segùn esti- maciones preliminares, en 2024 podria haberse convertido en el primero.Alejandro Zothner Meyer, em- bajador argentino en Bulgaria, senaló en diàlogo con la nacion 

La feria AGRA, de Bulgaria archivo

que, aunque la siembra traditio­nal sigue siendo la màs utilizada en ese pais, hay una creciente ten- dencia hacia la agriculture rege­nerativa y hacia la adopción de tecnologias que favorezcan una mejor preservation de la hume- dad y los nutrientes del suelo.“Factores corno la prolongada sequia han generado una mayor conciencia sobre la importan­cia de mejorar la productividad mediante la implementación de métodos y sistemas que permiten un uso màs eficiente del agua, lo que ha impulsado el interés por la siembra diretta argentina”, explicó.
Nuevas oportunidadesDesde la Càmara de Fabricantes de Maquinaria Agricola (Cafma) subrayaron que Europa del Este representa una gran oportunidad para la agrotecnologia argenti­na, en especial en lo referente a la siembra diretta y el silobolsa. En este contexto, y dado el cre­ciente peso de Bulgaria dentro de las exportaciones nacionales de maquinaria agricola indicaron que han incorporado a su plani- ficación estratégica la participa­tion en eventos clave para el po- sicionamiento de la maquinaria argentina en la region.Remarcaron que un punto destacado de la presentation de firmas de maquinaria agri­cola argentina serà la feria Bata Agro, cuya 16® edición se llevarà a cabo entre el 12 y el 16 de ma­yo en Stara Zagora, Bulgaria. La Argentina ya ha participado con un pabellón propio en las edicio- nes 2023 y 2024 de la feria BATA AGRO. Ademàs del potencial del mercado bùlgaro, Bulgaria es un buen punto de ingreso a la region de Europa del Este, tanto para los paises de la Union Euro­pea, en especial tras su ingreso corno miembro pieno de la zona Schengen en enero de 2025, corno para aquellos que aùn no forman parte de la UE, corno Macedonia del Norte, Moldavia, Montenegro y Serbia. •
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MUESTRASExpoagro 2025. Cuatro dias sin desperdicio para aprovechar cada minuto
Entre el martes y el viernes, San Nicolas serà la “Capital Nacional de los Agronegocios” con 600 expositores y una agenda nutrirla
Desde el martes y hasta el proximo viemesen el predio ferialy autodro- modeSanNicolàs), se realizarà Ex­poagro 2025 edición YPF Agro, el punto de encuentro anual donde productores, empresas, bancos, startups del agro convergen para mirar haciaadelante,generarnego- cios y fortalecer alianzas estratégi- cas. “Es por acà. Es en Expoagro, el lugar donde todo sucede”, dijo Die­go Abdo, gerente de Comunicación y Marketing de Exponenciar, em­presa organizadora de la muestra.La muestra estarà protagoni- zada por empresas de maquina­ria agricola, insumos, ganaderia, servicios, agtech y entidades ban- carias. Habrà màs de 600 exposi­tores, entre otros: 12 plots con cul- tivos en pie. Nidera Semillas corno el semillero oficialy tres empresas y organizaciones que debutan en el formato: LDC, Supra e INTA. Tam­bién estaràn YPF Agro, AFA, Ad- vanta, Bayer, Donmario Semillas, NK Semillas, Spraytec y Stine.La muestra contarà con la pre­sencia de 13 bancos pùblicos y pri- vados: Banco Provincia corno main 
sponsor, Banco Nacion corno spon­sor; ICBC corno sponsor interna- cional y Banco Galicia corno aus­picante. También estaràn: BBVA, BACS, Banco Cornati, Banco Credi- coop, Banco de La Pampa, Banco Macro, Banco Patagonia, BIND y Santander. Por su parte, en la Car­pa Telecom Agtech habrà 30 star­tups, agtech, y universidades.Con el objetivo de mejorar la ex- periencia, tanto de los expositores corno de los visitantes, la organi­zación también ha modificado los horarios de la muestra. Asi, se de- sarrollarà de martes a jueves de 8.30 a 18.30, y el viernes, de 8.30 a 15.00, optimizando asi las jorna- das en función de las actividades programadas y la dinàmica de los negocios.Ademàs, paralelamente a la vi- driera comercial, habrà una gran agenda con capacitaciones, char- las y lanzamientos; todo esto se realizarà en siete auditorios, en si­multàneo: Anfiteatro SPS, Agtech John Deere, Prensa, Agronegocios, Carne Argentina, Carpa de Rema- tes Ipcva y Tecnódromo.Muchos de estos contenidos se realizaràn de manera colaborati- va con otras instituciones y aso- ciaciones, corno el INTA, Facma, Aapresid, el Servicio Meteorològi­co Nacional, la Facultad de Cien- cias Agrarias de la Universidad Na­cional de Cordoba, Las Chicas del Agro y Solo Riego, entre otros.Entre otras disertaciones se des-

Expoagro, el lugar donde todo sucede expoagrotacaràn las del “Foro Econòmico”, que comenzaràn el martes a las 15, con David Miazzo; el miércoles a las 12 con Carlos Melconian y jue­ves a las 9:45 con Salvador Di Sté- fano, en Anfiteatro SPS.Una de las novedades de la grilla, serà el “Club del Riego” que se reali- za por primera vez con un panel de empresas sobre la importancia del riego sostenible en la agricoltura. Serà el martes 11, a las 16, en el An­fiteatro SPS.Ademàs, estarà el clàsico “Tec­nódromo Mario Bragachini”, don­de se informarà sobre la “Tecno­logia para alimentar el mundo”, con màs de 30 màquinas en mo- vimiento. Aqui y también en el Anfiteatro SPS se llevarà a cabo la Jornada de jóvenes -el jueves 13, a las 14-, donde habrà un panel sobre tendencias en inteligencia artificial y robòtica; màquinas de ùltima generación disponibles en el mercado, marketing y negocios digitales y también habrà un blo- que especial destinado a escuelas secundarias.
Subastas ganaderasLa ganaderia tendrà un rècord de diez remates que comenzaràn el lunes y terminaràn el sàbado.El primer remate comenzarà el lunes 10 a la manana, desde las 9. Serà el turno de Pedro Noel Irey S.R.L. Consignatarios de Hacienda 

que realizaràn una subasta televi- sada por Canal Rural,Por la tarde, desde las 13.30 co­menzaràn las ventas de UMC - Ha­ciendas Villaguay.El martes 11,desde las 10 y duran­te toda la jornada, los encargados de las ventas de hacienda seràn los representantes de Colombo y Ma- gliano. Al dia siguiente, el miérco­les 12 a partir de las 10, Campos y Ganados SA llevarà a cabo su tradi- cional remate por pantalla, en vivo por Canal Rural.Eljuevesl3, desde las lOy duran­te toda la jornada, volverà a decir presente en Expoagro el remate televisado del Rosgan.Al dia siguiente, el viernes 14 desde las 10 serà el turno del “Re­mate de Selección” de Jauregui Lorda. También a esa misma ho- ra, Agricultores Federados Argen­tinos (AFA) realizarà un remate especial de Invernada y Cria. Serà en su stand y se transmitirà via streaming.Luego, desde las 13, la Cooperati­va Ganadera Agricola y de Consu­mo Porteria Ltda, realizaràn una subasta que se transmitirà por el streaming de Clic Rural.Para cerrar la semana de nego­cios ganaderos, por ùltimo, el sà­bado 15 a las 10, Reggi y Cia. realiza­rà un remate televisado por Canal Rural de Invernada y Cria, en la Carpa de Remates IPCVA. •

Las rondas de negocios son un éxito en Expoagro

Visitas. Habrà expertos y compradores del exterior para compartir conocimiento y negociosSe espera la presencia de representantes de 16 parses interesados en la tecnologia argentina
Entre el martes y el viernes próxi- mos el mundo pondrà el foco en Expoagro 2025 edición YPF Agro, no solo por la tecnologia y las in- novaciones que expondràn em­presas yagtechs de cada uno de los rubros que componen este ecosis­tema del agro, sino por la capaci- daddetécnicosy profesionales del pais que pueden compartir con los visitantes de otros paises.Uno de los espacios disenados para este intercambio, vincula- ción y negocios serà la Carpa In- ternacional ICBC. Alli se recibirà a los visitantes internacionales que son parte de cada edición de la muestra. Ya se acreditaron re­presentantes de Brasil, Emiratos Àrabes, Estados Unidos, Bielo- rrusia, Colombia, Uruguay, Chile, Argelia, Perù, Paraguay, Senegai, Austria, Bangladesh, Ghana, Ve­nezuela yJapón.Entre otras actividades, en la carpa el jueves 13 se destaca el lanzamiento de Agritechnica que se realizarà del 9 al 15 de no- viembre en Hannover (Alemania) y contarà con la presencia de au- toridades de la DLG. “Los organi- zadores de Expoagro fomentan misiones internacionales a esa muestra, impulsando el poten- cial innovador de las empresas agroindustriales argentinas ha­cia el mundo”, informaron.Por otro lado, se presentarà Agrievolution Summit, la cum- bre de la mecanización agricola que se llevarà a cabo del 1 al 3 de septiembre de 2025, en la ciudad de Buenos Aires. Este encuentro tendrà corno anfitrión a la Càmara Argentina Fabricantes de Maqui­naria Agricola (Cafma) y serà co- organizado por Exponenciar. 

“Expoagro es internacional, ya que desde hace varios anos acom- panamos distintas empresas en las misiones internacionales a Nampo en mayo a Sudàfrica. Este ano estamos trabajando en una misión con productores al Farm Progress Show en Estados Unidos. Y también al clàsico Agritechnica, donde estamos trabajando con la Agencia Argentina de Inversiones y Comercio Exterior para contar con un pabellón màs grande que la edición anterior”, destacaron en la organización.Ademàs, contaron que este ano visitarà Expoagro un grupo de productores de Sudàfrica, in­teresados en conocer màs sobre la agroindustria y tecnologia ar­gentina. Y también esperan la pre­sencia del gobernador del estado de Goias, Ronaldo Caiado, y el vicegobernador de Mato Grosso, Otaviano Pivetta, con sus respec- tivas comitivas.Algunas entidades que estaràn presentes seràn la Asociación Argentina de Protección de las Obtenciones Vegetales (Arpov), Cafma, Asociación Conciencia, Coninagro, Confederaciones Ru- rales Argentinas (CRA), Federa- ción Argentina de Contratistas de Màquinas Agricolas (Facma), Maquinaria Agricola de la Provin­cia de Buenos Aires (Magriba), y el Servicio Meteorològico Nacional (SMN). Ademàs, contarà con la presencia de VISA y el Ipcva, co­rno auspiciantes. Habrà rondas de negocios coorganizadas con el gobierno de la provincia de Santa Fey Santa Fe Global, que contaràn con compradores de Bolivia, Bra­sil, Colombia, México, Paraguay, Perù y Sudàfrica. •

economia \ sesess? | Aptas ganaderia | Riego | Uso humano 
Bùsqueda | Ubicación | Perforaciones

Lie. ERNESTO J. RIZZOLO 
'Geologo

011 4149 6151 - S rizzoloaguassubterraneas@gmail.com

mailto:rizzoloaguassubterraneas@gmail.com


8 I CAMPO LA NACION | SABADO 8 DE MARZO DE 2025
GANADERIA

OPINION

ARCHIVE)La trazabilidad del ganado y la encrucijada comercial
En los ùltìmos tiempos, la traza­bilidad del ganado ha sido mo­tivo de àsperas controversias e interminables discusiones.Segùn el regiamente CE/1760/2000 refendo a los bo- vinos, sus carnes y su etiqueta- do, la identification individual del ganado es una de las claves en un sistema de trazabilidad que, en esencia “es la posibili- dad de encontrar y seguir el ras- tro, a través de todas las etapas de producción, transformation y distribution de un alimento, un pienso, un animal destina- do al consumo o una sustancia incorporada (o probabilidad de ser incorporada) a los alimentos.Debemos remontarnos a la aparición de la BSE (conocida corno “enfermedad de la vaca lo­ca”) para rastrear la necesidad de una identification individual de los animales. La identification individual de los animales suigió corno secuela de la aparición de la BSE a mediados de la década de1980. La enfermedad se trans- mitia durante los primeros anos de vida de los animales a partir del consumo de alimentos con- taminados por el agente causal (una proteina anormal llamada prion). Tenia un largo periodo de incubation y su caràcter zoonó- tico (riesgo de transmisión a los humanos) disparó la necesidad de rastrear a grupos de anima­les para sacarlos de la cadena alimentaria y evitar contagios masivos (Una Salud: Seguridad alimentaria).Si bien la identification ani­mal tiene larga historia (marcas a fuego, caravanas), la tecnologia permite hoy identificar a los ani­males a través de un sistema digi­tal homologable a normas inter- nacionales. Es asi que hoy conta- mos con caravanas electrónicas auriculares o intrarruminales, o chips que permiten identificar y rastrear los animales a través

Carlos van Gelderen
PARA LA NACION

de internet, y comprobar la au- tenticidad de los dates median­te mecanismos de seguridad informàtica similares a los que utiliza el sistema bancario para lo cual es necesario contar con un centro de procesamiento de datos con capacidad suficiente para gestionar la información de altas y bajas de animales y es- tablecimientos, los movimien- tos de hacienda y la emisión de la documentación correspon- diente certificada. Estos proce­sos confieren transparencia a la comercialización y exportation de carnes y otros productos ani­males. Y es éste un primer frente de controversia porque hay pro- ductores y firmas ganaderas que consideran que estos sistemas de trazabilidad vulneran su in- timidad empresarial y exponen pùblicamente su actividad.Sin embargo, las regulatio­ns internacionales que de- mandan un sistema completo de trazabilidad (“del campo al piato”) apuntan a garantizar un control de inocuidad, calidad y otros atributos requeridos por los mercados. Hoy, la noción de trazabilidad se ha expandido a otros campos de interés global corno la inocuidad alimentaria, sustentabilidad ambientai, eco­lògica, climàtica, etc.t,Qué paràmetros se toman en cuenta al disenar un sistema de trazabilidad? En el caso del ga­nado, la información permite identificar el lugar de nacimien- to, de engorde y de faena de los animales, el establecimiento que generò el producto, el frigorifico que lo procesó, la empresa que lo comercializó, etc. Las deno- minadas “unidades de rastreo” ofrecen un aseguramiento que permite hacer el seguimiento preciso de los animales,y los pro­ductos y subproductos resultan- tes desde que sale del campo has­ta que llega a la góndola con su 

correspondiente etiquetado. Un buen ejemplo de la complejidad de este proceso es el Regiamente 178/2002 de la Union Europea.En buena medida es naturai y entendible que muchos pro- ductores y empresas ganaderas cuestionen los sistemas de traza­bilidad por los imprescindibles requisites a cumplir. Sin duda, la hoja de ruta impone un control minucioso que exige capacidad para informar todos los sucesos de la cadena productiva, desde que el animai nace dentro de un sistema verificable de seguridad informàtica. Son los producto- res y operadores ganaderos (fe- rieros, frigorificos etc.) quienes deben cargar la información en el sistema centrai de contralor.Màs allà de estas dificultades, el sistema acredita beneficios: en primer lugar, es el mecanis- mo que garantiza la exportation de carne de calidad y la viabili- dad del negocio. Es una platafor- ma que confiere transparencia y robustez a la comercialización, y permite diferenciar el producto. Por ejemplo, carne de animales criados a pasto con apelación de origen (sistemasganaderos silvo- pastoriles del Caldenal, del Espi­nal, etc.). Otra ventajaes que riabi­lita dispositivos de aierta tempra- na frente a una eventual ruptura de la inmunidad en algùn eslabón de la cadena. Esto permite hacer “control de danos” acción inme- diataydesactivarsoloelproducto comprometido, y no todo el lote de producción corno ocurria an­teriormente. Frente a la encruci­jada del comercio international, entender el funcionamiento de los sistemas de trazabilidad ga- nadera es la clave para asegurar mercados actuates y futures. •
El autor es miembro de nùmero 
de la Academia Nacional 
de Agronomia y Veterinaria y 
presidente de Fundación Prosaia

Silaje de maiz. El abecé de las herramientas de manejo para lograr la màxima eflciencia
Expertos del INTA aconsejan una planificación cuidadosa y el monltoreo de cada etapa
El silaje de maiz tiene aspectos criticos que pueden determinar la eflciencia del producto final. Por elio, especialistas del INTA analizaron el impacio de pató- genos transmitidos por la chi- charrita (Dalbulus Maidis) en la calidad final del silaje del maiz de la campana 2023-2024y brin- daron recomendaciones para minimizar la pérdida de valor nutritional.La importancia del cultivo de maiz para silaje en los sistemas productivos es fundamental para la dieta animai. Fue asi que en el INTA Rafaela, Santa Fe, estudia- ron dos estrategias de manejo pre y posefecto de las condiciones climàticas en maices afectados por achaparramiento durante la campana 2023/24. De hecho, los danos causados por la chicha- rrita no solo afectaron el rendi- miento del cultivo, sino también la calidad final del silaje.“El éxito del silaje de maiz de­pende de una planificación cui­dadosa, de su correda ejecución en el momento adecuadoy de un monitoreo constante de factores que puedan comprometer tanto el rendimiento corno la calidad del cultivo. Estas pràcticas no so­lo aseguran la calidad del forraje almacenado, sino que también contribuyen a la rentabilidad y sostenibilidad de los sistemas de producción animal”, senate Ai- nalén Carassai, investigadora del INTA Rafaela, Santa Fe.Los forrajes conservados (si- lajes y henos) representan, en promedio, el 30% del consumo de materia seca en la dieta de los tambos. Se registrò para la campana 2023/24, un total de 2.396.000hectàreas ensiladas, de las cuales, un 45% corresponde a la techeria y el 55% a la actividad ganadera. Si se analiza en fun- ción del cultivo a ensilar el 59,9% corresponde a maiz, 10,1% a sorgo y 30% a verdeos y pasturas.“El silaje de maiz es un recurso fundamental para garantizar la disponibilidad de forraje de alta calidad en sistemas ganaderos.

Se buscan sistemas de producción sostenibles arguivo

Para maximizar los beneficios de la tècnica de ensilado, es cruciai atender ciertos aspectos clave re- lacionados con el manejo agro­nòmico y la gestión del cultivo”, dijo Lorena lacopini, especialista del INTA Rafaela, Santa Fe.Segùn Carassai, el momen­to óptimo para realizar el corte del maiz resulta decisivo para obtener un silaje de calidad, ya que permite aprovechar eficien- temente los recursos invertidos, reducir las pérdidas de materia seca, energia y asegurar una ade- cuada conservation del forraje durante el almacenamiento.“Ademàs, es esencial realizar un monitoreo frecuente desde las primeras etapas del cultivo para identificar la presencia y densi- dad de plagas, corno la chicharri- ta, aplicando medidas de control cuando sea necesario, expresó el experto Federico Massoni.La campana 2023/24 estuvo afectada por “La Nina”, que gene­rò retrasos en las fechas de siem- bra de los maices tempranos. En la region centrai de Santa Fe, la fecha optima de siembra, gene­ralmente ubicada a mediados de septiembre, se desplazó hacia finales de octubre, realizàndose de manera escalonada. En con- secuencia, el periodo critico del maiz ocurrió durante enero bajo condiciones climàticas desfavo- rables para su desarrollo.En los silajes, uno de los prime­ros indicios de la mala fermen­tation es la presencia de calor, olor putrefacto y el desarrollo de hongos. Estos, afectan negativa- mente el rendimiento y la salud de los animales. “En estos casos, se recomienda corno estrategia generai de manejo, realizar ac- ciones para diluir su participa­ción en la dieta (disminuyendo la proportion de alimentos con alta contamination) o, reducir su disponibilidad en el organismo. Esto puede lograrse, por ejem- plo, mediante el uso de agentes absorbentes o secuestrantes de micotoxinas”, indicò el investiga- dor Pablo Roskof. •
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Oscar Santana se dedica a la producción de frutas finasPatagonia. Desolación tras el fin de los incendios forestalesOscar Santana, de El Manso, Rio Negro, pelea para recuperarse de la devastación del fuego

Belkis Martinez
LA NACIONLos incendios en la Patagonia han dejado màs de 50.000 hectàreas consumidas de bosques nativos y producciones afectadas en diferen­tes puntos de la cordillera andina. En la localidad de El Manso, de Rio Negro, està Oscar Santana, un pe- queno productor de frutas finas, quien diversifica la actividad con el agroturismo. Sin embargo, las lla­mas arrasaron con todo lo que te- nian en la region y ahora deberàn encontrar la forma de recuperarse. Con el apoyo de la comunidad y es- trategias de reforestación buscarà la forma de reactivar su producción en el tiempo, pero reconoce que el camino va a ser dificil. Los produc- tores no tienen estimadas las pérdi- das, dado que los ingresos quegene- ran por el agroturismo en el verano lo usan para comprar alimento para los animales en el inviemo.Santana, de 58 anos, forma parte de la Asociación de Productores de El Manso. El Manso se encuentra se- parado por el Rio Manso del Parque Nacional que lleva perdidas màs de 20.000 hectàreas. Los productores, que suman màs de 100, en la region también hacen referenda al aban- dono de las autoridades y a una falta

de prevision para contener futures catàstrofes de este tipo.En una entrevista con la nacion, Santana contò que junto a su fami- lia, que se estableció en el Valle de El Manso desde 1895 y fueron los primeros pobladores antes de que esté Parques Nacionales. La familia construyó un refugio de agroturis­mo con tres cabanas, se dedica a la producción de dulces caserosy cul- tivos de frutas finas. No obstante, en diciembre de 2024, la apacible vida que tienen en la region se vio ame- nazada por el devastador incendio forestal que se inició en la laguna de Los Manzanos y todavia arresa con una buena parte de la riqueza fores­tal patagónica: su forma de vida.Son familias nativas del lugar que intentan sostenerse con un pe- queno camping que tiene su hijo, cervezas artesanales y el cultivo de frutas finas. “El incendio dia a dia se fue acrecentando, hasta que a los pocos dias se devoró [todo] y las autoridades no pudieron hacer màs nada”, relató.“Nuestra protección ha sido el Rio Manso, que atraviesa el valle y de un lado son tierras provinciates y de otro son parques naturales. Como pobladores creemos que al­go fallò en Parques Nacionales por­que nos iban informando dia a dia

con mapas satelitales el acrecen- tamiento del incendio. Nos decian que el incendio venia cada vez màs cerca, hasta el punto de que en un momento cruzó la Cordillera y no hubo màs nada que hacer. iFue tre­mendo! jVivimos con una incerti- dumbrey angustia tremenda!”, con­tò. El productor aclaró que su casay la de sus suegros no fue afectada por apenas800metros; fue hasta donde se acercaron las enormes lenguas de fuego. Su familia politica si fue evacuada, por prevención, dado que estaba a 500 metros.“Esta vez el fuego cruzó la Cor­dillera, en 2021 el fuego no cruzó la Cordillera. Llegó hasta las cumbres, los vientos cambiaron y fue al Rio Villegas y cruzó la ruta 40. Este es el segundo incendio màs grande de los ùltimos anos”, narrò.El chacarero sostiene que Par­ques Nacionales tiene que tornar experiencia y ver de qué forma se controlan este tipo de situaciones. “Està vez fue un desastre ecològico lo que sucedió. Parques Naciona- les, que es el encargado de resguar- dar la fauna y bosques, hizo poco. Tienen tecnologia sofisticada, de­tection de temperatura y algo fallò porque no tuvieron previsto que el fuego nos iba a alcanzar al Valle de El Manso”, agregó. •
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MERCADOS

HACIENDA
GORDA

CANUELAS

Oferta 
martes/miércoles (cabezas)

5674

Precio sugerido para 
arrendamiento (0 6/3/2025($/kg)

2771,837

Precio sugerido para 
arrendamiento 0) 26/2/2025 ($/kg)

2777,777

Variacidn 
semanal 

(%)

-0,21

Precio sugerido para 
arrendamiento u) 6/3/2024 ($/kg)

1740,094

Variacidn 
interanual 

(%)

59,29
(1) Indice sugerido para arrendamientos rurales, que incluye todas las categorias de novillos y de noviIIItos de màs de 391 kilos por cabeza. formulado por el Mercado Agroganadero. Se consiglia la operación del dia miércoles ya que el martes no hubo ventas 
por el feriado de Carnaval.

VACUNOS
Entrada reducida y valores en alza en el Mercado Agroganadero de Canuelas

Eugenia D’Apice
PARA LA NACION

GRANOS
La guerra de aranceles podria tener un efecto favorable sobre la oferta argentina

Pablo Adreani 
PARA LA NACION

Con una oferta de 5674 vacunos, un 58,05% inferior a la anterior de 13.526 cabezas, se concretaron las ventas el miércoles pasado en el Mercado Agro­ganadero de Canuelas, debido a los fe- riados por carnaval. Los operadores de compra locai actuaron con demanda activa para todas las ca­tegorias y clasificacio- nes generales expuestas, mejorando los valores registrados en el perio­do anterior, en especial cuando se trató de las haciendas livianas y las vacas.El ìndice General del miércoles, de 2606,489 pesos por kilo, mostrò un ascenso del 12,01% frente al indicador del mismo dia de la semana ante­rior, de 2327,103 pesos y una suba del 16,94% res- pecto de los $2228,940 del viernes 28. En cuan- to al peso promedio de la hacienda comercializa- da, fue de 398,51kilos, un 3,35% menor al anterior de 412,31 kg.
NovillosLos novillos, con 759 ca­bezas vendidas tuvieron una participación del 13,39% en el total nego- ciado, de 5666 vacunos, y un peso promedio de 473,45 kilos, un 0,25%, mayor al anterior de 472,28 kg. Las distintas clasificaciones de novi­llos tuvieron los siguien- tes precios corrientes: $2700/2900 por los livia- nos; $2600/2800 por los medianos; $2600/2800 por los pesados, y $2550/2750 por los muy pesados, con màs de 520 kilos. El precio màximo registrado fue de $2950 por tres con- juntos con 436,439 y con 461 kilos de peso promedio, respectivamente.El miércoles el ìndice Novillo cerró en $2708,118 un 1,59% por debajo de los $2752,058 del igual dia de la semana anterior, y un 2,65% mayor respecto de los $2638,184 del viernes 28.Para la venta de las categorias chi-

12,01%
SubaEl ìndice General del miércoles, de 2606,489 pesos por kilo, mostrò un ascenso del 12,01% frente al indicador del mismo dia de la semana anterior, segun se informò
Los 

compradores 
actuaron con 

demanda 
activa para 

todas las 
clasificaciones 

y categorias

Las haciendas 
livianas y las 

vacas tuvieron 
valores 

con mejoras 
destacadas

cas se remitieron al Mercado Agroga­nadero 3853 animales, equivalentes al 68,01% del total comercializado. La fluctuación de los valores corrientes fue la siguiente: en novillitos, con 2292 animales vendidos, $3000/3250 por livianos de 300 a 350 kg; $2900/3150 por medianos de 351 a 390 kg, y $2700/3000 por los pesados de 391 a 430 kg, y en vaquillo- nas, con 1561 cabezas, $2900/3200 por las livia­nas; $2700/2900 por las medianas, y $2600/2800 por las pesadas.Los valores màximos fueron, en novillitos, $3400 por livianos de 337 kilos de promedio; $3280 por medianos con 368 kg, y $3220 por pesados con 397 kg, y en vaquillonas, $3400 por livianas de 310 kg; $3140 por medianas de 362 kg, y $3020 por pesadas de 395 kilos.Con 987 cabezas, equivalentes al 17,42% del total negociado, se desarrolló la venta de las diversas categorias y clasificaciones de va­cas, el mayor precio en la categoria fue de $2700 por un lote con 440 kg de peso prome­dio, enviado desde Gral. Villegas por Drabble SA y comercializado por la casa consignataria Cres­po y Rodriguez SA. Los precios corrientes para las vacas buenas, aptas para cortes y camice­ria, oscilaron de 1800 a 2000 pesos por kilo, mientras que para las regulares lo hicieron de 1500 a 1700 pesos. En el tipo conserva y manu­facture se asignaron $1250/1350 por las màs encarnadas y $1200/1250 por las inferiores.En la rueda de ventas que se consig- nan en està columna las hembras lo- graron una participación del44,97% en el total vendido al sumar 2548 cabezas, un 66,77% menos que las 7667 negocia- das en igual segmento anterior. •

Comenzó a regir el aumento de aranceles (25%) a las importaciones provenientes de México y Canadà, dos de los princi­pals vecinos y socios de frontera de los Estados Unidos. En el mismo sentido se aplicaron nuevos aranceles del 10% a las importaciones de productos proceden- tes de China que se suman al 10 % aplicados con an- terioridad. La guerra de aranceles ya comenzó y todo indica que no hay chances que la situación se pueda revertir.La primera reacción de China frente a la imposi­tion de aranceles mayo- res impuesta por Trump fue contestar con la mis- ma moneda: ahora los productos agricolas de Estados Unidos deberàn pagar tributes aduaneros adicionales de entre 10 y 15 puntos.En este sentido, China ya comenzó a dar res- puestas. La Administra­tion General de Aduanas de China (GACC) anunció que suspendia las im­portaciones de troncos estadounidenses. La GA­CC afìrmó que estas sus­pensions se debian a las recientes detecciones de plagas forestales en los en- vios estadounidenses. En 2024, China informò de importaciones de troncos de madera dura y blanda de EEUU valuados en US$ 612 millonesy US$237mi- llones, respectivamente, se trata de un negocio de US$849 millonesEn el mismo sentido, la Comisión de Aranceles del Consejo Estatal del Ministerio de Finanzas (SCTC) anunció que China impondrà aranceles de represalia a los productos agricolas estadounidenses. Los aranceles se aplicaràn a todo pro­duct© que no se haya enviado filerà de los Estados Unidos antes del 10 de marzo y que no haya llegado a China antes del 12 de abril. Se aplicarà un arancel del 10 por ciento a productos corno sorgo, soja, carne de cerdo, carne de res, productos acuàticos, frutas, verduras y productos

10%
PenalidadChina estableció que los productos agricolas de los EE.UU. tendràn que pagar aranceles extra de entre 10yl5 por ciento

La demanda 
de poroto de 
soja de China 

es cubierta 
en su mayoria 
por los envios 

de Brasil

Las primeras 
consecuencias 

de este 
conflicto 
seràn las 

distorsiones 
en los 

mercados

làcteos, mientras que se impondrà un arancel del 15 por ciento a artìculos co­rno pollo, trigo, maiz y algodón.Y finalmente le tocó el turno a la soja, la GACC anunció que suspendia las impor­taciones de soja de tres companias con sede en Estados Unidos. La GACC afir- mó que estas suspensio­ns se debian a supuestas detecciones recientes de cornezuelo y agentes de recubrimiento de semi- llas en envios de soja de Estados Unidos. En este sentido, laGACCanunció que suspendia los envios de soja de tres companias con sede en EE. UU, CHS Ine., Louis Dreyfus Gra­ins Merchandising LLCy EGTLLC.Està guerra de aran­celes podria tener con- secuencias favorables para las exportations de la Argentina; sabe­mos que la demanda de poroto de soja de China es cubierta prin­cipalmente por Brasil, pero no se descarta que nuestro pais pueda cap- turar parte del mercado de soja al gigante asià­tico. China es el primer importador de soja del mundo con 109 millones de toneladas, provistas en su mayoria por Brasil. Ya antes de la asunción de Trump los chinos ha- bian comenzado a sus- tituir las importaciones de soja de los EE.UU. por la soja de Brasil. En el ca­so del maiz y el trigo, los chinos importan aproxi- madamente 10 millones de toneladas de cada uno de estos productos. En su mayoria son abaste- cidos desde los puertos del mar Negro. No hay dudasqueesta guerra de aran­celes va a tener corno primer consecuen- cia distorsiones en los mercados y en los precios de los distintos productos agrico­las en los principales paises exportado- res. Y podrà ser una oportunidad para las exportaciones de argentina. •
El autor es presidente de Pablo Adreani y Asoc.
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EquinosSe harà en la Rural una nueva edición de la muestra Nuestros Caballos
Una nueva edición de la muestra Nuestros Caballos se desarrolla- ra del 25 al 30 de este mes en La Rural. Los organizadores infor- maron que se trata de una con- vocatoria especial en la que, por primera vez, se realizarà el Mun­dial de Horseball, donde compe- tiran equipos de 15 paises. Los organizadores explicaron que se trata de la primera vez que este torneo sale de Europa para llevarse a cabo en la Argentina, con la organization de la Fede­ration Internacional de Horse- ball y la Asociación Argentina de Horseball.Es un deporte en el que dos conjuntos, de cuatro jinetes cada uno, compiten por marcar goles en el campo contrario usando una pelota con manijas corno en el Pato: un juego que combina elementos del rugby, el bàsquet yelfùtbol.Otro de los atractivos de Nues­tros Caballos sera la presencia del reconocido maestro Mon­ty Roberts, oriundo de Estados Unidos, ofrecerà dos clinicas en las que expondrà su famoso mè­todo de entrenamiento equino y participarà de una mesa redonda donde presentarà los conceptos teóricos del mismo.En Nuestros Caballos partici- paràn màs de 1500 ejemplares de ocho razas representantes del paisy el mundo: Criolla, Siila Argentino, Cuarto de Milla, Pe- ruano de Paso, Appaloosa, Peti- so Argentino,ÀrabeyPercherón. En las pistas de Palermo se haràn presente los referentes de la in­dustria, entidades del sector, las cabanas y los criadores màs im- portantes.Ademàs, se podrà seguir en vi­vo a través de la plataforma vir­tual. Màs información en: http:// www.nuestroscaballos.com.ar/En el marco del anunció de las novedades de este ano, Car­los Solanet, director Comercial de La Rural S.A, afìrmó: “Nues­tros Caballos vuelve para reen- contrarnos con las tradiciones argentinas y vivir momentos ùnicos. Toda la industria ecues- tre y las principales novedades y tendencias de los caballos, ani­mates sumamente importantes de nuestro campo, se reùnen en un solo lugar. Estamos orgullo- sos de celebrar està expo junto a las Asociaciones que vuelven a confiar en La Rural corno el es- pacio de encuentro y exposición de toda su actividad”.La edición 2025 incluirà una pista indoor de 4200 m2 en el pabellón verde, escenario de las principales actividades de las ra­zas que reuniràn a toda la comu­nidad equina y a los expositores comerciales. Ademàs, en la tpista centrai se podràn ver disciplinas deportivas, pruebas funcionales, espectàculos y otros atractivos al aire libre de interés para toda la familia. Y e podrà seguir en vivo a través de la plataforma virtual. Màs información en: http://www. nuestroscaballos.com.ar. •

Una escuela agrotécnica sigue el legado de los salesianos en la Patagonia
En el sur de la Argentina, en la ciudad màs poblada de la pro­vincia austral, Rio Grande, se encuentra la Misión Salesiana Nuestra Senora de la Cande­laria. En el complejo fundado por la congregación religiosa de los Salesianos de Don Bosco, se constituyó una de las escuelas agrotécnicas salesianas.Alli, los alumnos no solo estu- dian teoria, sino que también se ponen manos a la obra: elabo- ran dulces, vinos, aceites, yerba y hasta quesos. Lo recaudado de la producción artesanal se destina a propuestas educati- vas y de formation para el tra­bajo para jóvenes en contextos vulnerables.En 1893, Monsenor Fagnano tomo la iniciativa de fundar la Misión Salesiana de Nuestra Senora de la Candelaria, con el objetivo de ayudar al pueblo Selk’nam, un pueblo indigena que habitó la isla Grande de Tierra del Fuego.“La comunidad era perse­guida, acosada, hostigada y asesinada en manos del hom­bre Occidental”, explicó Carlos Martinic, quien està a cargo del Archivo histórico de la Casa Salesiana Don Bosco. “La pre- gunta fundante es ‘^Cómo los ayudamos?’ y la ùnica respues- ta que encontraron fue inten­tar de integrarlos a la sociedad que se les estaba imponiendo de la manera menos traumàti­ca posible”, dijo.Los salesianos se dedicaron a la administration de una estan- cia, que tenia caràcter educati­vo. Desde distintos espacios de fueron, fueron ensenando a los nativos Selk’nam a trabajar con el ganado, cultivar, construir, entre otros. Por su lado, las Hijas

Abril Loupias Castia
LA NACION

de Maria Auxiliadora hicieron lo mismo con las nativas, aun­que se trataron de tareas màs de la època: canto, bordado, tejido, hilado, cocina, etc.Hacia mediados de la década de1920, con los sobrevivientes de la comunidad originaria in- corporada en la sociedad civil de Rio Grande, la misión de los salesianos habia perdido sen- tido. Sin embargo, con ayuda, decidieron transformar el lu­gar en una escuela agraria que iba a ser un espacio de forma­tion para todos los jóvenes de Rio Grande.En la actualidad, la misión del colegio està centrada en la promotion de la juventud. “Se los acompana a través de las distintas actividades a encon- trarse corno miembros activos y comprometidos de la socie­dad”, informò Martinic, y agre- gó: “Los estudiantes recorren a lo largo de su trayectoria esco- lar distintas secciones didàcti- co-productivas y en ellas traba- jan con polios, vacunos, ovinos, cerdos, caballos y especies ve­getates, ademàs de otros espa­cios corno carpinteria, electrici- dad, etc. Se producen pastures, verdures, lana, polios, carne... un poco de todo”.Durante el séptimo ano, los espacios didàcticos-producti- vos estàn pensados corno in- dustrias a pequena escala, don­de los estudiantes pasan por tres espacios: chacinados, dulceriay queseria, donde las estrellas son los quesos de ovej a y vaca.“Participar en la elaboration de productos significò bastan­te para mi. Es genial saber todo el proceso que lleva fabricar un producto apto para el consumo teniendo en cuenta todos los

factores que entran en juego”, expresó Tomàs Narvaes, exa- lumno. “Por ejemplo, conocer de los puntos de maduración de las frutas para producir una mermelada o conocer sobre la contaminación que se puede crear si no se tienen ciertos cui- dados en el momento de la ela­boration”, anadió.Cada ano se propone a los grupos de estudiantes reali- zar distintas tareas de servicio, donde ponen en pràctica los co- nocimientos adquiridos. Desde la escuela acompanaron a los alumnos a jardines y escuelas para crear y mejorar espacios de producción, micro tùneles, invernaderos en la ciudad de Tolhuin y en escuelas rurales. Ademàs, brindan talleres para las familias sobre la producción de alimentos.“El trabajo educativo en la Misión también tiene un impac­io positivo en la educación de otros jóvenes en distintos pun­tos del pais”, dijo Martinic. “Por­que las empresas que adquie- ren los productos de escuelas agrotécnicas salesianas a través del programa estàn dàndole la oportunidad a muchos jóvenes de seguir estudiando y formàn- dose para el trabajo, especial- mente en aquellas zonas donde la vulnerabilidad es mayor”.De cara al futuro, lainstitución busca dar una mejor respuesta a los desafios que se presentan en el mundo actual. “Creo que uno muy importante es la concien- cia ecològica y el bienestar ani­mai”, dijo Martinic. Desde la es­cuela dijeron que para adquirir productos con impacto social se puede comunicar a alianzas@ porlosjovenes.org oporWhats- App al (Oli) 6583-0416. •

-- 1 EL PAMPA |------
Entre el INTA yuna semana a pieno desde 
Expoagro

SINDEFINICIONESEl futuro del INTA y la eventual fusion con el INTI siguen generando comentarios de todo ti­po. Fuentes con acceso a funcionarios indicaron que el pian se sigue tra- bajando en el màs abso­lute hermetismo y que la decision es marchar al objetivo mencionado antes. Hubo una demo­ra porque, senalaron, quieren terminar de ver qué tipo de àreas hoy se superponen y las investi- gaciones en marcha. Esto en un marco donde el IN­TA ya està con su propio ajuste, corno la reciente aprobación en el Consejo Directive para eliminar 41 agencias de extension ru­ral en todo el pais y el fin del INTA AMBA, que te­nia una importancia para pequenos productores del cinturón hortìcola del Gran Buenos Aires.

SERGIO 
IRAETA 

Secretarlo 
de Agricultura

DESDE EL STANDExpoagro edición YPF Agro, que se realiza­rà entre el martes y el viernes próximos, serà, corno siempre, una caja de resonancia politica y, ademàs, un àmbito para diversos encuentros de nivel. Segùn trascendió, el secretano de Agri- cultura, Sergio Iraeta, estarà trabajando desde la muestra. Cerca del fun- cionario dijeron que la Secretarla estarà a pieno corno en la ùltima Expo­sición Rural de Palermo, cuando sus funcionarios tuvieron encuentros con una agenda muy movida. En este marco, se aguar­da, indicaron fuentes gremiales del agro, una reunion de la Mesa de En­lace con el mismo Irae­ta. Hace unos dias, por carta la Mesa de Enlace te solicitó al funcionario cambios en el esquema de vacunación antiaftosa y este seria, en efecto, uno de los temas que forma- ràn parte de la agenda.

http://www.nuestroscaballos.com.ar/
porlosjovenes.org

