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CAPUTO RATIFICÓ EL RUMBO DEL PROGRAMA ANTE EL FMI Y EL G20
Bancos de Wall Street 
revelan que hay fondos 
con intención de apostar 
otra vez en la Argentina
Un informe del Bank of America da cuenta del regreso de capitales a 
los mercados emergentes. Valoran el proceso de consolidación fiscal 

El jefe del Palacio de Hacienda expuso en la cumbre de ministros de 
Economía. Destacó que las reformas son condición para el crecimiento

Los fondos de inversión van re­
tornado a los mercados emer­
gentes, puntualmente a Améri­
ca latina. Así lo destacó el Bank 
of America en un informe, en el 
que se destaca que parte de las 
fuertes salidas de capital regis­
tradas en agosto comenzaron a 
revertirse. “En términos de flu­
jos globales, los mercados emer­
gentes, excluyendo China, regis­
traron ingresos de u$s 700 mi­
llones (la referencia correspon­
de a la semana pasada), con sa­
lidas de Corea del Sur y entradas 
en Latinoamérica y Brasil. Sep­
tiembre, no obstante, presenta 
varios acontecimientos que

El acuerdo Mercosur-UE ya rinde: 
en tres meses las exportaciones 
sumaron casi u$s 2500 millones P.s

marcarán el rumbo de esos flu­
jos y por ende de las cotizacio­
nes. Barclays pone énfasis en 
que “las cuentas fiscales cobra­
rán protagonismo en toda la re­
gión, a medida que los gobiernos 
presenten sus planes presupues­
tarios para 2027”. Aunque mar­
ca diferencias, para el banco lo 
que sí se nota es un proceso de 
consolidación fiscal gradual. 
Para el caso de la Argentina, la 
expectativa de corto plazo pasa 
por ver qué horizonte revela el 
dato de recaudación de agosto. 
A mediano plazo, la atención se 
concentra en la evolución del 
riesgo electoral.__P.4,5,yi5
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SORPRESA EN LONDRES POR EL GIRO DIPLOMÁTICO
Trump afirmó que EE.UU. 
podría revisar el apoyo 
a Gran Bretaña por la 
soberanía en Malvinas
Es una presión de la Casa Blanca para que 
inyecte más presupuesto dentro de la OTAN

El presidente de Estados Unidos, 
Donald Trump, sugirió ayer que 
podría “revisar” el apoyo esta­
dounidense a la posición britá­
nica sobre las islas Malvinas, 
cuya soberanía es reclamada por 
Argentina. “Siempre reviso to­
das las posiciones. Esa es apenas 
una entre muchas”, respondió 
Trump a la prensa en el Despa­
cho Oval. Sus declaraciones con 
consistentes con información

LA SUBA IMPULSÓ A LAS ACCIONES ENERGÉTICAS
Volvieron los ataques cruzados 

en Medio Oriente y el petróleo 

reaccionó con un salto de 5%
Después de un alto el fuego que 
se extendió casi cuatro sema­
nas, Estados Unidos e Irán vol­
vieron al terreno bélico. Los 
ataques del fin de semana, po­
tenciados por nuevas promesas 
de Donald Trump de “golpear 
duro” al régimen de Teherán,

que había recogido la prensa lon­
dinense la semana pasada. El ob­
jetivo de la Casa Blanca con esta 
jugada, según The Telegraph, era 
presionar al Reino Unido a aumen­
tar su gasto en defensa dentro de 
la OTAN, un reclamo que EE.UU. 
dirige en realidad a todos los países 
europeos. Washington les reclama 
elevar el presupuesto militar para 
sostener la estrategia de disuasión 
frente a Rusia__ p. 9

llevaron nuevamente el precio del 
barril de Brent por encima de los 
u$s 90. La suba favoreció a las ac­
ciones energéticas, que registra­
ron alzas en Wall Street de entre 
2% y 3%. Los bonos no arranca­
ron, y el riesgo país quedó nueva­
mente en 512 puntos p. 14 y 20
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Lionel Messi
Mejor futbolista del mundo

De la mora en 
los créditos al 
“heroísmo” de 
ser contribuyente 
Aunque el diagnóstico que 

surge desde los bancos 
revela que el cuadro de la 

mora en los créditos va presen­
tando mejoras, la discusión po­
lítica del tema todavía tiene bas­
tante cuerda. En el Congreso si­
guen presentándose pro-puestas 
para intervenir a favor de los

F
ue una decision que dolió y 
duele en el alma. Pero entien­
do que es el momento”. Preci­
so. Contundente. Como cuando pi­
saba el área. O, su forma de de­

finición preferida, arrancaba por 
derecha y metía el zurdazo: 
cruzado, abajo, arriba o al palo 
del arquero, según la situación. 

S. Esta vez, no despertó sonrisas y 
gritos de euforia, alegría y fe- 

licidad. Todo lo contrario.
. Lionel Andrés Messi anun- 

ció su retiro de la Selección 
Argentina.

“Después de este 
tiempo que pasó des­
de la final, pensán­
dolo mucho, quiero 
comunicarles a to­
dos que me retiro 

de la Selección”, co- 
F mienza el comunicado

F que publicó ayer al me­
diodía, en su cuenta de

Instagram. Latranscripciondeuna 
carta, tres carillas de su puño y le­
tra, cuya foto ilustra el posteo.

“Estas palabras las escribí el 
21 de julio, dos días después de la 
final. Hoy, después de lo de mi 
papá, estoy más convencido que 
antes”, explicó. “Queda poco y se 
van cerrando etapas y esta es una 
que me duele mucho. Amo, amé 
y amaré siempre estar en la Se­
lección. Me vacié, ya no tengo 
más nada para dar y, aparte, 
vienen chicos muy grandes 
atrás, que merecen estar”.

“Me voy con la tranquilidad y 
el orgullo de haberles regalado, 
junto con mis compañeros, mo­
mentos dorados. Fue una locura 
haberlo vivido con ustedes. ¡Los 
quiero! Gracias, Dios, por ha­
cerme argentino. ¡Vamos Ar­
gentina!”, terminó la carta con la 
que cerró dos décadas abande­
rado con la celeste y blanca_

Malvinas
Donald Trump reconoció 
que podría retirar el apoyo 
de los Estados Unidos a la 
soberanía británica sobre las 
Islas Malvinas. “Siempre 
reviso todas las posiciones. 
Esa esa apenas una entre 
muchas”, le respondió ayer a 
la prensa, durante una con­
ferencia en el Despacho Oval.

deudores y la novedad es que
hasta el oficialismo empezó a 
aceptar, con cierta resignación, 
que algo hay que hacer.

¿Significa que La Libertad 
Avanza aceptará una ley en lo 
que no cree? Por ahora lo que 
validó es la necesidad de dar 
una respuesta política. El oficia­
lismo prefiere encausar el debate 
que evitar que se siga agitando en 
los medios, incluso con opiniones 
incó -modas como la del presiden­
te de la Conferencia Episcopal, 
monseñor Colombo. Nadie quiere 
arriesgarse a que el Papa lo men­
cione durante su visita.

Según reconoció ayer 
Martín Menem, lo que harán

► EL NÚMERO DE HOY

5,8%
Caída interanual 
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Administración 
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empresas estatales
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Camilo Tiscornia
Economista

PULSO 
FINANCIERO Petróleo

“Para que recupere el salario 
en forma sostenida, hace 

falta que la economía crezca 
mucho más rápido de lo que 

lo está haciendo.”

Después de una semana de 
estabilidad, el precio inter­
nacional del petróleo volvió a 
superar los u$s 90 después de 
la reanudación de acciones 
bélicas en Oriente Medio 
entre Irán y los Estados 
Unidos. El barril de crudo 
Brent subió 2,67%, a u$s 
90,45. El WTI lo hico cerca 
del 2,4%, a u$s 85,40.

en Diputados antes de habi­
litar una sesión que obligue a 
sus aliados a tomar partido 
(esta vez seguramente en 
contra) es abrir el debate en 
comisión, con la esperanza de 
que las propuestas se diluyan 
en los vericuetos legislativos.

Sin embargo, quienes si debe­
rían prepararse para la ocasión 
son los representantes del sector 
financiero. Si los bancos no quie­
ren dar lugar a una ley que inter­
venga sus contratos, tendrán que 
mostrar que sus planes de refi­
nanciación ya están dando una 
solución. No les queda mucho 
tiempo para hacerlos funcionar.

El Gobierno volverá a ser 
interpelado esta semana por otro 
frente complicado. A la industria, 
que se apresta a celebrar su día, le 
preocupa que el Fisco sea menos 
contemplativo que los bancos, ya 
que los embargos por atrasos 
impositivos están disparando 
bloqueos de cuentas y ahogo 
financiero. Si en este temahay espa­
cio paranoserdogmáticos (comolo 
demostró Caputo con los créditos 
hipotecarios), ya que acá no es 
un asunto entre privados, el 
momento para actuar es 
ahora. A fin de cuentas, el que 
paga también merece ser hé­
roe alguna vez__

► LA INFO DEL DÍA

PRODUCCIÓN SIDERÚRGICA ARGENTINA
LEVE MEJORA EN EL ACERO TRACCIONADA POR ENERGÍA. JULIO 2026

ACERO CRUDO 
(variación)

15,3%
INTERANUAL

9,0%
MENSUAL

LAMINADOS EN CALIENTE
(variación)

15,0%
INTERANUAL

-0,8%
MENSUAL

LAMINADOS EN FRÍO
(variación)

-20,7%
INTERANUAL

-20,7%
MENSUAL

CONSTRUCCIÓN
El sector no logra consolidar una trayectoria sostenida de 
crecimiento y continúa mostrando una evolución volátil, con 
avances y retrocesos mensuales. En julio, el despacho de 
cemento aumentó apenas 0,6% respecto de junio, pero cayó 
8,2% interanual, y en el acumulado del año, la contracción 
alcanza el 3.6%.

Fuente: CÁMARA ARGENTINA DEL ACERO (CAA)

AUTOMOTOR
Continúa atravesando una fase contractiva. En julio, las 
terminales automotrices produjeron 31.189 vehículos, un 
15,8% menos que en junio y un 16,0% por debajo de julio de 
2025, cuando se produjeron 37.112 unidades. En los primeros 
siete meses del año, la producción acumuló 235.847 
unidades, con una caída interanual del 18,0%.

ENERGÍA
Principal motor de la demanda de acero y el sector con mejores perspectivas. El 
elevado nivel de actividad en Vaca Muerta, junto con la alta utilización del parque de 
equipos de perforación sostiene una fuerte demanda de tubos sin costura y aceros 
especiales. Las perspectivas continúan siendo fuertemente positivas. Para 2026 se 
proyecta superarlas 28.000 etapas de fractura, lo que implicaría un crecimiento del 
orden del 15%-18% respecto de las 23.784 etapas realizadas durante 2025.

Hernán Herrero

mailto:hdegoni@cronista.com
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► OPINIÓN

Sergio Berensztein
Presidente de la consultora 

Berensztein®, análisis político 
y estratégico

La Argentina, ante la 
primacía de la geopolítica

E
l anuncio del 
presidente de 
Estados Unidos 
del “mayor 
acuerdo petrolero 
de la historia”, a 

propósito del entendimiento 
por el que 17 yacimientos pe­
troleros de Venezuela que re­
presentan el 21% de las reser­
vas del país pasan a estar bajo 
control mayoritario estadou­
nidense, tuvo todos los condi­
mentos del estilo Trump. 
Exaltación de su liderazgo, in­
flamación conceptual, grandes 
titulares y pocos detalles con­
cretos y verificables sobre la 
instrumentación. Sin embargo, 
la dinámica expuesta hasta el 
momento por los actores in­
volucrados alcanza para rea­
firmar que estamos en un 
mundo en el que la geopolítica 
se impone.

Cualquiera que pretenda 
pensar estratégicamente el 
presente y el futuro, tanto de la 
política como de los negocios, 
deberá ponderar especialmente 
el peso que adquieren los inte­
reses de los estados nacionales, 
que hoy se reproducen en los 
mismos escenarios en los que 
otrora primaban, casi con ex­
clusividad, los intereses más 
puros de los capitales privados. 
La ilusión globalizadora que 
alguna vez nos hizo pensar en 
trascender las tensiones inte­
restatales por medio de la ex­
pansión virtuosa del comercio 
internacional, las inversiones y 
el multilateralismo agotó su 
energía vital hace ya casi dos 
décadas, con la explosión de la 
gran crisis financiera.

Si antes imperaba un análisis 
de costos y ventajas compara­
tivas a la hora de decidir la lo­
calización de una inversión, el 
acceso a la energía, el control de 
una tecnología o la seguridad de 
una ruta marítima, la evalua­
ción actual reconoce cuestiones 
mucho más críticas y, en gene­
ral, elementales. Adquieren 
relevancia las alianzas, las vul­
nerabilidades, la capacidad de 
disuasión y el grado de auto­
nomía que conserva cada país.

En Argentina, cada vez que 
se nos presenta la oportunidad, 
elegimos correr el eje de la dis­
cusión internacional y volver 
pronto a refugiarnos en nues­
tros temas más conocidos. No es 
que este déficit empiece y ter­
mine solo con las acciones del 
Gobierno, sino que el vacío es 
mucho más amplio. Ni la opo­
sición, el sector privado, los 
medios y la academia han lo­
grado alimentar un debate serio 
y multidisciplinario, propor­
cional a la magnitud del cambio 
y del desafío que enfrentamos.

A menudo se narran conflic­
tos, cumbres y eventos episódi­
cos como si fueran antologías 
para fines de entretenimiento. 
No obstante, rara vez se conec­
tan con las capacidades que el 
país necesita para proteger sus 
recursos, reducir vulnerabili­
dades, transformar las fragili­
dades en fortalezas e impulsar el 
desarrollo. Más importante y 
profundo, antes que alinea­
mientos personales o ideológicos 
pasajeros, es contar con un plan 
estratégico. Esto es, ni más ni 
menos, que una visión de hacia 
dónde tiene que ir el país, basada 
en la identificación de determi­
nados intereses nacionales con­
sensuados con los principales 
actores, en el marco de una ali­
neación de la política exterior 
con la política doméstica.

La política de defensa cons­
tituye una de las dimensiones 
más salientes de esa discusión. 
En la práctica, la cuestión de 
seguridad internacional se ha 
modificado, por lo que hay que 
entender cuáles pueden ser los 
recursos naturales y producti­
vos que tiene el país, que pue­
den ser objeto de ofensa de un 
país extranjero. Así, la riqueza 
minera, energética, ictícola y de 
tierras raras que está en nuestro 
territorio debe estar sometida a 
un resguardo especial.

Las amenazas convencio­
nales conviven hoy con guerras 
híbridas, ataques cibernéticos, 
redes criminales transnacio­
nales y disputas por infraes­
tructuras críticas, comunica­
ciones y recursos naturales.

Hay una vía a 
recorrer para definir 
qué capacidades 
productivas son 
decisivas en un 
mundo más volátil 
e incierto, sin 
prejuicios ni 
anteojeras ideológicas

Pensar la defensa en el siglo XXI 
exige revisar capacidades, 
prioridades y normas concebi­
das para otro escenario, sin 
confundir las funciones de las 
Fuerzas Armadas con las de 
seguridad interior.

Argentina destina alrededor 
del 0,5% del PBI a defensa, uno 
de los niveles más bajos de la 
región. La incorporación de los 
F-16 y el avance en la compra de 
vehículos blindados Stryker re­
presentan decisiones impor­
tantes. nero una sucesión de

ILUSTRACIÓN: FRANCISCO MAROTTA

adquisiciones no conforma por sí 
misma una estrategia. Existe la 
obligación de pensar con sofis­
ticación las FF.AA que requiere 
un país que convive con fuertes 
limitaciones presupuestarias, al 
tiempo que cuenta con un terri­
torio de grandes extensiones, 
fronteras porosas, proyección 
antàrtica y que aspira a asegu­
rarse el control de sus recursos, 
particularmente los energéticos 
y mineros.

Sería un error poner sobre la 
mesa a la defensa meramente 
como un gasto. A la luz de 
ejemplos como los de Volks­
wagen podemos ver oportuni­
dades de innovación, exporta­
ciones, empleo calificado y 
nuevas cadenas productivas 
con base en capacidades ya 
instaladas. La empresa alemana 
negoció la reconversión de su 
planta de Osnabrück para fa­
bricar componentes del sistema 
“Cúpula de Hierro” junto con la 
compañía israelí Rafael. La po­
sibilidad de este acuerdo po­
tencialmente virtuoso no llegó 
sin contratiempos. Las obje­
ciones del fondo soberano de

Qatar, accionista de Volkswa­
gen, le introdujeron el matiz 
político propio de estos tiem­
pos. Pero predominó la lógica y 
el interés de Alemania e Israel, 
dos países que se han herma­
nado en materia de seguridad a 
partir de la segunda posguerra.

Este nuevo contexto obliga a 
discutir la política industrial sin 
prejuicios ni anteojeras ideoló­
gicas. El camino no es el “pro­
teccionismo puro y duro”, como 
Gita Gopinath (exnúmero dos 
del FMI) calificó la política eco­
nómica de Donald Trump, ni 
sostener actividades ineficientes 
ad infinitum ni distribuir subsi­
dios entre sectores con mayor 
poder de lobby. En contraposi­
ción a eso, hay una vía a recorrer 
para definir qué capacidades 
productivas son decisivas en un 
mundo más volátil e incierto y 
qué lugar deberían ocupar sec­
tores como la industria nuclear, 
la ciberseguridad, la tecnología 
satelital, la biotecnología o los 
centros de datos.

Todo esto debe discutirse 
mientras nos atraviesan otras 
problemáticas con impacto 
para todos los países del mundo. 
Al mismo tiempo que los efectos 
de la inteligencia artificial sobre 
el empleo amenazan con ten- 
sionar la cohesión social, los 
desastres naturales, como in­
cendios, inundaciones, sequías 
y otros fenómenos ambientales, 
afectan la infraestructura crí­
tica, ponen en peligro la pro­
ducción, además de presionar la 
gobernabilidad y las capacida­
des estatales.

Ninguna pretensión de 
pensar el desarrollo del país 
puede encararse dejando de 
lado los temas que hoy se im­
ponen en la agenda económica y 
política mundial. La disociación 
que exhiben nuestras élites 
económicas, políticas y cultu­
rales respecto a las grandes 
transformaciones que se en­
trecruzan obliga a redoblar es­
fuerzos argumentativos y a 
comprender que estamos a 
tiempo de pensar estratégica­
mente y empezar a accionar en 
consecuencia__
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Economía 
& Política

Cepo
“La mejor forma de que 
desaparezcan las expectativas de un 
salto cambiario desestabilizador es 
que se deje flotar el tipo de cambio 
en un mercado libre y único”

Domingo Cavallo
Exministro de Economía

EN ESTADOS UNIDOS
Caputo en el G20 destacó el marco para 
invertir y reformas para el crecimiento

El ministro destacó el desempeño del programa 
económico en un foro marcado por las tensiones 
globales. “Impresionante repunte”, dijo la titular del 
FMI, Georgieva, tras un encuentro bilateral

____El Cronista

___ Buenos Aires

El ministro de Economía, Luis 
Caputo, expuso en la reunión del 
G20 a la que viajó junto al vicemi­
nistro José Luis Daza a Asheville, 
Estados Unidos, para participar 
de la Reunión de Ministros de Fi­
nanzas y Gobernadores de Bancos 
Centrales del G20. A ellos se sumó 
Santiago Bausili, el titular del 
BCRA que venía de participar de 
las reuniones de política moneta­
ria de la Fed en Jackson Hole.

El ministro de Economía ar­
gentino participó de la sesión 
dedicada al crecimiento, “una de 
las prioridades establecidas por 
la Presidencia de Estados Unidos 
del G20, según remarcó el Palacio 
de Hacienda. El segmento apunta 
a promover el crecimiento eco­
nómico y fortalecer la participa­
ción del sector privado en las 
discusiones.

El mensaje oficial hizo foco en 
que “la estabilidad macroeconó- 
mica es la base para alcanzar un 
crecimiento sostenido”. Y desta­

có en ese marco el equilibrio fiscal 
y la meta de generar mayor inver­
sión privada.

Caputo destacó que Argentina 
crecerá en términos per cápita 
por primera vez en 16 años, en un 
contexto caracterizado simultá­
neamente por superávit fiscal y 
superávit de cuenta corriente.

El ministro destacó la reduc­
ción del gasto público en un 30% 
en términos reales y la baja de 
impuestos equivalente a 3 puntos 
del PBI, así como la reforma labo­
ral y de la Carta Orgánica del

Caputo hizo foco en 
que “la estabilidad 
macroeconómica es la 
base para alcanzar un 
crecimiento sostenido”

Bessent subrayó como 
uno de los ejes trabajar 
en “los desafíos 
de la deuda” para 
emergentes

BCRA, con el énfasis puesto en la 
independencia de la entidad y la 
limitación del fmanciamiento al 
Tesoro.

Ante los dirigentes económi­
cos de otros países, destacó la 

desregulación y elogió a la inver­
sión privada como principal mo­
tor de crecimiento, y puso como 
ejemplo al Régimen de Incentivo 
a las Grandes Inversiones (RIGI), 
que suma proyectos aprobados 
por u$s 50.000 millones, mien­
tras otros por u$s 150.000 millo­
nes están en revisión.

En el marco del foro, el minis­
tro también tuvo un encuentro 
con la directoragerente del FMI, 
Kristalina Georgieva. “Aprove­
chamos para conversar sobre la 
agenda económica de la Argenti­
na y los avances que estamos lo­
grando para consolidar la estabi­
lidad y fortalecer el crecimiento”, 
dijo el ministro en sus redes so­
ciales.

La funcionaría del Fondo co­
mentó: “Genial ponerme al día 
con Luis Caputo sobre el impre­
sionante repunte económico de 
Argentina, resultado de buenas 
políticas y una sólida implemen- 
tación”.

LOS LINEAMIENTOS DEL G20

El secretario del Tesoro estadou­
nidense, Scott Bessent, expuso 
junto al presidente de la Reserva 
Federal, Kevin Warsh, y destacó 
en primer lugar los requerimien­
tos del sector privado de medidas 
para apoyar el crecimiento, que 
surgieron de los paneles que les 
antecedieron.

“Los entornos de impuestos 
que sean competitivos, las regu­
laciones que sean amigables con 
los negocios, los bajos costos ope­
rativos y el acceso a trabajadores 
con habilidades”, planteó el fun­
cionario estadounidense.

Agregó que aspiran a estimu­
lar las reformas de la economía 
estadounidense, en particular en 
el sector bancario. Según Bessent, 
las regulaciones que surgieron 
luego de la crisis financiera global 
que buscaban evitar el precepto 
de “demasiado grandes para 
caer” y se convirtió en “muy pe­
queños para triunfar”. “Desde la 
crisis, la mitad de los pequeños 
bancos desaparecieron por exce­
sos regulatorios”, planteó Bes­
sent, quien criticó que las regula­
ciones tampoco evitaron que en 
2023 se dieras tres de las mayores 
fallas bancarias de la historia de
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Menem dijo que 
buscarán 
“descomprimir” la 
mora en comisión 
y con proyectos 
alternativos

ENDEUDAMIENTO DE LAS FAMILIAS

El presidente de la Cámara de Diputados, 
Martín Menem, no descartó que el oficialismo 
presente alguna iniciativa para atender el te­
ma de los morosos.

“Vamos a tratar de descomprimir algunas 
situaciones e ir hablando en comisión, pre­
sentando algunos proyectos alternativos”,

señaló Menem.
Menem adelantó que habrá labor parla­

mentaria para discutir el tema, pero que la 
oposición busca “un impacto fiscal para de­
sestabilizar la economía”. A pedido de la 
oposición, el 9 de septiembre hay sesión para 
discutir proyectos sobre morosidad.

la economía estadounidense.
Uno de los ejes que tendrá la 

cumbre de funcionarios econó­
micos es el de atender los “desba­
lances globales”, planteó Bessent, 
y subrayó que una economía glo­
bal durable “no puede sobrevivir 
a base de prácticas de empobre­
cimiento del vecino que arruinan 
la competencia justa basada en el 
mercado”.

Otro de los ejes que tendrá es­
ta cumbre de ministros del G20 
es el de modernizar regulaciones 
y analizar reformas regulatorias 
que permitan bajar cargas inne­
cesarias. El cuarto eje en cuestión 
son los “desafíos de la deuda”, en 
particular, sumó Bessent, la de los 
mercados emergentes y las eco­
nomías en desarrollo, para avan­
zar en reestructuraciones más 
sólidas, transparentes y previsi­
bles.

El último eje será el de la edu­
cación financiera, en particular 
con la expansión de las Trump 
Accounts en Estados Unidos, 
unas cuentas en las que, entre 
otras cosas, el Estado deposita u$s 
1000 por niño para invertir en 
índices que den seguridad a largo 
plazo.

Por su parte, Warsh destacó la 
diversidad de prestamistas del 
sistema financiero estadouniden­
se y subrayó: “Reconocemos que 
la convergencia internacional es 
buena, pero es mejor páralos paí­
ses un sistema bancario seguro y 
competitivo. En Estados Unidos 
vamos a seguir orientados a las 
reformas”, para evitar que se sos­
tenga la contracción del sistema 
bancario.

POLÉMICAS

Bessent se reunió con su par de 
Rusia, Antón Siluánov, en el mar­
co de la cumbre, para tratar la 
cooperación de ambos países en 
asuntos financieros.

El encuentro motivó el males­
tar de los representantes euro­
peos, que aseguraron que traba­
jaban en nuevas sanciones eco­
nómicas para Rusia por laguerra 
contra Ucrania y esperaban el 
respaldo de Washington. Por ello, 
se opusieron a participar de la 
“foto de familia” hasta que final­
mente se optó por hacerla sin el 
representante ruso.

En paralelo, Bessent aseguró 
que mantendrá las sanciones 
contra Irán y confía en que se 
crearán las condiciones para que 
“quieran sentarse a la mesa” por­
que están “perdieron en el terre­
no económico”. El funcionario se 
mostró confiado en que la econo­
mía iraní “podría colapsar en 
cuestión de semanas” por efecto 
de las nuevas sanciones aplicadas 
al país y la advertencia a sus so­
cios___

NUEVA DESACELERACIÓN
La inflación de agosto puede ser la 
más baja en más de un año
Después del 2,1% de julio, el octavo mes del año 
trae alivio de la mano del precio de los 
alimentos. Las estimaciones privadas arrancan 
en 1,4% y siguen lejos del 2%.

____Victoria Lippo

___ mlippo@cronista.com

La inflación le traería una 
buena noticia para el Gobier­
no. En agosto, si bien se 
mantendría todavía lejos de 
empezar con 0, marcaría una 
desaceleración respecto de 
julio.

En promedio, las estima­
ciones privadas indican que se 
ubicaría debajo del 2,1% re­
gistrado el mes previo, y más 
cerca del 1,5%, registro que no 
se alcanza desde mayo del año 
pasado.

La inflación mayorista de 
julio en 0,8% alimentó las 
ilusiones del Ejecutivo sobre 
finalmente alcanzar la pro­
mesa de inflación comen­
zando con 0 en agosto. La vo­
latilidad del dólar en las últi­
mas dos semanas sumó ruido 
aunque no alcanzaría a im­
plicar una mayor presión so­
bre los precios.

La desaceleración del 
precio de los alimentos, 
principalmente explicado 
porque la carne no registró 
aumentos en el mes, oficia 
como la gran ayuda para que 
el índice general recupere el 
sendero decreciente.

La consultora LCG, que 
hace un seguimiento semanal 
del precio de los alimentos, 
registró que en la cuarta se­
mana de agosto los precios de 
los alimentos se mantuvieron 
estables respecto de la semana 
anterior. En el promedio del 
último mes, los precios ron­
daron el 1,4% para estos pro­
ductos.

La carne apenas registró 
variación en el mes, pero la 
incidencia hacia la desacele­
ración la explicaron las bebi­
das, el azúcar y los aceites que 
contuvieron las subas de 
precios.

Algo similar observaron 
desde Analytica, donde regis­
traron una variación de 0,9% en 
los precios de alimentos y be­
bidas en la cuarta semana de 
agosto, lo que arrojó un pro­
medio para ese segmento de 
1,7%.

“En el promedio de cuatro 
semanas del nivel general, se 
destaca el aumento de verduras 
(+5,6%) y frutas (+2,6%). Entre 
las categorías que tuvieron 
menores aumentos se encuen­
tran otros alimentos (+0,9%) y 
carnes y derivados (+0,7%)”, 
agregaron. Para el nivel general 
de precios también ubican su 
proyección para el mes en 1,7%.

El relevamiento de C&T para 
el Gran Buenos Aires dio cuenta 
de un aumento del 1,6% en 
agosto, debajo de los registros 
de julio y de junio (2,1% y 1,9% 
respectivamente). Así, sería el 
menor registro desde agosto del 
año pasado. Según C&T, la me­
nor suba se explicó por la con­
tención de los componentes 
estacionales, en particular por 
vinculados al turismo, que 
“dejaron atrás el pico debido a 
las vacaciones de invierno”. 
Indumentaria también presio­
nó a la baja, mientras que frutas 
y verduras hicieron de contra­
peso y presionaron a la suba de 
alimentos y bebidas en su con­
junto. Equipamiento y mante­
nimiento de hogar fue el rubro 
de mayor aumento en el mes, 
mientras que vivienda mantuvo 
un ritmo cercano al 2,5%, y sa­
lud giró cerca del 2%.

Desde EcoGo estimaron que, 
en base al acumulado de las tres 
primeras semanas del mes, el 
nivel general de la inflación 
rondaría el 1,5%, registro que no 
se alcanzaba hace 15 meses.

La consultora de Miguel Ki- 
guel, Econviews, registró una 
variación de precios de los ali­
mentos deflacionaria en la

Los alimentos ayudaron a la baja

La desaceleración de los 
alimentos, explicado 
por la carne no registró 
aumentos, ofició de 
gran ayuda

En el promedio del 
último mes, los precios 
de los alimentos 
rondaron el 1,4% para 
estos productos

El Gobierno pospuso el 
aumento del impuesto a 
los combustibles, y las 
subas se aplicarán en 
octubre

cuarta semana de agosto, con 
una caída de 0,2%, movimiento 
que no se registraba desde la 
segunda semana de junio. La 
baja se explicó fundamental­
mente por los menores precios 
en el segmento de verdulería (- 
1,1%) y de carnes (-0,5%). Para 
el mes observaron una suba de 
precios de 1,6%.

Desde la Fundación Libertad 
y Progreso esperaban que la 
inflación de agosto tuviera una 
variación de 1,8%, pero luego 
corrigieron la proyección a la 
baja, hasta 1,4%.

“De cara al futuro, espera­
mos volver a transitar el sen­
dero desinflacionario en el que 
nos habíamos embarcado. Con 
los fundamentals fiscales en lí­
nea y la contención de la base 
monetaria, la inflación debería 
tender a la baja en el mediano y 
largo plazo”, marcaron desde la 
fundación.

“Nuestras proyecciones es­
tipulan que la misma se siga 
desacelerando en lo que queda 
del semestre”, explicado por la 
menor incidencia de alimentos 
y bebidas, y el paso de la esta- 
cionalidad de las vacaciones.

Hacia adelante, el Gobierno 
también mueve fichas para 
evitar mayor presión. Este lu­
nes anunció la prórroga de la 
actualización del impuesto a los 
combustibles que debía imple- 
mentarse en septiembre, hasta 
octubre. Según la consultora 
Economía & Energía, en agosto 
la suma del impuesto a los 
combustibles líquidos y al car­
bono explicaba $ 411 por litro de 
nafta y debía pasar a represen­
tar $ 634 por litro___

mailto:mlippo@cronista.com
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FACTORES DE PRESIÓN
Kevin Warsh y “El Niño”, factores externos 
que pueden recalentar el dólar preelectoral
¿Podrá el boom de Vaca Muerta hacer que 
en las elecciones 2027 “esta vez sea diferente” 
y no se viva la inquietud que suele hacer subir 
eltipo de cambio?

► COLUMNISTA

Jairo Straccia
Periodista

El viernes pasado se anticipó la 
próxima “final del mundo”. El 
apetito dolarizador de los ar­
gentinos versus el nuevo col­
chón de divisas que ya genera la 
producción petrolera de ex­
portación de la mano del yaci­
miento de Vaca Muerta, una 
pulseada que en la previa de la 
elección también podría sentir 
el impacto de dos factores ex­
ternos: un posible cambio en la 
política monetaria de Estados 
Unidos y -además- los efectos 
del fenómeno climático cono­
cido como “El Niño”.

A un año de las próximas 
elecciones, el Banco Central 
informó que durante julio 1,7 
millones de personas -200 mil 
más que en junio- compraron 
dólares para ahorro, por más de 
US$3000 millones. Más allá de 
cuál haya sido el impacto de la 
fiebre mundialista -la Argentina 
de Leonel Messi jugó la final el 
19 de ese mes- no deja de ser un 
llamado de atención que, con 
superávit fiscal, la inflación en 
baja y las bases del modelo Milei 
sin cambios, haya habido un 
aumento en la dolarización de la 
gente.

La pregunta es obvia: ¿hasta 
dónde puede llegar ese monto 
cuando se acerquen los comi­
cios y crezca la incertidumbre? 
La compra de dólares fue la 
mayor en nueve meses. En total, 
en el séptimo mes del año se 
compraron US$3143 millones, 
un 52,2% más que en junio, y el 
pico desde septiembre de 2025, 
cuando había tocado los 
US$5434 millones.

Pero en el cierre de la sema­
na pasada también se conoció 
un nuevo récord del sector 
energético en el país. También 
en julio, se extrajeron 916.200 
barriles diarios de petróleo, un 
nuevo máximo histórico. La 

clave, la producción prove­
niente del modelo no conven­
cional, en Neuquen. De ese to­
tal, 643.100 barriles diarios 
fueron aportados por la roca de 
Vaca Muerta, que ya explica el 
70% del total nacional y lidera el 
cambio de perfil productivo y 
cambiario de la Argentina. 
“Vamos camino a ser un país 
petrolero”, dijo de hecho re­
cientemente Horacio Marín, el 
CEO de YPF, al anticipar el 
crecimiento en la inversión y las 
exportaciones del rubro.

Así, la balanza comercial 
energética -que hace un lustro 
era negativa por las importa­
ciones de gas- cada vez es más 
relevante para el superávit co­
mercial del país, por lo que los 
analistas empiezan a incorporar 
“un nuevo campo” a las pro­
yecciones del dólar, siempre 
foco de tensiones por la res­
tricción externa histórica del 
país, que se potencia cada vez 
que las dudas por una elección 
presidencial acelera la compra 
de divisas y frena su venta.

¿Podrá el boom de Vaca 
Muerta hacer que en las elec­
ciones 2027 “esta vez sea dife­
rente” y no se viva la inquietud 
que suele hacer subir el tipo de 
cambio? ¿O el apego argentino 
por el dólar podrá más? Hasta 
acá, la compra de más de 
US$14.000 millones por parte 
del Banco Central y las nego­
ciaciones del Palacio de Ha­
cienda por algún respaldo extra 
de Estados Unidos -también 
inmerso en un proceso electoral 
incierto- buscan garantizar que 
no haya sobresaltos, pero al­
gunos nubarrones que llegan 
desde el exterior podrían sumar 
presión el año que viene.

DE WARSH A “EL NIÑO”

Por un lado, en la discusión so­
bre lo que viene empieza a 
aparecer un nombre: Kevin 
Warsh. El titular de la Reserva 
Federal, el banco central de 
Estados Unidos, habló en Jack- 
son Hole la semana pasada y 
sorprendió al anticipar una 
posible suba de tasa de interés, 
al manifestarse insatisfecho con 
la evolución de la inflación.

“Debemos estar seguros de 
que la inflación subyacente se 
está moviendo hacia nuestro 
objetivo, de manera clara y a 
una velocidad suficiente”, su-

Kevin Warsh, titular de la Fed

“Elfenómeno de El Niño 
más intenso en una 
generación está 
causando estragos en la 
economía mundial”

brayó Warsh, al tiempo que 
agregó: “De lo contrario, tene­
mos trabajo por hacer”.

De esta manera, echó por 
tierra las versiones de que po­
dría sucumbir a presiones de la 
Casa Blanca, desde donde ha­
bían forzado la salida de Jerome 
Powell, bajo acusaciones del 
presidente Donald Trump de 
estar perjudicando la actividad 
productiva con su política de 
tasas.

De acuerdo con el releva- 
miento FedWatch que mide 
CME Group, hay un 66% de 
probabilidades de que en la 
reunión que se realizará entre el 
15 y el 16 de septiembre, el Co­
mité Federal de Mercado 
Abierto (FOMC) de la autoridad 
monetaria aumente las tasas 
unos 25 puntos básicos.

Una suba de las tasas en Es­
tados Unidos suele impactar en 
los países emergentes como la 
Argentina porque alienta una 
salida de capitales en busca de 
mayores rendimientos en el 
país del Norte, sumando pre­
sión devaluatoria a monedas 
como el peso.

Si esa tendencia se sostu­
viera en los próximos meses, 
presentaría un nuevo desafío 
para el tránsito de la economía 
argentina hacia las elecciones, 
que el ministro Luis Caputo ha

Este año se pueden 
combinar fuertes 
precios con una buena 
cosecha, “a menos que 
se inunden las tierras”

definido será “un paseo por el 
parque”.

En simultáneo, empieza a 
leerse en los reportes financie­
ros respecto del 2027 sobre los 
efectos de un nuevo factor de 
incertidumbre: el fenómeno 
climático conocido como “El 
Niño”.

El calentamiento de las 
aguas del océano Pacífico, que 
suele desatar sequía en una 
parte del planea y mayores llu­
vias en otras, habitualmente 
favorece a la Argentina dado 
que se acota la producción de 
competidores agropecuarios y 
se tira hacia arriba los precios 
de los cultivos que más se ex­
portan desde estas tierras, como 
la soja y el maíz.

De hecho, esta vez incluso la 
suba de precios pareciera aún 
mayor ya que se combina con 
los sostenidos conflictos bélicos 
en Ucrania y Medio Oriente.

Sin embargo, algunas ad­
vertencias hacen dudar sobre si 
esta vez será todo ganancia para 
nuestro país. “Para los produc­
tores argentinos, este año se 
pueden combinar fuertes pre­
cios internacionales con una 
buena cosecha. A menos que se 
inunden sus tierras”, escribió el 
analista financiero Marcos 
Buscaglia, poniendo sobre la 
mesa la posibilidad de que

Por energía, los 
analistas empiezan a 
incorporar “un nuevo 
campo” a las 
proyecciones del dólar

buena parte de la producción 
quede fuera de juego y se 
transforme en un impacto im­
previsto en la oferta de divisas 
en un año de elecciones.

“El fenómeno de El Niño más 
intenso en una generación está 
causando estragos en la econo­
mía mundial”, tituló The Wall 
Street Journal este fin de se­
mana, y abundó: “Los científi­
cos que monitorean datos de 
satélites y boyas oceánicas de­
clararon el inicio de El Niño en 
junio. Todo apunta a que será 
uno de los más intensos de los 
que se tiene memoria. Las 
temperaturas del océano son las 
más altas registradas, y esta 
oleada de calor del Pacífico se 
suma al calentamiento provo­
cado por las emisiones de gases 
de efecto invernadero”.

Ante este escenario, los go­
biernos de Mendoza, Santa Fe y 
la provincia de Buenos Aires ya 
anunciaron medidas para pre­
venir los efectos del fenómeno, 
que podría generar inundacio­
nes urbanas y rurales.

La semana pasada, además, 
se realizó en Paraná, Entre Ríos, 
el cuarto encuentro de Coordi­
nación Federal frente al fenó­
meno de El Niño, convocado por 
la Agencia Federal de Emer­
gencias, y se presentó el Plan de 
Coordinación 2026-2027.__
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Javier Milei con el titular de la FIA, Mohammed Ben Sulayem

CONGRESO DE LA FIA
Milei aseguró que 
Argentina “está en 
condiciones” para 
la vuelta de la F1
El Presidente abogó por la vuelta de la máxima 
categoría del automovilismo y el Rally. Habló sobre 
las rutas con foco en la concesión, en medio de 
críticas por el mal estado vial tras elajuste nacional

___ Patricia Valli

___ _ pvalli@cronista.com

El presidente Javier Milei abrió 
el Congreso Americano de la 
Federación Internacional del 
Automóvil (FIA) en el Hotel 
Four Seasons de Buenos Aires. 
Ante dirigentes de clubes 
miembros de la entidad y su 
presidente, Mohammed Ben 
Sulayem, el mandatario afirmó 
que el país reunió nuevamente 
los requisitos “económicos, 
institucionales y de infraes­
tructura” que exigen las máxi­
mas categorías del automovi­
lismo internacional, y dijo que 
la Argentina está en condiciones 
de volver a recibir a la Fórmula 
1 y al Rally Mundial en sus ca­
lendarios.

“Queremos ver a Franco 
Colapinto en el país”, dijo Milei. 
Ben Sulayem tiene previsto re­
correr el avance de las obras del 
Autódromo Oscar y Juan Gálvez 
este miércoles con el Gobierno 
de la Ciudad.

“Hoy los recibimos con las 
rutas más abiertas que nunca”, 
aseguró Milei ante los dirigentes 
de la FIA, y sostuvo que “una 
ruta en buen estado, bien se­
ñalizada y con banquinas ade­
cuadas salva tantas vidas como 
un auto seguro”. El Presidente 
remarcó el plan de concesión de 
corredores viales al sector pri-

El titular de la FIA 
analizará hoy el avance 
de obra en el 
autódromo porteño 
Oscar y Juan Gálvez

Buenos Aires albergará 
el Moto GP en 2027y el 
país aspira a la vuelta 
de la Fórmula lyel 
Rally Mundial

vado, donde se licitaron más de 
9.000 km de rutas, que estarán 
en obra desde octubre, y que 
próximamente licitará entre 
6.000 y 12.000 km adicionales.

Desde el sector privado, en 
tanto, reclaman por el mal es­
tado de los caminos, que com­
plican y encarecen la logística. 
El Gobierno nacional también 
traspasó algunas rutas esen­
ciales a las provincias, como el 
caso de la RN151 que estará bajo 
la órbita de Río Negro por el 
impacto que tiene en Vaca 
Muerta.

Un informe sobre el sistema 
de rutas nacionales realizado 
por la Federación del Personal 
de Vialidad Nacional (Fepevi- 

na) a julio de este año plantea 
que hay un “desmantelamiento 
institucional” y advierte que la 
Dirección Nacional de Vialidad 
(DNV) atraviesa “el proceso de 
vaciamiento más grave en sus 
93 años de historia”.

Según el propio releva- 
miento de la DNV, del total de la 
red nacional efectivamente 
medida, el 58% está en estado 
malo o regular y solo el 42% en 
estado bueno. El problema, se­
ñala Fepevina, es que la mitad 
de la red no tiene mediciones 
vigentes, por lo que “la situa­
ción real puede ser peor que la 
informada”. Con sus propios 
recorridos, el gremio estima 
que más del 70% de las rutas 
nacionales se encuentran hoy 
en estado regular a malo.

El deterioro tiene, además, 
un correlato directo en la si- 
niestralidad. Según datos pre­
liminares de la Agencia Nacio­
nal de Seguridad Vial (ANSV) 
citados en el informe, en 2025 se 
registraron 3.255 siniestros con 
4.060 víctimas fatales, con un 
costo económico estimado en 
más de USD 7.000 millones 
anuales. La velocidad media de 
circulación, apunta el docu­
mento, cayó a 60 km/h por el 
mal estado del pavimento.

MOTOSIERRA

El informe cruza esos datos con 
la ejecución presupuestaria de 
la DNV al 31 de julio de 2026. El 
presupuesto total del organis­
mo para este año es de $ 776.756 
millones, pero al cierre de julio 
solo se había devengado el 
32,6% y pagado el 29,8%, pese a 
que ya había transcurrido el 
58,3% del calendario anual. El 
capítulo de Bienes de Uso —es 
decir, las obras viales propia­
mente dichas— sufrió un re­
corte del 24,8% respecto del 
crédito inicial, y de lo que quedó 
disponible solo se ejecutó un 
35,5%.

Dos programas quedaron 
directamente en cero: el Pro­
grama 48 (Obras de Seguridad 
en Rutas Nacionales) y el Pro­
grama 52 (Mantenimiento y 
Reparación de Obras, es decir 
puentes y alcantarillas), que en 
conjunto representaban $ 
34.138 millones y no registran, 
según el informe, “ni un peso 
devengado después de siete 
meses completos”.

El informe también apunta 
al destino del Impuesto a los 
Combustibles Líquidos (ICL), 
que por ley debe destinar un 
14,29% de lo recaudado a obras 
viales a través del sistema SIS- 
VIAL. Entre enero y julio de 
2026, la recaudación del ICL 
alcanzó $ 3,8 billones, pero solo 
el 2,59% —unos $ 99.572 millo­
nes— se aplicó efectivamente a 
obras en rutas nacionales. Se­
gún los cálculos de la Federa­
ción, la diferencia entre lo re­
caudado y lo invertido entre 
2024 y el primer semestre de 
2026 supera los $ 831.000 mi­
llones, un monto que —sostiene 
el gremio— habría alcanzado para 
rehabilitar 3.000 km de rutas en 
mal estado y mantener otros 
22.000 km adicionales__

INGRESOS BRUTOS
La Corte limitó los 
cobros anticipados de 
Misiones a empresas
___ Matías Rufino

___ mrufino@cronista.com

La Corte Suprema de Justicia 
dictó dos pronunciamientos 
muy relevantes respecto de 
los regímenes de retención y 
percepción del impuesto so­
bre los Ingresos Brutos. Se 
trata de los casos de Las Ma­
rías y Cannon Puntana, en los 
que el máximo tribunal 
aceptó intervenir y, a través 
de dos resoluciones publica­
das el 27 de agosto, mantuvo o 
dispuso cautelares.

En primer lugar, la Corte 
mantuvo vigente una medida 
cautelar en el marco de un 
reclamo del Establecimiento 
Las Marías contra Misiones 
por la retención, percepción y 
pago a cuenta de Ingresos 
Brutos. ¿A cuánto equivale? 
Al 30.718% del impuesto 
anual estimado o a 307 años 
de impuesto adelantado.

La empresa había iniciado 
una acción meramente de­
clarativa de inconstituciona- 
lidad ante el Juzgado Federal 
de Paso de los Libres contra la 
Agencia Tributaria de Misio­
nes, solicitando la suspensión 
de una serie de resoluciones 
generales (3/1993, 35/2002, 
56/2007 y 1/2010) y que se 
declarara su inconstitucio- 
nalidad.

Según relató la Corte, Las 
Marías “manifestó que la 
aplicación de dichos regíme­
nes recaudatorios implica 
pagos a cuenta mensuales a 
favor de la Provincia de Mi­
siones por un total de $ 
597.643.467, cifra que, pro­
yectada al año, asciende a $ 
7.171.721.605, frente a una 
estimación anual de impuesto 
sobre los ingresos brutos de $ 
23.347.296”. La empresa ve­
nía operando con certificados 
de exclusión hasta que, en 
marzo de 2025, dejó de recibir 
respuesta del fisco, lo que le 
generó saldos a favor de im­

posible recuperación.
Con las firmas de Horacio 

Rosatti, Carlos Rosenkrantz y 
Ricardo Lorenzetti, la Corte 
hizo lugar al pedido de la actora, 
mantuvo la medida cautelar 
dictada el 4 de junio de 2025, 
ordenó a Misiones comunicarla 
a las entidades financieras y a 
los agentes de retención y per­
cepción.

Por otro lado, el máximo 
tribunal también dispuso una 
medida cautelar a favor de 
Cannon Puntana, una empresa 
familiar dedicada a la fabrica­
ción de fragancias, que promo­
vió una acción declarativa de 
certeza contra Misiones, a fin de 
que se declarara la inconstitu- 
cionalidad de la Resolución

La cifra informada por 
Las Marías equivale a 
307 años de impuestos 
por adelantado, según 
la Corte Suprema

General 3/93 y sus modificato­
rias.

La compañía denunció que el 
régimen le generaba sucesivos 
saldos a favor. Durante el trá­
mite, informó que continuaban 
incrementándose y que, a fe­
brero de 2026, ascendían a $ 
388.651.014,04. “Se proyecta 
un saldo a favor, a diciembre 
2026, de $ 741.966.601,41, el 
cual se absorbería en más de 106 
meses, esto es, casi 9 años”, se­
ñalaron.

En conclusión, la Corte de­
claró que ambas causas co­
rresponden a su competencia 
originaria e hizo lugar a la me­
dida cautelar solicitada por 
Cannon Puntana, ordenando al 
estado provincial que arbitre los 
medios necesarios a fin de que 
los agentes de retención y per­
cepción se abstengan de efec­
tuar retenciones y percepciones 
en el impuesto___

mailto:pvalli@cronista.com
mailto:mrufino@cronista.com
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ACUERDO COMERCIAL
Mercosur-UE: la Argentina 
alcanzó el mayor nivel 
exportador desde 2022

Entre enero y julio, la Argentina exportó u$s5191 millones a la UE, un crecimiento del 19%

A tres meses de la entrada en vigor del tratado, el 
país ganó una participación dominante en los 
cupos. Sin embargo, todavía está pendiente la 
disputa dentro del Mercosur por la carne bovina

____Belén Ehuletche

___ behuletche@cronista.com

Aunque abrió un frente de ma­
yor competencia interna en 
productos sensibles, la puesta 
en marcha del acuerdo entre el 
Mercosur y la Unión Europea 
también mejoró las condiciones 
de acceso de los productos ar­
gentinos a uno de los mercados 
más importantes del mundo.

En los primeros tres meses, 
el país copó varios de los nuevos 
cupos agroindustriales y las 
exportaciones al bloque alcan­
zaron su mayor nivel desde 
2022. Entre enero y julio, la 
Argentina exportó a la Unión 
Europea por u$s 5191 millones, 
un crecimiento del 19% frente a 
los u$s 4365 millones registra­
dos durante el mismo período 

El Juzg. Nac. de 1ra. Instancia en lo Comercial N"12 a cargo del Dr. Hernán D. Papa, 
Sec. N' 24 a mi cargo, sito en M. T. de Alvear 1840 PB. CABA. hace saber por cinco 
dias en los autos "LANDSUR CAPITAL S.A s/CONCURSO PREVENTIVO' Expte. Nro 
12998/2026 se presentó en concurso preventivo ) con fecha 22.06.2026 CAPITAL S.A. 
CUIT, 30-71885969-3 LANDSUR . con domicilio en O' Gorman N° 412, piso 4“ of 403 
de esta ciudad habiéndose producido su apertuia el 15.07.2026 Camila CABA. . 
fijándose el siguiente cronograma: hasta el 30.09.2026 acreedores con asistencia 
letrada ingresar digitalmente sus insinuaciones junto con toda la documentación 
respaldatoria en el ine. podrán los Nro. 1 , a cuyo fin deberán dar estricto cumplimiento 
a lo dispuesto a fs. 607/627 a lo que se remite (v. pio. II ap. 2”). En tal incidente 
deberán también formularse digitalmente las observaciones a que alude el art 34 LCO 
y sus contestaciones, según lo autorizado en dicho decisorio. El arancel previsto por el 
articulo 32 LCQ deberá abonarse por transferencia a la cuenta identificada con 
CBU 0170124740000012518511 Podestà de titularidad de Mario . A los fines Enrique 
Galanti Podestà (CUIT 20-11554498-6) de presentar su solicitud en formato papel los 
acreedores que no cuenten con asistencia letrada deberán solicitar turno y o presentar 
su insinuación al sindico Mario Enrique Galanti-con domicilio en Arcos 1668, Piso 17°, 
Dto. B" CABA y tei. 1564167843 . . mediante email a , megpodesta@gmail.com A tal 
fin. deberán dar estricto cumplimiento a las paulas fijadas en el pto. II "j - 2“ de fs. 
607/627 a lo que se remite. El síndico presentará los informes que disponen los arts. 35 
y 39 LCQ tos dias y 12.11.2026 02.02 2027 dictar el auto venficatorio vence el 
-respectivamente-. La fecha para 30.11.2026 informativa se llevará a cabo el . La 
audiencia 16.07.2027 a las 12 hs. en la sala de audiencias del tribunal. Buenos Aires, 
07 de agosto, de 2026 RICARDO DANIEL ZMUDA SECRETARIO

de 2025, según un informe de la 
Bolsa de Comercio de Rosario 
(BCR).

El monto también se ubicó 
12,5% por encima del promedio 
de la última década y repre­
sentó el tercer mayor registro 
de los últimos 14 años. Sólo 
quedó por debajo de los máxi­
mos de 2021 y 2022, cuando los 
precios internacionales se en­
contraban en niveles elevados.

Sin embargo, no todo el cre­
cimiento puede atribuirse di­
rectamente al tratado, que co­
menzó a regir el 1° de mayo de 
2026. Al considerar exclusiva­
mente el período mayo-julio, las 
exportaciones argentinas a la 
UE sumaron u$s 2476 millones, 
un avance interanual del 13,1% 
y el mejor trimestre desde 2022.

El acuerdo ya muestra re-

El salto exportador 
representó u$s 4365 
millones más sobre los 
registros del mismo 
período de 2025

Carne: “Lo equitativo es 
distribuirlo en 
proporción a los 
volúmenes enviados” 
sostuvo Milano

sultados en los contingentes 
agroindustriales. Al 29 de julio, 
los exportadores argentinos 
habían cubierto todo el cupo de 
huevos y casi la totalidad del 
correspondiente a albúmina. El 
país también abasteció más del 
70% de la cuota de miel, más de 
la mitad de la de etanol y más de 
un tercio de la de arroz. En 
carnes, concentró casi un tercio 
del contingente de bovina fresca 
y alrededor del 7% del cupo de 
congelada.

La miel fue uno de los pro­
ductos más beneficiados: las 
exportaciones superaron en 
88,4% el promedio de los últi­
mos cinco años. Para mayo- 
diciembre de 2026, la UE habi­
litó 5000 toneladas sin arancel 
—dentro de un contingente que 
llegará gradualmente a 
45.000— y el sector ya agotó ese 

primer cupo.
También mejoraron las con­

diciones para la carne bovina. 
Los embarques de la Cuota Hil­
ton, antes gravados con un 
arancel del 20%, comenzaron a 
ingresar libres de derechos. 
Además, se abrieron contin­
gentes para carne fresca y con­
gelada con un arancel intracuota 
del 7,5%.

Para los primeros ocho meses 
se habilitaron 6050 y 4950 to­
neladas, respectivamente, para 
el Mercosur.

DISPUTA POR LA CARNE

El aprovechamiento de los 
nuevos beneficios para la carne 
enfrenta una discusión dentro 
del Mercosur: cómo distribuir 
las cerca de 100.000 toneladas 
previstas cuando el contingente 
alcance su volumen pleno. Luis 
Milano, presidente de Rosgan, 
explicó a El Cronista que los 
cuatro socios todavía no llega­
ron a un acuerdo y que la nego­
ciación está en manos de los 
sectores privados.

Argentina propone aplicar el 
criterio de past performance, 
que reparte el cupo según los 
embarques realizados por cada 
país durante el año anterior. 
“Dividirlo 25% para cada uno no 
sería lógico, porque Brasil es un 
gran exportador y Argentina 
también lo ha sido siempre. Lo 
equitativo es distribuirlo en 
proporción a los volúmenes 
enviados”, sostuvo Milano.

Otra alternativa es el meca­
nismo de “primero llegado, 
primero servido”, por el cual los 
exportadores utilizan el cupo 
hasta agotarlo. Aunque la Ar­
gentina tiene capacidad para 
competir bajo ese sistema, Mi­
lano consideró más justo reco­
nocer el historial de embarques. 
A diferencia de estos contin­
gentes, la Cuota Hilton se asigna 
individualmente a cada país. En 
el último ciclo, cerrado en junio, 
la Argentina completó las 
29.500 toneladas disponibles.

PESCA, BIODIÉSEL Y SOJA

En el caso de la merluza, elimi­
nó aranceles de entre 8% y 15%, 
mientras que para los langosti­
nos —gravados inicialmente 
entre 12% y 18%— la desgrava- 
ción será gradual y se comple­
tará en hasta cinco años.

También se reanudaron los 
embarques de biodiésel hacia 
Europa: en junio y julio se con­
cretaron operaciones por más 
de u$s 110 millones, luego de 
que se descartara clasificar a la 
soja como cultivo de alto riesgo 
de cambio indirecto en el uso 
del suelo.

La decisión también mejora 
las perspectivas para la harina 
de soja, principal producto ar­
gentino exportado a la Unión 
Europea. El petróleo crudo y el 
complejo maní completan los 
sectores de mayor peso en el 
intercambio.

En tanto, limones y tabaco 
iniciaron cronogramas de re­
ducción arancelaria, mientras 
que algunas posiciones de lana 
peinada obtuvieron una des- 
gravación inmediata___

IARAF
Transferencias 
a las provincias, 
estancadas en 
agosto por IVA 
en baja

____El Cronista

___ Buenos Aires

Las transferencias automá­
ticas de la Nación a las pro­
vincias y la Ciudad de Buenos 
Aires quedaron práctica­
mente estancadas en agosto. 
Los envíos por coparticipa­
ción, leyes especiales y com­
pensaciones alcanzaron los $ 
6.848.059 millones, frente a 
los $ 5.127.704 millones dis­
tribuidos durante el mismo 
mes de 2025, detalló un aná­
lisis de IARAF.

El incremento fue del 
33,6% en términos nominales, 
pero se redujo a apenas 0,1% 
una vez descontada la infla­
ción del período. Si se consi­
dera solamente la copartici­
pación, sin los recursos dis­
tribuidos mediante leyes 
especiales y compensaciones, 
la mejora interanual fue del 
0,3% real.

La recaudación de Ga­
nancias registró una suba real 
interanual del 9,2%, mientras 
que los ingresos provenientes 
del IVA cayeron 4,8% frente a 
agosto del año pasado.

En conjunto, la recauda­
ción de IVA y Ganancias 
avanzó 0,9% real durante 
agosto. El desempeño de 
ambos tributos resulta de­
terminante para las cuentas 
provinciales, ya que repre­
sentan aproximadamente el 
97% de la masa coparticipable 
neta.

La evolución de los envíos, 
sin embargo, no fue uniforme 
entre las jurisdicciones. Un 
total de 18 provincias regis­
traron variaciones intera­
nuales reales positivas, 
mientras que otras seis su­
frieron caídas.

Ganancias permitió evitar 
una caída del conjunto, pero 
no alcanzó para impulsar una 
mejora significativa ante el 
retroceso del IVA___

mailto:behuletche@cronista.com
mailto:megpodesta@gmail.com
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ALINEAMIENTO CON LONDRES
Malvinas: Trump no descartó revisar el
histórico apoyo de EE.UU. al Reino Unido
Las declaraciones del presidente norteamericano 
se producen luego de que medios europeos 
publicaran que podía cambiar su doctrina para 
presionar por más gasto británico en defensa

____El Cronista

___ Buenos Aires

El presidente de Estados Uni­
dos, Donald Trump, sugirió este 
lunes que podría “revisar” el 
apoyo estadounidense a la po­
sición británica sobre las islas 
Malvinas, cuya soberanía es 
reclamada por Argentina. 
“Siempre reviso todas las posi­
ciones. Esa es apenas una entre 
muchas”, respondió Trump a la 
prensa en el Despacho Oval al 
ser preguntado sobre este 
asunto por los medios acredi­
tados.

Las declaraciones de Trump 
se producen después de que 
medios británicos publicaran la 
semana pasada que su Gobierno 
estaría considerando retirar su 
apoyo a la posición británica 
sobre las Malvinas para pre­
sionar al Reino Unido a au­
mentar su gasto en defensa. El 
viernes un artículo del medio 
británico The Telegraph reveló 
que desde Washington se esta­
ban revisando sus compromisos 
con sus socios del Atlántico en 
base a las nuevas metas de gasto 
en defensa.

Trump exige que los países 
europeos aumenten su gasto en 
defensa para sostener la estra­
tegia de disuasión frente a Rusia 
y para garantizar que Estados

Unidos no cargue con la mayor 
parte del financiamiento de la 
OTAN. Hasta ahora, la postura 
de la Casa Blanca siempre fue de 
neutralidad respecto a la sobe­
ranía, pero con guiños a la ad­
ministración británica. Es por 
eso que un cambio en cuanto al 
apoyo podría significar un im­
portante cambio en la discusión 
estratégica del Atlántico Sur.

La relación entre Estados 
Unidos y el Reino Unido atra­
viesa un momento de tensión 
inusual luego de que Washing­
ton enviara una advertencia 
directa a Londres hace algunas 
semanas: si el gobierno britá­
nico no incrementa su gasto 
militar dentro de la OTAN, po­
dría verse afectado el respaldo 
estadounidense al reclamo 
británico sobre las Islas Malvi­
nas. La revelación, publicada 
entonces por medios británicos, 
generó impacto diplomático 
inmediato y abrió interrogantes 
sobre el equilibrio geopolítico 
en el Atlántico Sur.

Según trascendió, funcio­
narios del Departamento de 
Estado transmitieron al go­
bierno de Andy Burnham que el 
compromiso británico con la 
defensa colectiva de la OTAN es 
“insuficiente” y que Washing­
ton espera un aumento sus­
tancial del presupuesto militar.

Milei se convirtió en el aliado natural de Trump en Latinoamérica

“Siempre reviso todas 
las posiciones. Esa es 
apenas una entre 
muchas” aseguró 
Trump a la prensa

La administración de Donald 
Trump, que desde su regreso a 
la Casa Blanca endureció su 
postura hacia los aliados euro­
peos, considera que Londres 
debe alcanzar y sostener el 
umbral del 2% del PBI destina­
do a defensa, un objetivo que el 
Reino Unido ha cumplido de 
manera fluctuante en los últi­
mos años.

“El apoyo estadounidense no 
es automático”, fue la frase que, 
según medios británicos, sin­
tetizó el mensaje enviado a 
Downing Street. La advertencia 
incluye un componente sensi­
ble: el respaldo histórico de

Desde el Departamento 
de Estado hablaron de 
un compromiso 
“insuficiente” de 
Londres con la OTAN

Estados Unidos a la posición 
británica en la disputa con la 
Argentina por la soberanía de 
las Malvinas. Aunque Was­
hington nunca reconoció for­
malmente la soberanía britá­
nica, sí mantuvo una política de 
apoyo diplomático y militar a 
Londres desde la guerra de 
1982.

El diario The Telegraph in­
formó que la presión estadou­
nidense se enmarca en una re­
visión más amplia de los com­
promisos de defensa dentro de 
la OTAN. Trump exige que los 
países europeos aumenten su 
gasto militar para sostener la 

estrategia de disuasión frente a 
Rusia y para garantizar que 
Estados Unidos no cargue con la 
mayor parte del financiamiento 
de la alianza. En ese contexto, el 
Reino Unido, pese a su alianza 
histórica con la Casa Blanca, 
quedó bajo escrutinio.

El mensaje de Washington 
sorprendió al gobierno britá­
nico, especialmente porque se 
produce en medio de negocia­
ciones internas sobre el presu­
puesto y de un debate público 
sobre el rol del Reino Unido en 
la defensa europea. La posibi­
lidad de que el apoyo estadou­
nidense a la posición británica 
sobre Malvinas sea “revisado” 
encendió alarmas en Londres, 
donde diplomáticos admitieron 
que la advertencia “no puede 
ser ignorada”.

El diario inglés The Times 
también confirmó entonces la 
existencia de la presión esta­
dounidense y agregó que el go­
bierno británico teme que la 
advertencia sea utilizada por 
Trump como herramienta de 
negociación en otros frentes, 
como comercio, cooperación 
tecnológica y acuerdos bilate­
rales de seguridad. Analistas 
británicos consultados por el 
medio sostienen que la adver­
tencia es “coherente con el es­
tilo de Trump”, que suele vin­
cular compromisos militares 
con beneficios diplomáticos.

Otros medios europeos recor­
daron que Estados Unidos ha en­
durecido su postura hacia los 
aliados desde el inicio del segundo 
mandato de Trump, con adver­
tencias similares dirigidas a Ale­
mania, España y Canadá__

NUEVA SUBA DESDE ENERO
Los senadores pasarán a 
cobrar una dieta de $ 13 

millones a partir de 2027

____El Cronista

___ BuenosAires

Los senadores pasarán a cobrar 
más de $ 13.100.000 en bruto a 
partir de enero de 2027, a raíz 
de un nuevo acuerdo entre las 
autoridades del Congreso y los 
gremios legislativos. Los au­
mentos son los mismos que el 
Gobierno acordó con los em­
pleados estatales, pero sin bono: 
1,9% en septiembre, 1,8% en 
octubre, 1,6% en noviembre y 
1,5% en diciembre, lo que da un 
total acumulado de 6,96%.

En 2024 los miembros de la 
Cámara alta votaron a mano

alzada atar sus dietas a las de los 
trabajadores del Parlamento. 
Implica que si los empleados 
públicos tienen un aumento 
salarial ellos también lo tienen. 
En las semanas previas, tuvo 
que darse marcha atrás con un 
incremento que había surgido 
de una resolución conjunta en­
tre la titular del Senado, Victo­
ria Villarruel, y su par en Di­
putados, Martín Menem.

Después del revuelo que 
ocasionó la votación a mano 
alzada de 2024, el Congreso 
anuló una suba para julio y 
agosto de 2025 y congeló sus 
dietas hasta el 31 de diciembre

pasado en una votación unáni­
me que contó 65 sufragios po­
sitivos. Sin embargo, este año 
eso se cayó, excepto para 
aquellos que sigan con las do­
naciones, como indicó La Li­
bertad Avanza en julio pasado, 
luego de una paritaria.

“Como ya lo han realizado 
con anterioridad, optarán por 
donar el aumento de sus sueldos 
a entidades benéficas o insti­
tuciones públicas provinciales o 
a las ya establecidas previa­
mente por el mismo Senado”, 
sostuvo en ese entonces la 
bancada liderada por Patricia 
Bullrich.

Según el sistema, las dietas 
están compuestas por 2.500 
módulos, más un adicional de 
1.000 módulos por gastos de 
representación y 500 módulos 
extra que cobran algunos se­
nadores por desarraigo. Ade­
más, se agregó una dieta más a 
las 12 de ese momento para 
equiparar con el aguinaldo_

Administración General de Puertos S.A.U.
LICITACIÓN PÚBLICA NACIONAL 
DE ETAPA SIMPLE N° 11-2026
EX-2026-50226835- -APN-MEG#AGP
OBJETO: Provisión de Bombas e Instalación de Sistemas de Protección contra 
Incendios en el Muelle e Instalaciones del Puerto de Ushuaia y Servicio de 
Mantenimiento Preventivo del Sistema de Protección contra Incendios.

PRESUPUESTO OFICIAL: DÓLARES ESTADOUNIDENSES SIETE MILLONES CUATROCIENTOS 
SESENTA Y CUATRO MIL CIENTO DIECINUEVE CON 60/100 (USD 7.464.119,60), más 
percepciones, y PESOS CIENTO VEINTIÚN MllLONES SEISCIENTOS MIL CON 00/100 

(S 121.600.000,00), más percepciones.

LUGAR DE CONSULTA Y RET1RO/DESCARGA DE PLIEGOS: Desde el día 
01-09-2026. Los pliegos se podrán descargar a través de la página web: 
httpsV/wwwargentina.gob.ar/administracion-general-de-puertos

COSTO DEL PLIEGO: Sin costo.

PRESENTACIÓN DE LAS OFERTAS: Las firmas enviarán sus ofertas y la 

documentación requerida en el pliego respectivo en sobre cerrado y copia digital de las 
mismas, desde las 24 horas anteriores de la fecha de apertura hasta la hora fijada para la 
misma, en la Dirección de Compras, sita en Alférez de Navio Francisco Pareja 256 - C.AB.A. 

APERTURA: 24 de septiembre de 2026 a las 12 hs.

ítraCIOn r { Presidencia de la Nación

de Puertos Vf7 RcPw,l,c» Argentina
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REFORMA ELECTORAL
El oficialismo evalúa qué hacer con los
debates presidenciales si no hay PASO

Una postal del último debate en la batalla presidencial de 2023, con Myriam Bregman y Sergio Massa

De lograrse el objetivo del Gobierno de bajar las 
primarias, el cambio impactaría sobre los cruces 
fijados por ley. En LLA analizan los mecanismos que 
funcionan en el resto del mundo

____Daniela Romero

___ dromero@cronista.com

Dentro de dos semanas la comi­
sión de Asuntos Constitucionales 
del Senado empezará a tratar la 
“Reforma Electoral Integral” que 
el Gobierno envió al Congreso en 
abril, en búsqueda de, sobre todo, 
conseguir que no haya PASO enei 
2027, para cuando el presidente

Javier Milei buscará su reelección.
El texto dejó sin resolver un 

punto: qué pasa con el debate pre­
sidencial obligatorio si desapare­
ce el mecanismo que hoy define 
quién tiene que participar. LaLey 
27.337 (2016) establece que los 
debates son obligatorios para to­
dos los candidatos a Presidente 
cuyas agrupaciones hayan supe­
rado el 1,5% de los votos válidos 

en las PASO: sin primarias, no hay 
número de referencia, y sin ese 
número, el artículo que define 
quién está obligado a subirse al 
escenario queda directamente 
inaplicable.

El proyecto de reforma deroga 
todo el régimen de primarias en su 
Título II, pero no modifica ni re­
emplaza ese artículo de la ley de 
debates. Tal como está redactado 

hoy, el texto elimina el mecanismo 
que hace funcionar la obligatorie­
dad sin poner nada en su lugar.

¿Cómo se resuelve, sin prima­
rias, qué candidato tiene relevan­
cia suficiente como para ser obli­
gado a debatir? La experiencia 
internacional ofrece al menos 
tres modelos distintos, y ninguno 
se parece demasiado al que tenía 
la Argentina.

En EE.UU, la organización de 
los debates presidenciales no es­
tá en manos del Estado sino de 
una entidad privada y bipartidis­
ta, la Comisión de Debates Presi­
denciales (CPD). El criterio de 
acceso es que si un candidato 
clasifica si promedia al menos 
15% de intención de voto en cinco 
encuestas nacionales de organi­
zaciones reconocidas, en la etapa 
previa a cada debate.

Este modelo de encuestas no 
existió desde el principio: en 
1960, en el clásico debate televi- 
sivo de John F. Kennedy y Richard 
Nixon, el intercambio resultó de 
una negociación directa entre 
ambos partidos y las grandes ca­
denas de televisión: requirió de 
la suspensión especial de la Ley 
de Comunicaciones para omitir 
la obligación de citar a partidos 
minoritarios.

Por otro lado, en buena parte 
de Europa el criterio dominante 
es la representación parlamenta­
ria obtenida en la elección ante­
rior. En Alemania, por ejemplo, 
los canales públicos suelen limi­
tar la invitación a los candidatos 
a canciller de los partidos que ya 
tienen bancas relevantes en el 
Bundestag. Es un modelo que pri­
vilegia la trayectoria institucional 
del espacio político por sobre su 
fotografía de público en el mo­

mento de la campaña, y que en 
general no está fij ado por ley sino 
por las propias reglas editoriales 
de los canales de radiodifusión, 
que actúan bajo un principio de 
“pluralismo proporcional” a la 
representación existente.

América Latina, por su parte, 
tiende a un tercer camino, con de­
bates obligatorios para todos los 
candidatos presidenciales regis­
trados, sin ningún piso de encues­
tas ni de representación previa.

“Todavía no hay propuesta, no 
hay un esquema diseñado. Yo tra­
bajé ambas opciones - encuesta y 
representación parlamentaria-,

La reforma que comienza 
a tratarse en dos 
semanas dejó inconcluso 
el criterio para calificar 
para el duelo

pero en modo ' qué hacemos ' ”, 
sostuvo una fuente de LLA en diá­
logo con El Cronista. Lo que amor­
tigua la decisión es el que hecho 
de que lo más probable es que las 
negociaciones resulten en una 
suspensión y no eliminación de 
las PASO, por lo que la alternativa 
para del debate presidencial se 
presentará entonces como una 
excepción.

La opción más viable, según 
otras fuentes del oficialismo 
consultadas por este medio, es 
que en ese caso el debate presi­
dencial sea voluntario por única 
vez -lo cual implicaría suspender 
la ley que lo hace obligatorio - pa­
ra que cada candidato decida si 
se expone o no___

RUMBO A 2027
Menem habló sobre un 
posible pacto electoral 
con PRO: “Es temprano”
____El Cronista

------BuenosAires

El presidente de la Cámara de 
Diputados, Martín Menem, 
aseguró que “es muy temprano 
todavía” para definir candida­
turas o alianzas para las elec­
ciones 2027, aunque destacó 
que existe un proceso de con­
fluencia permanente con el 
PRO.

En declaraciones por Radio 
Rivadavia, el titular del cuerpo 

legislativo restó importancia a 
las discusiones internas dentro 
del arco político y enmarcó las 
diferentes posiciones en el libre 
juego democrático: “Me parece 
lógico que haya todo tipo de 
intenciones, algunas persona­
les, otras en términos partida­
rios”.

Respecto a la relación con la 
bancada conducida por Cristian 
Ritondo, enfatizó que la labor 
conjunta en el Congreso en los 
últimos dos años y medio. Sobre 

las negociaciones para confor­
mar un frente electoral unifi­
cado, Menem insistió en man­
tener la cautela. Afirmó que la 
prioridad absoluta “es que la 
Argentina no vuelva atrás” y 
para ello deben consolidar un 
rumbo económico y social que 
impida el retorno de las políti­
cas vinculadas al kirchnerismo.

Finalmente, el funcionario 
reiteró que el avance de los 
acuerdos continuará en los 
próximos meses con el objetivo 
de presentar una oferta sólida 
para las elecciones de 2027. 
“Falta tiempo todavía, nada 
más que tiempo y las conver­
saciones se irán al curso normal 
y probablemente logremos el 
objetivo del 2027”, concluyó.

Menem no descartó que el 
oficialismo presente alguna 
iniciativa parlamentaria para 
atender el tema de los morosos, 
aunque aclaró que mantendrán

Martín Menem, presidente de Diputadosy vicepresidente de LLA

como foco preservar el equili­
brio fiscal. “Vamos a tratar de 
descomprimir algunas situa­
ciones e ir hablando en comi­
sión, presentando algunos 
proyectos alternativos”, agregó.

Menem insistió en la posi­
ción de que “el Estado no debe

intervenir” y afirmó que cual­
quier iniciativa será buscando 
no impactar en el equilibrio 
fiscal. “Detrás de algunas bue­
nas intenciones está siempre un 
sector de la política que está 
buscando un efecto desestabi­
lizador” afirmó___

mailto:dromero@cronista.com
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Carlos “Carnati”Espinola
Senador Provincias Unidas (Corrientes)

“Si la economía no le mejora la 
vida a la gente, el Gobierno no 

reelige el año próximo”
El legislador advierte sobre la pérdida de las expectativas en la sociedad. El 

desafío de los gobernadores a Milei, las PASO y su futuro político

► LA ENTREVISTA

___ Mariano Beldyk

___ mbeldyk@cronista.com

E
l senador corrcntino 
Carlos “Camau” Espi­
nola (Provincias Uni­
das), de buen diálogo 
con el Gobierno, se muestra ca­

tegórico cuando afirma que “un 
modelo con estas característi­
cas, que se encierra en generar 
el equilibrio fiscal pero lo hace 
incorporando recursos que son 
de las provincias y relegando así 
el potencial que puede tener 
Argentina, no funciona”. Es la 
primera de muchas críticas que 
lanza en una entrevista con El 
Cronista. “Es preferible ir un 
poco más lento pero tratando 
que toda la sociedad esté aden­
tro”, subraya.
—¿Cree que el Gobierno ten­
drá capacidad de reacción 
frente a la delicada situación 
social?
—Veo al Gobierno muy ence­
rrado en su mirada. De hecho, lo 
escuchamos al Presidente muy 
enfocado en su plan económico 
y lo percibimos un poco alejado 
de la realidad. Uno puede ver los 
Powerpoint y después está lo 
que uno percibe constante­
mente en la calle, la dificultad 
en la industria, en las pymes, 
que los sueldos no alcanzan. 
Hace poco, el ministro de Eco­
nomía decía que venían los 
mejores momentos para Ar­
gentina y eso hoy no existe. 
Ahora ya empiezan a decir que 
en 2027, siempre te van co­
rriendo el plazo y eso empieza a 
molestarle a la sociedad que vi­
no haciendo un gran esfuerzo, ni 
hablar a la clase media.
—Estamos ante un Presidente 
que siempre destacó que no 
viene de la “casta política”, 
que supo percibir en 2023 ese 
clima social de enojo. Y, sin 
embargo, en apenas tres años 
se da este divorcio que usted 
menciona...
—Uno puede llegar con un relato 
o una alternativa discursiva 
hacia la sociedad. Ahora, go­
bernar es entender las dificul­
tades, como ser el padre de una 
familia. No estamos hablando

de populismo, estamos ha­
blando de la Argentina, donde 
uno de los principales motores 
que siempre tuvimos fue la in­
dustria y necesitamos que no se 
cierre, que sea competitiva. Y es 
difícil con un dólar planchado 
competir contra productos co­
mo los chinos, donde el mismo 
Estado a veces subsidia. Pasa 
también con el problema de la 
morosidad. Si la economía no le 
mejora la vida a la gente, el go­
bierno no reelige el año próxi­
mo.
—Algunos gobernadores, du­
rante mucho tiempo, acom­
pañaron al Gobierno. ¿Ahora 
se le están animando un poco 
más?
—Los gobernadores están re­
clamando algo que vienen pi­
diendo desde hace mucho 
tiempo, y la necesidad de las 
provincias cada vez son mayo­
res. Lo mismo que la sociedad, 
digamos. Hoy me endeudo, 
aguanto, pero cada vez se te va 
complicando más. Las provin­
cias tienen el reclamo también, 
porque estas obras de infraes­
tructura son importantes para 
generar el ambiente donde uno 
puede ir a buscar inversión. Le 
están diciendo al Gobierno que 
hay límites en algunas cuestio­
nes y que las tenemos que ter-

“Lo escuchamos al 
presidente Milei 
muy enfocado en su 
mirada, en su plan 
económico, y lo 
percibimos un poco 
alejado de la realidad”

minar de resolver y no seguir 
empujando o llevando para 
adelante. Eso no quiere decir 
que uno no esté predispuesto a 
ayudar.
—¿Por ejemplo con las últi­
mas leyes económicas que el 
Presidente citó como agenda 
prioritaria? ¿Están dispues­
tos a darle curso rápido?
—¿Esas leyes tienen impacto en 
la sociedad o son para seguir con 
un modelo de economía donde 
la sociedad hoy no está perci­
biendo las mejoras? Discutamos 
lo que se necesita ahora, y son 
esos recursos que son de la 
provincia, como el impuesto de 
biocombustible. Entendemos 
que el Súper RIGI o la reforma 
del Banco Central es importan­
te, pero todavía falta rediscutir 
cuestiones que le den a las pro­
vincias recursos para poder re­
activar su economía.
—En este contexto, ¿piensa

que es importante dar una 
discusión sobre las PASO?
—Creo que es una discusión de 
una mirada electoral, y deberá 
analizarse en el contexto del año 
que viene. Ahora, uno no puede 
justificar el futuro de las PASO 
por su costo cuando lo que va a 
elegir es quién será el próximo 
Presidente. Económicamente, 
es preferible hacer inversión en 
un buen proceso democrático y 
que la gente tenga una amplitud 
de elegir.
—En una entrevista reciente 
usted dijo que el peronismo 
tiene la posibilidad de cons­
truir una opción si encuentra 
“un candidato que garantice 
que no volverá al pasado”. 
¿Lo percibe competitivo?
—El peronismo tiene una masa 
electoral siempre y una base 
muy importante, y eso te da un 
trampolín. Ahora, después falta 
encontrar el acompañamiento 
de otros sectores que por ahí no 
quieren volver para el pasado.El 
gobierno anterior no pudo y 
terminó de romper con ciertos 
sectores de la sociedad que lo 
acompañó en muchas oportu­
nidades. Pero está claro que 
tiene un núcleo duro, como 
también lo tiene ahora el Presi­
dente, que si cambia y corrige 
alguna cosa, tiene muchas po­
sibilidades de reelegir. Puede 
ser también que aparezca algu­
na alternativa que pueda tomar 
lo bueno de ambos y terminar 
con tanta división en Argentina.
—En algún momento, usted 
fue un outsider. ¿Cree en esa 
figura hoy?
—Creo, sí. A mí me tocó. Pero 
entendí la función del Estado y 
el rol que debe tener el Estado. Y 
por supuesto que sigo mirando a 
la política desde otro lugar. 
Vengo del deporte, competí toda 
mi vida, y a pesar de las dificul­
tades que tuve en el camino co­
mo deportista, pude tener los 
resultados que tuve. Lo mismo 
piensa en la política. Tengo esa 
mirada y trato de aplicar lo que 
me dio el deporte a la política. 
Mi historia me permitió enten­
der que las cosas se pueden ha­
cer aún en las dificultades, y que 
cuando más sean los que se in­
volucren en la política, segura­
mente vamos a poder construir 
un país mejor.
—¿Piensa ir por la goberna­
ción en algún momento?
—Falta mucho. Hoy tengo un 
muy buen acuerdo con el actual 
gobernador. Entiendo que hay 
momentos donde se puede 
competir, pero hay otros donde 
se debe estar juntos en beneficio 
de nuestras provincias. Y hoy 
hay una paz política en Co­
rrientes que es saludable y te­
nemos mucho para hacer allí. 
Acaba de ser elegido el gober­
nador, y creo que es un buen 
momento para fortalecer, re­
clamar desde mi lugar como 
senador lo que Corrientes viene 
pidiendo desde hace mucho 
tiempo, y pensar hacia el futuro 
este acuerdo como un ejemplo 
de que aún en las rivalidades nos 
podemos juntar para llevar 
adelante un proyecto que be­
neficia a los correntinos___

POR DISCRIMINACIÓN
Denunciaron 
a Milei por su 
discurso frente 
a alumnos 
delaORT

____El Cronista

___ Buenos Aires

El presidente Javier Milei fue 
denunciado penalmente por 
el discurso que brindó en el 
colegio ORT frente a alumnos 
de 4° y 5° año, en el que 
apuntó contra la oposición y 
el periodismo. La presenta­
ción fue realizada por la or­
ganización Reset Republica­
no, por el delito de abuso de 
autoridad, violación de los 
deberes de funcionario pú­
blico y discriminación. El caso 
quedó en manos del Juzgado 
Criminal y Correccional Fe­
deral N°12 de Comodoro Py.

Acorde a la denuncia, el 
Presidente “utilizó un espacio 
escolar para menores de edad, 
con el fin de desplegar una 
arenga de carácter proseli- 
tista, agraviar a opositores y 
compeler a un auditorio de 
adolescentes a hostigar pú­
blicamente a la prensa”, dice 
la denuncia. Los abogados de 
la entidad cuestionaron que 
Milei “abandonó su deber de 
priorizar el interés público 
sobre el particular interca­
lando afirmaciones de corte 
claramente partidario” en su 
discurso y realizar “declara­
ciones contrarias a la libertad 
y pluralismo políticos”.

“Al hacerlo, omitió deli­
beradamente su deber pri­
mordial como jefe de Estado 
de ejecutar, respetar y ga­
rantizar las leyes de orden 
público que protegen la salud 
democrática y la integridad de 
las infancias”, sumaron.

También remarcaron que 
“abusó de la relación asimé­
trica que la ocasión le atribuía 
para imponer a adolescentes 
insólitas y académicamente 
cuestionables teorías sobre el 
origen ‘satánico’ del marxis­
mo”, y “promovió entre ado­
lescentes su conocido odio al 
periodismo”.__

mailto:mbeldyk@cronista.com
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LA AVANZADA DE LEÓN XIV VISITA LA ARGENTINA
La Iglesia exhorta al Gobierno a no 
desentenderse de la alta morosidad

El arzobispo de Mendoza, Marcelo Colombo, titular de la Conferencia Episcopal Argentina

El titular de la Conferencia Episcopal en el país se 
pronunció sobre la situación que aqueja a 
millones de argentinos. “Lo que no se puede es 
tener una mirada superficial”, afirmó el religioso

____El Cronista

___ BuenosAires

La Iglesia se pronunció sobre el 
actual debate en torno al en­
deudamiento que las familias 
argentinas y le hizo un claro 
pedido al Gobierno nacional, 
que se mantiene en su línea de 
no intervenir en el tema ya que 
se trata de un “acuerdo entre 
privados”.

El titular de la Conferencia

Episcopal Argentina (CEA), 
monseñor Marcelo Colombo, 
aseveró que se trata de una si­
tuación que la gestión de Javier 
Milei no puede desatender. “Lo 
que no se puede es tener una 
mirada superficial, ni menos 
decir: ‘No nos interesa o que se 
arreglen’”, sostuvo.

Consideró que la mayoría de 
los individuos se endeudan para 
poder cubrir sus necesidades 
básicas y dijo: “Ponerse en 

deudas para sacrificar algún 
ítem necesario para tener al­
guna situación de poder satis­
facer algún ítem, no deja de 
preocupar y sobre todo, las 
consecuencias”.

Luego en declaraciones ra­
diales, Colombo comparó la 
problemática económica con la 
ludopatía que padecen muchos 
jóvenes. “Tuvimos una inter­
vención muy fuerte cuando 
peleábamos por la ludopatía 

online, un tema muy parecido, 
en el efecto, al menos, con fa­
milias que se endeudaban por la 
adicción al juego. Ahora, esta 
situación que se agrega, que es 
el tener que afrontar muchas 
veces por causa del uso de las 
billeteras electrónicas”, indicó.

Y precisó: “Hay deudas que 
son claramente leoninas al 
momento de contraerías y otras 
que son a gotas, que uno se va 
quedando de una manera rápi­
da en una situación muy des­
ventajosa para poder satisfa­
cer”.

Para concluir, sostuvo: “Al­
guna solución tiene que haber 
en cuanto al menos poner cri­
terios en la contracción de las 
deudas o buscar la forma de 
discutir cuánto del monto del 
sueldo de alguien se puede 
gastar”.

La mora bancaria familiar 
alcanzó el 12,8% en junio de este 
año, pero en las billeteras el 
número llegó al 30,1%, supe­
rando así el pico del 27,1% re­
gistrado durante la pandemia 
de covid-19 en mayo de 2020. 
En total, 5,91 millones de per­
sonas están en situación irre­
gular dentro de un universo de 
20,96 millones de deudores, 
según el informe del CEPA con 
datos del Banco Central de la 
República Argentina (BCRA) y 
la Central de Deudores (CEN- 
DEU).

El planteo de la Iglesia ocurre 
en medio de la discusión entre el 
oficialismo y la oposición res­
pecto del crecimiento de la 
morosidad. La administración 
libertaria afirmó que se trata de 
un problema entre particulares 
mientras que distintos sectores 

opositores colocan el acento en 
cómo el endeudamiento im­
pacta en las dinámicas familia­
res. Y también en medio de la 
visita de la avanzada del Vati­
cano que prepara el desembarco 
del papa León XIV en la Ar­
gentina. Desde diversos secto­
res políticos y sociales buscan 
que se haga eco de la situación 
frágil que atraviesan algunos 
grupos de la sociedad.

Hace algunas semanas, el 
Comité Nacional encargado de 
preparar la visita del papa León 
XIV a la Argentina mantuvo una 
reunión en Casa Rosada con 
funcionarios del Gobierno na­
cional para empezar a discutir 
la coordinación del viaje y los 
distintos aspectos vinculados 
con su organización. Del en­
cuentro participó entonces el 
arzobispo de Buenos Aires, 
Jorge Ignacio García Cuerva, y 
los sacerdotes Matías Taricco y 
Máximo Jurcinovic, del comité

“Hay deudas que son 
claramente leoninas al 
momento de 
contraerías y otras que 
son a gotas”

La mora bancaria 
familiar alcanzó el 12,8% 
en junio de este año, pero 
en las billeteras el 
número llegó al 30,1%

por la visita papal.
El cónclave fue encabezado 

por la secretaria General de la 
Presidencia, Karina Milei. 
También estuvieron presentes 
la ministra de Seguridad, Ale­
jandra Monteoliva; el canciller 
Pablo Quirno; la ministra de 
Capital Humano, Sandra Pet- 
tovello; el secretario de Comu­
nicación, Fabián Fernández, y 
el nuncio apostólico, monseñor 
Michael Banach__

SALARIOS MILITARES
Fuerzas Armadas: el Ejecutivo 
informó un aumento del 12%
-------El Cronista

___ BuenosAires

El Gobierno avanzará durante 
los próximos días con un nuevo 
incremento salarial para el 
personal de las Fuerzas Arma­
das. La actualización comen­
zaría a regir en septiembre y se 
instrumentará mediante un 
esquema de cuatro tramos 
mensuales que se extendería 
hasta diciembre.

Hasta el momento, la medi­
da no fue publicada en el Boletín 
Oficial. Sin embargo, desde el 
Gobierno comunicaron los nú­

meros oficiales que se verán el 
próximo mes.

Según informaron desde el 
Gobierno nacional, tendrán un 
incremento acumulado del 
12,22% sobre el haber entre 
septiembre y diciembre de 
2026. El primer aumento será 
del 6,9% desde el 1° de sep­
tiembre y alcanzará a todo el 
personal de las Fuerzas Arma­
das sin distinción de grado ni 
jerarquía, así como a los suple­
mentos calculados sobre esa 
base

El aumento alcanza también 
a los retirados. Desde el Go­

bierno aseguraron que se suma 
al 17,62% acumulado entre 
enero y agosto.

“Por lo que el haber militar 
proyecta una suba cercana al 
32% de cara a diciembre de 
2026 , reza el comunicado, sin 
tener en cuenta la pérdida 
acumulada del sector.

Al ser los salarios militares 
tan bajos, los aumentos ronda­
rían de un poco más de 100 mil 
pesos en los grados más bajos y 
un máximo de 400 mil en los 
grados superiores.

Por ejemplo, el haber men­
sual de un voluntario o mari­

El ministro Carlos Presti dio respuesta al reclamo interno

nero de segunda, los cargos más 
bajos, podría pasar de los ac­
tuales $732.452 a unos $821.986 
en diciembre. La diferencia 
rondaría los $89.500.

A medida que aumentara la 
jerarquía, también crecería la 
diferencia nominal. Un subte­

niente, guardiamarina o alférez 
podría recibir alrededor de 
$120.000 adicionales entre 
agosto y diciembre; un sargento 
o cabo principal sumaría unos 
$128.000; y un suboficial mayor 
podría registrar una mejora 
superior a los $206.000___
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Finanzas 
& Mercados pire

UNA RUEDA CON DATOS POSITIVOS Y NEGATIVOS
El dólar cerró en calma, 
las acciones en alza, pero 
los bonos no arrancaron

Las acciones reaccionaron al contexto global

El petróleo rebotó tras caer más de 5% la semana 
pasada. Eso tuvo un efecto positivo sobre las 
petroleras. Bancos también tuvieron una buena 
rueda, pero el riesgo país siguió en 512 puntos

___ Pilar Wolffelt

___ pwolffelta@cronista.com

El riesgo país cerró sin cambios 
ayer y clausuró agosto en 512 
puntos durante una rueda en la 
que las acciones argentinas que 
cotizan en Wall Street tuvieron 
significativas mejoras, con alzas 
de entre 0,9% y 5,2% y marcada 
por un fuerte salto del precio del 
petróleo a nivel internacional. El 
barril de crudo Brent saltó 5,33% 
hasta u$s 90,71, lo cual impulsó 
el precio de las petroleras y 
energéticas locales en la bolsa 
argentina y en los paneles Nueva 
York.

En cuanto a los bonos sobe­
ranos, el AL29 subió 0,06% en el 
día, con un rendimiento de 
8,107%. El AL30 avanzó 0,21% y 
rindió 9,89%. El resto de la curva 

no corrió la misma suerte: el 
AL35 cedió 0,16% con una tasa 
de 9,73%, el AL38 retrocedió 
0,21% y pagó 9,9% y el AL41 bajó 
0,22% con un rendimiento de 
9,782%. Asimismo, todos acu­
mularon caídas de hasta 5% en el 
mes.

Entre los Globales, el GD29 
subió 0,12% y rindió 10,7% y el 
GD30 avanzó 0,12% con una tasa 
de 10,6%, aunque ambos arras­
tran un derrumbe superior al 
18% y 23% en lo que va del año. 
“La curva de bonos terminó un 
poquito para abajo, con una baja 
promedio de entre 0,70% y 
0,75%, en una rueda de muy bajo 
volumen operado”, analizó el 
operador de Becerra Bursátil, 
Leonardo Svirsky, sobre la rueda 
de ayer. No obstante, Elena 
Alonso, directora de Emerald

Capital, destacó que se vio una 
recuperación de la curva en dó­
lares. Un dato que resaltó es que 
los bonos bajo ley argentina pa­
gan algo más que los de ley ex­
tranjera en casi todos los tramos.

En cuanto a las tasas en pesos, 
dijo que las cauciones más cortas 
rindieron entre 23% y 25% de 
tasa nominal anual, “luego de 
semanas de mucha volatilidad”, 
mientras que los Boncap, de 
vencimientos más largos, rin­
dieron entre 27% y 28%. “Los 
inversores hoy prefieren el tra­
mo corto de la curva”, dijo 
Alonso. Y apuntó que los bonos 
CER rinden por encía de la in­
flación en los tramos cortos 
(entre 3% y 5%), mientras que 
los largos —como el TX28 y el 
TX31— pagan entre 9,5% y 
10,5%, “por encima del índice”.

La tendencia en los bonos 
hizo subir el riesgo país en casi 
100 puntos en agosto.Las pistas 
que dejó el presidente de la Re­
serva Federal (Fed), Kevin 
Warsh, el viernes en Jackson 
Hole volvieron a poner sobre la 
mesa una posible suba de tasas 
para septiembre. Si eso se con­
creta, puede afectar a la deuda 
argentina hacia adelante de 
manera negativa al igual que a la 
del resto de los países emergen­
tes.

No obstante, Martín Sarano, 
economista de la Fundación In­
ternacional Bases, sostuvo que 
“los fundamentals de Argentina 
siguen siendo muy sólidos” y 
descartó que existan riesgos de 
que no pueda pagar sus deudas. 
Asimismo, resaltó que el supe­
rávit fiscal se mantiene robusto. 
En ese sentido, remarcó que 
“conviene evitar la confusión 
entre riesgo país y tasa”. Explicó 
que el primero es una sobretasa 
por encima de lo que paga un 
bono del Tesoro americano a 
plazo equivalente, que depende 
de Argentina, mientras que la 
tasa total es la suma del precio 
del activo libre de riesgo más esa 
sobretasa. “Si el país sigue ha­
ciendo las cosas bien, podría re­
ducir la sobretasa”, confió.

Por su parte, Svirsky advirtió 

que el mes ha sido “bastante flojo 
para los bonos” y que las accio­
nes también cierran agosto “un 
poquito para abajo” respecto de 
los niveles de principios de 
agosto, pese a la recuperación de 
la rueda de ayer. Se refiere a que 
los ADR argentinos que cotizan 
en Nueva York cerraron al alza. 
Grupo Supervielle lideró con una 
suba de 5,17%, seguido de cerca 
por Bioceres Crop (4,88%) y 
BBVA Argentina, que trepa 
4,63%. Entre las energéticas y de 
utilities —de la mano del salto del
Brent— Pampa Energía trepó 
2,32%, Transportadora de Gas 
del Sur subió 2,66% y Central 
Puerto 1,79%. YPF, la principal 
petrolera del panel, marcó en 
tanto una suba de 2,75%.

El S&P Merval también subió. 
Trepó 1,83% en pesos y cerca de 
3% medido en dólares, “con los 
bancos realmente como prota­
gonistas”, destacó Svirsky. Ga­
licia registró un alza de 2,7%, 
seguido por Macro (2,77%), 
BBVA (3,58%) y Grupo Super­
vielle (3,24%). La mejora res­
ponde a una expectativa más 
positiva sobre la mora en el cré­
dito y balances más optimistas

“La curva de bonos ter­
minó un poquito para 
abajo, con una baja pro­
medio de entre 0,70% y 
0,75%”

El S&P Merval trepó 1,83% 
en pesos y cerca de 3% 
medido en dólares, “con 
los bancos realmente 
como protagonistas”

de los principales bancos (más 
info en página 17). También 
avanzaron Loma Negra (2,78%), 
Grupo Financiero Galicia 
(2,71%), YPF (2,29%) y Trans­
portadora de Gas del Sur 
(2,60%).

El dólar, en tanto, mostró 
“tranquilidad” durante la rueda. 
“El contado con liqui cerró por 
debajo de los $ 1600, el MEP se 
mantuvo estable en torno a los $ 
1534 y la brecha entre ambos se 
ubicó por encima del 4%. En 
tanto que el oficial cerró en $ 
1508,5, mientras que todas las 
posiciones de dólar futuro ope­
raron a la baja”, detalló Alonso. Y 
analizó que eso indica que “el 
mercado demanda menos co­
bertura” ante una eventual suba 
del tipo de cambio en los próxi­
mos meses___

INFORME DEL IIF
Respaldo en 
Wall Street a la 
reforma del 
BCRA,conuna 
advertencia

___ Leandro Dario 

__ _ ldario@cronista.com

La reforma de la Carta Orgá­
nica del BCRA que impulsa el 
Gobierno podría convertir a la 
Argentina en uno de los países 
de la región con más restric­
ciones legales para que la au­
toridad monetaria financie al 
Tesoro.

Así lo advirtió el Institute 
of International Finance 
(IIF), la asociación que nuclea 
a buena parte de los princi­
pales bancos, fondos e insti­
tuciones financieras inter­
nacionales. Tras hacer foco en 
la prohibición de transferen­
cias al Tesoro que explican la 
inflación crónica de la Ar­
gentina, destacan que con la 
reforma la misión “primaria y 
fundamental” del BCRA 
npasaría a ser preservar el 
valor de la moneda, sin los 
objetivos de estabilidad mo­
netaria y financiera, el em­
pleo y el desarrollo económico 
con equidad social.

El organismo, sin embargo, 
encuentra algunos lugares por 
los que podría filtrarse nue­
vamente la política fiscal. El 
primero está en el mercado 
secundario: se amplían las 
facultades del BCRA para 
comprar y vender títulos pú­
blicos y otros activos finan­
cieros para administrar li­
quidez o actuar frente a si­
tuaciones de estrés.

Además, durante la tran­
sición las ganancias contables 
podrán utilizarse para can­
celar los adelantos transito­
rios y las letras intransferibles 
del Tesoro que permanecen 
en el activo del BCRA. Ade­
más, la reforma haría mucho 
más difícil que un presidente 
pueda desplazar a las autori­
dades, que podrían ser removi­
das por determinadas causas y 
con la aprobación de dos tercios 
de ambas cámaras del Congre­
so, aunque podrá continuar 
nombrando autoridades en 
comisión mientras espera el 
acuerdo del Senado, que para 
el IIF deja abierto un canal de 
influencia política__

mailto:pwolffelta@cronista.com
mailto:ldario@cronista.com
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PUNTUAPIÉ INICIAL FINANCIERO DEL MES
Vuelven los fondos extranjeros a la región:
miran al Presupuesto y el clima electoral
Bank of America destacó llegada a emergentes 
(sin China) por u$s 700 millones. Barclays pone 
énfasis en latemporadade los presupuestos. El 
karma de las elecciones 2027

____Guillemro Laborda

___ glaborda@cronista.com

Lentamente, los fondos de in­
versión van retornado a los 
mercados emergentes, pun­
tualmente a América latina. Se 
destacó en un informe del Bank 
of America titulado “Los ex­
tranjeros vuelven esta semana” 
en el que destacan que revir­
tieron parte de las fuertes sali­
das de capital registradas en 
agosto. “En términos de flujos 
globales, los mercados emer­
gentes, excluyendo China, re­
gistraron entradas de u$s 700 
millones esta semana (por la 
pasada), con salidas de Corea 
del Sur tras varios meses de 
importantes entradas. Se ob­
servaron entradas en Latinoa­
mérica (u$s 200 millones) y en 
Brasil (u$s 100 millones) en 
fondos globales especializados”, 
subrayó BofA Securities.

Septiembre presenta varios 
acontecimientos que marcarán 
el rumbo de esos flujos y por 
ende de las cotizaciones. Bar­
clays pone énfasis en la tempo­
rada que se abre este mes de los 
presupuestos. “Las cuentas fis­
cales cobrarán protagonismo en 
toda la región en los próximos 
días y semanas, a medida que 
los gobiernos presenten sus 
planes presupuestarios para 
2027. Si bien los puntos de par­

tida y el ritmo varían significa­
tivamente, parece haber un te­
ma común de consolidación 
fiscal gradual. El presupuesto 
de Colombia para 2027, pre­
sentado nuevamente, podría 
generar inquietudes si se toma 
al pie de la letra, debido a défi­
cits peores que los previamente 
descritos, pero dichas cifras aún 
no incorporan medidas de 
ajuste y pueden reflejar algunos 
supuestos conservadores. La 
propuesta presupuestaria de 
México se presentará el 8 de 
septiembre”, destaca.

Contiene un párrafo sobre la 
Argentina: “La notable conso­
lidación fiscal continúa, aunque 
presenta cierto deterioro mar­
ginal. Los riesgos a corto plazo 
incluyen una menor recauda­
ción debido a la débil actividad, 
mientras que, a mediano plazo, 
la pregunta más importante es 
si los futuros gobiernos preser­
varán el marco fiscal actual”. 
Hoy, precisamente, se conocerá 
el dato de recaudación imposi­
tiva de agosto, que dará indicios 
sobre la actividad económica 
por los ingresos por el IVA y la 
marcha de las cuentas públicas 
por el total recaudado.

Pero todos los meses desde 
ahora en adelante estarán mar­
cados, además, por las impre­
siones que surjan de las eleccio­
nes presidenciales del 2027.

Septiembre presenta va­
rios aconteciemientos. 
Barclays pone énfasis en 
la temporada que se abre 
de los presupuestos

Sólo podría suponerse 
que el ingreso de fondos 
se potenciará en función 
de las expectativas sobre 
el 2027

“Parece existir una percepción 
creciente de que los inversores 
ya podrían estar incorporando 
en sus precios cierto grado de 
riesgo relacionado con el ciclo 
electoral de 2027. Dicho esto, 
sigue siendo difícil aislar el im­
pacto de este factor en los precios 
de los activos argentinos de su 
respuesta a los cambios en la 
asignación global de activos, es­
pecialmente dado que Argentina 
es un mercado marginal y no está 
en los indices”, señaló el San­
tander Corporate and Invest­
ment Banking.

“Los bancos que cubrimos 
reportaron resultados del se­
gundo trimestre de 2026 en línea 
con nuestras expectativas, ca­
racterizados por: (I) márgenes

Las prioridades de los fondos, según el mayor banco de EE.UU.

resilientes, respaldados por ga­
nancias en valores y menores 
costos de financiamiento en un 
contexto de tasas de mercado 
decrecientes; (II) un mejor de­
sempeño secuencial en el resul­
tado final, favorecido por una 
menor inflación; (III) un po­
tencial aumento de los présta­
mos morosos que podría alcan­
zar su punto máximo en el se­
gundo semestre de 2026, aunque 
el ritmo de normalización sigue 
siendo incierto; y (IV) un débil 
crecimiento de los préstamos 
denominados en pesos argenti­
nos, parcialmente compensado 
por un sólido desempeño en los 
préstamos en dólares. Prevemos 
que estas tendencias se man­
tendrán en general durante el 

resto de 2026”, concluye (ver 
más información en pág. 17).

Solo podría suponerse que el 
ingreso de fondos del exterior al 
mercado local se potenciará en 
función de las expectativas de 
las elecciones del 2027. En la 
medida en que quede claro que 
las políticas económicas se 
mantendrán en el 2028 y se se­
guirá avanzando en el proceso 
de reformas, ese fenómeno se 
concretará. Por ello, las miradas 
de los inversores en datos como 
el Indice de Confianza en el 
Gobierno que elabora la UTDT 
que mensualmente se dan a 
conocer y que mostró una co­
rrelación significativa con los 
resultados electorales.

Es lo que manda___

CEDEAR QUE RINDEN EN DÓLARES
Avalancha de pagos de dividendos 
en los primeros días de septiembre
------ Julián Yosovitch

___ jyosovitch@cronista.com

El mes de septiembre tendrá una 
nutrida agenda de dividendos en 
Wall Street, con varias de las 
compañías más conocidas y ne­
gociadas del mercado estadou­
nidense distribuyendo efectivo 
entre sus accionistas. Los pagos 
relevantes se concentran en la 
primera quincena del mes.

Entre las empresas destaca­
das aparece McDonald’s (MCD). 
La compañía tendrá fecha ex 
dividendo el 1° de septiembre y 
realizará el pago el 16 de sep­

tiembre, distribuyendo u$s 1,86 
por acción. Con los precios ac­
tuales, su rendimiento anual por 
dividendos ronda el 2,8 por 
ciento. Ese mismo día será una 
fecha importante para otras 
grandes compañías. Goldman 
Sachs (GS) tendrá su ex divi­
dendo y desembolsará u$s 5 por 
acción el 29 de septiembre, uno 
de los pagos nominales por ac­
ción más elevados entre las 
grandes empresas del mes.

El banco de inversión ofrece 
actualmente un dividend yield 
cercano al 1,9 por ciento. Tam­
bién aparece Lockheed Martin

La industria financiera 
repartirá altos dividendos 
al igual que varias 
estrellas del sector de 
consumo masivo

(LMT), uno de los gigantes de la 
industria de defensa estadouni­
dense. La empresa pagará u$s 
3,45 por acción el 25 de sep­
tiembre, luego de operar ex di­
videndo desde el primer día del 
mes. Su dividend yield se ubica 
en la zona del 2,4 por ciento.

El sector tecnológico, habi­
tualmente asociado más al cre­
cimiento que a la distribución de 
utilidades, también aportará 
algunos nombres relevantes. 
Qualcomm (QCOM) tendrá fe­
cha ex dividendo el 3 de sep­
tiembre y pagará u$s 0,92 por 
acción el 24 de septiembre, con 
una rentabilidad anual por di­
videndos cercana al 2,3 por 
ciento. Entre las compañías 
vinculadas al consumo sobresale 
Home Depot (HD). La cadena 
estadounidense de productos 
para el hogar tendrá fecha ex 
dividendo el 3 de septiembre y 
distribuirá u$s 2,33 por acción el 
17 de septiembre.

Otro de los grandes nombres 
del calendario será PepsiCo 
(PEP). Según los calendarios 
disponibles, el pago está previsto 
para el 30 de septiembre, por u$s 
1,48 por acción. La compañía se 
destaca además por combinar 

una política sostenida de divi­
dendos con la característica de­
fensiva propia del sector de 
consumo básico.

El sector financiero tendrá 
una participación relevante. 
Además de Goldman Sachs, 
BlackRock (BLK) pagará el 22 de 
septiembre, por u$s 5,73 por 
acción. El mayor administrador 
de activos del mundo ofrece así 
un dividend yield cercano al 2%. 
También aparece Bank of Amé­
rica (BAC), que tiene previsto 
distribuir u$s 0,32 por acción el 
25 de septiembre, con rendi­
miento anual del dos por ciento.

Dentro del sector salud, otro 
de los nombres de mayor capi­
talización será UnitedHealth 
Group (UNH). La compañía 
tendrá fecha ex dividendo el 14 de 
septiembre y pagará u$s 2,32 por 
acción el 22 de septiembre, equi­
valente a un dividend yield de al­
rededor del 2,3 por ciento__

mailto:glaborda@cronista.com
mailto:jyosovitch@cronista.com
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COSTOS OCULTOS DEL FINANCIAMIENTO
Para acceder a un 
hipotecario hay 
que tener el 38% en 
cash para los gastos
El que logra uno de los nuevos préstamos debe 
contar aparte con 25% del valor de la propiedad, al 
que se le sumará4,84% de comisión inmobiliaria, 
más gastos notariales por el 8% de la escritura

____Mariano Gorodisch

___ mgorodisch@cronista.com

El que accede a un crédito in­
mobiliario debe contar con el 
25% del valor de la propiedad 
cash, pero aquí no termina la 
cuestión.

Se requiere del 4,84 % de 
comisión inmobiliaria, gastos 
de escribanía que incluyen ho­
norarios del escribano más IVA, 
gastos notariales, tasas de re­
gistros inmobiliarios, estudio de 
títulos, aportes notariales e 
impuesto de sellos, montos que 
oscilan entre el 5 % y el 8% del 
valor de la escritura.

“O sea, en total se debe traer 
cash al día de la escritura entre 
el 35% y el 38% del valor de la 
propiedad, aportando el banco 
el 75% del precio fallante. La 
inmobiliaria y los impuestos 
pesan incluso más que el propio 
honorario del escribano, algo 
bastante desajustado. Es im­
portante el peso de impuestos, 
IVA, sellos, tasas de registro y 
aportes notariales en los gastos 
totales”, revela la analista 
Adriana Marinelli.

Enumera que los honorarios 
son 2% del valor de la compra 
venta aproximadamente, 1% 
hipoteca más IVA, o sea 3% más 
IVA, lo que da aproximada­
mente 3,63% de honorarios. La 
tasa de inscripción al registro 
propiedad inmueble es en la 
ciudad de Buenos Aires 0,1%, 
sellos compraventa sino está 
exento va del 1,5% al 4%, según 
la jurisdicción y situación de 
vivienda única y montos de 
exención. La hipoteca en algu­
nas jurisdicciones está exento 
en otras gravado por el 1,2%, 
luego están las fojas, aportes 
notariales y gastos del Colegio 
de Escribanos. Otro punto im­
portante es actualizar el monto 
deducible de Ganancias por in­
tereses de créditos hipotecarios, 
monto que quedó congelado en 
$20.000.

Marinelli declara “letra 
muerta” al artículo 77 de la ley 
24.441 de Modificaciones al 
régimen de corretaje. Establece 
que para la matriculación y el 
desempeño del corredor no será 

exigible el hallarse domiciliado 
en el lugar donde se pretende 
ejercer: “En los casos de corre­
taje inmobiliario de viviendas 
nuevas sólo se recibirá comisión 
del comitente. En las restantes 
operaciones la comisión al 
comprador no podrá exceder el 
uno y medio del valor de com­
pra”.

“¿Quién contrató con el co­
rredor inmobiliario? Fue el 
vendedor, no el comprador, y te 
trasladan una comisión mayor. 
Le cobran al vendedor 3% y al 
comprador 4%, cuando está por 
sobre la ley. El uso y la costum­
bre de imposición de esos va­
lores sobre los legales hace que

Se requiere 5% de comi­
sión inmobiliaria, gastos 
de escribanía que incluyen 
honorarios de escribano 
y gastos notariales

Se debe pagar tasas de re­
gistros inmobiliarios, es­
tudio de títulos, aportes 
notariales e impuesto de 
sellos, entre 5% y 8% 

Los honorarios son 2% del valor de la compra venta

nadie vaya a Defensa del Con­
sumidor a plantear un abuso”, 
plantea Marinelli. Ejemplifica 
que en los Estados Unidos uno 
designa a su corredor para 
comprar y él negocia con el co­
rredor que tiene la venta: la re­
lación es simétrica, en Argen­
tina no.

Nancy Vieitez, desde su rol 
de presidente de la Cámara In­
mobiliaria Argentina, se apura 
en no mezclar dos cosas distin­
tas: la comisión inmobiliaria y 
los gastos notariales e imposi­
tivos: “La comisión del corredor 
es del 4% más IVA, y no es solo 
mostrar la propiedad”. Incluye 
gestionar la aprobación del 
crédito ante el banco, la docu­
mentación, y coordinar con el 
propietario para que acepte 
esperar esos tiempos, algo que 
muchos no aceptan porque no 
hay fecha cierta de escritura: 
“Es un trabajo de gestión que no 
se compara con otras tareas de 
la operación”, describe.

Los honorarios del escribano 
y los impuestos —sellos, tasas de 
registro, aportes notariales— 
son otro capítulo, y de hecho 
pesan más que el propio hono­
rario del escribano. En total, el 
comprador necesita cerca del 
35% del valor de la propiedad en 
efectivo al momento de la es­
critura. Y el vendedor también 
tiene sus propios gastos nota­
riales e impositivos.

Para Emilse Cordoba, di­
rectora de Bell Investments, “si 
al 25% no financiado se le 
agregan comisión, impuestos y 
gastos de escrituración, la ba­
rrera de entrada sigue siendo 
muy alta. Si realmente se busca 
profundizar el mercado hipo­
tecario, creo que también ha­
bría que revisar los costos 
transaccionales e impositivos 
asociados a la compra de la 
primera vivienda. Bajar la tasa 
ayuda, pero si necesitás un 
ahorro inicial muy elevado para 
poder entrar, una parte im­
portante de la demanda sigue 
quedando afuera”.

Germán Gómez Picasso, ti­
tular de Reporte Inmobiliario, 
coincide en que los gastos de 
escritura y de comisiones en­
carecen el valor de una propie­
dad___

Los plásticos son ofrecidos a clientes con alto scoring y bajo riesgo.

A UN AÑO DE SU LANZAMIENTO EN ARGENTINA
Mercado Pago ya 
emitió un millón de 
tarjetas de crédito
___ Leandro Dario

___ ldario@cronista.com

A un año de haber lanzado 
tarjetas de crédito en la Ar­
gentina, Mercado Pago ya 
emitió un millón de plásticos 
a sus clientes. Según revela­
ron en exclusiva fuentes de la 
compañía a El Cronista, el 
despliegue del producto 
avanza velozmente, tal como 
sucedió en Brasil y México, 
donde debutó antes que en la 
Argentina.

Pese a la explosión de la 
morosidad, que en junio trepó 
en los bancos al 12,8% de las 
familias, la compañía fundada 
por Marcos Galperin aspira a 
convertirse en uno de los 
mayores emisores del mer­
cado. Su objetivo no sólo es 
competir con las entidades 
financieras, sino también 
llegar a usuarios que hoy no 
tienen ese producto.

“Estamos muy entusias­
mados con la evolución de la 
tarjeta de crédito en Argen­
tina”, aseguró Osvaldo Gi­
ménez, presidente de Fintech 
de Mercado Libre, en la últi­
ma conferencia con inverso­
res tras presentar los balances 
del segundo trimestre.

En un contexto de creci­
miento de la morosidad en la 
Argentina, la estrategia de 
Mercado Pago no se vio alte­
rada: le ofrecen la tarjeta de 
crédito a sus usuarios con más 
alto scoring, lo que garantiza, 
al menos en la primera etapa, 
un bajo riesgo crediticio. La 
irregularidad en su cartera 
total, sumando Mercado 
Crédito, oscila el 17 por ciento.

El plástico es gratuito y 
ofrece 2 cuotas sin interés 
dentro de Mercado Libre y en 
tiendas físicas pagando con 
QR de Mercado Pago y en 
dispositivos de cobro de 
Mercado Pago para compras 
superiores a $ 50.000, y 3 
cuotas sin interés en compras 

mayores a $ 150.000.
“Comenzamos a emitir tar­

jetas hace apenas tres trimes­
tres, aproximadamente en 
septiembre del año pasado, y 
desde entonces vimos una de­
manda muy fuerte. También 
estamos observando una 
adopción y un nivel de uso sig­
nificativos. Por ejemplo, es re­
levante cuánto están utilizando 
los usuarios la tarjeta para pa­
gar dentro de la plataforma de 
Mercado Libre. Esto está con­
tribuyendo a aumentar la par­
ticipación de Mercado Pago 
dentro del mix de medios de 
pago utilizados en la platafor­
ma”, agregó el ejecutivo.

“La emisión vuela”, confió 
otra fuente de la City. Sin co­
misiones, la fintech sacó a la 
cancha los plásticos antes de

• •
La compañía fundada por 
Marcos Galperin aspira a 
convertirse en uno de los 
mayores emisores del 
mercado.

conseguir la licencia bancaria.
Desde la compañía señalan 

que cada cohorte de tarjetas 
normalmente alcanza un break­
even mínimo entre los 12 y los 18 
meses. Mientras en la Argentina 
emitieron un millón de plásticos 
en un año, en Brasil entregaron 
1,6 millones de tarjetas durante 
el segundo trimestre de 2025 y 
2,6 millones en el segundo tri­
mestre de este año.

“El sólido crecimiento que 
tuvo nuestra cartera de crédito 
en el último año reafirma la 
necesidad de financiamiento 
que existe en Argentina. El 
lanzamiento de nuestra tarjeta 
de crédito es un paso funda­
mental para seguir reduciendo 
esa brecha e impulsar el con­
sumo en el país”, aseguró en 
2025 Juan Martín de la Serna, 
presidente de Mercado Libre..
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LA INCOBRABILIDAD DEJA DE CRECER
Bancos mejoran rentabilidad 
al bajar los costos de fondeo
Los bancos argentinos cotizantes mejoraron su 
rentabilidad en el segundo trimestre de este año 
sin que el negocio de intermediación haya 
aportado demasiado a esa mejora

Tuvieron pérdida monetaria menor por desaceleración de inflación.

------ Mariano Gorodisch

___ mgorodisch@cronista.com

Los bancos argentinos cotizan­
tes mejoraron su rentabilidad 
en el segundo trimestre sin que 
el negocio de intermediación 
haya aportado nada a esa me­
jora. El resultado provino de la 
misma combinación en todos 
los casos: un costo de fondeo 
que bajó más rápido que el 
rendimiento de los activos, una 
pérdida monetaria menor por la 
desaceleración de la inflación y 
cargos por incobrabilidad que 
dejaron de crecer. Por algo en la 
rueda de ayer subieron hasta 5 
por ciento.

“Tomamos posición en 
Banco Macro, el más sólido del 

grupo en el trimestre, y suma­
mos Supervielle por el recorrido 
que dejan su plan de eficiencia y 
su descuento de valuación”, 
revelan en Delphos Investment.

La mejora de rentabilidad 
fue de composición, no de ne­
gocio: en los cuatro bancos el 
resultado operativo quedó 
plano o cedió, y la ganancia 
creció por tesorería y previsio­
nes que dejaron de subir. Macro 
lo expuso con más claridad que 
nadie: su resultado neto por 
intereses cayó 1% y el operativo 
también, mientras la ganancia 
subió 39%. En BBVA el resul­
tado operativo cedió 5,3% y la 
ganancia trepó 44,6%.

El crédito creció menos de lo 
esperado y casi enteramente en 

dólares, lo que obligó a una re­
visión generalizada de proyec­
ciones. El total avanzó 4% en 
Galicia, 3% en Macro y 2,1% en 
BBVA, y cayó 1,4% en Super­
vielle, pero la apertura por 
moneda cambia la lectura: en 
Galicia la cartera en pesos se 
contrajo 4% contra un alza de 
19% en moneda extranjera, y en 
Supervielle los pesos cayeron 
3,6% contra 6,3% arriba en dó­
lares.

Macro recortó su proyección 
de crecimiento real de présta­
mos a un rango de 2% a 5%, Su­
pervielle y Galicia a uno de 10% 
a 15%, y BBVA fue el único que 
la ratificó. El mix tiene costo: el 
margen en pesos ronda 20% y el 
de dólares apenas 3% a 4%.

La mejora de rentabilidad 
fue de composición: la 
ganancia creció por teso­
rería y previsiones que 
dejaron de subir

Alan Feldman, Research 
Strategic de Criteria, revela en 
un informe que VALO, por su 
parte, cerró un trimestre sólido, 
con un resultado integral de $ 
25.536 millones, un retorno 
sobre patrimonio de 17,9% y 
morosidad por debajo del 0,5%, 
liderando a sus pares en renta­
bilidad y eficiencia. La trans­
formación hacia banca corpo­
rativa es verificable, con el

crédito comercial creciendo 
65% interanual sin ceder cali­
dad de cartera, y el negocio de 
fondos acelerando: “La mejora 
del resultado financiero se ex­
plica por la revaluación de la 
cartera de títulos. Para el in­
versor local, el caso se trata del 
de un banco con una franquicia 
difícil de replicar en fiducia y 
custodia, junto a métricas de 
retorno que son de las mejores 
del sistema financiero argenti­
no (ROE, ROA y eficiencia en 
costos), construyendo un se­
gundo motor de crédito corpo­
rativo, a múltiplos que no pa­
recen exigentes cuando se los 
compara con el resto de los 
bancos locales”, advierte el re­
porte de Criteria__
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Negocios

Crisis
Granja Tres Arroyos suspendió 
“hasta nuevo aviso” las operaciones 
en su planta de Capitán Sarmiento, 
según informó la empresa a través 
de un comunicado enviado a su 
personal. Los trabajadores no 
deberán concurrir.

VENTA DE LA CORONA
Un ingenio de un 
Blaquier, a un paso de 
superar a Ledesma

La Corona tiene una capacidad productiva anual de alrededor de 900 mil toneladas de azúcar

Ingenios de Tucumán, creado por Santiago 
Blaquier, busca cerrar la adquisición. De lograrlo, 
podría superar a Ledesma, el gigante del sector 
queestáen manos de su familia

____Juana Posbeyikian 

___ jposbeyikian@cronista.com

Santiago Blaquier avanza en la 
construcción de un nuevo grupo 
azucarero. Ingenios de Tucu­
mán S.A., la empresa que creó 
en diciembre pasado para 
comprar el ingenio Concepción, 
se encuentra en negociaciones 
avanzadas para adquirir el in­
genio La Corona, de la familia 
Arano. Según comentaron en la 
empresa a El Cronista, el cierre 
de la operación se concretaría 
esta semana.

“No estaba previsto comprar 
el ingenio, pero surgió la opor­
tunidad y la tomamos”, dijeron.

La adquisición se da en me­
dio del proceso de expansión 
que Blaquier lleva adelante en 
la provincia y que también 
contempla la adquisición del 
ingenio La Trinidad. Esa com­
pra, anunciada previamente, 

estaba prevista para febrero de 
este año pero finalmente se 
postergó para fin de año, cuan­
do finalice la zafra.

La Corona tiene una capaci­
dad productiva anual de alre­
dedor de 900.000 toneladas de 
azúcar. Además, el ingenio 
produce etanol para la elabo­
ración de biocombustibles.

De concretarse ambas ope­
raciones, Ingenios de Tucumán 
alcanzará, con los tres ingenios, 
una capacidad de molienda de 
aproximadamente 6,5 millones 
de toneladas de caña de azúcar 
al año, equivalente a cerca del 
26% de la producción nacional. 
Será, además, dueño de tres de 
los 14 ingenios azucareros que 
se encuentran en Tucumán (y 
de los 19 que hay en el país).

Del total de la caña procesa­
da, alrededor del 20% se desti­
nará a la elaboración de alcohol 
y el 80% restante, a la produc­

ía jugada también 
engloba la adquisición 
del ingenio La Trinidad 
para fin de año, que ya 
fue acordada

ción de azúcar. De ese volumen 
de azúcar, aproximadamente el 
50% tendrá como destino el 
mercado interno y el 30% res­
tante, la exportación.

Esto la ubicaría como el 
grupo azucarero más grande del 
país, por encima de la propia 
Ledesma y de Compañía Azu­
carera Los Balcanes, los dos 
mayores productores.

Las negociaciones para 
comprar el ingenio ocurren 
mientras el Congreso analiza 
una nueva ley de biocombusti- 
bles.

Actualmente existen siete 

proyectos en discusión en el 
Senado aunque la iniciativa del 
oficialismo, impulsada por La 
Libertad Avanza (LLA) y fir­
mado por Patricia Bullrich, es la 
que concentra el mayor con­
senso político. En caso de 
aprobarse, la industria suero- 
alcoholera anticipa que puede 
abrir una nueva etapa para el 
bioetanol realizado a base de 
caña de azúcar.

Entre los puntos principales, 
propone elevar en el plazo de un 
año el corte obligatorio de bio­
etanol en las naftas del 12% al 
15%, y el de biodiesel en el gasoil 
del 7,5% al 10 por ciento. La 
iniciativa busca reemplazar la 
actual Ley 27.640 por un nuevo 
marco regulatorio con una vi­
gencia de 15 años y plantea 
abandonar el esquema de pre­
cios administrados para avan­
zar hacia un sistema con menor 
intervención estatal.

“Es una ley que necesitamos 
en el NOA para el desarrollo del 
etanol”, afirmó Blaquier du­
rante la II Cumbre de Bioetanol 
que se desarrolló en Tucumán el 
21 de agosto, antes de que se 
diera a conocer la intención del 
empresario de quedarse con La 
Corona.

En ese sentido, explicó que, 
después de años de discutir la 
transformación del sector 
dentro de Ledesma (que man­
tiene su producción en Jujuy), 
llegó a la conclusión de que el 
cambio debía impulsarse desde 
Tucumán.

Santiago Blaquier es uno de 
los cinco hijos de Carlos Pedro 
Blaquier y Elena Arrieta,Nelly, 
nieta de Enrique Wollmann, 
fundador de Ledesma. A fines 
del año pasado, renunció al di­
rectorio del grupo -actualmente 
presidido por su hermano 
Alejandro- e inició un nuevo 
proyecto personal.

Su primer paso como inver­
sor independiente en la indus­
tria azucarera fue en diciembre, 
cuando creó Ingenios de Tucu­
mán S.A. para comprar el in­
genio Concepción, operación 
que, trascendió, ascendió a los 
u$s 100 millones.

Actualmente, la compañía 
tiene como CEO de la sociedad a 
Martín Franzini, exdirector del 
negocio de Azúcar y Alcohol de 
Ledesma.

En ese momento, el comu­
nicado de la transacción aclaró 
que Ingenios de Tucumán, es 
“un proyecto personal de largo 
plazo, basado en la experiencia 
acumulada, la vocación por la 
industria azucarera y una es­
trategia orientada a la produc­
tividad, el trabajo conjunto y la 
generación de valor”.__

SAN RAFAEL
Aeropuertos 
Argentina 
avanza con una 
nueva terminal 
aérea

____El Cronista

___ BuenosAires

El Aeropuerto de San Rafael, 
en Mendoza, dio un nuevo 
paso en su proceso de moder­
nización. Aeropuertos Ar­
gentina habilitó la primera 
etapa de la nueva terminal de 
pasajeros, una obra que de­
mandará una inversión total 
de u$s 20 millones y que estará 
finalizada para 2027.

Con el fin de ampliar la ca­
pacidad operativa del aero­
puerto y mejorar los servicios 
para los pasajeros, Aeropuer­
tos Argentina desembolsó u$s 
15 millones en la primera etapa 
de la obra, que ya comenzó a 
operar.

La inauguración llega pocos 
días después de que la com­
pañía presentara la nueva 
terminal del Aeropuerto In­
ternacional Martín Miguel de 
Güemes de Salta, por una in­
versión de u$s 110 millones.

La obra fue diseñada en 
coordinación con el Organis­
mo Regulador del Sistema 
Nacional de Aeropuertos 
(ORSNA) y se ejecuta en dos 
etapas para evitar que los tra­
bajos obliguen a interrumpir 
las operaciones. Mientras los 
pasajeros comienzan a utilizar 
las nuevas instalaciones, la 
compañía avanzará sobre la 
segunda fase que será sobre el 
edificio existente.

La primera etapa incorpora 
1200 m2 cubiertos destinados 
a atención y servicios para 
pasajeros, además de un edi­
ficio de check-in provisorio de 
120 m2, oficinas operativas 
por 112 m2 y un edificio téc­
nico independiente de 360 m2. 
A ello se suman 380 m2 semi- 
cubiertos, destinados a gale­
rías de circulación y al patio 
operativo de equipajes.

La ampliación llega sobre 
una infraestructura que ya 
había sido renovada en los úl­
timos años. En 2023, Aero­
puertos Argentina inauguró en 
San Rafael una nueva pista, 
plataforma y calle de rodaje, 
en un proyecto que demandó 
otros u$s 23 millones___
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Telecentro quiere acelerar su expansión en el interior

INDUSTRIA CON CAMBIOS
Telecentro cierra 
la compra de iPlan 
por u$s 260 
millones
La operación le suma red de fibra óptica, 
presencia en el interior y una cartera corporativa 
de más de 100.000 clientes. Hace poco, Metrotei 
sumó clientes de Telecom-Telefónica

____Ricardo Quesada 

___ rquesada@cron¡sta.com

Telecentro dio un paso fuerte en 
el proceso de consolidación de 
las telecomunicaciones argen­
tinas. La compañía acordó la 
adquisición de ¡Plan en una 
operación valuada en alrededor 
de u$s 260 millones, que le 
permitirá ampliar su red de fi­
bra óptica, sumar presencia en 
el interior y reforzar un seg­
mento en el que hasta ahora 
tenía menor peso: el mercado 
corporativo.

La documentación de la 
operación ya fue firmada, aun­
que el cierre definitivo todavía 
está pendiente. La transferencia 
de las acciones y el pago se 
concretarían dentro de apro­
ximadamente 30 días, según 
fuentes vinculadas con la tran­
sacción. El monto informado 
corresponde al acuerdo alcan­
zado entre las partes, aunque 
todavía resta conocer pública­
mente la estructura precisa de 
la compraventa y las condicio­
nes para completar el closing.

La adquisición le agrega a 
Telecentro una plataforma que 
combina conectividad resi­
dencial con una presencia re­
levante entre empresas. iPlan 
cuenta con una red de fibra óp­

tica que alcanza a más de un 
millón de hogares y opera ac­
tualmente en la Ciudad de 
Buenos Aires, Córdoba, Rosario 
y Tucumán. También ofrece 
servicios de conectividad cor­
porativa, IT y data center.

Ese alcance le permite a Te­
lecentro acelerar una expansión 
que, de otra forma, hubiera re­
querido desplegar infraestruc­
tura propia en nuevas plazas.

Antes de ¡a operación, 
Telecentro tenía más 
de 6 millones de hogares 
y sumaba ingresos 
por $ 600 millones

Al mismo tiempo, profun­
diza su posición en fibra, una 
tecnología sobre la que ambas 
compañías vienen concen­
trando sus inversiones. Tele- 
centro ofrece actualmente co­
nexiones de hasta 8 gigas sobre 
su red de fibra, mientras que 
iPlan construyó buena parte de 
su propuesta residencial alre­
dedor de la conexión directa al 
hogar.

Antes de la operación, Tele- 
centro ya alcanzaba a más de 6 
millones de hogares y había 

registrado ingresos superiores a 
u$s 600 millones durante 2025.

¡Plan, por su parte, facturó 
cerca de u$s 130 millones el año 
pasado, de acuerdo con cifras 
conocidas en el marco de la 
transacción. La compañía ad­
quirida tiene una penetración 
cercana al 11% en el segmento 
residencial y del 17% en el cor­
porativo.

Con la incorporación de 
iPlan, los ingresos combinados 
quedarían en torno a los u$s 750 
millones anuales. Pero el 
atractivo de la operación no está 
solamente en el volumen adi­
cional.

La compra le aporta a Tele- 
centro cobertura inmediata 
fuera de su mercado tradicional 
y, sobre todo, una cartera cor­
porativa desarrollada durante 
más de dos décadas.

Para concretar la adquisi­
ción, Telecentro recurrió a fi­
nanciamiento bancario. El 
principal fondeo provendría de 
un préstamo sindicado a cinco 
años y denominado en pesos, 
otorgado por ICBC, Galicia y 
Santander. Todavía no tras­
cendieron el monto total fi­
nanciado, la proporción de ca­
pital propio que aportará el 
comprador ni las condiciones 
financieras del crédito.

Del lado vendedor participó 
JP Morgan como asesor finan­
ciero, acompañado por Cleary 
Gottlieb Steen & Hamilton y 
Mitrani Caballero en materia 
legal. Telecentro fue asesorada 
financieramente por F&G Ad­
visors y legalmente por DLA 
Piper.

La compra se produce, ade­
más, en un momento de fuerte 
reconfiguración del sector.

La adquisición de Telefònica 
Argentina por Telecom abrió un 
proceso de concentración y 
desinversiones que volvió a 
poner en movimiento a los 
principales jugadores del mer­
cado. En ese escenario, Tele­
centro busca ampliar escala 
mientras fortalece activos pro­
pios de infraestructura y co­
nectividad.

La operación con ¡Plan to­
davía deberá atravesar las ins­
tancias necesarias antes de su 
cierre definitivo___

MARCA INGLESA
Superdry abre su 
primer local en el país 
en Unicenter
___ Micaela Mura

___ mmura@cronista.com

Después de seis años de nego­
ciaciones, Superdry desembar­
ca en la Argentina.

La marca británica de indu­
mentaria abrirá su primer local 
durante la primera semana de 
octubre en Unicentery prepara 
nuevas aperturas en Buenos 
Aires y el interior.

Detrás de la llegada está Tan­
go Fabric, la empresa argentina 
que obtuvo la licencia para de­
sarrollar la marca en el país y 
luego avanzar sobre otros siete 
mercados de Sudamérica.

El proyecto contempla una 
inversión de entre u$s 40 mi­
llones y u$s 50 millones duran­
te los primeros cuatro años.

En una primera etapa, la in­
tención es abrir 10 locales por 
año. Mar del Plata, La Plata, 
Rosario y Mendoza están entre 
las ciudades en carpeta.

“Primero vamos a ir a todas 
las grandes ciudades y, a medi­
da que avancemos, vamos a 
sumar ciudades de menor esca­
la”, explicó a “El Cronista ”]uan 
Ignacio Tubio Monaco, cofun- 
dador de Tango Fabric y co-CEO 
de Superdry Latinoamérica.

Durante los primeros tres 
años, la Argentina será el prin­
cipal mercado en la región.

“Argentina va a tener el pri­
mer puesto porque es el primer 
país que estamos abriendo y 
lleva un año de ventaja. En los 
próximos cinco o 10 años segu­
ramente va a quedar segunda 
detrás de Brasil”, anticipó Tu­
bio.

En total, el proyecto prevé 
superar los 40 puntos de venta 
en América latina durante los 
próximos cinco años y generará 
unos 150 puestos de trabajo di­
rectos en una primera instancia.
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La llegada de Superdry al país 
comenzó a gestarse hace seis 
años. Sin embargo, las condicio­
nes que tenía entonces el merca­
do local fueron demorando el 
acuerdo.

En cuanto alos precios, al com­
parar productos similares, la ropa 
de Superdry será en la Argentina 
alrededor de un 11% más cara que 
en España.

Las remeras partirán de los $ 
60.000, los pantalones rondarán 
los $ 170.000 y las camperas, los 
$300.000.

Superdry nació en 2003 en el 
Reino Unido de la mano de Julian 
Dunkerton y James Holder. Am­
bos ya venían de la industria de 
la indumentaria. Dunkerton ha­
bía creado la cadena Cult Clo­
thing, mientras que Holder había 
trabajado en el desarrollo de 
Bench.

Después de un viaje a Tokio

Abrirán 10 locales por 
año, con una inversión 
de u$s 50 millones 
durante los primeros 
cuatro años

comenzaron a incorporar gráfi­
cos y tipografías japonesas a sus 
diseños, junto con referencias de 
la cultura estadounidense.

Los caracteres en japonés se 
convirtieron con el tiempo en uno 
de los rasgos más reconocidos de 
la marca.

En sus primeros años, sus 
prendas comenzaron a ser usadas 
por figuras como David Beckham 
y Leonardo DiCaprio.

La marca se destaca por cierres 
gruesos de triple capa, parches, 
costuras reforzadas y telas pesadas 
de alta calidad (como el algodón 
premium en sus buzos)__
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El socio petrolero 
en Venezuela
Tras el acuerdo energético entre EE. 
UU. y Venezuela firmado el viernes, 
el empresario Alejandro Betancourt 
ya negocia con inversores para los 
yacimientos que controlarájunto al 
gobierno estadounidense

VUELVE A ESCALAR LA GUERRA
Trump amenaza con 
“golpear duro” a Irán 
tras el nuevo ataque

El precio del petróleo sube tras el intercambio de 
disparos entre los países en guerra, que pone fin a 
semanas de relativa calma a pocos meses de las 
elecciones legislativas en Estados Unidos

____Steff Chávez 

------ lamie Smyth

Donald Trump prometió más 
ataques contra Irán después de 
que los países intercambiaran 
fuego por primera vez en más de 
un mes, lo que hizo subir el 
precio del petróleo un 3%.

El presidente de EE.UU. 
lanzó una advertencia ayer, 
horas después de que la repú­
blica islámica disparara misiles 
contra activos estadounidenses 
en Jordania, en respuesta a un 
ataque de EE.UU. en la isla de 
Larak, en el estrecho de Ormuz, 
que puso fin a un mes de calma 
relativa en la guerra.

“Habrá una respuesta” al 
ataque de represalia de Irán, 
dijo Trump a Fox News. “Vamos 
a golpearlos duro.”

El ejército de EE.UU. dijo el 
domingo que había atacado dos 
lanzacohetes iraníes en Larak, y 
aseguró que creía que la Guardia 
Revolucionaria estaba a punto 
de lanzar cohetes con minas 
marinas hacia la vía navegable.

Irán respondió con una rá­
faga de misiles contra Jordania, 
donde EE.UU. mantiene tropas. 
Trump dijo que un misil logró 
penetrar las defensas aéreas 
estadounidenses, pero el resto 
fueron interceptados.

Los ataques y la amenaza de 
Trump de escalar el conflicto 
llevaron el precio del petróleo 
por encima de los u$s 90 el ba­
rril, una suba de más del 3%.

Irán amenazó con nuevas 
respuestas a los ataques esta­
dounidenses ayer y un funcio­
nario iraní dijo a Reuters que por 
cada ataque estadounidense, el 
régimen daría una respuesta 
“decenas de veces mayor”.

La represalia de Irán por el 
ataque en Larak demostró que 

“ningún objetivo en la región 
está fuera del alcance de Tehe­
rán”, agregó el funcionario.

El ataque estadounidense 
pareció más acotado y focali­
zado que los últimos grandes 
ataques conocidos de Was­
hington contra la república is­
lámica, el 29 de julio, cuando se 
golpearon “decenas” de objeti­
vos en una ofensiva de bom­
bardeos de dos horas.

El Comando Central de 
EE.UU., que supervisa las 
fuerzas estadounidenses en 
Medio Oriente, describió su 
ataque del domingo como una 
“acción limitada y precisa”.

El funcionario iraní también 
dijo a Reuters que la reanuda­
ción de la violencia fue una 
“confrontación limitada y con­
tenida” entre los países.

Por Ormuz circulaba una quinta parte del petróleo y el gas del mundo antes de la guerra, bloomberg

“Habrá una respuesta9 
al ataque de represalia 
de Irán”, dijo Trump a 
Fox News. “Vamos a 
golpearlos duro.”

Los ataques llevaron el 
precio del petróleo por 
encima de los u$s 90 el 
barril, una suba de más 
del 3%

Pero la última escalada corre 
el riesgo de derivar en una 
guerra a gran escala de cara a las 
elecciones legislativas de mitad 
de mandato en EE.UU., crucia­

les, en noviembre. Trump no 
logró poner fin al conflicto, que 
alimentó la inflación y es im­
popular entre el electorado es­
tadounidense.

Tampoco logró reabrir por 
completo el estrecho, por el que 
circulaba una quinta parte del 
petróleo y el gas del mundo 
antes de la guerra.

La guerra de seis meses entre 
EE.UU. e Irán se convirtió en un 
empate y las conversaciones 
entre los países se rompieron.

“Tienen tantas ganas de 
reunirse”, dijo Trump sobre Irán 
ayer. “No sé si se puede confiar 
en un acuerdo con ellos.”

El vicepresidente de EE.UU., 
JD Vanee, dijo que Trump le 
“enviaba un mensaje a los ira­
níes” al publicar un video gene­
rado por IA con ataques a la isla 
de Kharg, centro de exportación 
petrolera de Irán, tras el inter­
cambio de fuego del domingo.

Trump tituló el video: “¡¡¡La 
isla de Kharg volada en peda­
zos!!!”

Durante la calma relativa del 
último mes, EE.UU. pasó a 
priorizar la guerra económica 
contra Irán, con el secretario del 
Tesoro, Scott Bessent, amplian­
do las sanciones secundarias 
contra la república islámica y 
amenazando con medidas que 
podrían “hacer volar” el sistema 
financiero global.

Pero, hasta el momento, 
Bessent no llegó al “Día D eco­
nómico” que había amenazado 
y solo revocó el acceso finan­
ciero estadounidense a las su­
cursales de un banco egipcio en 
los Emiratos Árabes Unidos.

Bessent dijo ayer que Irán 
“está arremetiendo militar­

mente porque está perdiendo 
económicamente”.

Se está tomando “muy en 
serio” las sanciones de EE.UU., y 
Washington seguirá ejerciendo 
presión económica sobre el ré­
gimen, agregó Bessent.

La economía iraní “no tiene 
por qué colapsar. Solo necesi­
tamos que el régimen entre en 
razón”, dijo.

En un discurso ante la cum­
bre anual de la Coalición Judía 
Republicana en Las Vegas, ayer, 
Ron Dermer, asesor del primer 
ministro israelí Benjamín Ne­
tanyahu, dijo que EE.UU. e Israel 
están “alineados en un 95%, 
quizás” respecto del rumbo a 
seguir con Irán.

EE.UU. “tiene que tener una 
política clara de responder mi­
litarmente a cualquier provo­
cación iraní, para que sepan que 
si atacan a algún país del Golfo, 
si atacan a Israel, si atacan ac­
tivos de EE.UU. en la región, 
EE.UU. va a responder con 
mucha fuerza”, agregó.

Larak, en el cuello del estre­
cho, es un punto estratégico que 
le permite a la marina de la 
Guardia Revolucionaria atacar el 
transporte comercial con misiles 
antibuque, minas y drones.

“Las fuerzas de la Guardia 
Revolucionaria también cuen­
tan con minas ‘inteligentes’ 
programables para bloquear 
rápidamente las rutas maríti­
mas al enemigo”, dijo Farzin 
Nadimi, investigador principal 
del Washington Institute for 
Near East Policy.

“Larak tiene un puerto para 
lanchas rápidas con misiles en 
su extremo norte, y una red 
subterránea de baterías coste­
ras muy discretas, con varios 
puntos de lanzamiento pre­
relevados”, agregó Nadimi.

El presidente reformista de 
Irán, Masoud Pezeshkian, quien 
partió de Teherán ayer rumbo al 
foro de seguridad de la Organi­
zación de Cooperación de 
Shanghái en Kirguistán, dijo que 
“no busca la guerra”, y agregó: 
“Nunca vamos a quedarnos pa­
sivos y vamos a dar una res­
puesta firme a los agresores.”

La Guardia Revolucionaria 
dijo que utilizó misiles y drones 
para llevar a cabo un ataque de 
represalia el domingo contra 
infraestructura técnica y de 
mantenimiento, así como po­
siciones de cazas, en dos bases 
aéreas de EE.UU. en Jordania.

Por su parte, el ejército re­
gular de Irán dijo que había 
lanzado decenas de drones de 
ataque contra las fuerzas esta­
dounidenses en la base aérea de 
Al Minhad, en los EAU, en la 
madrugada de ayer.__
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EFECTO NO DESEADO DE LA DESREGULACIÓN
Celulares, whisky y ropa: crece 
el contrabando en la Argentina
Elfortalecimiento del peso y la apertura comercial de 
Milei destaparon un boom de mercadería en negro que 
golpea a los fabricantes locales en varios rubros de 
consumo masivo

____Ciara Nugent

Las importaciones de whisky, 
ropa y celulares de contrabando 
se multiplican en Argentina a 
medida que los contrabandistas 
aprovechan los esfuerzos del pre­
sidente libertario Javier Milei por 
fortalecer el peso y abrir la eco­
nomía.

Vehículos cargados con miles 
de termos y cervezas Corona y 
Sol eluden los controles aduane­
ros para entrar en la provincia de 
Formosa, en la frontera con Pa­
raguay. Un camión repleto con 
17.000 cigarrillos ingresa a la 
provincia de Salta, cerca de Boli­
via. Influencers exhiben falsas 
camperas de lluvia de la marca 
Columbia, presuntamente im­
portadas por barco.

Las cámaras empresarias es­
timan que hasta el 40% de las 
cervezas y el 30% de los neumá­
ticos que se venden en Argentina 
son de contrabando. Según el 
cálculo de una entidad del sector, 
la proporción de celulares impor­
tados ¡legalmente que se comer­
cializan en el país pasó del 7% del 
mercado antes de que Milei asu­
miera en 2023 a más de un tercio 
hoy.

“En mi vida vi tanto de esto”, 
dijo el director de una gran im­
portadora que distribuye marcas 
globales de calzado en Argentina 
y que pidió no ser identificado 
para hablar de un tema sensible. 
“A los que pagamos los impuestos 
nos están matando porque no 
podemos competir.”

El flujo de contrabando —una 
mezcla de falsificaciones y pro­
ductos legítimos que eluden los 
aranceles aduaneros— se vio po­
tenciado por la campaña del Go­
bierno para reducir la burocracia 
en el ingreso de mercadería al 
país, afirman importadores y fa­
bricantes.

Pero, más que nada, recono­
cen, el aluvión es un efecto no 
deseado del éxito de Milei en es­
tabilizar la disfuncional moneda 
argentina.

Antes, el tipo de cambio para­
lelo del peso era mucho más débil 
que el oficial, lo que hacía prohi­
bitivamente caro para los impor­
tadores conseguir dólares para 
comprar mercadería en negro. A 
medida que las cotizaciones con­
vergieron bajo la gestión de Mi­
lei, volvió el incentivo para im­
portar contrabando.

“Tener dos tipos de cambio 
era terrible para la economía, 
pero para este problema puntual 
no lo era”, dijo Martín Rappallini, 
presidente de la Unión Industrial 
Argentina. “Ahora que unifica­
mos los tipos de cambio, necesi­
tamos una frontera mucho más 
fuerte para frenar el contraban­
do.”

El contrabando es uno de los 
problemas que enfrentan los fa­
bricantes locales mientras Milei 
abre una de las economías más 
cerradas de América Latina. El 
presidente recortó aranceles de 
importación, medidas antidum­
ping y algunas regulaciones 
aduaneras, y utilizó varias herra­
mientas para fortalecer el peso, 
todo con el objetivo de bajar los 
altísimos precios de los bienes de 
consumo.

El mandatario desestimó las

Un salto de casi 300% 
en las importaciones 
por ecommerce podría 
desbordar los controles 
aduaneros

La participación de 
celulares importados 
¡legalmente pasó del 7% 
del mercado en 2023 a 
más de un tercio hoy

preocupaciones sobre la situa­
ción de los fabricantes locales, 
que perdieron decenas de miles 
de puestos de trabajo y redujeron 
la producción.

“Obviamente, si la empresa 
local no puede competir, cierra y 
despide gente”, dijo ante el Con­
greso a principios de este año. 
“Pero el consumidor ahorra di­
nero. .. que puede usar para com­
prar otros bienes, generando 
nuevos empleos en otro sector 
más productivo que pagará me­
jores salarios.”

Pero incluso algunos impor­
tadores, que esperaban benefi­
ciarse con las reformas de Milei, 
dijeron que su entusiasmo por 
recortar la burocracia estabage - 
nerando consecuencias no desea­
das en materia de contrabando. 
Señalaron el fin del sello aduane­

“En mi vida vi tanto de esto”, señaló un importador, shutterstock

ro que antes se colocaba en mu­
chos productos, reemplazado 
por un sistema digital, y el fin del 
sistema de precios de referencia 
para las mercaderías.

Funcionarios de Milei sostu­
vieron que esas normas genera­
ban costos innecesarios y abrían 
la puerta a la corrupción, algo 
que, según los analistas, fue mo­
neda corriente en la aduana ar­
gentina.

Pero un importador de blan­
cos para el hogar dijo que la eli­
minación de esos controles “hizo 
todo demasiado fácil” para eva­
dir la pesada carga impositiva 
argentina y creó nuevas oportu­
nidades para la corrupción. “To­
dos están subfacturando el valor 
de su mercadería, y yo también 
empecé a hacerlo”, agregó. “Los 
funcionarios de la aduana ayu­
dan proveyendo empresas tru­
chas para que no figure a mi nom­
bre.”

Si declarara su mercadería 
con el valor real, pagaría u$s 90 
de impuestos por cada u$s 100 
de mercadería, frente a u$s 35 
subfacturando, agregó. “No pue­
do competir si nadie más paga el 
precio completo.”

La aduana argentina no quiso 
hacer comentarios.

La consultora MAP estimó el 
año pasado que el contrabando 
en apenas siete categorías de pro - 
ductos le costaría al fisco u$s 
2.300 millones en 2025, el 0,3% 
del PBI, en un momento en que 
Milei hace esfuerzos por sostener 
su promesa insignia de equilibrar 
las cuentas públicas.

“En su proceso de apertura de 
la economía, que creo que es el 
rumbo correcto, el Gobierno 
desarmó algunas regulaciones 
que deberían haber seguido vi­
gentes”, dijo Juan Pablo Ronde- 
ros, cofundador de MAP.

Además del dólar paralelo 
más fuerte y de la desregulación, 
los importadores señalaron que 
la llegada de nuevos sitios de co­
mercio electrónico extranjeros 
también podría haber alimenta­

do el contrabando, ya que peque­
ñas empresas abusan de las nue­
vas normas de Milei que permi­
ten importaciones libres de im­
puestos —pensadas para uso 
personal— para comprar stock a 
través de esos sitios.

Un aumento de casi el 300% 
en el flujo de importaciones por 
ecommerce en 2025 podría estar 
desbordando los controles adua­
neros, según los analistas.

Los sitios de comercio elec­
trónico también fueron utiliza­
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dos por contrabandistas para 
distribuir mercadería dentro del 
país. Un importador con dere­
chos exclusivos sobre importan­
tes marcas de whisky y vodka en 
Argentina dijo que otros vende­
dores ofrecían esos productos 
online un 40% por debajo de su 
precio de venta sugerido. “Ven­
den más que nosotros, obvia­
mente.”

La mayoría de los celulares 
importados ilegalmente provie­
nen de China e ingresan a Argen­
tina a través de Paraguay, dijo 
Ana Vainman, directora ejecuti­
va de la cámara de electrónica 
Afarte.

Algunas empresas acusaron al 
Gobierno de Milei de hacerse el 
distraído. “Les dimos pruebas de 
sobra y no hacen nada porque lo 
único que les importa es ver pre­
cios más bajos”, dijo el gran im­
portador de calzado.

Vainman, sin embargo, dijo 
que las cámaras industriales es­
taban “en conversaciones avan­
zadas con el Gobierno para en­
contrar algunas soluciones”.

El Ministerio de Desregula­
ción, la secretaría de Comercio y 
la agencia tributaria de Argenti­
na no respondieron a los pedidos 
de comentarios.

Ronderos, de la consultora 
MAP, dijo que el Gobierno parece 
desconfiar de los reclamos de las 
empresas por medidas para com­
batir el contrabando.

“El Gobierno teme que detrás 
de esos pedidos en realidad haya 
un intento de volver a cerrar la 
economía, y está decidido a no 
dar marcha atrás”, dijo. “Hay una 
tensión ahí.”__

http://www.zurbaran.com.ar
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Récord de juicios contra 
las ART: advierten sobre 
la viabilidad del sistema

Fernando Zack, presidente de Provincia ART

Fernando Zack, presidente de Provincia ART, alertó 
sobre el crecimiento sostenido de demandas 
judiciales y señaló que el sistema se encuentra ante 
una amenaza estructural

En lo que va de 2026, la cantidad 
de demandas laborales presenta­
das contra las Aseguradoras de 
Riesgo de Trabajo (ART) supera 
las 70.000 y la proyección indica 
que el año cerrará con un nuevo 

récord histórico de j uicios. Así lo 
advirtió Fernando Zack, presi­
dente de Provincia ART, durante 
El Cronista Studio Seguros, donde 
alertó sobre el impacto que este 
fenómeno puede tener en la via­

bilidad del sistema de riesgos de 
trabajo y en la cobertura de mi­
llones de trabajadores registra­
dos en la Argentina.

“La situación es muy preocu­
pante y está poniendo en jaque al 
sistema de riesgos de trabajo; es 
una amenaza contra su viabili­
dad”, expresó Zack. El titular de 
Provincia ART aseguró que no 
solo 2026 terminará con cifras 
inéditas de litigios, sino que “son 
récords que se vienen rompiendo 
año a año desde la salida de la 
pandemia”. Para el directivo, el 

volumen de demandas refleja un 
problema que “se está volviendo 
estructural”.

El presidente de la compañía 
destacó que el verdadero riesgo 
no radica en la posible quiebra de 
una aseguradora, sino en el alcan­
ce social del sistema: “Lo menos 
importante es si una compañía 
quiebra o no; lo que importa es 
que el sistema le da cobertura a 10 
millones de trabajadores registra­
dos en la Argentina”, enfatizó.

Según remarcó, el crecimiento 
de la litigiosidad amenaza con 
dificultar la continuidad de esa 
cobertura, ya que el aumento en 
la cantidad de juicios implica cos­
tos mayores que, en última ins­
tancia, se trasladan a los clientes, 
es decir, a las empresas que gene - 
ran empleo en el país.

El ejecutivo planteó que detrás 
del fenómeno hay un mecanismo 
que calificó como “una estafa al 
sistema de riesgos de trabajo y 
una estafa a los empleadores”. En 
su análisis, explicó que en la ma­
yoría de los casos el trabajador 
que sufre un accidente o padece 
una incapacidad no inicia accio­
nes legales: “Recibe la asistencia 
que le corresponde en función de 
la incapacidad que tenga y, en 
general, la historia termina ahí”. 
Sin embargo, la gran mayoría de 
las demandas judiciales —más del 
90%, según sus estimaciones- 
están vinculadas a “accidentes 
muy menores, un esguince, algún 
golpe que pasa por la comisión 
médica, que es una instancia ad­
ministrativa previa al juicio”.

En esa etapa, cuando la comi­
sión médica determina que no 
corresponde indemnización, “esa 
persona es contactada por algún 
abogado y termina iniciando un 
juicio a la ART”, relató. “General­
mente los peritos médicos dicta­
minan cosas que para nosotros 
son insólitas”, aseguró. Como 
ejemplo, mencionó que la asegu­
radora enfrenta 10.000 juicios 
iniciados por personal policial 
—ya sea de la Ciudad de Buenos 

Aires, de fuerzas federales o de la 
provincia de Mendoza, donde la 
empresa opera— en los cuales se 
reclama una incapacidad psico­
lógica además de la física: “El 
problema de eso es que: o bien esa 
incapacidad psicológica no existe 
y nos están intentando estafar; o 
bien existe y tenemos 10.000 po­
licías en la calle con un arma en 
la cintura que tienen incapacidad 
psicológica”.

Zack también puso el foco en 
la j urisdicción como un factor que 
explica el fenómeno: “Tenemos 
jurisdicciones que son más liti­
giosas que otras; la Ciudad de 
Buenos Aires es una de ellas. La 
provincia de Buenos Aires tam­
bién”. Según su visión, esto se 
relaciona con los comportamien­
tos de la justicia laboral en cada 
territorio. “Vemos que hay justi­
cias laborales que ponen tasas de 
actualización de las sentencias 
que son muy onerosas, como la 
Ciudad y la provincia; otras que 
son más conservadoras en ese 
caso, lo que desalienta la litigio­
sidad”, indicó el ejecutivo.

A pesar de reconocer la nece­
sidad de actualizar las sentencias 
en los casos legítimos, Zack ad­
virtió sobre el incentivo econó­
mico que genera el sistema ac­
tual: “Cuando hay un juicio legí­
timo, obviamente esa sentencia 
hay que actualizarla, porque 
producto de la inflación argenti-
na ese capital va perdiendo va­
lor”, señaló. No obstante, cues­
tionó que “hacer un juicio se ha 
transformado en el mejor nego­
cio financiero que se puede hacer 
en la Argentina. Este se tiene que 
actualizar en función de preser­
var el valor de ese capital. Si al 
momento del accidente vale $10, 
que siga valiendo $10 en térmi­
nos reales; no $10 más N”. A su 
vez, subrayó que existe “un con­
junto de abogados cada vez más 
grande que procuran tener esos 
casos y generar esos niveles de 
judicialidad y están siendo muy 
exitosos”__

Cómo la tecnología cambió 
radicalmente la manera de 
contratar seguros en Argentina

“La tecnología aplicada al se­
guro, a su distribución y con­
tratación, permitió que tanto 
compañías, como brokers y 
startups facilitaran que los 
consumidores contraten de un 
seguro”, afirmó Mario Gabriel 
Depascual, gerente general de 
Asegúralo y presidente de la 
Cámara Insurtech Argentina.

E1 ejecutivo explicó que la 
filosofía insurtech se basa en 
“consultar, comparar y con­
tratar”, y señaló que el mercado 
argentino avanzó hacia la digi- 
talización.

Depascual destacó que “hoy 
está muy presente el seguro 
embebido a través de las open 
finance y las distintas billeteras y 

brokers digitales”. Consideró 
que el sector atraviesa una etapa 
de maduración y consolidación.

Sobre el rol del Estado, in­
dicó: “El sector público, la Su­
perintendencia de Seguros, 
tiene su propio desarrollo e in­
novación de tecnología”. Para 
Depascual, el desafío es unir 
todos los actores: “Falta unir las 
puntas, porque todos tenemos 
el mismo fin, que es llegarle con 
tecnología a los consumidores 
para que puedan elegir y luego 
puedan ser bien atendidos en el 
posventa cuando hay un si­
niestro”.__ Mario Gabriel Depascual, gerente general de Asegúralo
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Seguros

La personalización como valor para el
cliente llegó para quedarse en el seguro
Flavia Núñez, CEO de Life Seguros, explicó el giro en 
la estrategia del sector. Desde la integración de 
equipos y procesos hasta un modelo centrado en la 
escucha activa

Las compañías de seguros de vida 
y de personas enfrentan un esce­
nario de transformación marcado 
por la necesidad de adaptarse a un 
mercado argentino que evolucio­
na. Según Flavia Núñez, CEO de 
Life Seguros, este proceso implicó 
integrar compañías, equipos y ne­
gocios, simplificar procesos y su­
mar nuevas capacidades. “Veni­
mos de una transformación muy 
profunda en la compañía. En los 
últimos años integramos compa­
ñías, equipos, negocios, simplifi­
camos procesos, sumamos capaci­
dades. Fueron años intensos para 
llegar a lo que es hoy Life”, señaló.

La directiva destacó que Life 
Seguros se encuentra en una eta­
pa en la que lidera el mercado con 
el objetivo de potenciar el creci­
miento, pero desde una perspec­
tiva diferente: “Estamos en un 
momento en el que estamos pen­
sando cómo crecer de la mano de 
nuestros clientes y partners. Y 
todo esto se está dando en un mo­
mento particular déla Argentina, 

ya que está creciendo sectorial- 
mente. No es igual para todos los 
sectores, pero al fin es un creci­
miento que está empujando la 
economía y ahí sentimos que hay 
oportunidades de acompañar”.

El cambio central, según 
Núñez, radica en la mirada y el 
enfoque comercial. “Lo que nor­
malmente el mercado hacía era 
manej arse con una gama de pro­
ductos que se iba a buscar al clien­
te que pudiera requerirlos. Hoy 
la mirada es otra: me acerco a los 
clientes, entiendo qué es lo que 
necesita, en qué momento de la 
vida está, por lo que hay que en­
tender dónde están para saber 
cuál es la mejor solución para 
cada cliente. Lo principales escu­
char qué es lo que quiere para 
después saber con qué propuesta 
acercarse. Es un cambio de para­
digma”, afirmó.

La ejecutiva subrayó que este 
giro demanda también un cambio 
en la forma de abordar el negocio. 
“Siempre trabajamos en tener

Flavia Núñez, CEO de Life Seguros

productos y canales con atributos 
buenos para el cliente, para los 
partners, para toda la cadena de 
valor que trabaja con nosotros. En 
este momento lo que tenemos que 
entenderes: una vez construidas 
esas capacidades y una vez que la 
empresa ya está integrada, lo im­

portante es escuchar y entender 
qué es lo que te están pidiendo”, 
explicó.

En este sentido remarcó que el 
cliente de hoy tiene necesidades 
diferentes y que la clave pasa por 
identificar esas demandas en 
tiempo real.

En este contexto, la agilidad y 
la innovación se vuelven ejes del 
crecimiento. Núñez detalló que 
la empresa busca procesos más 
ágiles, automatizacionesy mejo­
ras en la experiencia para que “no 
haya fricción en cualquier punto 
de contacto con el cliente”._

El mercado asegurador argentino 
redefine sus prioridades

El mercado asegurador argentino 
afronta una etapa de transición 
tras varios años marcados por la 
pérdida de rentabilidad y la caída 
de la solvencia. Según Gustavo 
Trías, presidente de la Asociación 
de Compañías de Seguros, “el 
mercado está prácticamente per­
diendo dinero en su conjunto”. 
Esta situación, marcada por la 
caída de la rentabilidad, conse­
cuencia de varios años de alta 
inflación generó un fuerte dete­
rioro en la solvencia de las asegu­
radoras que ahora deben recalcu­
lar sus números y ofertas en un 
escenario con inflación a la baja.

“Es bastante vital tener en 
cuenta, desde el lado de los gru­
pos aseguradores, cuál es la po­
sición en términos de resultados, 
cuáles son sus capitales. Eso es 
muy importante para saber dón­
de asegurarse”, enfatizó Trías.

El directivo describió que el 
sector enfrenta “un gran cambio 
de paradigma” luego de años de 
alta inflación, un entorno adver­
so para una actividad que, ade­
más, debe gestionar siniestros de 

cola larga, como los juicios, que 
pueden extenderse durante años 
y que suelen recibir actualizacio­
nes determinadas por los jueces.

Según Trías, estas actualiza­
ciones judiciales no siempre re­
flejan la realidad económica de 
las inversiones, lo que genera 
pérdidas a futuro y suma dificul­
tad a la gestión. Con la inflación

Gustavo Trías, presidente de la Asociación de Compañías de Seguros

en retroceso, el sector debe en­
frentar nuevos desafíos: “Hoy 
estamos ante un nuevo marco 
con una inflación controlada a la 
baja. Los más importantes son 
tener un mercado eficiente y que 
los resultados tengan que ver con 
el resultado técnico”, explicó. “Lo 
que cobro como prima debe al­
canzar para pagar los siniestros 
y las inversiones deben servir 
solo para mantener el valor del 
dinero, no para buscar altas ta­
sas, porque no existen con infla­
ción baja”, concluyó___

De asesora a influencer: ‘La Chica 
del Seguro’ educa en las redes

La historia de Micaela Tis- 
sieres comenzó de manera 
inesperada, cuando tomó un 
trabajo como asesora y se 
encontró con una póliza en la 
mano sin entender del todo su 
alcance. “La tomé, la leí, y mi 
instinto fue transmitir eso que 
había aprendido y el propó­
sito que veía en ese instru­
mento”, recordó. Lo que co­
menzó como una inquietud 
personal se transformó en una 
comunidad que primero in­
cluyó compañeros y colegas, 
luego asegurados y miles de 
seguidores en redes sociales.

“Empecé a encontrarme 
con muchas trabas y situacio­
nes que visualicé de cómo la 
sociedad se vincula con el ins­
trumento”, contó Tissieres, 
también conocida como La 
Chica del Seguro en Instagram. 
Explicó que el seguro le pare­
ció “una solución a algo que 
todavía no ocurrió” y, aunque 
suene iluso, definió que re­
presenta “la esencia humana 
en su máxima expresión por-

Micaela Tissieres, es La Chica 
del Seguro en Instagram

que el propósito es proteger en 
todas las actividades y líneas 
productivas posibles”.

Tissieres relató que su ne­
cesidad de compartir el cono­
cimiento y observar las reac­
ciones de las personas frente a 
esa información la impulsó a 
convertir las redes sociales en 
una plataforma educativa__
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El día más doloroso para un país
futbolero: Messi se retira de la Selección

El ídolo dejará de jugar en elequipo nacional. La decisión la tomó
a dos días de la derrota con EspañaenlafinaldelMundial

__ El Cronista
___ BuenosAires

L
ionel Messi anunció su 
retiro de la Selección ar­
gentina tras casi 20 años 
ininterrumidos en los 
que rompió todos los récords.

“Después de este tiempo que 
pasó desde la final, pensándolo 
mucho, quiero comunicarles a 
todos que me retiro de la Selec­
ción”, indicó el capitán del equipo 
de Scaloni a través de un posteo 
que publicó en Instagram.

“Fueunadedsiónquedolióydue- 
le en el alma pero entiendo que es el 
momento. Les juro que siempre dejé 
todo, no solo los últimos años que se 
ganó todo, antes también. Siempre 
peleéymedejétodoporestacamise- 
ta”, remarcó.

El jugador más admirado por 
su entrega y dedicación a la Selec­
ción lloró desconsoladamente 
tras perder la final del último 
Mundial, en Estados Unidos, fren­
te a España. A las 48 horas escri­
bió la carta que difundió ayer. En 
el medio, cursó el dolor de la pér­
dida de su padrejorge. Esa situa­
ción terminó de convencerlo,

bió el crack  en Instagram, jfl 
La carta dice:

“Gracias por todo el dfi| 
cariño de estos 20 años.
Voy a extrañar mucho . 
escucharlos desde . ¿ 
adentro. Ahora voy a F. > 
ser uno más de uste- 'i 
des, alentando y ban- . ■ ■ 
cando siempre desde 
afuera (en las buenas y 
en las malas, mucho más)

Gracias a mi familia por 
estar siempre, por acompa­
ñarme en este viaje tan hermo­
so pero difícil.

Gracias a cada uno de entre­
nadores, compañeros y diri-
gentes que me tocó com-

partir. Me llevo recuerdos y mo­
mentos inolvidables vividos.

Me voy con la tranquilidad y el 
orgullo de haberles regalado, jun­
tos con mis compañeros, momen­
tos soñados. Fue una locura ha­
berlo vivido con ustedes. ¡Los 
quiero!

Gracias Dios por hacerme ar­
gentino.

¡Vamos Argentina!
* Estas palabras las escribí el 21 

de julio, dos días después de la 
final. Hoy después de lo de mi pa­
pá, estoy más convencido que 
antes”.

La estrella seguirá jugando 
t en el Inter de Miami, equi-

po del que es la

Ganó un Mundial y jugó la 
final de otros dos. Ade­
más, levantó dos veces la 
Copa América, conquistó 
una Finalissima, los Juegos 
Olímpicos de 2008 y el 
Mundial sub 20 de 2005

principal figura. Ya una vez tomó 
la decisión de alej arse de la selec­
ción -al ser fruto de muchas críti­
cas por no haber podido ganar una 
Copa América-, pero volvió recar­
gado y entró en una fase consa- 
gratoria.

Aunque el panteón de las 
máximas estrellas futboleras lo 
encuentra junto a Diego Marado­
na -el otro 10 al que Messi se ocu­
pó de elogiar en incontables oca­
siones-, los triunfos de Maradona 

fueron entre los ‘80 y los ‘90, 
k por lo que casi la mitad de un

según expresó.
El rosarino cierra así una 

etapa brillante en la que ganó 
un Mundial y jugó la final de 
otros dos. Además, levantó 
dos veces la Copa Améri­
ca, conquistó una Finalis­
sima, los Juegos Olímpi­
cos de2008y el Mundial 
sub 20 de 2005.

“Queda poco y se 
van cerrando etapas 
y esta es una que me i 
duele mucho. Amo,

país nunca llegó a verlo.
Además, a diferencia 

del perfil peleador, alti­
sonante y politizado de 
Maradona (que defen­

dió a Fidel Castro), 
Messi se dedicó a 

Bjk cultivar un perfil 
más familiar, 
junto con su 
esposa e hijos. 
Eso también 
le generó

amé y amaré siem- ■: 
pre estar en la Se­
lección. Me vacié, ya 
no tengo más para dar 
y aparte vienen chicos 
muy grandes atrás que 
merecen estar”, escri-

Las lágrimas de Messi por la derrotay el dolor por laenfermedad de su padre, que falleció casi tres semanas después*

empatía 
al mos­
trarse

h u - 
milde
y cer­
cano.


