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El Niño desafía al agro 

y a la política

El exceso de lluvias ame­
naza a los animales y a 
los cultivos en distintas 

provincias.
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en las reglas globales

FAO elige directory el ar­
gentino Manuel Otero 

representaría al agro efi­
ciente y sustentadle.

TU MÁQUINA DE TRABADO

Picadito. La confección desilaje de maíz evolucionó y creció hasta transformarse en una postal del campo argentino, eslabón estratégico de la integración entre agricultura y ganadería.

Ingresa a y conocé el catálogo completo.

SEMBRÁ todas nuestras variedades se comercializan /nb /neooensemillas
\XZ EVOLUCIÓN EXCLUSIVAMENTE A TRAVÉS DE SEMBRA EVOLUCIÓN. ’



2 Rural CLARIN - SÁBADO 22 DE AGOSTO DE 2026

ACTUALIDAD AGROINDUSTRIAL

Arreo a caballo. Productores ganaderos del Litoral tienen que trasladar las vacas a zonas más altas.

El Niño genera angustia 
entre ganaderos del Litoral
Antes de un eventual beneficio para los cultivos, el 
fenómeno climático impacta de modo negativo.

El campo generó 
más de la mitad de 
los dólares este año
Sin retenciones podría sumar otros 
US$31.015, según FADA

Mauricio Bártoli 
mbartoli@clarin.com

La angustia de los productores ga­
naderos que intentan salvar a sus 
animales en medio de las inunda­
ciones es una de las imágenes tris­
tes de estos días. Por las intensas 
lluvias, el agua afectó a los campos 
y caminos rurales de distintas lo­
calidades. Las imágenes muestran 
a decenas de vacas siendo arrea­
das a caballo para poder atravesar 
las zonas anegadas.

Los efectos del fenómeno El Ni­
ño también se sienten en Santa Fe, 
Corrientes y Entre Ríos, como un 
anticipo de lo que podría extender­
se a otras regiones del país.

Miles de hectáreas se encuentran 
anegadas en el norte de Santa Fe, 
luego de las abundantes lluvias 
que se repetirían en los próximos 
días. En muchos casos, los produc­
tores se encuentran aislados, no 
pueden entrar ni salir de sus cam­
pos porque los caminos están inun­
dados o intransitables, han perdi­
do lotes enteros de trigo y de pasto, 
y gran cantidad de vacas y temeros 
han muerto en medio del agua y el 
lodo.

El productor ganadero Daniel Vi- 
llasboas tiene su campo comple­
tamente inundado en el paraje Tres 
Lagunas, en La Gallareta. Testimo­
nió ante Clarín Rural que allí cría 

novillitos a campo natural, pero 
con el agua al cuello tuvo que sacar 
a la hacienda arreándola con caba­
llos y lanchas. "Tuvimos que tras­
ladar unos cien animales. Los 
arreamos 5 kilómetros por agua y 
5 kilómetros por tierra firme. Algu­
nos animales se murieron, más los 
chicos, perdimos unos 15 terneros, 
por eso los tuve que sacar a un cam­
po más alto", se lamentó.

El productor de Cañada Ombú, 
Manuel Buyatti, dijo que “la situa­
ción es alarmante”. Entrevistado 
por Franco Mercuriali y Carolina 
Amoroso, por TN, reflejó que “des­
de diciembre que estoy a los sopa­
pos con los yacarés acá en la zona. 
Hay de todo acá, estamos inunda­
dos hace rato. Lamentablemente, 
estamos un poco acostumbrados a 
estas situaciones. Para salir a la ru­
ta, a veces tenemos que hacer 20 ki­
lómetros a caballo, en canoa o con 
un tractor. Esta película ya la vi­
mos un montón de veces, estamos 
en el corazón de los bajos”.

Los campos aledaños a Vera inte­
gran uno de los nodos ganaderos y 
tamberos más importantes del pa­
ís. Durante todo el año, en el norte 
santafesino suelen registrarse unos 
900 milímetros de lluvia. Sin em­
bargo, en lo que va de 2026, en las 
localidades de Vera y La Gallareta 
ya cayeron más de 1100 milíme­
tros, superando ampliamente el 
promedio anual, según informó la

Secretaría de Recursos Hídricos de 
Santa Fe.

Las imágenes registradas por los 
productores grafican la crudeza de 
la situación: decenas de vacas son 
arreadas a caballo en medio del 
agua, acompañadas por producto­
res que se desplazan en lanchas 
para guiar el ganado hacia el puen­
te más cercano.

En algunos casos, los animales 
son llevados a sectores más altos 
dentro del mismo campo. En otros, 
deben ser movidos varios kilóme­
tros hasta otro establecimiento. 
Además, hay familias rurales ais­
ladas y establecimientos a los que 
los camiones no pueden ingresar. 
Algunos productores encontraron 
animales muertos.

El comportamiento hidrológico 
de la Cuenca del Plata impacta de 
lleno en la planificación logística y 
operativa del sector agropecuario. 
El informe técnico del Instituto Na­
cional del Agua (INA) indicó esta­
bilidad en los puertos de exporta­
ción y la navegación comercial. 
Con todo, es imprescindible que se 
agilicen todas las obras hidráulicas 
preventivas y palitivas, por parte de 
gobernaciones y municipios.

Buyatti cree que “más vale tarde 
que nunca” y pidió a los responsa­
bles políticos que “actúen rápido. 
Porque si viene el Súper Niño es 
un desastre. Estamos teniendo 
pérdidas millonarias”. ■

Las cadenas agroindustriales ori­
ginaron el 57% de todas las ex­
portaciones nacionales en los 
primeros seis meses de 2026, 
exhibiendo un crecimiento del 
18% respecto del mismo período 
del año anterior. Argentina es lí­
der en ventas al exterior de acei­
te y harina de soja, maní, yerba 
mate y aceite y jugo de limón. No 
obstante, pese a estos buenos nú­
meros, "si se eliminaran las reten­
ciones se podrían generar más 
de 31.015 millones de dólares adi­
cionales y más de medio millón 
de empleos", aseguró la Funda­
ción Agropecuaria para el Desa­
rrollo de Argentina (FADA).

En su Monitor de Exportacio­
nes Agroindustriales, el cual es- 
canea 20 complejos a través de 10 
indicadores con frecuencia se­
mestral, FADA destacó el hito del 
girasol, tanto en toneladas expor­
tadas como en divisas generadas, 
una cadena que creció un 129% 
en relación a su medición previa.

En yerba, Argentina pegó un 
salto, pasando del segundo al pri­
mer puesto como exportadora 
global. Por otra parte, 84 países 
importan sus vinos; el maíz llega 
a 70 mercados; el pescado a 67; la 
soja y sus subproductos y la car­
ne se destacan en el ranking 
mundial.

Asimismo, las ventas de com­
bustibles y energía registraron 
un fuerte repunte durante los pri­
meros seis meses del año. “El cre­
cimiento de combustibles y ener­
gía es una buena noticia porque 

Yerba mate. Volvió a liderar el ranking mundial exportador.

permite diversificar las fuentes 
de dólares. Mientras tanto, las ca­
denas agroindustriales siguen re­
presentando más de la mitad de 
las exportaciones argentinas y tie­
nen espacio para seguir crecien­
do”, remarcó Nicolle Pisani Cla­
ro, economista jefa de FADA.

"El potencial en dólares es un 
monto similar a lo que se proyec­
ta que podría generar Vaca 
Muerta y otros proyectos de ener­
gía", señaló Fiorella Savarino, eco­
nomista de la entidad.

Argentina es el primer expor­
tador mundial de aceite y hari­
na de soja y el tercero de poroto 
de soja. En el primer semestre de 
2026, el complejo vendió por más 
de 9000 millones de dólares a 
más de 55 países.

Los complejos que más expor­
tan en relación a lo que producen 
son el arroz (98%), la soja (93%) y 
el limón (92%). Los que presentan 
mayor concentración de origen, 
en tanto, son el té (100% NEA),el 
lácteo (100% Pampeanos) y los po­
rotos (99% NOA).

Mientras que los rubros con 
mayor concentración de destinos 
son el té (87%), la yerba (86%) y la 
carne vacuna (79%).

“Son productos que tienen 
mercados construidos y una fuer­
te presencia internacional. En 
muchos casos Argentina está en­
tre los principales exportadores 
del mundo y, además, está ganan­
do posiciones”, destacó Antone­
lla Semadeni, economista de FA­
DA. ■

mailto:mbartoli@clarin.com
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LA COLUMNA DE LA SEMANAManuel Otero, FAO lo necesita tfSomosCestari

Héctor Huergo
hhuergo@clarin.com

En una nota publicada el jueves en La 
Nación, Gustavo Idígoras, titular del 
Consejo Agroindustrial Argentino 
(CAA), postuló a nuestro país para una 
eventual conducción de la FAO, la 
Organización de las Naciones Unidas 
para la Agricultura y la Alimentación. 
La institución renueva autoridades el 
año que viene y se aproxima el momento 
de presentar las candidaturas.
No podemos estar más de acuerdo. La 
Argentina tiene pergaminos insupera­
bles para asumir esa responsabilidad. 
Con muchas mochilas encima: enfrentó 
las dificultades que opusieron el protec­
cionismo y los subsidios de los países 
desarrollados, una anomalía que persiste 
hasta nuestros días. Y se desenvolvió en 
un marco desfavorable de política eco­
nómica interna.
A pesar de ello, tuvo la capacidad de 
quintuplicar la producción de granos en 
los últimos treinta años, y sosteniendo la 
oferta de proteínas animales a pesar de 
la cesión de tierras de pastoreo a la agri­

cultura. Al mismo tiempo, se convirtió en 
un gran proveedor de bioenergía a través 
del biodiesel (donde supo liderar el merca­
do mundial) el etanol y ahora las materias 
primas para el combustible de aviación.
Todo esto fue posible gracias a una 
potente incorporación de tecnología, 
que tuvo y tiene el atributo adicional de 
su base sustentable. Argentina lidera el 
proceso de transición hacia una agricul­
tura que privilegia la salud de los suelos, a 
través de la siembra directa. Los sistemas 
desarrollados en el país dieron lugar a una 
fuerte corriente de exportación de sem­
bradoras, insumos biológicos, y hasta sis­
temas de almacenaje flexible que están 
contribuyendo a la reducción de las pérdi­
das de cosecha en todo el mundo.
Lo mejor, es que además tenemos al can­
didato. La Argentina tiene la oportuni­
dad de impulsar la candidatura del doc­
tor Manuel Otero a la Dirección General 
de la FAO.
Sus antecedentes bastan para sostener la 
postulación. Otero condujo durante ocho 
años el Instituto Interamericano de 
Cooperación para la Agricultura, el IICA, 
después de una larga carrera en la coope­
ración técnica y la gestión pública inter­
nacional. Conoce los organismos multi­
laterales, sabe dialogar con gobiernos 

muy diferentes y ha recorrido la reali­
dad productiva de las Américas, desde 
los grandes polos exportadores hasta la 
agricultura familiar.
Hay, además, una razón personal que 
corresponde transparentar. Manuel 
formó parte del equipo de Clarín Rural 
en los años 80, cuando la agricultura 
argentina incubaba muchas de las trans­
formaciones que luego cambiarían su

Es una oportunidad para 
Argentina de llevar el agro 
eficiente y sustentable al 

debate de las reglas globales

productividad y su inserción internacio­
nal. Ese vínculo me permitió conocerlo 
antes de los cargos y reconocimientos. Mi 
convicción nace también de haber com­
probado su seriedad intelectual, su equi­
librio y su compromiso con el desarrollo 
agropecuario. No se ha perdido ninguno 
de los congresos del sector agropecuario 
argentino, Expoagro, AAPRESID, Crea, la 
SRA, en los últimos años.
Durante su conducción, el IICA defendió 
una nueva narrativa para la agricultura 
de las Américas: una actividad estratégi­

ca para la seguridad alimentaria, 
ambiental y energética. Promovió la 
bioeconomía, la digitalización, los bio- 
combustibles, la sanidad agropecuaria y 
el comercio basado en reglas. Y sostuvo 
que los agricultores no son el problema 
climático, sino protagonistas indispen­
sables de las soluciones. Lo hizo insta­
lando stands en convenciones climáticas 
y de la propia FAO en Roma.
La candidatura no puede ser una aventu­
ra individual ni sectorial. Requiere el res­
paldo decidido del gobierno argentino, 
un consenso nacional y una tarea diplo­
mática que empiece por América Latina 
y el Caribe, pero que dialogue desde el 
comienzo con África, Asia y Europa. 
Durante su gestión en el IICA tendió 
puentes con África, entendiendo que este 
continente será vital para la seguridad 
alimentaria del mundo.
Manuel Otero tiene experiencia, conoci­
miento, vocación de servicio y una com­
prensión profunda de la nueva agricul­
tura. Impulsar su candidatura no sería 
solamente respaldar a un argentino. 
Sería ofrecerle a la FAO el liderazgo que 
este tiempo exige. Y para el país, la opor­
tunidad de participar en la elaboración 
de las reglas globales es casi tan impor­
tante como negociar aranceles. ■
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NOTA DETAPA

A la tolva. El picado de maíz es una práctica cada vez más extendida, la forma de aprovechar un cultivo capaz de aportar energía, fibra y estabilidad nutricional durante todo el año.

El silaje de maíz, un eje central 
de la competitividad ganadera
Lo que antes se sembraba para cubrir baches nutricionales, hoy es la base de 
la producción eficiente de carne y leche. Planificación, manejo y genética.
Héctor Javier López
Especial para Clarín Rural

En un contexto productivo cada vez 
más atravesado por la incertidum­
bre climática, la volatilidad de los 
mercados y la necesidad de maxi- 
mizar la eficiencia en el uso de los 
recursos, el silaje de maíz se conso­
lidó como una de las herramien­
tas más importantes para soste­
ner la productividad de los siste­
mas ganaderos argentinos.

Durante las últimas tres décadas, 
la adopción de esta tecnología ha 
crecido de manera sostenida. Lo 
que originalmente fue una práctica 
asociada principalmente a los tam­
bos, hoy tiene un papel central en 
establecimientos de cría, recría, en­
gorde a corral y sistemas mixtos. La 
razón es simple: el silaje permite 
transformar un cultivo agrícola 
en una pieza central del sistema, 
capaz de aportar energía, fibra y es­
tabilidad nutricional durante todo 
el año.

Más allá de las diferencias entre

un rodeo lechero y uno destinado 
a la producción de carne, ambos 
comparten un mismo desafío: ase­
gurar ima oferta de alimento sufi­
ciente y de calidad para atravesar 

períodos donde las pasturas o los 
verdeos no alcanzan a cubrir los re­
querimientos animales.

En los sistemas de producción de 
leche, el silaje de maíz suele repre­

sentar una proporción importan­
te de la dieta, aportando fibras di­
gestibles y energía de manera 
constante. En los planteos de car­
ne, por su parte, se ha convertido 

en un recurso clave para acelerar 
ganancias de peso, mejorar la efi­
ciencia de conversión y sostener 
cargas animales más elevadas.

Sin embargo, detrás de cada silo 
exitoso existe mucho más que una 
buena campaña agrícola. La cali­
dad final del forraje comienza a 
construirse muchos meses antes 
de que la picadora ingrese al lote.

Planificación desde el corral. Uno 
de los errores más frecuentes en los 
sistemas ganaderos consiste en de­
finir la superficie destinada a silaje 
según la disponibilidad de tierra y 
no según las necesidades reales del 
rodeo.

En realidad, la primera pregun­
ta debería ser cuántos kilogramos 
de materia seca necesitarán los 
animales durante el año. A partir 
de allí es posible estimar cuántas 
toneladas de silaje habrá que pro­
ducir y, recién entonces, determi­
nar la superficie necesaria para al­
canzar ese objetivo.

En un tambo, esta estimación 
contempla vacas en ordeñe, vacas 
secas, vaquillonas y recría. En una 
empresa de carne debe considerar 
vacas de cría, categorías de reposi­
ción, recrías pastoriles y animales 
en terminación.

Este concepto, conocido como 
balance forrajero, constituye el 
punto de partida de cualquier pla­
nificación. Cuando este cálculo no 
se realiza correctamente aparecen 
dos escenarios igualmente proble­
máticos: silos que se terminan an­
tes de tiempo o excedentes que se
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deterioran por una utilización ine­
ficiente.

Una vez determinada la deman­
da, llega el momento de planificar 
la oferta.

El rendimiento del maíz destina­
do a silaje puede variar significati­
vamente entre ambientes, años y 
estrategias de manejo. Por eso, pro­
yectar únicamente un escenario 
ideal suele ser una receta para los 
problemas.

La experiencia demuestra que 
los planteos más sólidos son 
aquellos que incorporan márge­
nes de seguridad y contemplan 
distintos escenarios productivos. 
En zonas donde el riesgo climáti­
co es elevado, resulta prudente 
complementar el maíz con otras 
reservas como sorgos forrajeros, 
silajes de pasturas o incluso reser­
vas henificadas.

La estabilidad del sistema mu­
chas veces vale más que perseguir 
un rendimiento récord. Planta entera. La calidad final del forraje se define mucho antes de que la picadora ingrese al lote.

El ambiente es determinante. Ca­
da ambiente presenta oportuni­
dades y limitaciones que condi­
cionan el desempeño del cultivo. 
Las características del suelo, la 
profundidad efectiva, la disponi­
bilidad hídrica, la presencia de 
napas o tosca y el historial de ma­
nejo son factores que influyen di­
rectamente sobre el potencial de 
rendimiento.

En muchas empresas ganaderas, 
especialmente en aquellas donde 
la agricultura ocupa un rol secun-

Relegar la siembra de 
maíz para silo a lotes 

marginales es un error 
frecuente

daño, el maíz para silaje suele rele­
garse a lotes marginales. Sin em­
bargo, esta decisión puede com­
prometer seriamente la seguridad 
forrajera del establecimiento.

Por otro lado, la variabilidad de 
las precipitaciones obliga a pensar 
en estrategias que reduzcan ries­
gos. Diversificar fechas de siembra, 
combinar materiales de distinto ci­
clo y escalonar la confección de los 
silos son prácticas que permiten 
amortiguar el impacto de eventos 
climáticos adversos.

La genética también juega. Elegir 
un híbrido no implica simple­
mente buscar el mayor rendi­
miento posible. En silaje, resulta 
fundamental analizar variables 
como la digestibilidad de la fibra, 
la proporción de grano, el compor­
tamiento sanitario, la persistencia 
verde y la amplitud de la ventana 
de cosecha.

Los materiales específicamen­
te desarrollados para uso silero 
suelen destacarse por la calidad 
de la planta completa y la estabili­
dad de sus parámetros nutriciona- 
les. Los híbridos de doble propósi-

A la bolsa. Los avances en tecnología y conocimiento permiten obtener un producto final cada vez mejor.

Cálculos. La siembra de maíz para silaje debe ser planificada en función de las necesidades del rodeo.

to, en tanto, ofrecen flexibilidad 
para definir el destino final del 
cultivo según las condiciones de 
cada campaña.

La mejor elección será aquella 
que logre equilibrar producción de 
biomasa, aporte energético y 
adaptación al ambiente.

La densidad de siembra tiene un 
impacto directo sobre la cantidad 
y calidad del silaje producido. Po­
blaciones excesivamente altas pue­
den incrementar la producción de 
biomasa, pero también aumentar 
la competencia entre plantas y re­
ducir el desarrollo de espigas. Den­
sidades demasiado bajas, en cam­
bio, desaprovechan recursos dis­
ponibles y limitan el potencial pro­
ductivo.

Tan importante como la canti­
dad de plantas es su uniformidad. 
Una implantación despareja gene­
ra competencia desigual, reduce el 
rendimiento y afecta la calidad del 
material cosechado.

La fertilización constituye otro 
aspecto crítico. A diferencia del 
maíz destinado a grano, el silaje ex­
trae del sistema una cantidad mu­
cho mayor de nutrientes porque se 
cosecha la planta completa.

Por esta razón, el aporte de nitró­
geno, fósforo, azufre y micronu- 
trientes debe formar parte de una 
estrategia integral que contemple 
también el aprovechamiento de es­
tiércoles y efluentes ganaderos.

La integración entre agricultura y 
ganadería ofrece aquí una oportu­
nidad de enorme valor para mejo-

E1 silaje representa 
previsibilidad, 

seguridad y capacidad 
de respuesta

rar la eficiencia económica y la sus- 
tentabilidad de los sistemas pro­
ductivos.

El silaje de maíz dejó hace tiempo 
de ser una simple reserva forraje­
ra para transformarse en un com­
ponente central de la competitivi- 
dad ganadera.

Ya sea para producir leche, recriar 
terneros, terminar novillos o au­
mentar la carga animal, su aporte 
va mucho más allá de los kilogra­
mos de materia seca almacenados. 
Representa seguridad, previsibili­
dad y capacidad de respuesta fren­
te a un entorno productivo cada vez 
más desafiante.

En definitiva, los mejores silos no 
son necesariamente los que más 
rinden, sino aquellos que nacen de 
una planificación integral donde 
ambiente, genética, manejo agro­
nómico y demanda animal traba­
jan de manera coordinada para ga­
rantizar resultados productivos y 
económicos sostenibles. ■

Nota de redacción: el autor es es­
pecialista en silajes y Responsable 
de Cuentas estratégicas de Silaje pa­
ra SUPRA Semillas



6 Rural CLARIN - SÁBADO 22 DE AGOSTO DE 2026

AGRICULTURA

El clima en agosto, a favor en 
la lucha contra la chicharrita
La población de Dalbulus maidis registró fuertes 
descensos en las cinco regiones relevadas por la Red.

Maíz: aún sigue la 
cosecha, pero ya 
arrancó la siembra
La trilla 2025/26 está retrasada; en el 
NEA comenzó la implantación.

El 48° informe de la Red Nacional 
de Monitoreo de Dalbulus Maidis, 
elaborado con datos relevados en­
tre el 1 y el 17 de agosto de 2026, 
mostró fuertes descensos en la 
cantidad promedio de adultos cap- 
turados en las cinco regiones 
agroecológicas del país. La reduc­
ción fue especialmente marcada 
en el Centro-Sur y el Litoral, donde 
las poblaciones alcanzaron niveles 
muy bajos y, en algunos casos, si­
milares o incluso inferiores a las re­
gistradas durante el mismo período 
de 2025. Sin embargo, la situación 
continúa siendo más compleja en 
las regiones endémicas del NOA y 
NEA y en el Centro-Norte, donde la 
abundancia del vector permanece 
por encima que hace un año atrás.

Ante este escenario, los técnicos 
de la Red remarcaron que es fun­
damental sostener esquemas de 
monitoreo activos, sistemáticos y 
geográficamente representativos, 
especialmente frente al comienzo 
de las siembras tempranas de ma­
íz.

Uno de los principales focos de 
atención está puesto en los maíces 
voluntarios, conocidos como “gua­
chos”. La humedad registrada du­
rante esta campaña favoreció su 
presencia y estas plantas pueden 
convertirse en un verdadero “puen­
te verde” para la plaga, al permitir 
la supervivencia de Dalbulus mai­
dis durante la transición entre cam­

pañas.
Por este motivo, los especialistas 

consideran estratégico monito­
rear estos hospederos y eliminar­
los, particularmente en las regio­
nes donde históricamente se con­
centra la población de chicharrita. 
La continuidad de las plantas de 
maíz fuera de los lotes implantados 
puede favorecer la permanencia 
del vector y contribuir a la conti­
nuidad del patosistema hacia la 
nueva campaña.

En el NOA, el promedio de adul­
tos por trampa cayó de 457a 187 res­
pecto del informe anterior. A su 
vez, las localidades con una abun­
dancia superior a 100 adultos por 
trampa descendieron del 73% al 
41%, mientras que en el 9% de los 
puntos relevados no se registró pre­
sencia del vector. Pese a la fuerte 
reducción, la región continúa mos- 
trando una situación de mayor 
riesgo que la de un año atrás, ya que 
el promedio de capturas fue apro­
ximadamente 2,4 veces superior al 
registrado durante el mismo perío­
do de 2025.

En el NEA, la caída también fue 
significativa: el promedio pasó de 
186 a 63 adultos por trampa. Las lo­
calidades con capturas superiores a 
100 adultos descendieron del 44% 
al 17%, mientras que el 21% de los 
puntos monitoreados registró au­
sencia del vector. No obstante, el 
promedio de chicharritas por tram­

pa se ubicó cerca de un 40% por en­
cima del registrado a esta altura del 
año pasado.

En el Litoral, el promedio de cap­
turas pasó de 9 a apenas 2 adultos 
por trampa desde la segunda quin­
cena de julio. Además, ya no se re­
gistraron localidades con más de 
100 adultos por trampa y la chicha­
rrita estuvo ausente en el 64% de 
los puntos relevados, lo que mues­
tra una fuerte retracción de las po­
blaciones.

En la región Centro-Norte tam­
bién se observó una disminución 
sostenida. El promedio de captu­
ras cayó de 74 a 29 adultos por tram­
pa, mientras que las localidades 
ubicadas en la categoría de máxi­
ma abundancia pasaron del 19% al 
7%. Al mismo tiempo, aumentaron 
del 13% al 32% las localidades en las 
que no se detectó presencia del vec­
tor. Sin embargo, pese a esta mejo­
ra, el promedio de adultos por 
trampa todavía es diez veces su­
perior al registrado durante el mis­
mo período de 2025.

El Centro-Sur presenta el esce­
nario más favorable. El promedio 
regional de capturas se redujo de 
2,4 a apenas 0,18 adultos por trampa 
respecto del informe anterior. El da­
to cobra especial relevancia porque, 
por primera vez en esta campaña, 
el promedio quedó por debajo del 
registrado en el mismo momento 
de 2025. ■

La cosecha de maíz 2025/26 avan­
za con un retraso histórico para 
esta altura del ciclo productivo, 
mientras en algunas regiones del 
país ya comenzó la implantación 
de los primeros lotes de la nueva 
campaña.

Según el último informe de la 
Bolsa de Cereales de Buenos Ai­
res, la cosecha de maíz con des­
tino a grano comercial alcanzó 
el 81,3% de las 8,4 millones de 
hectáreas sembradas, con un ren­
dimiento promedio de 7,820 kilos 
por hectárea. El dato marca un 
fuerte retraso en comparación 
con los ciclos anteriores: el avan­
ce de las labores se encuentra 14,6 
puntos porcentuales por debajo 
de la campaña pasada y 13,7 pun­
tos por debajo del promedio de las 
últimas diez campañas.

La explicación del atraso está 
principalmente en las condicio­
nes ambientales. La Bolsa de Ce­
reales señaló que, en sectores del 
centro y este del área agrícola, los 
elevados contenidos de hume­
dad de los granos y las condicio­
nes de piso desfavorables conti­
núan condicionando el avance 
de la recolección. El problema se 
concentra particularmente en 
Entre Ríos y distintas zonas de la 
provincia de Buenos Aires, don­
de la falta de condiciones adecua­
das para el ingreso de la maqui­
naria demora la finalización de la 
trilla.

El escenario también fue adver­
tido por la Secretaría de Agricul­
tura, que describió un avance len- 

Problemas del retraso. El viento tumbó maíces en Córdoba.

to de la cosecha de los maíces tar­
díos y de segunda que todavía 
permanecen en pie. La elevada 
humedad del grano, sostenida 
por la alta humedad ambiente, las 
lloviznas y la falta de jornadas so­
leadas, dificulta el secado y redu­
ce las ventanas disponibles para 
ingresar a los lotes.

El dato más relevante es que el 
retraso de la cosecha se produce 
en una campaña que apunta a es­
tablecer un nuevo récord produc­
tivo. La Secretaría de Agricultura 
estima una producción de 71,7 
millones de toneladas de maíz 
para la campaña 2025/26, el ma­
yor volumen de la historia argén- 
tina.

La Bolsa de Cereales de Buenos 
Aires, en cambio, proyecta una co­
secha de 64 millones de tonela­
das. La diferencia responde, en­
tre otros factores, a que la estima­
ción oficial contempla el grano 
destinado al consumo animal.

En este contexto, mientras to­
davía queda una porción signifi­
cativa del maíz de la campaña 
2025/26 por cosechar, la nueva 
campaña ya comenzó a sembrar­
se. La Secretaría de Agricultura 
informó que arrancó la siembra 
del maíz de primera en toda la 
provincia de Corrientes.

También comenzaron a im­
plantarse los primeros lotes en el 
área de la delegación Avellaneda, 
al norte de Santa Fe, aunque el 
avance fue muy reducido debido 
a la falta de piso provocada por los 
excesos hídricos. ■
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Cambió vacas por búfalas y 
cuadruplicó la producción
En los desafiantes ambientes del NEA, Diego Reynal 
comprobó las bondades de esa especie carnicera.

Lucas Villamil 
lvillamil@clarin.com

Un día entre 1996 y 1997, un hom­
bre entró al campo que Diego 
Reynal administraba en el Chaco 
para ofrecerle búfalos. Era toda una 
rareza, y una rareza bastante cara, 
porque el tipo le pedía 500 dólares 
por ternera mientras que las Bra- 
ford que él criaba hasta entonces 
rondaban los 200. No hubo nego­
cio, pero la semilla de la curiosidad 
empezó a germinar y fue el inicio 
de un completo cambio en su rum­
bo productivo. “Empecé a averi­
guar y me decían que la rusticidad, 
la longevidad, la mansedumbre y 
la productividad eran espectacula­
res” recuerda tres décadas más tar­
de en diálogo con Clarín Rural.

Reynal había cultivado el víncu­
lo con los animales desde muy chi­
co en los campos de su padre. Su 
práctica profesional arrancó en 
tambos de San Miguel del Monte y 
de Venezuela, donde estuvo un año 
y volvió para que nazca su segun­
da hija en Buenos Aires.

Entonces su padre lo convocó pa­
ra que vaya a manejar un campo en 
el norte de Resistencia, Chaco, don­
de estuvo 8 años. De aquella época 
recuerda que el hijo mayor iba a ca­
ballo a cursar primer grado en una 
escuela rural.

“Hacíamos ganadería bovina. 
Eran muchísimas vacas y contába­

mos monedas. Si en ese momento 
hubiéramos tenido búfalos hoy 
tendría 50.000 cabezas”, dice, aun­
que reconoce que la aparición del 
cebú y de las razas sintéticas revo­
lucionó la ganadería de esa región. 
“En el norte estaba todo por hacer­
se y, aunque se ve una evolución 
impresionante, sigue estando todo 
por hacerse”.

En la actualidad, Reynal no llega 
a esa cifra pero sí que maneja un ro­
deo grande de búfalos en campos 
propios y alquilados entre Formo­
sa, Chaco y Corrientes. El primer 
paso con esa especie, en rigor, lo dio 
uno de sus hijos (tiene siete) con la 
compra de 7 búfalas de la raza Mu­
rrah en el año 2000.

“Las búfalas parieron y cuando 
vi los temeros, que eran gigantes, y 
las búfalas -que estaban comiendo 
en un campo malísimo- que se vol­
vieron a preñar todas, dije ‘esto es 
mágico’. Los temeros pesaban 290 
kilos y eran de vaquillonas de pri­
mera parición”, recuerda.

Entonces empezó a comprar to­
das las búfalas que podía. “Empe­
cé a buscar por todos lados. En2001 
logré comprarle 1.500 a un produc­
tor en Corrientes”, cuenta.

Para ese entonces el productor ya 
tenía su propio pedazo de campo 
en Formosa y fue ahí, en un am­
biente tremendamente desafiante 
para cualquier empresa, donde el 
rodeo se empezó a multiplicar. 

“Hoy la carne está pasando el me­
jor momento de la historia y tiene 
un futuro aun mej or, y la carne bu- 
balina es incluso mejor que la bo­
vina. Tiene grandes virtudes como 
un 40 por ciento menos de coleste- 
rol que la bovina, más proteina, 
más vitaminas...”, afirma el produc­
tor. La carne de búfalo todavía car­
ga con la fama de ser dura, pero 
Reynal considera que esa percep­
ción se debe principalmente al des­
conocimiento. “La gente, si no sabe 
que es de búfalo, se come hasta los 
huesos -afirma-. Pero yo no crío 
por eso sino porque es mucho más 
fácil. Probé con unas pocas vacas y 
no lo podía creer. En cualquier 
campo, con búfalos se puede ha­
cer el ciclo completo, que es siem­
pre el mejor negocio”, explica.

Tal como afirma el productor, su 
romance con los búfalos tiene co­
mo motivación aprovechar mejor 
los ambientes donde la ganadería 
vacuna tenía limitaciones y donde 
los costos de mejorar artificialmen­
te el campo no siempre se justifi­
caban.

En un momento probó con la im­
plantación de pasturas megatérmi- 
cas, pero rápidamente comprobó 
que la inversión no tenía demasia­
do sentido para producir búfalos ya 
que el propio ambiente ofrecía 
buena parte de los recursos que 
necesitaban. “Los bañados son el 
hábitat del búfalo”, resume Reynal.

Así, en lugar de transformar el 
ambiente para adaptarlo a la pro­
ducción, encontró en el búfalo una 
herramienta para aprovecharlo tal 
como es.

Los resultados productivos fue­
ron contundentes. “Pasé de produ­
cir 25 kilos de carne por hectárea 
con los bovinos teniendo que ha­
cer quemas periódicas, a producir 
100 kilos por hectárea con los bú­
falos, sin tener que quemar cada 
tres años”, explica.

El cambio no fue solamente pro­
ductivo. También modificó el ma­
nejo del campo. Reynal trabaja con 
pastoreo rotativo mediante alam­
brados eléctricos y maneja una car­
ga aproximada de una cabeza cada 
2,5 hectáreas. El búfalo consume 
una amplia variedad de especies y 
tiene menor comportamiento se­
lectivo que el bovino. “Es increíble 
cómo te mejora el campo”, afirma.

La fertilidad de las hembras es 
otro de los atributos que destaca. 
“La búfala es muy fértil si está bien 
comida”, sostiene, y asegura que los 
índices de preñez pueden ser muy 
superiores a los del ganado vacuno 
porque las hembras mantienen 
una buena condición corporal. 
También destaca el tamaño de sus 
dientes y su longevidad: pueden vi­
vir hasta 25 años y, según su expe­
riencia, una búfala puede llegar a 
producir hasta 15 crías. A esto se 
suma el instinto materno. “El ter­
nero no se abicha porque la madre 
lo cuida bien”, señala.

En sus establecimientos, Reynal 
realiza el ciclo completo y durante 
muchos años comercializó exclu­
sivamente los machos. Actualmen­
te vende los novillos con irnos 430 
kilos directamente a carniceros. 
La demanda, asegura, fue cambian­
do con el tiempo. “Al principio me 
costaba mucho venderlos. Ahora 
tengo más pedidos de los que pue­
do satisfacer, y eso que estamos li­
quidando hacienda porque quere­
mos dejar algunos campos”, cuenta.

Otra de las características que va­
lora es la rusticidad. Con un buen 
manejo, sostiene, la mortandad 
puede mantenerse en torno al 2%. 
Entre los problemas sanitarios, 
identifica al piojo como el princi­
pal aspecto que requiere atención: 
“Es la única enfermedad que hay 
que manejar bien, porque las afec­
ta muchísimo”.

Pese a los resultados que obtuvo, 
Reynal considera que la actividad 
todavía está lejos de haber alcan­
zado su verdadero potencial. “No 
entiendo cómo no ha explotado en 
las seis millones de hectáreas de 
bajos submeridionales, que son 
ideales para los búfalos”, plantea.

Su propia experiencia constitu­
ye, en ese sentido, un ejemplo de 
cómo una especie adaptada puede 
convertir ambientes marginales 
para la agricultura y con limitacio­
nes para la ganadería vacuna en 
una fuente significativa de produc­
ción de carne. ■

Se viene un 
nuevo remate 
ganadero con 
12 mil cabezas

Luego de su lanzamiento oficial 
en el Congreso Aapresid, Galicia 
y la consignataria Gananor Pu­
jol se preparan para realizar su 
primer Gran Remate, que con­
tará con más de 12.000 cabezas. 
Además, la propuesta contará 
con una oferta de financiación 
de Galicia pensada para acom­
pañar las operaciones.

Con la fuerza de Expoagro, el 
encuentro se realizará el vier­
nes 28 de agosto, desde las 12 
horas, en la Torre Galicia, ubi­
cada en Presidente Juan D. Pe­
rón 430, piso 26, Ciudad Autóno­
ma de Buenos Aires.

Bajo el martillo de Tomás Tor­
coletti, de Gananor Pujol, la jor­
nada tendrá una destacada ofer­
ta de hacienda, con fuerte pre­
sencia de categorías de inver­
nada. Se ofrecerán principal­
mente terneros y novillitos para 
recría, lotes de machos y hem­
bras, además de vacas y vaqui­
llonas de cría, conformando una 
propuesta ganadera amplia para 
productores y compradores de 
todo el país.

La subasta podrá seguirse en 
vivo a través de Canal Rural y 
vía streaming por GananorPu- 
jol.com y Expoagro.com.ar, am­
pliando la posibilidad de parti­
cipación a compradores de todo 
el país.

Al respecto, Maximiliano Far­
quharson, presidente de Gana­
nor Pujol, expresó: “Creemos 
que será un gran evento, no solo 
por las condiciones que Galicia 
va a poner sobre la mesa, sino 
por lo que significa que un ban­
co de esta magnitud apueste al 
campo. Esta alianza nos permi­
te trabajar en nuevas herra­
mientas de financiación que 
acompañen a los productores y 
contribuyan a seguir poblando 
los campos”.

Asimismo, Farquharson resal­
tó el alcance que aporta Expo- 
nenciar a la propuesta: “La fuer­
za de Expoagro para llegar a to­
dos lados nos da mucha visibi­
lidad y nos permite acercar este 
evento a productores de distin­
tos puntos del país. Esta alianza 
entre Galicia, Ganador Pujol y 
Exponenciar potencia la convo­
catoria y genera un espacio con 
jugadores muy importantes del 
sector”.

En este sentido, Patricio Fryd- 
man, gerente comercial de Ex­
ponenciar, destacó: “Nuestra 
esencia es vincular a los prota­
gonistas del agro y generar opor­
tunidades de negocio. ■

mailto:lvillamil@clarin.com
jol.com
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La producción ganadera estadounidense está en retroceso y no llega a 
abastecer las necesidades de la enorme demanda interna.La sequía de EE.UU. abre una oportunidad a la carne argentina
Escenario
Jorge Castro
Especial para Clarín Rural

El Río Colorado que provee de agua 
a los estados de Arizona, Nevada, y 
el sur de California está en el nivel 
más bajo de su historia; y la sequía 
crónica que caracteriza al Oeste 
norteamericano ha alcanzado su 
mayor nivel hasta el punto de de­
saparecer extensos sectores pluvia­
les.

La agricultura de esta región es 
altamente intensiva y necesaria­
mente de riego; y todo indica que 
ha entrado en un camino de desa­
parición; y con ella tienden a des­
vanecerse ciudades como Phoenix, 
Arizona.

La principal producción de esta 
zona es la alfalfa, esencial para la 
ganadería; y ella sola consume más 
de la mitad del agua de toda la 
cuenca. Por eso el stock ganadero 
es cada vez menor.

Todo el sistema del Río Colorado 
se funda en dos reservónos artifi­
ciales creados en la década del ' 30 y 
en los años '60: son el Lago Mead, 
que hoy tiene un nivel de 27% de su 
capacidad, y el Lago Powell, cuyo 
nivel es de 23%; y ambos pierden 
mensualmente 10% de sus reser­
vas por la evaporación provocada 
por las altas temperaturas.

Ambos lagos son proveedores del

La agricultura del 
oeste norteamericano 
entró en un camino de 

desaparición
“Hoover Dam”, cuyo nivel acuífe- 
ro es tan bajo que ya es incapaz de 
generar electricidad.

El mismo fenómeno está ocu­
rriendo en Europa: el Danubio está 
completamente seco en gran par­
te de su extensa trayectoria, con 
una profundidad de 10/15 cm a la 
altura de Budapest; lo mismo suce­
de con el Rin, el corazón de Euro­
pa.

La Unión Europea (UE) enfrenta 
el doble desafío de la manufactura 
china por un lado, y de las grandes 
plataformas digitales de EE.UU por 
el otro; y el Continente se muestra 
incapaz de competir con cualquie­
ra de los 2 por su extremo burocra­
tismo y temor al riesgo.

Ahora enfrenta un tercer y más 
letal desafío en la brutal sequía que 
abruma su producción agroali­
mentaria, que es la más protegida 
y regulada del mundo, incluso la 
vida urbana de sus históricas ciu­
dades.

Para referirse a la zona del Río Co­
lorado, Naciones Unidas utiliza el 
término “aridificación”, que es una 
nueva normalidad extremadamen­
te seca y cálida, carente en absoluto 
de agua, y que tiende a parecerse al 
Desierto del Sahara.

Ciudades como Phoenix, San 
Diego, y Amarillo, Texas han expe­
rimentado en lo que va del año 
grandes apagones en estas urbes 
del siglo XXI, en el país más avanza­
do del planeta.

Todo esto ocurre cuando los pre­

cios de la carne en EE.UU aumen­
tan sistemáticamente, con una li­
bra de carne (0.45 kg) a U$S 5.79 por 
unidad, y en las cadenas naciona­
les constituidas por los grandes res­
taurantes de reconocida identidad 
valen más de U$S 10.50 la libra.

Como ocurre cuando aumenta el 
precio de la carne vacuna también 
sube el costo de la aviaria, a través 
del denominado “efecto sombra”;

La Argentina deberá 
multiplicar por dos o 

por tres su stock 
ganadero

por eso hoy la carne aviaria está en 
sus mayores niveles históricos y 
aun así es la mitad, o menos, que el 
precio de la carne vacuna.

Esta penosa situación que en­
frenta hoy EE.UU impone la impe­
riosa necesidad de aumentar el 
precio de la carne, por el hecho de 
que la demanda de proteínas cár­
nicas de alta calidad es cada vez ma­
yor, en tanto que el stock ganadero 

resulta cada vez más notoriamente 
reducido e insuficiente.

EE.UU consume 12 millones de 
toneladas de carne vacuna por año, 
y produce en épocas normales 10 
millones de toneladas cada 12 me­
ses, pero pronto serán 8 millones 
de toneladas o menos los que apor­
tará al mercado en los próximos 3/5 
años.

Esto significa para la ganadería 
argentina una enorme e histórica 
oportunidad, que le exige multi­
plicar por 2 o por 3 su stock gana­
dero para producir en gran escala 
hacia el mayor mercado de consu­
mo del mundo, que es el estadou­
nidense.

A esto hay que sumarle la aper­
tura dispuesta por el mercado chi­
no para todos los productos cárni­
cos del país incluyendo los que la 
Argentina no consume en modo al­
guno.

Los horóscopos son una ciencia 
difusa, pero lo que es seguro es que 
en este momento los planetas con­
vergen en el sentido de favorecer 
los intereses de la ganadería ar­
gentina.

Hoy la ley de la oferta y la deman­
da es interpretada según los inte­
reses de las grandes superpoten- 
cias, pero los líderes de ambas - Do­
nald Trump de EE.UU, y Xi Jinping 
de China - coinciden en favorecer, 
con independencia de las intencio­
nes, los intereses argentinos.

Estas son las condiciones y carac­
terísticas del mercado mundial de 
carnes para la producción argenti­
na, especialmente la del interior del 
país. ■

Superávit de 
maquillaje, déficit de 
obras huiricas
La plata está, falta la decisión de 
usarla para lo que la ley manda.

Carlos Brown
Especial para Clarín Rural

En el departamento de Vera, norte 
de Santa Fe, hay productores arrean­
do hacienda a nado. Otros la tropean 
a caballo durante 30 kilómetros por­
que los camiones no pueden entrar. 
En los primeros cuatro meses del 
año cayeron más de 1100 milíme­
tros, cuando esa zona suele recibir 
900 en todo un año. Hay700mil bo­
vinos en la región y varios produc­
tores ya se quedaron sin dónde lle­
varlos, pagando pastajes a precios 
que "no dan los números".

La Organización Meteorológica 
Mundial ubicó en 90% la probabi­
lidad de que El Niño se desarrolle 
en el segundo semestre de 2026, 
con chances de intensidad eleva­

da, y puso en vigilancia explícita 
a Santa Fe, Entre Ríos, Córdoba y 
el norte bonaerense. Argentina ya 
vivió estos escenarios, con pérdi­
das humanas irreparables y daños 
materiales millonarios. El mapa de 
riesgo internacional cae, otra vez, 
sobre el mismo territorio que hoy 
tiene las vacas nadando.

El Fondo Hídrico, en particular, 
es uno de esos temas que nos gene­
ran indignación y déja vu. No es la 
primera vez que advertimos que la 
plata está y no llega a destino; tam­
poco creemos que sea la última.

Desde 2006 existe el Fondo Fidu­
ciario de Infraestructura Hídrica 
(FFIH), creado por la Ley 26.181 con 
un objetivo claro: financiar obras 
de control y mitigación de inunda­
ciones, recuperación de tierras pro-

Desvío. El fondo que debería frenar las inundaciones, financia al Tesoro.

ductivas y protección de infraes­
tructura vial y ferroviaria. Se nutre 
de una alícuota del 5% sobre la naf­
ta y del 9% sobre el GNC. La propia 
ley garantiza "la intangibilidad de 
los bienes" del fideicomiso y acla­
ra que el impuesto "no constituye 
recurso presupuestario alguno".

Sin embargo, información perio­
dística reciente reveló que entre ene­
ro de 2024y marzo de2026 el FFIH 
recaudó $399.541 millones y ejecu­
tó apenas $99.761 millones: el 25%. 
El resto —tres de cada cuatro pe­
sos— se colocó en letras del Tesoro, 
plazos fijos y título s públicos. No es 
un caso aislado: el universo de fon­

dos fiduciarios estatales acumuló 
un superávit cercano a los US$ 3.000 
millones entre 2024 y2025, usado en 
buena parte para sostener el défi­
cit cero financiando al Tesoro.

Que una porción se resguarde 
transitoriamente mientras se tra­
mitan los pagos es razonable. Pero 
eso es un puente hacia la obra, no 
un destino en sí mismo. Cuando la 
colocación financiera se vuelve el 
uso efectivo de 3 de cada 4 pesos, el 
fondo dejó de cumplir su función 
y pasó a ser una herramienta de 
maquillaje del resultado fiscal.

Este no es un problema de color 
político. Lo señalamos desde hace 

más de una década y el patrón se re­
pite sin admitir excusas coyuntura- 
les. Gobierne quien gobierne, no se 
dimensiona lo que significa resol­
ver el drama de las inundaciones.

El Plan Maestro para la Cuenca 
del Río Salado fue diseñado hace 
más de 25 años, con un costo esti­
mado de US$ 1800 millones y un 
plazo de 11 años. La obra se poster­
ga sistemáticamente, mientras el 
fondo que debería financiarla re­
cauda de sobra. La plata está y aún 
así la obra no se hace, una prácti­
ca normalizada en distintos nive­
les de gobierno. Cuando el desvío 
de un fondo deja de ser la excep­
ción y se convierte en regla, el pro­
blema es de cultura institucional.

La Argentina productiva no ne­
cesita otro impuesto para financiar 
obras hídricas: ya lo tiene, funcio­
na hace veinte años y recauda más 
de lo que ejecuta. Lo que falta no 
es plata. Es la decisión política de 
usarla para lo que la ley dice que tie­
ne que usarse. Mientras esa deci­
sión no se tome, seguiremos vien­
do las mismas imágenes de vacas 
nadando entre campos que debe­
rían estar produciendo. ■

Nota de redacción: el autor es di­
rector ejecutivo del Movimiento Pro­
ductivo Argentino y exministro de 
la Producción de Buenos Aires. *


