
Rural
Clarín
SÁBADO 5 DE SEPTIEMBRE DE 2026

P.2

Biocombustibles: hubo 
dictamen en el Senado

Esta semana se envió al 
recinto de la Cámara Al­
ta el nuevo marco regu- 
latorio para la actividad.
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Se reactiva una firma 
local de cosechadoras

Vassalli retomó sus acti­
vidades mostrando las 
dos primeras máquinas 

que se fabricaron
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ACTUALIDAD

Senado. Comisiones de Minería, Energíay Combustible y de Presupuesto y Hacienda firmaron el dictamen.

Ley de Biocombustibles: los 
puntos clave del dictamen
El Senado comenzará a debatirse este mes el nuevo 
marco regulatorio tras los cambios en el proyecto oficial.

Esteban Fuentes 
efuentes@clarin.com

Tras los cambio, las comisiones de 
Minería, Energía y Combustibles y 
de Presupuesto y Hacienda del Sena­
do firmaron este jueves el dictamen 
del proyecto que establece un nue­
vo marco regulatorio para los bio- 
combustibles, que reemplaza a la 
actual Ley27.640, y se espera que se 
trate en el recinto este mes.

Finalmente, el proyecto que avan­
zó y defendió el Gobierno fue el de 
Patricia Bullrich entre los 7 presenta­
dos por distintos senadores. La nor­
ma establece una vigencia de 15 años 
y la Secretaría  de Energía del Ministe­
rio de Economía será la autoridad de 
aplicación.

Entre los puntos más importantes 
de la nueva norma se encuentra la 
modificación del corte obligatorio 
y de los cupos de biodiésel y bioeta- 
nol en la mezcla con los combusti­
bles. La principal problemática para 
avanzar en el proyecto se daba en el 
sector del biodiésel, ya que actual­
mente las empresas no integradas 
(pymes) tienen el cupo total del 7,5%, 
mientras que las empresas integra­
das (las exportadoras) no podían par­
ticipar del mercado interno. Ahora, 
el proyecto establece que el cupo obli­
gatorio en el gasoil deberá contener 
inicialmente un 7,5% de biodiesel, 
porcentaje que se elevará al 10% a par­
tir del año de la sanción de la ley.

En tanto, se modifica progresiva­
mente la participación de las empre­
sas no integradas abriendo el mer­
cado a la libre negociación. Durante la 
etapa inicial, con un corte obligato­

rio del 7,5%, las empresas no integra­
das tendrán asignado el total del mer­
cado a través del sistema de comer­
cialización. Cuando el corte pase al 
10%, su participación será de 6,5%, 
mientras que otros 3,5% quedarán 
dentro del segmento de negociación 
libre.

Luego, el cronograma establece 
una reducción gradual de la partici­
pación de las empresas no integra­
das: 5,5% en2029,5% en2030y 3% en 
2031, siempre sobre un corte obligato­
rio total del 10%. A partir de 2032, el 
esquema quedará definitivamente 
dividido: 3% para las empresas no in­
tegradas, mientras que el 7% restante 
será comercializado bajo un régimen 
de libre negociación y contratación, 
con participación tanto de empresas 
integradas como no integradas.

En tanto, los mezcladores que tam­
bién sean refinadores podrán incor­
porar materia prima no fósil en la ela­
boración de gasoil. Ese volumen no 
se contabiliza para el corte obliga­
torio de biodiesel, pero sí da acceso 
a los beneficios impositivos (exen­
ción de Impuesto a los Combustibles 
Líquidos e Impuesto al CO2) hasta un 
tope del 5% de la mezcla.

En el caso de las naftas, tanto los 
sectores de bioetanol de caña de azú­
car como del maíz habían logrado un 
acuerdo. Así, el dictamen fijó un cor­
te obligatorio inicial del 12% de bioe­
tanol, que también pasará al 15% 
transcurridos 12 meses desde la san­
ción de la ley. Dentro de ese porcen­
taje, se mantiene durante toda la vi­
gencia del régimen una participación 
del 6% para el bioetanol producido a 
partir de caña de azúcar y otro 6% pa­

ra el elaborado a partir de maíz. El 
porcentaje restante, hasta completar 
el corte obligatorio, podrá provenir 
de distintas materias primas.

Para evitar la concentración, según 
el dictamen, ninguna empresa ela- 
boradora de bioetanol podrá superar 
el 20% del volumen anual comercia­
lizado en el corte obligatorio; en bio­
diesel, el tope por empresa y por gru­
po económico dentro del segmento 
de no integradas es del 10%.

En tanto, el cumplimiento men­
sual de los cortes obligatorios debe­
rá instrumentarse mediante subas­
tas en un Mercado Electrónico, de 
acceso público y operado por un or­
ganismo independiente. Allí los ela- 
boradores y mezcladores podrán for­
mular ofertas de venta y compra en 
precio y volumen y alcanzar acuer­
dos entre sí.

En paralelo, la iniciativa habilita 
cortes superiores a los mínimos obli­
gatorios. Los mezcladores podrán in­
corporar biodiesel, bioetanol u otros 
biocombustibles por encima de los 
porcentajes establecidos, siempre 
dentro de los límites de calidad y 
composición fisicoquímica. Tam­
bién las provincias y la Ciudad Autó­
noma de Buenos Aires podrán esta­
blecer regímenes propios para fo­
mentar la comercialización de mez­
clas superiores.

Por último, el biometano podrá in­
yectarse en gasoductos y tendrá co­
mercialización libre, sin un corte 
obligatorio. Y el Combustible Soste- 
nible de Aviación (SAF) también ten­
drá comercialización y elección li­
bres y quedará fuera de los manda­
tos de corte obligatorio ■

Se viene la Semana 
Angus de Primavera 
en Cañuelas
Se presentó la nueva edición, que 
será del 21 al 25 de septiembre.

Este miércoles se presentó la Se­
mana Angus de Primavera edi­
ción Banco Provincia, con la 
fuerza de Expoagro. El lanza­
miento se realizó en el edificio 
histórico del banco y reunió a re­
presentantes de la banca pública, 
la Asociación Argentina de An­
gus, Exponenciar, el gobierno bo­
naerense y medios de prensa.

La nueva edición se desarrolla­
rá del 21 al 25 de septiembre, en 
el Centro de Remates y Exposi­
ciones Angus de Cañuelas, ubi­
cado en el kilómetro 87 de la Ruta 
Provincial 6. Durante cinco jor­
nadas, el predio volverá a concen­
trar a los principales protagonis­
tas de la cadena ganadera y será 
escenario de la 47a Exposición 
Nacional Angus de Primavera y 
la 26a Exposición del Ternero An­
gus.

La agenda pondrá el foco en la 
genética, la producción, los rema­
tes por TV y streaming, los nego­
cios y el intercambio entre pro­
ductores y empresas.

La presentación del evento es­
tuvo encabezada por Juan 
Cuattromo, presidente de Banco 
Provincia; Martín Schvartzman, 
CEO de Exponenciar; Carla Seain, 
subsecretaría de Ganadería, Agri­
cultura y Pesca de la Provincia de 
Buenos Aires y Amadeo Derito, 
titular de la Asociación Argenti­
na de Angus.

Uno de los principales anun­
cios fue el debut de Banco Provin­
cia como naming del evento. Si 
bien, la banca pública bonaerense 

había acompañado ediciones an­
teriores como expositor, este año 
dió un paso más. En este sentido, 
Cuattromo destacó el compromi­
so de la institución con el desa­
rrollo productivo bonaerense y 
ratificó la importancia de acom­
pañar de manera permanente al 
sector agropecuario con herra­
mientas de crédito accesibles y fi- 
nanciamiento orientado al creci­
miento ganadero.

Durante el lanzamiento, 
Schvartzman remarcó que la 
fuerza organizativa de Expoagro 
impulsa un espacio estratégico 
para la concreción de negocios y 
el fortalecimiento de toda la ca­
dena de valor de la ganadería.

Por su parte, Seain subrayó la 
relevancia de la ganadería en la 
provincia de Buenos Aires y con­
tó que trabajan para incrementar 
el stock y la capacidad frigorífica.

Para la Asociación Argentina de 
Angus, la Semana Angus de Pri­
mavera constituye una de las 
principales vidrieras para mos­
trar el trabajo de los criadores y el 
resultado de años de selección ge­
nética.

Al respecto, Derito adelantó que 
en la exposición se podrá ver ge­
nética de punta y remates de sie­
te consignatarias, entre otras ac­
tividades.

La propuesta tendrá además 
una dimensión digital: las princi­
pales actividades y las palabras de 
sus protagonistas podrán seguir­
se en vivo a través de www.ex- 
poagro.com.ar. ■

mailto:efuentes@clarin.com
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LA COLUMNA DE LA SEMANADe las Pampas a Suffolk tfSomosCestari

Héctor Huergo
hhuergo@clarin.com

Hay hilos invisibles que amarran la geo­
grafía de la historia y el destino de los 
pueblos, suturas poéticas que unen la lla­
nura infinita de las pampas con el verde 
húmedo del condado de Suffolk. El fút­
bol y la tierra, las dos grandes religiones 
dinámicas en las que la Argentina se 
coronó campeona del mundo, volvieron 
a cruzarse en un destello perfecto.
Una nota publicada en Clarín el jueves 
expone una imagen cargada de simbolis­
mo: el futbolista tucumano Exequiel 
Palacios, campeón mundial y flamante 
refuerzo del Ipswich Town de la Premier 
League inglesa, posa sonriente junto a un 
tractor moderno y acaricia a un impo­
nente caballo de raza Suffolk Punch. Es la 
heráldica viva del club apodado los 
"Tractor Boys".
Al verlo, el retrovisor de la memoria viaja 
166 años hacia el pasado, cuando otro 
argentino caminaba por esas mismas 
tierras de la Revolución Industrial, ras­
treando el secreto mecánico que trans­

formaría para siempre el suelo austral.
Hacia 1860, un joven visionario llamado 
Eduardo Olivera (que por entonces estu­
diaba Agronomía en Grignon, Francia) 
recorría los senderos de Birmingham 
asistiendo al célebre Royal Show. Lo que 
presenciaba no era una mera muestra 
estática, sino una verdadera Exposición 
Dinámica precursora de nuestra moder­
na Expoagro.
Allí, rodeado por el estruendo del vapor y 
el hollín, Olivera quedó petrificado ante 
un ingenio mecánico que desafiaba las 
leyes de la tracción tradicional. 
Fascinado, le escribió a su padre, 
Domingo Olivera, una carta que quedaría 
inmortalizada en su libro Misceláneas: 
«¿Se acuerda del arado de vapor? Bueno, 
ahora lleva dos rejas en lugar de una, y 
marcha a una velocidad de 50 yardas por 
minuto...».
Aquel monstruo de hierro era el heraldo 
de una metamorfosis irreversible: la 
paulatina sustitución de los caballos 
por tractores y motores autónomos. 
Había asistido al nacimiento del tractor. 
Ese arado de vapor llevaba el sello incon­
fundible de Ransomes, la colosal fundi­
ción establecida en los talleres Orwell 
Works de Ipswich, el mismo rincón britá­

nico que hoy cobija a Palacios.
Ransomes no era cualquier fábrica; fue la 
cuna de la reja autoafilante patentada en 
1803, un hito que modificó la física agrí­
cola al desgastarse de forma desigual gra­
cias al hierro fundido endurecido, man­
teniendo el filo con el propio roce de la 
tierra. Aquella Revolución Industrial 
europea fue el combustible para la pri-

La presentación de Exequiel 
Palacios en Ipswich Town 
invita a viajar a la primera 
revolución de las Pampas

mera revolución en las pampas, la de la 
conquista territorial. Inspirado por esa 
inyección tecnológica, Olivera regresó a 
su patria, fundando en 1866 la Sociedad 
Rural Argentina para institucionalizar el 
progreso técnico del campo.
El círculo de la historia es redondo como 
una pelota. La nota nos recuerda que 
Palacios, nacido en Famaillá —un pueblo 
tucumano moldeado por la agroindustria 
azucarera y la actividad citrícola—, no es 
el primer argentino en ligar su destino a 
los "Tractor Boys". Décadas atrás, el mis­

mísimo Javier Zanetti se ganó el apodo 
eterno de "El Tractor" gracias a su des­
pliegue físico incombustible, una poten­
cia semoviente que parecía clonada de 
aquellas viejas máquinas de la Inglaterra 
de Dickens.
Hoy, ver a Palacios junto a un ejemplar 
Suffolk Punch —la raza de tiro más anti­
gua de Inglaterra, antecesora directa del 
tractor mecánico— es contemplar un 
poema histórico. Del arado a vapor de 
Ransomes que asombró a Olivera en el 
siglo XIX al motor del mediocampo de la 
Scaloneta en el siglo XXI, la Argentina 
demuestra una continuidad identitaria 
inquebrantable.
Lo mágico es que en la Argentina hace 30 
años le dimos muerte al arado y le dimos 
cristiana sepultura. La siembra directa es 
lo nuevo y nuestro país es el líder mun­
dial de la agricultura sin laboreo, preser­
vando los suelos y mejorando la captura 
de carbono. Con los mismos tractores, 
pero menos... Progreso sustentable. La 
Segunda Revolución de las Pampas.
Somos la fuerza de la tierra y la magia del 
potrero; dos pasiones campeonas que 
maduraron con el sudor del trabajo y 
siguen desparramando emociones en las 
grandes potencias del mundo. ■

Volvió Vassalli en el 
Día de la Industria
Argentina tiene, nuevamente, una 
fábrica nacional de cosechadoras.

Vassalli retomó sus actividades y 
celebró el Día de la Industria, el 
miércoles pasado, con la exhibición 
de las dos primeras máquinas que 
salieron de la línea de montaje en 
esta nueva etapa. Y ayer llevaron a 
cabo su primera reunión con la red 
de concesionarios, después de ha­
ber cerrado la adquisición por un 
grupo económico liderado por Ro­
berto Chinelli, quien asumió la 
conducción operativa de la empre­
sa. Chinelli informó además que se 
habían cumplido los compromisos 
de pago de las quincenas de julio y 
agosto al personal involucrado.

De esta manera, se pone nueva­
mente en marcha la única fábrica 
de cosechadoras que queda en el 
país, que ostenta orgullosamente 
la patente de la primera corta y tri­
lla automotriz del mundo, creada 
por Domingo Rotania hace cien 
años. Esta máquina fue restaurada 
con apoyo económico del mismí­
simo Helmuth Claas, cuando lide­
raba la mayor fábrica de cosecha­
doras de Europa.

En los años 50, Roque Vassalli to­
mó un claro liderazgo, a partir del 
lanzamiento de su modelo automo­
triz con una plataforma maicera re­
volucionaria en el mundo. A lo lar­
go de su vida, Vassalli fabricó más 
de 35.000 cosechadoras. Solo del 
emblemático modelo 316 vendie­
ron más de 6 mil unidades, y otros 
tantos de la también muy recorda­
da y vigente Vassalli 900. La muleti­
lla de Don Roque era: “Nosotros sa­
bemos levantar el trigo”, en res­
puesta al avance de máquinas fa­
bricadas en los países más avanza­
dos.

Chinelli, que ya había ocupado la 
posición de máximo ejecutivo de 
la empresa hace 30 años, anticipó 
que incorporó como director co­
mercial al ingeniero Héctor Sen- 
doya, quien fuera director comer­
cial de John Deere y presidente de 
New Holland y Case International. 
En la reunión celebrada ayer en la 
emblemática fábrica de Firmai, 
Sendoya y Chinelli presentaron la 
nueva política corporativa y una re-

Tecnología. Las máquinas tienen transmisión Claas e hidráulica Bosch.

configuración de Vassalli Comer­
cial.

En el área técnica industrial, se 
abordaron temas de desarrollo de 
nuevos productos, encabezados por 
la “Generación 80”, plataformas de 
recolección, repuestos y servicios 
para poner en valor los 900.000 me­
tros cubiertos de planta industrial.

En el área comercial, la empresa 
garantizó operar exclusivamente a 
través de la red oficial de Vassalli 
Comercial. Se analizó la cobertura 
regional, precios, bonificaciones y 

descuentos, publicidad, y equipos 
itinerantes para demostraciones a 
campo y asistencia a exposiciones. 
Lanzaron un Plan Cambio y Plan 
Canj e Vassalli x Vassalli y Vassalli x 
Don Roque, y reconocieron a clien­
tes históricos de la marca. Informa­
ron, además, sobre el objetivo de 
mediano plazo de constitución de 
Vassalli Crédito.

El relanzamiento genera expec­
tativas en Firmat, donde la empre­
sa ha sido históricamente la mayor 
generadora de mano de obra, tan­

to en la propia fábrica como en los 
agropartistas y talleres locales vin­
culados. Y también es una noticia 
importante a nivel nacional, reme­
morando el liderazgo histórico de 
la empresa.

Sendoya calcula que hay “vivas” 
más de 3.000 cosechadoras Vassalli. 
El desafío es participar del recam­
bio de estas unidades por las de úl­
tima generación, que ahora conta­
rán con transmisión Claas e hi­
dráulica Bosch, aprovechando la 
apertura económica para incorpo­
rar la última tecnología. Con ello, 
piensan que mejorará también su 
inserción internacional.

El desafío es enorme. Las gran­
des marcas se han abierto paso con 
mucha fuerza y ocuparon el lugar 
que fue dejando libre Vassalli en los 
últimos años por problemas em­
presariales más que comerciales. 
Pero las nuevas autoridades se 
muestran decididas a encarar su re­
cuperación, para lo cual confían en 
la fuerza de la imagen de marca y 
la vigencia de su red comercial. Un 
nuevo logotipo forma parte del re­
lanzamiento.

La cuestión es que la Argentina 
tiene nuevamente una fábrica na­
cional de cosechadoras, la única 
que queda en pie. No es menor, en 
un país que sigue dependiendo de 
sus cosechas, contar con una em­
presa local. Un hecho que va más 
allá de lo emocional..

Héctor Huergo

mailto:hhuergo@clarin.com
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(NOVACIONES CON IMPACTO EN LA ARGENTINA

Líderes. Los maíces de baja estatura, un salto productivo de impacto global, son también un reflejo de las posibilidades del agro en la Argentina, que aporta calidad genética y manejo.

La IA y la edición gènica ya 
defínen mejoras de los cultivos
Bayer presentó 10 productos estrella: maíces, insecticidas ya en el mercado. 
Y se vienen sojas, herbicidas, trigos híbridos y cultivos para biocombustibles.

IOWA,EEUU. ENVIADO ESPECIAL 

Mauricio Bártoli 
mbartoli@clarin.com

Con edición genica e inteligencia ar­
tificial, reducen de 5 años a 4 meses 
el mejoramiento de semillas y los 
insumos para la protección de culti­
vos. Así, las ciencias del agro, más in­
terdisciplinarias que nunca, están 
transitando una nueva era en el me­
joramiento de semillas y la protec­
ción de cultivos.

Se reflejó esta semana, tanto en la­
boratorios de elite global y en lotes 
demostrativos, en Iowa, Estados Uni­
dos, donde se realizó el Bayer Innova­
tion Case, en el que participó Clarín 
Rural junto a otros dos medios ar­
gentinos y una selecta veintena de 
enviados especiales de otros países.

Con semillas y productos biotec- 
nológicos disruptivos, que denomi­
nó blockbusters (productos estre­
lla), Bayer mostró avances en su plan 
de lanzamiento de 10 innovaciones 
agrícolas para diferentes cultivos, en 

un período de 10 años. Lo anuncia­
do años atrás ahora fue expuesto en 
laboratorios y centros de producción, 
en Ankery y Urbandale, como en lo­
tes demostrativos en Huxley, tres lo­
calidades cercanas a Des Moines, ca­
pital de Iowa, en el corazón agrícola 
de Estados Unidos y epicentro glo­
bal agropecuario.

En el amplio portafolio que pre­
sentó la firma alemana (ya plena­
mente integrada al aporte de recur­
sos humanos y técnicos que captó 
de la estadounidense Monsanto, que 
compró en 2018) se destacan los maí- 
ces de baja estatura, Preceon, que es­
te año se empiezan a comercializar 
en la Argentina (antes que en Brasil), 
y un insecticida de amplio espectro 
que también está llegando a varios 
países americanos.

La química, la biología y las tecno­
logías digitales, se conjugan para lo­
grar evoluciones más rápidas y mejo­
res, en una carrera tecnológica en la 
que también están embarcadas otras 
compañías multinacionales del sec­

tor (de hecho en estos días hubo y 
habrá otras presentaciones) y en la 
que los ejecutivos de Bayer ostentan 
“la mejor plataforma integrada” pa­
ra dar soluciones con eficiencia pro­
ductiva y sustentábilidad sanitaria 
y ambiental.

En soja, han desarrollado Vyconic 
que llegará el próximo año a Estados 
Unidos y Canadá, e Intacta 5+ que

Una de las ventajas de 
los maíces de baja 

estatura es la mayor 
densidad de siembra

tiene lanzamiento previsto en Bra­
sil para la campaña 2027/2028.

Entre otros productos ya encami­
nados, se destacan la cuarta genera­
ción de eventos contra el gusano de 
la raíz del maíz y también el innova­
dor herbicida Icafolin, cuyo poten­
cial de ventas se estima en 750 mi­
llones de euros hacia mediados de la 

década de 2030.
Los ejecutivos de Bayer denomi­

nan blockbusters a los productos “re­
volucionarios para el mercado” con 
un potencial de ventas estimado en 
500 millones de euros. Y este miér­
coles fundamentaron las caracterís­
ticas técnicas y las proyecciones eco­
nómicas ante accionistas e inverso­
res.

“Estamos cumpliendo las prome­
sas que hicimos y acercando a los 
productores una nueva generación 
de productos transformadores. Al 
conectar la innovación en semillas 
y protección de cultivos, podemos 
ofrecer soluciones integrales que 
ayudan a los productores a gestionar 
riesgos, capturar el potencial de ren­
dimiento y mejorar el retomo sobre 
la inversión”, afirmó Rodrigo Santos, 
miembro del Directorio de Bayer AG 
y responsable global de la División 
CropScience.

Además de brindar soluciones a 
los productores, se espera que este 
conjunto de blockbuster contribu­

ya significativamente al crecimiento 
de Bayer, la compañía centenaria 
que se presenta como la “líder indis­
cutida del agro global, por su plata­
forma integrada que permite ya no 
solo ofrecer un producto sino dise­
ñar la hectárea, a través de solucio­
nes a los productores”.

-Preceon, el sistema de precisión 
para maíz de baja estatura que inte­
gra herramientas digitales ya está en 
México, Italia, España y Estados Uni­
dos, ofrece beneficios como mayor 
protección frente a eventos climáti­
cos extremos, flexibilidad para sem­
brar a mayores densidades, mejor 
accesibilidad para maquinaria agrí­
cola durante toda la campaña y un 
sistema radicular más desarrollado. 
Integra capacidades digitales a tra­
vés de FieldView, que funciona co­
mo plataforma de colaboración en­
tre productores y asesores agronó­
micos, y ayuda a maximizar el po­
tencial agronómico y económico del 
sistema.

-Plenexos, un nuevo insecticida 
dirigido a un amplio espectro de in­
sectos succionadores fue introduci­
do en Colombia y próximamente lle­
gará a México, Brasil y Estados Uni­
dos. En comparación con otros pro­
ductos, permite utilizar hasta un 75% 
menos de ingrediente activo para el 
control de plagas, contribuyendo 
además a proteger polinizadores, in­
sectos benéficos y otros organismos 
no objetivo.

-Vyconic será el primer stack de 
eventos biotecnológicos para soja de 
la industria con tolerancia a cinco 
herbicidas. Está diseñado para brin-

mailto:mbartoli@clarin.com
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dar a los productores una mayor fle­
xibilidad en el manejo de malezas y 
la resistencia a herbicidas. Se lanza­
rá en variedades de élite que demos­
traron incrementos de rendimiento 
superiores a 130 kg/ha.

-Intacta 5+ también aportará to­
lerancia a cinco herbicidas e incor­
porará nuevos eventos de protección 
contra insectos específicamente de­
sarrolladas para el mercado de Bra­
sil.

La capacidad innovadora se apo­
ya en la plataforma de mejoramien­
to de precisión (precision breeding) 
basada en inteligencia artificial con 
la cual Bayer duplica la tasa de me­
jora de rendimiento de cada nueva 
generación en comparación con los 
métodos históricos y acelera tres ve­
ces el tiempo de llegada al mercado.

Los investigadores de la compañía 
han fortalecido aún más este enfo­
que de mejoramiento mediante la 
edición gènica, una tecnología que 
utilizan a escala al integrarla desde 
las etapas tempranas de los progra­
mas de mejoramiento. Un ejemplo 
es la soja desarrollada mediante edi­
ción gènica: a medida que las varie­
dades de soja alcanzan un mayor po­
tencial de rendimiento, también 
pueden volverse más propensas al

La soja GMO va hacia 
su cuarta generación y 

prometen trigos 
híbridos en 2030

vuelco debido al aumento de la altu­
ra de las plantas.

Para abordar este desafío, Bayer es­
tá desarrollando variedades de soja 
con una arquitectura de planta mejo­
rada. Innovaciones como la soja edi­
tada gènicamente con mayor resis­
tencia al vuelco y el avanzado pipe­
line de mejoramiento se combinan 
para dar origen a nuevos conceptos 
de producto y generar valor para los 
productores, con lanzamientos pre­
vistos para los primeros años de la 
próxima década.

Como muestra adicional de su en­
foque integrado de I+D, Bayer está 
avanzando en nuevos eventos bio- 
tecnológicos en conjunto con inno­
vaciones de última generación en 
protección de cultivos. En etapas 
tempranas de desarrollo, la compa­
ñía trabaja en su sexta generación 
de tolerancia a herbicidas, que tam­
bién incluiría tolerancia al herbici­
da Icafolin. Es la primera vez que la 
compañía desarrolla de manera si­
multáneamente una nueva molécu­
la herbicida y correspondiente even­
to biotecnológico para conferir tole­
rancia al cultivo. Este enfoque per­
mitirá ofrecer un sistema integral de 
control de malezas, una propuesta 
única en la industria.

La plataforma CropKey de Bayer, 
impulsada por inteligencia artificial, 
es un diferenciador clave en I+D de 
los productos de Protección de Culti­
vos. Permite descubrir nuevos mo­
dos de acción y diseñar moléculas

Referentes. Mike Graham, líder global de l+D de Bayery Mauricio Rodríguez, jefe para toda Latinoamérica.

Soja. Ensayan con una variedad de menor altura (derecha) que evita vuelcos y ofrece más cantidad de granos

ACCESO TECNOLÓGICO

Lideres en maíz pero atrasados en soja, el contrate argentino

Los maíces de baja estatura de 
Bayer llegan este año a la Argenti­
na, antes que en Brasil, por dos mo­
tivos fundamentales: el trabajo de 
adaptación impecable que hicieron 
los equipos de breeding locales y 
porque en este cultivo está claro 
que nuestro país puede ser líder 
mundial si se ofrecen las condicio­
nes para el desarrollo. En este caso, 
los híbridos funcionan como garan­
tes de las patentes de los obtento­
res.

En contraste, por su condición de 
autógama (y porque la normativa 
local no regula el uso propio onero­
so y la "copia" de semillas) la soja ar­
gentina pierde oportunidades que 
si tiene en otros países donde se res­
pete la propiedad intelectual. Es lo 
que llevó a Bayer a retirarse del mer­
cado de soja su oferta tecnológica 

hace 5 años, luego del desencanto 
en ese sentido con RR e Intacta. 
Mientras, en la campaña27/28ofre­
cerá en Brasil Intacta5+ (la cuarta 
generación GMO en la oleaginosa 
luego de RR, Intacta, e Intacta II 
Xtend).

Al respecto, tanto el CEO en Ar­
gentina, Juan Farinati, como su su­
perior que dirige todo la región sud­
americana, Mauricio Rodríguez, re­
saltaron "la expectativa por los últi­
mos avances en marcha hacia el re- 
conocimiento de la propiedad 
intelectual". Con todo, aclararon 
que hasta que no se adecúe el mar­
co normativo, que "le permitiría al 
país sumar US$3.000 millones por 
año", según Farinati, seguirán aquí 
con foco en otros cultivos, especial­
mente maíz.

Así, la sensación es que Argenti­

na juega en el mundial del agro a 
medias. Es lo que sintieron y testi­
moniaron a Clarín los productores 
y técnicos de nuestro país que es­
ta semana participaron del Farm 
Progress Show (la Expoagro norte­
americana), también en lowa, preci­
samente en Boone, otra localidad 
del mismo estado que ostenta el 
mayor porcentaje de tierras culti­
vables de Estados Unidos (85% de 
unas 15 millones de hectáreas to­
tales).

Sí, Pergamino, como le dijo Rober­
to Bisang a Silvia Naishat, podría 
ser como lowa (salvando las esca­
las porque ese estado produce sólo 
la misma cantidad de maíz que toda 
la Argentina), pero con nuestras de­
sinteligencias dejamos pasar tre­
nes que nos podrían dar otro ritmo 
de desarrollo. ■ 

específicas, evaluando su eficacia, 
seguridad y sostenibilidad desde 
las primeras etapas del proceso.

Actualmente, más de 15 nuevos 
modos de acción se encuentran en 
fase de investigación dentro del por­
tafolio impulsado por CropKey. Un 
ejemplo es un nuevo fungicida de 
amplio espectro para soja que ya 
avanzó a la Fase II de desarrollo y po­
dría convertirse en un blockbuster.

“Ya sea en semillas, eventos bio- 
tecnológicos o innovación en pro­
tección de cultivos, la inteligencia 
artificial se está convirtiendo en un 
habilitador clave de nuestro mode­
lo de innovación. Nos ayuda a ace­
lerar el descubrimiento científico, 
mejorar la eficiencia del desarrollo 
y transformar conocimientos bioló­
gicos en productos diferenciados pa­
ra los productores de una manera 
más rápida”, señaló Mike Graham, 
responsable global de Investigación 
y Desarrollo (I+D) de Crop Science. 
“Nuestra ventaja radica en que todos 
nuestros equipos trabajan sobre una 
misma base de conocimiento bioló­
gico, lo que nos permite combinar 
expertise de distintas disciplinas y 
acelerar la innovación.”

Bayer también está aprovechan­
do sus capacidades de I+D para ex-

La apuesta por los 
cultivos para 

biocombustibles crece 
por la demanda

pandirse hacia nuevas áreas de creci­
miento. Con un portafolio emergen­
te, pero ya líder, de cultivos interme­
dios para biocombustibles, que in­
cluye camelina, canola de invierno y 
CoverCress: un cultivo de cobertura 
mejorado a partir de una maleza, cu­
yo grano se procesa para diésel reno­
vable y combustible sostenible para 
aviación (SAP) y la harina se aprove­
cha como alto contenido proteico pa­
ra alimento del ganado. Lo proponen 
como tercer cultivo en una rotación 
de dos años con maíz y soja.

Es evidente la apuesta de Bayer en 
línea con la creciente demanda de 
biodiésel, diésel renovable y com­
bustible sostenible para aviación 
(SAF), mercados que se estima casi 
triplicarán su tamaño hasta alcan­
zar los 40.000 millones de galones 
para2040.

Asimismo, la compañía avanza 
con sus planes para comercializar 
trigo híbrido en Europa y Norteamé­
rica a comienzos de la década de 
2030. Esto permitirá aprovechar una 
oportunidad en gran medida inex­
plorada al trasladar los beneficios de 
la hibridación a un cultivo que se 
siembra en más de 200 millones de 
hectáreas en todo el mundo.

Con trigo híbrido, camelina, cano­
la de invierno y CoverCress, Bayer es­
tá ingresando simultáneamente en 
cuatro nuevos cultivos, ampliando 
su capacidad para ofrecer innova­
ción y generar valor alo largo de toda 
la cadena agrícola. ■
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Chicharrita. El clima frío y la amplitud térmica en el norte del país hizo disminuir la población de la plaga.

Maíz: el clima le asestó un 
duro golpe a la chicharrita
De todas maneras, hay mayor población de la plaga que 
en esta misma época del año pasado. Piden monitorear.

Hay récord en las 
exportaciones de 
lácteos este año
Entre enero y julio, los embarques 
de productos crecieron un 24,8%.

Juan Manuel Colombo 
jcolombo@clarin.com

El clima frío y la amplitud térmica 
que se registró en las últimas se­
manas en el norte del país asesta­
ron un duro golpe a la población 
de chicharritas, reduciendo signi­
ficativamente su presencia en las 
zonas endémicas y abriendo otro 
panorama de cara a la próxima 
siembra de maíz.

No obstante, todavía hay incerti­
dumbre entre los productores res­
pecto a la siembra del cereal en el 
NEA y NOA y el centro-norte de la 
región agrícola ya que, si bien hay 
menos chicharritas, el número to­
davía es mayor a los registrados el 
año pasado.

El último informe de la Red Na­
cional de Monitoreo de Dalbulus 
Maidis (nombre científico del in­
secto vector) sostuvo que "la ampli­
tud térmica durante la segunda 
quincena de agosto finalmente lo­
gró devastar amplias poblaciones 
de chicharritas en las cinco zonas 
agroecológicas del país".

Sin embargo, el informe remar­
có que en las zonas endémicas del 
norte y partes del Centro Norte to­
davía las capturas "son bastante su­
periores a las de la misma altura del 
año pasado, por lo que resulta fun­
damental no bajar la guardia y sos­
tener esquemas de monitoreo ac­
tivos y sistemáticos, en especial an­

te el inicio de las siembras tempra­
nas de maíz".

Los números en el norte son con­
tundentes: en el NOA se observó 
una retracción de las poblaciones 
de chicharritas "muy importante", 
con una marcada caída de las tram­
pas con mayor abundancia (con 
más de 100 adultos), que un mes 
atrás representaban el 74% de las 
localidades evaluadas y en el últi­
mo relevamiento abarcan el 10%.

A la vez, el promedio de la región 
es de 45 adultos por trampa: si bien 
se redujo a una décima parte que 
en la segunda quincena de julio, es­
tá todavía por encima del prome­
dio de la segunda quincena de agos­
to de 2025 (35 adultos por trampa).

En el NEA también se profundi­
zó la retracción la plaga: las locali­
dades con más de 100 adultos por 
trampa cayeron al 5% (desde el 44% 
de un mes antes), mientras que la 
ausencia del vector pasó a abarcar 
el 27% de las localidades (desde el 
3% de un mes antes).

"De manera similar al NOA, el 
promedio de la región tuvo una 
abrupta caída, de casi 187 adultos 
por trampa en la segunda quince­
na de julio, a 20 en la segunda de 
agosto. No obstante, en el mismo 
periodo de 2025 el promedio había 
sido de casi 7 adultos por trampa", 
agregó el trabajo.

En diálogo con Clarín Rural, el 
investigador de la sección zoología 

agrícola de la Estación Experimen­
tal Agroindustrial Obispo Colom- 
bres (EEAOC), Alejandro Vera, con­
sideró que "no es que se redujo o no 
se va a sembrar maíz en esta cam­
paña. El problema es que cambió 
la forma de producir en la zona en­
démica, tanto en el NOA como en 
el NEA".

"Antes del evento de la campaña 
2023/24, el productor adquiría las 
bolsas de semillas en marzo-abril 
y sembraba en diciembre-enero de 
la próxima campaña, con mucha 
antelación. El problema del dalbu­
lus y el porrazo, generó que el pro­
ductor ahora tenga miedo. Enton­
ces lo está midiendo minuto a mi­
nuto para ver cómo van a adquirir o 
no las bolsas", repasó Vera.

En este sentido, remarcó: "cam­
bió la forma de producir, lo que no 
significa que entrando a noviem­
bre, si se ve que la chicharrita es ba­
ja, salgan a comprar las bolsas de 
maíz y terminen sembrando y al­
canzando la misma superficie".

Para la vicepresidenta de la Aso­
ciación de Productores de Norte 
(Apronor) y especialista en la chi­
charrita, Macarena Ramos, toda­
vía es temprano para proyectar qué 
puede pasar en la siguiente campa­
ña de maíz, pero lo que sí tiene en 
claro es que el punto de partida de 
la misma se dará en un contexto 
“más complicado que el año ante­
rior”. ■

Las exportaciones de productos 
lácteos alcanzaron en los prime­
ros siete meses del año un récord 
absoluto, tanto en valor como en 
volumen, y podría extender esta 
racha hasta fin de año, acompa­
ñado de un aumento en la pro­
ducción y una sostenida deman­
da internacional.

No obstante, este camino no es­
taría exento de riesgos, sobre to­
do teniendo en cuenta que el sec­
tor productivo tendrá que lidiar 
con el fenómeno climático del 
“Niño”, del cual se espera una in­
tensidad que fluctúe entre “fuer­
te” y “muy fuerte”.

Según el Observatorio de la Ca­
dena Láctea Argentina (OCLA), 
entre enero y julio, los embarques 
de productos crecieron un 24,8% 
respecto al mismo período del 
año pasado, alcanzando las 
259.282 toneladas, por un total de 
US$ 987 millones, monto 18,4% 
superior. En ambos casos, los des­
pachos alcanzaron valores récord.

El 40,6% de los productos ex­
portados correspondieron a leche 
en polvo; 27,8% a quesos en sus di­
ferentes pastas; 19,3% al resto de 
productos (dulce de leche, man­
teca, aceite butírico, suero, etc.); y 
12,3% a productos confidenciales 
(lactosa, caseína, yogures, etc.).

Este crecimiento en los embar­
ques contrastó con una caída en 
el precio promedio de exporta­
ción por tonelada, el cual se ubicó 
en dicho período en US$ 3.807, lo 
que implicó una baja del 5,1% in­
teranual.

Exportaciones. Ingresaron casi US$ 1.000 millones en divisas.

“Las exportaciones son hasta 
ahora las más altas de la serie his­
tórica acumulada. De continuar 
más o menos esta tendencia, el 
año cerraría como récord histó­
rico, tanto en litros, en kilos de 
producto o en dólares”, indicó a 
Clarín el director ejecutivo del 
OCLA, Jorge Giraudo.

Según previsiones de Giraudo, 
las exportaciones podrían esca­
lar hasta los USS 2.000 millones 
en lo que resta del año, lo que sig­
nificaría el despacho de 3.600 mi­
llones de litros equivalentes (can­
tidad de leche que se utiliza para 
la fabricación de productos lác­
teos) de un total de 12.000 millo­
nes que se esperan producir. Es­
to implica que el 30% del volu­
men total de leche tenga como 
destino el exterior.

Si bien en julio se registró una 
caída del 10,9% respecto a junio, 
este descenso se debe a cuestio­
nes estacionales. Sin embargo, el 
especialista marcó que se deberá 
seguir atentamente cómo se de­
sarrolla el negocio en los próxi­
mos meses, debido a cuestiones 
relacionadas a los precios inter­
nacionales, el tipo de cambio y los 
costos domésticos, que “a veces 
juegan en contra”.

Argentina va hacia el pico esta­
cional de máxima producción de 
octubre, por lo que “esa leche, ne­
cesariamente, en un mercado in­
terno bastante complicado por el 
poder adquisitivo, se va a canali­
zar por la exportación. Salvo que 
ese pico no se dé”. ■

mailto:jcolombo@clarin.com
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ESPECIAL IDENTIFICACIÓN ELECTRÓNICA Y TRAZABILIDAD

Trazabilidad ganadera: una tecnología 
que permite identificar animales a 
distancia y sin llevarlos a la manga
Digirodeo desarrolló un sistema que combina la identificación electrónica exigida por Senasa con un segundo chip UHF, capaz 
de leer a los animales a varios metros. La herramienta apunta a mejorar el manejo de los rodeos, generar información productiva 
y reducir movimientos innecesarios de la hacienda.

La incorporación de tecnología a 
la ganadería avanza sobre uno de 
los principales desafíos del sector: 
transformar los datos que se gene­
ran diariamente en los estableci­
mientos en información útil para 
tomar decisiones. En ese camino 
trabaja Digirodeo, una empresa ar­
gentina que desde 2018 desarrolla 
herramientas de hardware y software 
para la trazabilidad animal.

Según relató Ignacio Iturriaga, uno 
de los fundadores de la compañía jun­
to con Femando Díaz Offeney, en esa 
época la ganadería estaba muy atra­
sada en tecnología en comparación 
con la agricultura de precisión, donde 
todavía se registraban datos con lápiz 
y cuaderno o, en el mejor de los casos, 
mediante planillas de Excel.

La empresa comenzó a trabajar 
sobre esa brecha y puso el foco en 
la identificación individual de los 
animales. Así, desarrolló soluciones 
basadas en RFID UHF, una fre­
cuencia que permite ampliar consi­
derablemente la distancia de lectura. 
Actualmente, la empresa realiza lec­
turas en el campo a unos 10 metros. 

El desarrollo de Digirodeo (www. 
digirodeo.com) no reemplaza el 
sistema de identificación estable­
cido por Senasa, sino que lo com­
plementa. El binomio oficial está 
compuesto por un botón con iden­
tificación RFID de baja frecuencia 
y una caravana tarjeta que funciona 
como soporte visual del número del 
animal. La propuesta de la empresa 
consiste en mantener ese esquema 
e incorporar dentro de la caravana 
tarjeta un segundo chip UHF.

“Vos fiscalizáis todo en LF como 
te pide Senasa, pero para todo lo 
que son tus movimientos internos 
dentro del campo podes hacer uso 
de la frecuencia UHF sin tener que 
encerrar al animal y sin tener que 
llevarlo a la manga ”, explicó.

En este sentido, Iturriaga seña­
ló que actualmente se distinguen 
dos perfiles de productores. Por un 
lado, está quien incorpora la cara­
vana electrónica simplemente para 
cumplir con la normativa. Por otro, 
aparece un productor que busca 
aprovechar la información que ge­
nera esa identificación para mejorar

Tecnologia. El uso de la pistola electrónica, que funciona como una especie de com­
putadora portátil, permite identificar al animal y registrar eventos productivos.

Dispositivos. El arco de lectura a distancia se coloca en diferentes lugares de paso 
habitual de la hacienda para contar e identificarla naturalmente.

el manejo y la gestión del estable­
cimiento.

El sistema puede utilizarse me­
diante distintos dispositivos. Uno 
de ellos es una pistola electrónica 
que funciona como una especie de 
computadora portátil que permi­
te identificar al animal y registrar 
eventos productivos. Además, la 
firma desarrolló antenas que pue­
den instalarse en lugares de paso 
habitual de la hacienda para que los 
animales sean identificados natural­
mente.

En ese contexto, uno de los prin­
cipales argumentos de Digirodeo 
es el costo adicional de incorporar 
el segundo chip. Según Iturriaga, 
la diferencia entre un binomio con­
vencional y el sistema de doble chip 
de la empresa es de unos 40 centa­
vos de dólar por animal, o sea, unos 
100 gramos de ternero.
El empresario lo comparó con el 

costo productivo de movilizar la ha­
cienda. Si la identificación a distan­
cia permite evitar un arreo de cien­
tos de animales hacia la manga, el 
ahorro supera ampliamente el costo

Ignacio Iturriaga. CEO de Digirodeo.

adicional de la tecnología ya que un 
animal puede perder entre 500 gra­
mos a 1,5 kilos en cada traslado.

DE LA IDENTIFICACIÓN 
A LA GESTIÓN DEL RODEO

Para Digirodeo, el objetivo de 
la tecnología no termina en sa­
ber qué animal está presente. La 
identificación individual permite 
construir una base de información 

que puede utilizarse para mejorar 
diferentes procesos productivos. 
Así, uno de los desarrollos en los 
que trabaja la empresa busca lle­
var esa capacidad incluso al mo­
nitoreo mediante drones.

La iniciativa contempla utilizar 
drones equipados con cámaras ca­
paces de detectar animales y, pos­
teriormente, acercarse hasta una 
distancia aproximada de seis me­
tros para realizar su identificación 
mediante UHF.

El desarrollo se encuentra ac­
tualmente en etapa de pruebas. La 
intención de la empresa es avanzar 
durante la segunda mitad del año 
y, si los ensayos son satisfactorios, 
llegar a una próxima Expoagro con 
el sistema comercializado.

UN SISTEMA ESPECÍFICO 
PARA LOS TAMBOS

La misma lógica de identifica­
ción individual se extiende a la 
producción lechera. En este caso, 
Digirodeo desarrolló el denomina­
do “Trinomio Lechero”, una pro­
puesta que integra tres tecnologías 

de identificación electrónica: HDX, 
FDX y UHF, lo que permite que 
un mismo animal sea identificado 
mediante un único número, inde­
pendientemente de la tecnología 
utilizada para realizar la lectura.

La identificación individual 
permite construir una 

base de información que 
puede utilizarse para 

mejorar diferentes 
procesos productivos.

El sistema contempla una cara­
vana botón HDX en la oreja dere­
cha, destinada a realizar una lectura 
electrónica precisa en los sistemas 
automatizados del tambo. En la ore­
ja izquierda se coloca una caravana 
taijeta con identificación visual y 
un chip UHF, que permite realizar 
lecturas a distancia o de manera 
masiva.

A esto se suma un chip inyectable 
FDX colocado en el garrón de la 
pata trasera izquierda, pensado para 
la identificación individual durante 
el ordeñe y el control sanitario.

digirodeo.com
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Sabe que la dependencia agroalimentaria pone en juego la seguridad 
nacional. La carencia de área adecuada le impide tornarse autosuficiente.

China comprará menos alimentos al 
mundo, pero más a Brasil y la Argentina

Enfoco
Jorge Castro
Especial para Clarín Rural

Brasil sabe que China reducirá sis­
temáticamente sus importaciones 
agroalimentarias en los próximos 
10/15 años, porque considera que 
cubren más de 40% de su deman­
da alimentaria; y que, en una época 
intensamente conflictiva como la 
actual (Guerra EE.UU/Irán, etc.), es­
tá en juego su “seguridad nacional” 
por esta dependencia agroalimen­
taria.

Por eso Xi Jinping ha resuelto 
combinar el fomento de la produc­
ción interna con la deliberada dis­
minución de las compras exter­
nas, procurando alcanzar en los 
próximos 25 años un equilibrio 
completo entre lo que exporta y lo 
que importa en esa materia crucial.

Desde Brasil, Marcos Troyjo, ex 

presidente del Banco de los Brics, 
con sede en Shanghai, subraya un 
punto de excepcional importancia: 
“China importará menos alimen­
tos de Europa, de EE.UU, de Austra­
lia, y de Nueva Zelandia, pero com­
prará más alimentos de Brasil y en 
general del Mercosur; en suma, 
ahora que los chinos han decidido 
ser más independientes en mate-

E1 Mercosur se ha 
convertido en la gran 

plataforma de proteina 
del siglo XXI

ria alimentaria tienen que escoger 
al mismo tiempo con quienes se­
rán más interdependientes; y han 
optado por Brasil y los países del 
Cono Sur, en especial la Argentina”.

Troyjo señala que “...China no 
puede tomarse autosuficiente en 
la producción de carne bovina y en 
los granos (soja/maíz) por la caren­

cia de una superficie apropiada pa­
ra sus actividades en este aspecto”.

De ahí que Brasil, la Argentina, y 
el Mercosur en general, “se forta­
lezcan cada vez más como provee­
dor global de carne bovina”, dice 
Troyjo. Esto significa que el Merco- 
sur se ha convertido en la gran pla­
taforma de producción de proteí­
nas del siglo XXI; y en ella - agre­
ga Troyjo - “el papel de la Argenti­
na es cada vez mayor”.

Este punto esencial para los inte­
reses del país lo precisa Fernando 
Galletti, titular de Minerva, una de 
las grandes empresas agroalimen­
tarias brasileñas, afirmando que “la 
Argentina muy pronto tendrá 
abierto el mercado de Japón que 
es de carnes de alta calidad y ele­
vados precios; y también dominará 
el de Corea del Sur”.

Por eso, afirma Galletti que “...la 
Argentina se tornará en el segun­
do país generador de exportaciones 
de carne bovina de América del Sur, 
después de Brasil, y dejará el cuarto 

lugar que ocupa hoy”.
La Argentina sólo compite en el 

mercado de las carnes de alta cali­
dad y elevados precios de los países 
asiáticos, ante todo China, con Aus­
tralia.

Esto implica en otros términos 
que la producción de carne argenti­
na - “que es la mejor del mundo” - 
sólo compite en este segmento

Argentina no participa 
del cupo de las300 mil 
toneladas de carne que 

abrió Trump

fundamental consigo misma.
Como era previsible, Brasil tiene 

una enorme confianza en sí mis­
ma para ganar las 300.000 tonela­
das de carnes adicionales que el 
presidente Donald Trump ha deci­
dido importar sin arancel alguno 
(24.6%); y sostiene además que está 
en condiciones de colocar de inme­

diato unas 100.000 toneladas de 
carne molida, recordando que en 
enero de 2026 cubrió una cuota 
inesperada de 52.000 toneladas pa­
ra EE.UU en sólo 5 días.

La ganadería argentina no parti­
cipa de esta excepcional oportuni­
dad que son estas 300.000 tonela­
das de carne vacuna adicionales, 
porque al igual que Uruguay, Nue­
va Zelandia y Australia tiene su 
propia y privilegiada cuota de 
100.000 toneladas.

Esa especie de “monstruo” de 
energía que es Donald Trump ha 
dispuesto ahora que los ganaderos 
norteamericanos para compensar 
las pérdidas que les acarrea la com­
petencia extranjera, pueden faenar, 
trozar y envasar directamente a sus 
animales, sin pasar por ninguno de 
los 4 grandes frigoríficos que exis­
ten en EE.UU, y que les cobran al­
tos precios por sus servicios.

Esto implica, en la visión de 
Trump, un beneficio para los gana­
deros estadounidenses en más de 
30% en la venta de su ganado; y pue­
den optar por cualquier frigorífico 
de cualquier parte de EE.UU o del 
mundo, incluyendo los de Brasil.

Los frigoríficos brasileños habi­
litados para exportar a EE.UU son 
unos 50, y ya se han lanzado a cu­
brir con su velocidad característi­
ca este nuevo y notable negocio.

Celeridad, flexibilidad, tecnolo­
gía avanzada, y pragmatismo, estos 
son los rasgos de la producción de 
carnes brasileñas que conviene 
imitar. ■

En la cuerda floja: la 
asignatura pendiente 
del seguro climático
La cobertura local no protege ante la 
sequía extrema y las inundaciones.
Carlos Becco
Especial para Clarín Rural

Cada inicio de campaña, el produc­
tor asume un riesgo que pocos em­
presarios en el mundo aceptarían: 
arriesgar su capital a cielo abierto 
sin una red de contención frente 
a los extremos del clima. Mientras 
que la tecnología y la genética avan­
zaron a pasos agigantados, la arqui­
tectura financiera y de protección 
ante catástrofes climáticas quedó 
congelada en el tiempo. La falta de 
un mecanismo moderno de segu­
ros agrícolas es una debilidad es­
tructural de toda la economía ar­
gentina.

En cambio, en Estados Unidos, el 
Federal Crop Insurance Corpora­
tion subsidia una parte sustancial 
de las primas de los seguros, logran­
do que más del 85% de la superfi­

cie elegible esté protegida. En Bra­
sil, el Programa de Subvengáo ao 
Premio do Seguro Rural inyecta re­
cursos estatales de manera estra­
tégica a través del Plan Safra. En 
ambos países, el seguro agrícola es 
considerado una política de Esta­
do.

En la Argentina, la realidad es dia­
metralmente opuesta. Sin subsi­
dios ni incentivos fiscales, la cober­
tura local se reduce casi exclusi­
vamente al granizo simple, dejan­
do desprotegidos a los cultivos ante 
los riesgos más sistémicos y devas- 
tadores. la sequía extrema y las 
inundaciones.

La historia demuestra que esta 
vulnerabilidad no solo destruye 
valor económico, sino que tiene 
profundas consecuencias políti­
cas. En nuestro país, donde las 
cuentas públicas y las reservas de­

penden críticamente de las divisas 
del agro, las crisis climáticas sue­
len actuar como el detonante de 
grandes giros institucionales. Ocu­
rrió en 1952, cuando una sequía his­
tórica obligó a Juan Domingo Pe­
rón a un drástico plan de austeri­
dad económica y al consumo for­
zado del recordado "pan negro". 
Más cerca en el tiempo, la sequía 
de 2018 desató la crisis de balan­
za de pagos que empujó al gobier­
no de Mauricio Macri a acudir al 
FMI. Finalmente, el colapso climá­
tico de la campaña 2022/23 —que 
costó más de 20.000 millones de 

dólares— licuó las reservas del 
Banco Central, disparó la inflación 
y terminó de sepultar las aspiracio­
nes electorales del oficialismo de 
entonces.

Depender de la Ley de Emergen­
cia Agropecuaria equivale a com­
batir un incendio forestal con un 
balde de agua. Afortunadamente, 
el menú de soluciones técnicas 
cambió drásticamente. La revolu­
ción de las AgTech y las InsurTech 
puso sobre la mesa a los seguros 
paramétricos o de índice.

Estas coberturas no aseguran el 
rendimiento final de forma subjeti­

va, sino que actúan ante la ocu­
rrencia de un indicador objetivo 
y medible mediante tecnología sa- 
telital o estaciones meteorológicas 
homologadas, como el déficit hí- 
drico o las bajas temperaturas en 
ventanas críticas del cultivo.

Las ventajas para el ecosistema 
son contundentes: al basarse en da­
tos duros (como índices de vegeta­
ción o milímetros caídos), se elimi­
na la discusión entre el perito y el 
productor; si el satélite detecta que 
se alcanzó el "gatillo" o umbral críti­
co preestablecido, el pago se dispa­
ra de forma automática y llega al 
productor en días, justo cuando 
más necesita la liquidez para recu­
perarse; y permite diseñar pólizas a 
la medida de cada microrregión y 
cultivo.

Para que este salto tecnológico se 
masifique en el agro argentino, se 
necesita un marco normativo pre­
visible y estímulos fiscales que 
conviertan al seguro en una herra­
mienta accesible.

En ambos frentes ya se ven algu­
nos brotes verdes. En julio la Supe­
rintendencia de Seguros publicó en 
el Boletín Oficial la Resolución 
315/2026, que aprueba un nuevo 
marco regulatorio e incorpora un 
régimen específico para los segu­
ros paramétricos. Por su parte, la 
Provincia de Córdoba implemento 
un Seguro Multirriesgo Agrícola 
inédito en Argentina. ■ *


