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P.2
La agroindustria, a pie 
firme en los mercadosLa carne bovina entrará a Japón. Europa pide so­ja argentina y más pro­ductos regionales.

P.3
Viva o Muerta, siga la 

Vaca (unidas)La potencia de la cuen­ca energética se integra cada vez más con la pro­ducción agropecuaria.

Ciclo completo. Los Ortega tinene unas 200 vacas que producen alrededor de 150 terneros por año. Luego, los animales van al feedlot con unos 200 kilos para agregarle valor al maíz.
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a PatagoniaO y carie
Historias productivas. En Alien, Río Negro, Julio

encarna un sistema integrado que se puede replicaren su región. Por Lucas Villamil. P.4y5,
rtega decidió resistirse al paradigma
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ACTUALIDAD AGROINDUSTRIAL ACTUALIDAD

ARGENTINE A BEEF

Cadena. El titular del IPCVA, Georges Breitschmitt, tras sellar el acuerdo, junto a funcionarios del Gobierno.

Agroindustria a pie fírme, 
en Japón y Europa tambiénLa carne, la soja y las economías regionales argentinas cotizan en alza en diferentes mercados internacionales.

Andrea Sarnari 
sigue al frente de 
Federación AgrariaFue reelegida con el 90% de los votos. Será su tercer mandato.

Mauricio Bártoli mbartoli@clarin.comLa habilitación de Japón para que pueda ingresar carne argentina proveniente de todo el territorio na­cional se hizo realidad, tal como an­ticipó Clarín Rural en este mismo espacio, y fue la novedad agroin­dustrial de la semana, por su im­portancia estratégica y porque las negociaciones llevaban 20 años.El ministro de Economía, Luis 
Caputo, lo destacó especialmente. “Después de 20 años, Japón abre su mercado a la carne bovina argenti­na”, celebró en redes sociales, pro­tagonizando el anuncio oficial co­mo estratégico para el país.Y e canciller Pablo Quirno pon­deró que el entendimiento abre al producto local “un mercado de al­ta exigencia”. Japón es uno de los mayores importadores mundiales de carne vacuna. En promedio, ad­quiere alrededor de 500.000 tone­ladas anuales entre carne fresca y congelada, por un valor que supera los US$3100 millones.Los detalles finales fueron abro­chados por una comitiva público- privada integrada por Agustín Teje­
da, subsecretario de Mercados e In­serción Internacional, María “Pi- 
lu” Giraudo, presidenta del SENA- SA, y Georges Breitschmitt, titular del Instituto de Promoción de la

Carne Vacuna Argentina (IPCVA).Breitschmitt felicitó al gobierno nacional por este gran logro, y des­tacó que “se trata de un mercado de 
alto valor que presenta oportuni­
dades para distintos productos de la industria frigorífica argentina, especialmente para la lengua bovi­na, uno de los productos más apre­ciados por los consumidores japo­neses”.Si bien están pendientes las visi­tas sanitarias a nuestro país, duran­
te el primer trimestre de 2027 po­
drían concretarse los primeros 
embarques. Representantes de los frigoríficos plantearon las dos ca­ras de la moneda: la habilitación sa­nitaria no implica dejar atrás la ba­rrera arancelaria de 38,5%, que di­ficulta la competencia con otros países más cercanos de Japón, pero 
la lengua bovina tiene un 15% y 
podría impulsar el flujo comercial 
para después llegar con más cor­
tes, a valores que suelen superar los de la Cuota Hilton.El presidente ejecutivo de Pro- mArgentina, Diego Sucalesca, im­pulsará una misión comercial pa­ra contactar a frigoríficos naciona­les con importadores japoneses. “Estaremos en Tokio junto con el IPCVA para una nueva semana de promoción de la carne argentina”, dijo Sucalesca desde París, en la co­mitiva oficial encabezada por el presidente Javier Milei, en el marco 

de la Argentina Week.En ese evento, el presidente de la Sociedad Rural Argentia, Nicolás 
Pino, sorprendió al presidente de Francia, Emmanuel Macron, con la certeza de que “Argentina tiene capacidad para duplicar su produc­ción agrícola, hasta las 300 millo­nes de toneladas ”. Se refería espe­cialmente a los granos, cuyas liqui­daciones de divisas acaban de su­mar US$ 3.228 millones, un 17% 
más que en agosto, en el tercer me­jor septiembre de la historia.Este año, septiembre estuvo mar­cado por un flujo sostenido de em­barques de maíz, pero la soja se 
mantiene expectante, incluso con 
ima prima de precio para las com­
pras de Europa, que ya empieza a valorar los certificados de libre de 
deforestación que gestionan los productores con la plataforma Vi­
see (más avanzados que en Brasil) ante la normativa que regirá desde enero próximo.También mejor que Brasil pare­
ce estar aprovechando la Argenti­
na el acuerdo UE-Mercosur. Las exportaciones agroindustriales a ese destino crecieron 21% en valor, durante el primer cuatrimestre de entrada en vigencia, con fuertes in­crementos respecto al promedio de los últimos 3 años, en los comple­jos de ovinos (+154%), pesca (+93%), apicultura (+87%), bovinos (+50%) y cítricos (+59%). ■ 

El 112° Congreso Anual Ordinario de la Federación Agraria Argenti­na reeligió a Andrea Sarnari co­mo presidenta de la entidad para un nuevo período, con más del 90% de los votos.El resultado le da continuidad a la conducción encabezada por Sarnari para seguir al frente de la entidad, elegido en 2024 para que represente los intereses de los pe­queños y medianos productores de todo el país.La acompañarán en la conduc­ción José Luis Careggio (repre­sentante de Córdoba, Distrito 2) como vicepresidente Io, y José 
Luis Volando, (de Córdoba, Dis­trito 5) como vicepresidente 2o. También Claudio Angeleri (Bue­nos Aires, Distrito 9), y Orlando Marino (Mendoza, Distrito 13) fueron electos como síndico titu­lar y suplente, respectivamente.Sarnari, quien fue la primera mujer en presidir la entidad, agra­deció el esfuerzo de quienes par­ticiparon y trabajaron en el con­greso, dio la bienvenida a los nue­vos directores elegidos en la jor­nada de ayer y agradeció el traba- jo de las autoridades salientes. A su vez reafirmó el compromiso de su gestión con los productores y las comunidades, en la lucha pa­ra lograr políticas inclusivas y me­jores oportunidades para todos.“Tenemos que seguir trabajan­do como esa gran Federación Agraria que somos y que tiene un rol social, productivo, político gre­mial, tan comprometido con 

Congreso. En Rosario, los socios de FAA reeligieran a Saman.

nuestra comunidad. Pero tam­bién mirando a los costados para poder ver a todos aquellos que la están pasando mal, y no ser mez­quinos, sino poner nuestra enti­dad a disposición para que poda­mos crecer como país todos jun­tos”, indicó.En este sentido, la presidente de FAA puntualizó: “Creo que 
nuestra institución tiene que es­
tar al servicio de toda la comu­
nidad, por supuesto enfocada es­pecialmente en los pequeños y medianos productores, pero pen­sando en toda la sociedad, para transitar estos momentos donde la microeconomía nos está afec­tando el bolsillo y nos plantea di­ficultades para nuestro desarro­llo, y el de nuestras familias. El compromiso que volvemos a asu­mir hoy es ese: no vamos a bajar los brazos. Y ojalá esto sirva para reforzar esa voz que decimos que entre todos tenemos que ser y ha­cer más fuerte”.Finalmente, la titular de la en­tidad sostuvo que “para el próxi­mo año de gestión en la Federa­ción Agraria continuaremos tra­bajando con y por cada uno de nuestros productores, no sólo con los que hoy están presentes, sino con los quedaron en casa, los que están sufriendo y padeciendo muchas condiciones adversas a nivel económico, o derivadas de las condiciones climáticas o de mercado, y que, día a día se es­fuerzan para ser más grandes pa­ra Argentina”. ■
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LA COLUMNA DE LA SEMANAViva o Muerta, siga la Vaca tfSomosCestari

Héctor Huergohhuergo@clarin.com
La nota de tapa de esta edición de Clarín 
Rural está dedicada a un productor del 
Alto Valle que se reconvirtió de la fru­
ticultura a la ganadería intensiva, y la venta de su carne en la región que está explotando con el desarrollo del petró­leo y el gas. Toda una metáfora de la 
integración entre la Vaca Viva y la Vaca Muerta.El artículo imperdible de Lucas 
Villamil cae justo en una semana signa­da por el debate que desató en las redes el comentario del reconocido econo­mista y político Alfonso Prat Gay, cuando señaló que “Vaca Muerta no 
derrama ni en Neuquén”. Muchos le salieron al cruce, remarcando que ade­más del impacto en la macro, hay un fuerte “efecto difusión” del desarrollo de este negocio en toda la economía y la sociedad. Es mucho más que “derrame”, un concepto que tiene una connota­
ción muy limitada y hasta antipática:

“lo que sobra, lo que rebalsa” como mecanismo de distribución.Efecto difusión tiene otro contenido. Es lo que sucede a medida que una activi­dad competitiva se expande. Se van 
eslabonando actividades en simultá­neo, y no solo las que tienen que ver con la explotación en sí misma. Además de los técnicos que hacen las prospeccio­nes, los equipos altamente sofisticados necesarios para cáteos y extracción, están los insumos necesarios para poner en marcha los yacimientos.
El mejor ejemplo es la arena. Esta misma semana el gobernador de Entre Ríos, Rogelio Frigerio, recibió la visita del presidente de YPF, Horacio Marín. Un encuentro que subrayó con un fuer­te trazo de evidencias cómo la explota­ción petrolera le da valor a un recurso abundante en su provincia. Por supues­to, queda mucho por hacer, porque el estrés que está provocando el transpor­te de la arena entrerriana a Neuquén obliga a pensar en otra logística, de lo que ya hemos hablado. Las rutas pam- phúmedas están colapsadas por el trán­sito de camiones.Pero esto también implica nuevas acti­vidades: el desarrollo del tráfico fluvio 

marítimo desde Diamante o Ibicuy hacia Bahía Blanca o San Antonio Oeste, desde allí el tren hasta la cuenca neu- quina. Un tren que podría resolver la principal restricción para el transporte del potasio de Rio Colorado hacia el Atlántico, con lo que Bahía podría no solo exportar urea de Profértil o Fértil Pampa, sino también fertilizante potá-
La potencia de la cuenca 

energéticase integra cada vez 
más con la producción 

agropecuaria

sico con demanda infinita de Brasil.
Todo se relaciona. El gas de Vaca 
Muerta alimenta las plantas de urea. 
La urea se convierte en granos. Y tam­
bién en grumo de polietilene que es la 
materia prima del silobolsa.La urea es parte de la tecnología del maíz que implementan los Ortega y es la base de la producción de carne para consumo local. Ellos apuntan a su pro­pia distribución. Pero hace un par de años se instaló en Añelo, corazón de Vaca Muerta, un imponente supermer- 

cado de La Anónima. En la esquina, una sucursal modernísima del Banco Galicia y un coqueto local del Supervielle. Pavimento en construc­ción, torretas de gas que hablan de un ansiado tendido urbano. Construcción de viviendas, hoteles, y una YPF que según el propio Marín es la que más combustible vende por día en todo el país.Quienes siguen esta columna, recorda­rán que tenemos una profunda voca­
ción por difundir la bioeconomía, que 
no es más que el gerenciamiento de la 
fotosíntesis “actual”. La pretérita es la economía fósil, con todas sus externali- dades negativas: recursos que se agotan, impacto ambiental. Pero no somos necios. Vaca Muerta está, aquí y ahora. Es necesaria. Genera desarrollo, divisas, empleo, actividad. Y lo interesante es que interactúa con la actividad agroin­dustrial (además de muchas otras) en un círculo virtuoso. El agro se surte 
del gas, y además puede brindar servi­
cios ecosistémicos que compensan las 
externalidades negativas de la econo­
mía fósil.
No es una u otra. Son las dos, que difun­den y se entrelazan. ■
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HISTORIAS PRODUCTIVAS

Integración. Faenan toda su hacienda y también compran animales a terceros para abastecer con carne a las carnicerías y alquilaron un frigorífico para el desposte y el fraccionamiento

En plena zona petrolera, maíz 
bajo riego y carne a domicilioEn Alien, Río Negro, Julio Ortega decidió resistirse al paradigma del petróleo y encarna un sistema integrado que se puede replicar en su región.
Lucas Villamillvillamil@clarin.comA tan solo 200 metros de la chacra de la familia Ortega hay siete pozos de extracción de gas y petróleo. Es un paisaje al que los habitantes de Alien, en el Alto Valle de Río Negro, ya están acostumbrados. Pero fren­te al avance del paradigma petrole­ro, que desde hace años compite con la fruticultura por la tierra y, so­bre todo, por la mano de obra, Julio Ortega decidió buscar una alterna­tiva. Hace casi dos décadas comen­zó a producir maíz bajo riego para 
transformarlo en carne. En el ca­mino incorporó servicios agrícolas para hacer más eficiente y rentable la operación y ahora avanza otro paso en la cadena: la comercializa­
ción directa de sus productos.La chacra original fue levantada a puro esfuerzo por los abuelos de Ortega, que llegaron desde España expulsados por la guerra y la ham­bruna. Lo primero que hicieron fue 

emparejar el suelo con una rastra tirada por caballos para poder re­garlo. Después llegaron los fruta­les: peras, manzanas, duraznos.
‘Todo el valle es frutícola, pero 

la actividad viene decayendo des­
de hace varias décadas. Una de las principales razones es la falta de mano de obra, porque la fruticul­tura necesita mucha gente”, cuenta Ortega a Clarín Rural. En los últi­mos años, explica, la situación se agravó por la competencia del pe­tróleo y por un cambio generacio­nal. “Las chacras son en su mayo­ría chicas, de 10 o 12 hectáreas, y muchas quedaron abandonadas porque las nuevas generaciones se van a estudiar y no vuelven”.La pregunta surge naturalmen­te: ¿cómo pueden competir las fru­
tas o la ganadería con la poderosa 
industria de los hidrocarburos?Para Ortega, ceder una finca pa­ra la extracción de petróleo y gas no representa necesariamente un ne­gocio extraordinario para el propie­

tario. El recurso del subsuelo no le pertenece y la compensación por permitir la actividad es, según des­cribe, un alquiler que no siempre resulta significativo. A eso se suma una cuestión cultural y laboral. “Si 
querés trabajar con el petróleo te 
tenés que ir al desierto, a Vaca 
Muerta, Afielo. Es otra historia. En Alien no hay nada que hacer”, sos­tiene.La competencia por los trabaja­dores también se trasladó al trans­porte. Los choferes prefieren el pe­tróleo porque ofrece mejores sala­rios. Ortega lo conoce de primera mano. “Éramos cuatro hermanos y no podíamos vivir todos de la cha­cra. Entonces empecé a trabajar con un camión afuera. Llegué a tener 
17 camiones, pero el 2001 nos aga­
rró con muchos camiones fiados 
y nos dio un golpe bárbaro”, re­cuerda.Los Ortega volvieron a empezar y mantuvieron aquella actividad hasta 2012, cuando la competencia 

petrolera hizo inviable el negocio. “No me gusta trabajar en petróleo, no me gusta lo que pasa. Lo que te 
ofrecen por hacer una perforación 
en tu campo es una miseria y lo que está abajo de la chacra no es de uno. Entonces me dije: tengo que buscar otra cosa”.La salida llegó primero a través

El promedio de rinde 
del maíz alcanzan los

11.000 kilos por 
hectáreadel movimiento de suelos, aprove­chando su conocimiento de las má­quinas. Después apareció la agri­

cultura como una manera de re­
ducir la dependencia de una ma­
no de obra cada vez más escasa y 
demandada.Ortega comenzó a alquilar cha­cras abandonadas. A cambio de va­rios años de arrendamiento, se en­cargaba de recuperarlas: arrancaba 

los frutales abandonados, nivelaba los lotes con láser y preparaba los 
terrenos para que el riego por 
manto llegara de manera unifor­
me. Con el tiempo, la familia reu­nió unas 200 hectáreas, incluyen­do las 12 hectáreas de la chacra ori­ginal, donde instaló un feedlot.“Es un emprendimiento lindo, seguimos, hoy estamos en un buen momento, se puede producir. Pero 
la escala es fundamental y eso no 
es fácil de encarar. Un ternero vale un millón de pesos y, si no tenés 400 o 500 para arriba, no es nego­cio. Se necesita capital, crédito, y 
eso todavía no existe”, explica.Hoy Ortega produce maíz bajo 
riego en las 200 hectáreas. La ro­tación prácticamente no existe. “No puedo rotar nada porque lo tengo alquilado, llevo 17 años haciendo maíz sobre maíz. Usé el concepto 
de la fruticultura: si vos fertilizás 
las plantas, dan fiuto toda la vida. La tierra es una maceta”, sostiene.La estrategia exige una fertiliza­ción intensiva y una relación de precios que permita sostenerla. En el aprendizaje también fue ajustan- do la densidad de siembra: comen­zó con 100.000 plantas por hectá­rea y hoy trabaja con unas 75.000. “El suelo, como lecho de río, es muy heterogéneo en calidades, hay mu­
cha variabilidad. Uno tiene que 
encontrar el equilibrio”, explica.La ventana de siembra también es estrecha. Arranca a fines de oc­tubre y se extiende, como máximo, hasta el 10 de diciembre. “Si no, las heladas de marzo te parten” advier-

mailto:lvillamil@clarin.com
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Julio Ortega. Dejó la fruticultura por la crisis del sector y se abocó de lleno a la agricultura y a la ganadería Bajo riego. En 200 hectáreas, no hay rotación: hace maíz sobre maíz.

Cosecha. Hay lotes maiceros con picos que llegan a casi 20 toneladas. Feedlot. En el último año vendieron unos 1.200 animales terminados.

te. Los rindes promedio rondan los 
11.000 kilos por hectárea, aunque hay lotes que alcanzan 18.000 o 20.000 kilos.Entre 70 y 100 hectáreas se desti­nan cada año al picado, con pro­
ducciones de entre 60 y 70 tonela­
das de materia seca por hectárea. La cosecha comienza alrededor del 20 de febrero y puede extenderse hasta fines de marzo o abril, en par­te por la escasez de contratistas.La respuesta a esa escasez fue, una vez más, integrar. La familia compró una picadora para hacer el trabajo propio y, durante el resto del 

año, brindar el servicio a otros pro­ductores de la zona. Con la misma lógica trabajan la cosecha de grano, que se realiza entre mayo y agosto con equipos propios que luego sa­len a otras chacras.
A fuerza de prueba y error y con 

una clara vocación integradora, Ortega se convirtió en un referente maicero de la región. No es casua­lidad que su empresa se llame Mai­
zales de la Patagonia, una marca que ahora también identifica la car­ne que produce.
Del maíz a la carne. Además de la 

chacra a la vera del río Negro, los Ortega cuentan con un campo de secano de 12.000 hectáreas, de muy baja receptividad, donde unas 200 vacas producen alrededor de 150 terneros por año. “En los últimos años tuvimos que sacar todas las vacas por la sequía. Es una zona muy difícil. Es una ganadería sufri­da”, describe.Esos terneros llegan al feedlot 
con unos 200 kilos para agregarle 
valor al maíz producido bajo rie­
go. Ahí hacen una recría y luego una etapa de terminación, buscando el punto de equilibrio del negocio.

“La hacienda subió de precio y la reposición no es fácil”, explica Or­tega. El volumen de maíz utilizado varía según las condiciones de cada ciclo. En el último año vendieron unas 1.200 cabezas provenientes del feedlot, que tiene capacidad pa­ra unas 1.600 por año.Pero la integración no termina en el engorde. Los Ortega faenan toda su hacienda y también compran ani­males a terceros para abastecer con came a las carnicerías de la zona. Tie­
nen camiones propios y distribu­
yen medias reses, aunque ya están 
pensando en el próximo paso.

Alquilaron un frigorífico de ciclo 2 donde realizan el desposte y el fraccionamiento. “Para mí, las car­nicerías van a desaparecer porque no se puede controlar el comercio en media res. Nosotros pensamos 
en envasar todo al vacío, en por­
ciones chicas, para que se pueda vender en cualquier lado”, proyecta.Agricultura, servicios, ganadería, feedlot, faena y comercialización conforman hoy un circuito integra­do que mantiene ocupada a la fami­lia Ortega —Julio, su hija, su hijo, su yerno y un amigo del yerno— y a otros seis empleados. El equipo de­be estar preparado para hacer de to­do. “Es difícil, hay que ir resolvien­
do muchas cosas y, por lo aislados 
que estamos, tenemos que poder 
hacer de todo: arreglar las máqui­nas, mover animales, cosechar...”Esa diversificación también fun­ciona como una red de contención. “No podemos nunca dejar de hacer el maíz, por más que no den los nú­meros. En esos casos, las otras ac­tividades, como los servicios, ayu­dan a la rentabilidad general de la empresa” explica.En una región donde el petróleo modificó el mapa productivo y la­boral, Ortega encontró su propia 
fórmula: producir maíz, transfor­
marlo en carne, prestar servicios y 
avanzar hacia el consumidor. Y es­tá convencido de que el modelo po­dría multiplicarse. "El problema pa­ra integrar más es que falta crédito a tasas coherentes. Acá podrían convivir muchas más empresas co­mo la nuestra”, concluye. ■
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AGRICULTURA

Trigo: aprovechó las lluvias y es 
uno de los primeros en cosecharEl productor Agustín Luxen trilló 152 hectáreas en Los Frentones, Chaco, una zona atipica para el cereal, con un promedio de 2.900 kilos por hectárea.
Esteban Fuentes efuentes@clarin.comEn el oeste de Chaco, donde el tri­go no forma parte de los cultivos tradicionales, una experiencia pro­ductiva terminó con resultados que superaron las expectativas. En un campo de la familia Luxen, cose­charon un lote de 152 hectáreas ubi­cado en la zona de Palo Blanco, en el municipio de Los Frentones, con un rendimiento promedio cercano a los 2.900 kilos por hectárea y pi­cos que superaron los 3.800 kilos.Según detalló el ingeniero agró­nomo Agustín Luxen, la siembra del cereal fue el 3 de mayo, aprove­chando la condición de humedad poco habitual para la región. Para el lote eligió la variedad de ciclo cor­to, y utilizó una densidad de entre55 y 58 kilos de semilla por hectá- Cosecha. En 18 hectáreas los picos de rinde del trigo llegaron a los 3.500 kilos, lo que generó algo de renta.rea.El rendimiento promedio fue de 2.900 kilos por hectárea, aunque con una importante variabilidad dentro del lote. “Tuvimos picos de más de 3.800 kilos por hectárea y en más de 18 hectáreas estuvimos arriba de los 3.500 kilos”, detalló.El dato adquiere especial rele­vancia porque Palo Blanco se en­cuentra en una región donde no es habitual producir trigo. No es una zona triguera. Pero el año pasado

y este año hubo abundancia de llu­via en otoño, donde los perfiles se recargaron y tuvimos la oportuni­dad de poder hacer el cultivo”, ex­plicó.
En marzo se registraron unos 

208 milímetros mientras que en 
abril recibió alrededor de 248 mi­
límetros, En mayo llovió otros 52 
milímetros, Más de 500 milíme­tros en tres meses, cuando la me­

dia histórica anual de la zona ron­da los 800 milímetros.El lote tenía como antecesor un girasol que había tenido una per­formance inferior a la esperada. La cosecha se realizó hacia el 23 de enero y posteriormente el lote que­dó en barbecho hasta la implanta­ción del trigo.“Ese lote estaba medio quedado. 
Decidimos esperarlo y hacerle al­

gún trigo temprano para generar 
una cobertura en el lote para des­pués apuntar ahora a una soja o a algún maíz como un cultivo de renta”, explicó.En principio, el trigo no había si­do pensado como un cultivo des­tinado exclusivamente a generar ingresos. La idea era aprovechar 
la humedad disponible, cubrir el 
suelo durante el invierno y luego

continuar con una alternativa de 
verano.“Lo hicimos sin tener la finali­dad de que sea una renta, pero si se daba una cosecha tardía nos que­daba bien como un cultivo de co­bertura más que nada para el lote” señaló.Además, el planteo tuvo un ni­vel de inversión acotado: no apli­
caron fertilizantes durante el ci­
clo y tampoco realizaron trata­
mientos contra enfermedades o 
insectos.“Me da una buena renta ese tri­go porque solamente tuve el gasto de las dos aplicaciones presiembra, la siembra, la semilla y luego la co­secha”, destacó.La experiencia también se expli­ca por un cambio en las decisiones productivas de la zona. En los últi­mos dos años, las lluvias de otoño permitieron incrementar la super­ficie destinada a cultivos de invier­no.“Se dan los años. Hay años que tenemos precipitaciones en otoño que nos dan la oportunidad de ha­cer cultivos invernales y hay otros años que no, que directamente so­lemos hacer más girasol o pasar a maíz o soja”, señaló.A su vez, la presencia de la chi- 
charrita del maíz durante las úl­
timas campañas llevó a algunos 
productores a reducir la superfi­
cie destinada al cereal y buscar otras alternativas dentro de las gra­míneas.De no haber sembrado trigo, Lu­xen tenía previsto implantar un sorgo temprano a mediados de septiembre, con destino principal­mente a silaje.Por último, contó que una parte de la producción ya fue comercia­lizada "porque queríamos ser pri­micia", mientras que el resto lo tie­ne embolsado esperando una suba de precio. ■

Dan por finalizada la 
cosecha de maíz del 
ciclo 2025/26
La Bolsa de Cereales de Buenos Ai­res dio por finalizada la cosecha de maíz 2025/26 a nivel nacional. Si bien todavía quedan algunos lotes por recolectar en el centro y sur bo­naerense, estos trabajos pendien­tes no modifican la estimación de producción.La campaña cerró con una pro­
ducción estimada en 64 millones 
de toneladas, un récord histórico para el cultivo en el país. El volu­men supera en 8,5 millones de to­neladas al anterior máximo, regis­trado durante la campaña 2018/19.

Mientras tanto avanza la siem­bra de maíz con destino a grano co­mercial de la campaña 2026/27, al­canzando el 22,2% de las 8,4 millo­nes de hectáreas proyectadas a ni­vel nacional, según el informe de la Bolsa de Cereales de Buenos Ai­res. El avance semanal fue de 5,1 puntos porcentuales y las labores continúan extendiéndose sobre distintas regiones productivas.En el Centro-Norte de Santa Fe, los primeros lotes implantados co­menzaron a emerger de manera paulatina, condicionados por las

Record. La producción de maíz llego a las 64 millones de toneladas.

bajas temperaturas del suelo, aun­que con una emergencia homogé­nea. Al mismo tiempo, durante los últimos días se registró un impor­tante avance de las labores en el oeste de Buenos Aires.
En paralelo, las precipitaciones registradas durante los últimos dí­as llevaron alivio a la región núcleo y permitieron destrabar las labores de siembra que habían quedado frenadas por la falta de humedad.

Según el relevamiento de la Bolsa de Comercio de Rosario, septiem­bre comenzó encaminado a termi­nar con apenas el 12% de las lluvias que suele recibir la región, cuya media histórica ronda los 50 milí­metros. Sin embargo, las sucesivas precipitaciones de la última sema­na, aunque fueron débiles y disper­sas, permitieron recomponer par­
cialmente las reservas de hume­
dad.El acumulado de septiembre al­canzó finalmente los 31,5 milíme­tros en promedio, tomando como referencia las 36 estaciones de la red GEA/BCR. Las lluvias fueron es­pecialmente importantes para el maíz, ya que permitieron retomar una siembra que había perdido rit­mo durante septiembre. En la últi­ma semana, el avance de implan­tación sumó 10 puntos porcentua­les y llegó al 65% del área prevista en la región núcleo. ■
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PROTEÍNA ANIMAL

Braford. La exposición contará conjuras, remates, capacitación e intercambio técnico en torno a la genética.

El norte volverá a mostrar 
su genética de excelenciaDel 6 al 8 de octubre se llevará a cabo en Chaco la Nacional Primavera Braford, con la fuerza de Expoagro.

La producción y el 
consumo de huevos 
sigue creciendoSe estima un consumo de 440 unidades por habitante al año.

La genética Braford volverá a en­contrarse en la pista del norte ar­gentino. La exposición organizada por la Asociación Braford Argen­
tina, con la fuerza de Expoagro, se prepara para una nueva edición que combinará la evaluación de re­productores, el intercambio técnico y distintas propuestas vinculadas al desarrollo de la ganadería.La pista se prepara para recibir 
184 animales de 28 cabañas de sie­
te provincias: Chaco, Corrientes, Entre Ríos, Formosa, Salta, Santa Fe y Santiago del Estero. Una convo­catoria que refleja el alcance regio­nal de la raza y anticipa una exposi­ción con fuerte presencia de la ga­nadería del norte y el litoral.A días de la exposición, que se realizará del 6 al 8 de octubre, Juan 
Manuel Alberro, presidente de la Asociación Braford Argentina (ABA), expresó: “Se viene una se­mana muy ganadera, con muchos programas para capacitarse, para ver lo mejor de la raza a nivel país y a nivel regional. Con mucha ex­pectativa de que nos puedan acom­pañar y que sea, como decimos, un punto de encuentro para hablar de ganadería”.La Raza que más crece estará acompañada por una agenda de agronegocios orientada a generar oportunidades comerciales y nue­vos vínculos dentro de la cadena. En este marco, Martín

Schvartzman, CEO de Exponen­cial destacó la continuidad del tra- bajo conjunto: “Es una gran satis­facción volver a acompañar a la Asociación Braford Argentina en la Nacional Primavera, un evento que representa una verdadera celebra­ción de la raza y de todo su poten­cial productivo. La continuidad de este trabajo conjunto refleja un vín­culo que se fortalece año tras año y que compartimos con un objetivo común: generar espacios que im­pulsen el desarrollo, la innovación y la competitividad de la ganadería argentina”.En la antesala de la expo, el lunes 6 habrá un remate de hacienda ba­jo el martillo de UMC y Haciendas Villaguay. Mientras que el jueves 8 será la venta de reproductores en pista y a las 15hs se realizará el pri­mer remate de Horizonte Braford. Al respecto, Alberro explicó: “Es una concentración de vientres Bra- ford presencial y por streaming, donde van a tener muy buena ge­nética Braford, tanto en vaquillo­nas preñadas como en vaquillonas para servicio, y en terneras. Real­mente, el futuro de tu rodeo co­mienza en este remate de horizon­te Braford”.El miércoles 7 se realizarán las 
Jura de Corrales y el jueves 8, la Ju­
ra a Bozales. En este sentido, Gus­
tavo Alcalá, será el encargado de evaluar en pista a los reproducto­

res en la Nacional Primavera Bra­ford. Alcalá es médico veterinario, y desde sus comienzos profesiona­les ha trabajado en establecimien­tos comerciales y cabañas de Cha­co, Formosa, Santiago del Estero y Salta, con una especial vinculación con la raza Braford.Su recorrido incluye una amplia experiencia como jurado y secreta­rio de jura en exposiciones y socie­dades rurales de distintas provin­cias del país, entre ellas Palermo, ExpoBRA, Jesús María, Corrientes, Santa Fe, Chaco y Formosa.A la hora de evaluar los ejempla­res, Alcalá buscará ir más allá de la calidad racial para poner el foco en animales productivos, funcionales y eficientes: “sobre todo, buscar 
animales que, fuera de su calidad 
racial, sean animales productivos 
y que sigan sumando a la raza. Hay que hacer el mix de evaluar los fe­notipos con los datos de las DEPs y tratar de ir encontrando estos indi­viduos que sigan aportando a la ra­za”.El martes 6 se realizará Congre­
so de carnes del NEA organizado por Braford Junior NEA con un te­mario muy amplio, debates y pane­les con referentes muy importan­tes del sector, mientras que el miér­coles 7 habrá un Foro de Criadores 
y Productores Braford, un espacio para debatir, compartir e intercam­biar información. ■

En la “Semana del Huevo y del Día Mundial del Huevo”, la Cámara Argentina de Productores e In- dustrializadores Avícolas (CAPIA) destacó el sostenido crecimiento en el consumo per cápita y el compromiso de la industria con 
modelos productivos cada vez 
más eficientes y sustentables.El doctor Javier Prida, presi­dente ejecutivo de CAPIA presen­tó el balance sectorial y brindó un panorama del desempeño de la actividad."El año pasado cerramos con una producción de 406 huevos per cápita, de los cuales 398 se destinaron al consumo en el mer­cado interno. Para este 2026 pro­yectamos alcanzar una produc­ción cercana a los 440 huevos per cápita, manteniendo una oferta sólida donde unos 430 huevos quedarán en la mesa de los argen­tinos. Esto ratifica al huevo como 
una proteina amigable, saluda­
ble, económica y de facilísimo 
acceso para toda la población", destacó.
Proyecciones productivas y ge­
neración de empleo para 2026. Las estimaciones de CAPIA para el cierre de 2026 reflejan la conso­lidación del sector avícola nacio­nal:

•Facturación Global: Se prevé superar los U$S 2.200 millones.
•Parque Productivo: La cadena contará con un plantel de 67 mi­llones de gallinas ponedoras.
•Empleo: La actividad involu­

Proteina amigable. Desde Capia realzaron las ventajas del huevo.

crará a más de 32.000 personas entre empleos directos e indirec­tos.
Innovación y Economía Circu­
lar: el nuevo desafío. Más allá de responder a la demanda de una proteina de altísima calidad nu­tritional, la industria del huevo en Argentina avanza decidida­mente hacia la sustentabilidad a través de procesos de economía circular.Desde CAPIA destacaron el tra­bajo de sus asociados producto­res e industrializadores avícolas que integran de punta a punta el circuito productivo, transforman­do sus propios cereales en ali­mento para las aves y comercia­lizando luego el huevo fresco o procesado. Asimismo, mediante el proceso de cascado e industria­lización, el cascarón es reaprove­
chado para la generación de di­
versos subproductos.Un hito clave en esta agenda ambiental lo constituye el trata­
miento de los efluentes y resi­
duos orgánicos."Estamos trabajando fuerte en el aprovechamiento integral del 
guano. Se están realizando inver­siones muy importantes en el sector para procesarlo y comer­cializarlo como enmienda orgá­nica o fertilizante, según el trata­miento técnico aplicado, cerran­do así un ciclo productivo cada vez más eficiente y respetuoso con el medio ambiente", conclu­yó Prida. ■
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La inteligencia artificial y la innovación aparecen como herramientas clave para producir más con menos recursos tras los aumentos de los costos.La guerra con Irán ha desatadouna crisis alimentaria global
Enfoco
Jorge CastroEspecial para Clarín RuralLa guerra de EE.UU con Irán ha du­rado más de 6 meses, y ha provoca­do una profunda disruption en la 
economía mundial, a través del vir­tual cierre del Estrecho de Ormuz, por el que se transporta más de 25% del intercambio global de barriles de petróleo, y una cifra superior a 80% del comercio internacional de fertilizantes.El resultado ha sido un alza ge­
neralizada del precio de los com­
bustibles en el mundo entero, in­cluyendo a EE.UU, donde el valor de los hidrocarburos ha trepado de U$S 2.80/galón (3 litros y ¥2) antes del 28 de febrero en que comenzó la guerra con Irán, a U$S 6/galón la se­mana pasada, con la consiguiente elevación del índice inflacionario.

Esto ha desatado una crisis ali­
mentaria de extraordinaria enver­
gadura, no por la insuficiente ofer­ta, sino por sus elevados precios, lo que golpea especialmente a las po­blaciones del Norte de África, Áfri­ca Subsahariana, y Egipto.Es algo muy semejante a lo que 
sucedió al comenzar la Guerra de 
Ucrania desatada por la invasión 
rusa el 22 de febrero de 2022, con la particularidad de que entonces desapareció prácticamente del mercado mundial la producción de granos ucraniana, que era más de 30% del total mundial.El cálculo que conviene hacer hoy es el siguiente: la población mundial se duplica en los próxi­mos 30 años (pasa de 7.500 millo­nes de personas a más de 12.000 millones); y para alimentar esta po­blación se necesita elevar la pro­ducción entre 40% y 60% en ese pe­riodo.Hay que hacer una salvedad im­prescindible: con los actuales mé­

todos de producción un aumento semejante implica un colapso de los recursos del planeta, conside­rado un ecosistema inescindible de nítida coherencia interna.En suma, impulsada por la nece­sidad, se puede afirmar que se 
aproxima una gigantesca ola in­
novadora en el sistema agroali­
mentario global, ayudada por el uso intensivo de la Inteligencia ar­tificial.La revista “Lancet” de la Escuela de Salud Pública de la Universidad de Harvard sostiene que: “el con­
sumo global de frutas, vegetales 
y legumbres tendrá que duplicar­
se, mientras que el consumo de carnes rojas y azúcar deberá redu­cirse más de 50% en el mismo pe­riodo”.La novedad de los últimos 2 años es que ha vuelto a otorgarse un ca­
rácter prioritario al consumo de 
proteínas cárnicas, como forma de fortalecer la masa muscular mientras se reduce sistemática­

mente el sobrepeso y la obesidad.Esta novedad proteínica no mo­difica sin embargo las tendencias de fondo, sino que exige una supe­rior calidad - y precios más eleva­dos - en el consumo de carne que tiende a transformarse en un pro­ducto de nicho, aunque sea adqui­rido por millones de consumido­res de alto nivel de ingresos.La Guerra de Irán ha aumenta­

ta Guerra en Irán 
aumentó hasta un 30% 

el predo de los 
alimentos en el mundo

do hasta 30% el precio de los ali­
mentos en el mundo; y la drástica disminución de la oferta de fertili­zantes provocada por la virtual clausura del Estrecho de Ormuz, ha golpeado duramente la produc­ción de agroalimentos en el siste­ma global, y ante todo en Brasil, 

que depende en más de 80% de las importaciones de este producto.Hay que aclarar que los costos 
de la producción de fertilizantes 
han mostrado un carácter extre­
madamente volátil, debido a que siguen el ritmo de su insumo fun­damental que es el gas natural a través de la urea; y ahora práctica­mente ha duplicado su valor en es­tos 6 meses iniciales de la guerra con Irán.El Banco Mundial advierte que 
el costo de los alimentos represen­
ta 17% del gasto de los consumi­
dores en los países avanzados, pe­
ro que es el doble o más en los 
emergentes, y sobre todo en las na­ciones sumergidas en una extre­ma pobreza, como las del África Subsahariana en las que el porcen­taje costo de los alimentos/nivel de ingresos per cápita es de más de 40%.Entre estos países, los más pobres y excluidos del sistema mundial, se encuentran en 1er lugar los “Esta­dos fallidos”, que son aquellos en que el Estado se ha desintegrado por la intensidad de los conflictos internos, y su lugar lo han ocupa­do primero las facciones políticas, y después las organizaciones, inclu­so poderosamente armadas, del cri­men organizado, como es el caso de Haití hoy.Estos son algunos de los efectos que ha provocado el ciclo de gue­rras que comenzó en Ucrania, si­guió en Gaza, y está pendiente to­davía con Irán. ■

Una decisión de 
China desplomó el 
precio de la sojaEl gigante asiático dispuso que no le quitará el arancel adicional de 10%.
Juan Manuel Colombo jcolomb@clarin.comEn el marco de un mercado mun­dial en extremo volátil, el precio internacional de la soja cayó esta semana tras conocerse que China 
no quitará aranceles a la oleagino­
sa estadounidense, dando por tie­rra las expectativas de los operado­res tras la cumbre entre el presi­dente norteamericano, Donald Trump, y su par asiático, Xi Jinping.La soja fue la única excluida en un listado conformado entre el Mi­nisterio de Comercio chino y la Ca­sa Blanca, por lo que el poroto, el producto que más compra el gigan­te asiático, seguirá contando con un arancel extra del 10%.Esta decisión hundió el precio in­ternacional de la soja debajo de los

US$ 470 la tonelada en el mercado de Chicago. El impacto también se sintió en el mercado argentino.La exclusión de la soja fue el fac­tor que explicó en gran medida la caída del commodity que más dóla­res deja en Argentina: “la lista de re­bajas arancelarias que publicó Chi­na para productos agrícolas de Esta­dos Unidos incluyó al maíz y al tri­go, pero dejó afuera a la soja, que si­gue con un arancel adicional del 10%; la desilusión expone a la olea­
ginosa a la presión de cosecha es­
tadounidense”, sostuvo la analista de mercados y asesora financiera, 
Mariela Brandolin.Para la especialista, la soja tuvo mucha suba previa por la expecta­tiva de que, en ese encuentro, Chi­na elimine el mencionado arance­le. “Eso no sólo no se dió, sino que 
además está latente la presión de

Afuera. La oleaginosa no entró en el acuerdo de Trump y Xi Jinping.

cosecha, que en general, es bajis­
ta”, indicó.“De hecho, la estadística dice que, la soja Noviembre en Chicago, so­lamente subió 44% de las veces en septiembre (desde el 2008). Clara señal de estacionalidad bajista en esta época”, sostuvo.Para la analista de granos de la consultora Gestor Max, Luciana 
Bilbao, la decisión de China limita 
la competitividad de la soja esta­
dounidense frente a la sudameri­cana, especialmente para los com­pradores privados del gigante asiá­tico. “China sigue comprando soja 

de Estados Unidos, pero por ahora no apareció ese salto adicional de demanda que el mercado había co­menzado a descontar antes de la re­unión. Cuando una expectativa al­cista ya está incorporada en los pre­cios y después no se confirma en la magnitud esperada, el mercado 
tiende a corregir”, argumentó.Por eso, “más que un cambio es­tructural de tendencia, estamos viendo una combinación de correc­ción de expectativas sobre China, presión estacional de la cosecha es­tadounidense y cautela frente a la futura oferta sudamericana. Para 

el productor argentino, el dato im­portante es que Chicago está mos­
trando mayor debilidad, pero el mercado local todavía conserva precios relativamente firmes y oportunidades de cobertura para la campaña 2Q2&/2T.Para la asesora comercial, Pauli­
na Lescano, hay otros factores que pesan en la baja además de la deci­sión china, como lo es la sobre com­pra de contratos por parte de los fondos especulativos y la política de tasas de la Fed.“El mercado venía agotado en las subas: ya habían mostrado que con lo que estaba pasando en el mun­do, a pesar de la guerra entre Rusia y Ucrania y del estrecho de Ormuz, ni la soja, el maíz, el girasol o el acei­te, iban subiendo, ya habían encon­
trado un techo, y a eso se le suma que los fondos especulativos tenían una posición comprada récord que hacía prever una baja o dejaba al mercado supervulnerable, por lo que cualquier disparador podía ge­nerar una toma de ganancias".Por último, Lescano contó que “otro factor es la suba de la tasa de 
referencia de la Fed, al hacer que, por ejemplo, el bono del Tesoro de Estados Unidos a 10 años tuviera un rendimiento cercano al 5%, lo que hizo que los fondos especula­tivos que estaban en granos traten de irse hacia un activo como este o de muy bajo riesgo”. ■ *
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