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Capital.Con
emisión deON,
Jemer levanta
U$S 250mil
para crecer en IA
FINANCIAMIENTO. En su primera emisión
de obligaciones negociables (ON) se financió
al 8% anual para adoptar nuevas tecnologías.
Hará una emisiónmás grande antes de fin de año.

DiegoDávila
ddavila@lavozdelinterior.com.ar

J
emer, tecnológica cordobesa
especializada en transforma-
ción digital e inteligencia artifi-
cial (IA), logró su primer hito en

el mercado de capitales: financiarse
en dólares a una tasa del 8% levan-
tandoU$S250mil.
La operación se hizo a través de la
emisión de obligaciones negociables
(ON), quemarca el ingreso formal de
la firma fundada por Agustín Álvarez
al mercado de capitales, con una
demandaque superó elmonto emiti-
do, yaque recibióofertasporU$S700
mil, lo que reflejó el interés de los
inversores por proyectos vinculados
a la economíadel conocimiento.
La Serie I de estas ON se emitió en
modalidad “dólar billete” con un pla-
zo de 18 meses y una tasa de interés
del 8%anual, unabuena tasa si se tie-
ne en cuenta que YPF y Vista se
financianendólares a tasasdel 6,5%.
La operación estuvo bajo la res-
ponsabilidaddeDracma Investments
como organizador y colocador, con-

tando además con el aval de Avales
del Centro SGR y el soporte de la
infraestructuradeByma.
Álvarez señaló que el acceso al
mercado de capitales resultó más
accesible de lo previsto y representa
unaherramienta clavepara laspymes
ante un contexto de crédito bancario
limitado.
La tecnológica cordobesa tiene
aprobado un programa de emisiones
por U$S 10 millones, por lo que esta
primera emisión ha sido una prueba
que resultómásqueexitosa.Antesde
que finalice el año, realizará otra emi-
sión por entre U$S 1 millón y U$S 2
millones.
“El mercado de capitales no es un
lugar para especular, sino la infraes-
tructuraqueconecta el ahorro con los
proyectos productivos que una eco-
nomíanecesita para crecer”, afirmóel
CEOde Jemer.
En este marco, JohnWalker, vice-
presidente de Dracma Investments,
agregó que muchas empresas con
buenos proyectos “todavía no consi-
deran al mercado de capitales como
alternativa de financiamiento, pese a

que hoy el proceso es sencillo y los
beneficios sonconsiderables”.

Inversión centradaen la IA
El capital obtenido tieneundestino
estratégico definido: acelerar la pro-
pia adopción de IA en la oferta de sus
servicios y fortalecer los procesos de
acompañamiento a otras organiza-
ciones en su transformación tecnoló-
gica.
Además, con esta emisión, Jemer
busca construir un historial sólido
como emisora para establecer una
relación de largo plazo con el merca-
do financiero.

OBJETIVO. Con la emisión de ON, Jemer busca acelerar la adopción de IA y fortalecer sus servicios de transformación digital.

GENTILEZAJEMER

Fundada en 2019 y con sede en
Córdoba, la empresa emplea a un
equipo de profesionales dedicados al
diseño e implementaciónde solucio-
nes tecnológicas de nivel global.
Entre sus clientes, estáByma.
Su modelo operativo se basa en
una red de equipos especializados,
queabarcanáreas como ingenieríade
software, servicios de datos, ciberse-
guridad, soluciones corporativas
(ERP) yunadivisión específica de IA.
En el ámbito de la IA, Jemer se
enfoca en crear soluciones que
impulsan la eficiencia y la toma de
decisiones inteligentes. Para la firma,
el valor diferencial no reside sólo en
el desarrollo de software, sino en la
capacidad de integrar estas herra-
mientas con criterio dentro de los
procesos de negocio reales de sus
clientes.
“Antes, nuestros clientes nos
pedían un programador por determi-
nada cantidad de horas. Ahora, nos
presentan el problema y nos consul-
tan qué podemos hacer implemen-
tando IA, se apunta más a resolver
problemas del negocio actuando

comoconsultores”, resalta.
El año pasado, Jemer adquirió una
empresa dedicada a soluciones tec-
nológicas demarketing, como pro-
ductos de CRM, que la sumó a su
equipo.Actualmente tiene 70colabo-
radores y está en tratativas para com-
prar otra firma especializada en
ciberseguridad.

Innovación certificaday
presencia en la industria
La tecnológica ha dado pasos
recientes para profesionalizar su ges-
tión, incluyendo la certificación de la
norma IRAM-ISO 56001:2024 sobre
gestión de la innovación. Este están-
dar busca convertir la innovación en
una capacidad organizacional siste-
mática, con procesos ymétricas cla-
ros,más allá de iniciativas aisladas.
Ademásde su enfoque endesarro-
llo, Jemermantieneunaparticipación
activa en el ecosistema empresarial,
siendo partner de firmas globales
como Oracle y Amazon, implemen-
tando jornadas de capacitación prác-
tica sobre IA aplicadas a sectores
comoel agroy los servicios.

Crecimiento. Jemer adquirió una
empresa dedicada a soluciones de
marketing (CRM) que la sumó a su
equipo. Actualmente tiene 70
colaboradores y está en tratativas
para comprar otra firma especializada
en ciberseguridad.

Billeterasvirtuales: alertanaltamorosidad

El acceso inmediato a créditos a
través de billeteras virtuales y la des-
regulación de las tasas de interés
están generando un escenario crítico
para las finanzas familiares y la

CAUSA. Para Epstein, el problema se
desató con el decreto 70/2023.

CRÉDITO. El analista Martín
Epstein advirtió sobre el
avance del endeudamiento
familiar y el riesgo de
créditos con intereses
que triplican la inflación.

supervivencia de la banca virtual en
Argentina.
Así lo advirtió ayer Martín Epstein,
analista del Centro de Economía
Política Argentina (Cepa), en diálogo
con LaVozEnVivo, donde se destacó
que la facilidad para obtener présta-
mos digitales hoy supera la dinámica
de crisis anteriores, como la de 2001.
Al respecto, explicó que el cambio
de tendencia comenzó con la aplica-
ción delDecreto 70/2023, que elimi-
nó los topes a las tasas de interés.

“Desdeque sepromulga el decreto
70/2023, sedesregularon las tasasde
interés en el sistema financiero y no
financiero”, señaló el analista.
Estamedida permite que los usua-
rios contraigan deudas sin tener una
noción clara de cuánto pagarán final-
mente, en un contexto donde el cos-
to del dinero supera ampliamente las
proyecciones oficiales.
Uno de los puntosmás alarmantes
señalados por el analista es la brecha
entre los intereses cobrados por las

fintech (banca virtual) y la inflación
prevista para el próximoaño.
Mientras que el incremento de
precios estimado ronda el 40%,
muchas plataformas aplican tasas
que superan el 120%o 130% anual, lo
que terminó agravando la situación
de los deudores.
“En cualquier país del mundo esto
estaría siendo objeto de una denun-
cia penal porque es llanamente usu-
ra, pero en este país desde diciembre
está habilitado”, afirmóEpstein.
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