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Las exportaciones agroindustriales 
marcaron un récord histórico  
en el primer semestre  
Crecieron 15% en volumen y 18% en valor respecto del mismo semestre de 
2025. En divisas, el sector generó US$30 mil millones al colocar productos en 
más de 130 mercados internacionales 

L
as exportaciones agroindus-
triales argentinas alcanzaron 
un nuevo máximo histórico 

durante el primer semestre de 
2026, al totalizar 63 millones de to-
neladas. Se trata del mayor volu-
men registrado para el período 
enero-junio y consolida una ten-
dencia de recuperación que el sec-
tor ya venía mostrando desde el 
inicio del año. 

Según datos elaborados sobre la 
base de estadísticas del Indec, las 
ventas al exterior crecieron 15% en 
volumen y 18% en valor respecto 
del mismo semestre de 2025. En 
términos de divisas, el sector gene-
ró US$26.978 millones, impulsado 
por una mayor colocación de pro-
ductos en más de 130 mercados 
internacionales. 

 
Complejos en crecimiento 
El desempeño positivo estuvo lide-
rado por varios complejos produc-
tivos. Entre los que más contribu-
yeron al incremento se destacaron 

el girasol, la carne y el cuero bovi-
no, el trigo, el maíz, los productos 
lácteos, las legumbres y las econo-
mías regionales. 

Además, algunos sectores regis-
traron subas porcentuales muy 
superiores al promedio general. 
Fue el caso de los complejos porci-
no, girasolero, legumbrero y algo-
donero, lo que refleja una mayor 
diversificación de la oferta expor-
table argentina y una capacidad 
creciente de adaptarse a las de-
mandas de distintos mercados. 

 
Tendencia consolidada 
El récord del primer semestre no 
es un dato aislado. Durante 2026, 
la agroindustria ya había marcado 
hitos intermedios. En el primer bi-
mestre alcanzó el mayor volumen 
exportado de la última década, 
mientras que entre enero y mayo 
acumuló 53 millones de toneladas, 
anticipando el fuerte resultado del 
semestre completo. 

El crecimiento se explica por 

mayores volúmenes en complejos 
como el girasol, el trigo, la pesca, la 
cebada, el maíz, los lácteos y los cí-
tricos, sumados a una expansión 
sostenida de numerosos produc-
tos de las economías regionales. 
Esta diversificación resulta clave 
para reducir la dependencia de 
unos pocos commodities y am-
pliar la base exportadora del país. 

 
Presencia global  
Las exportaciones agroindustria-
les continuaron ampliando su pre-
sencia internacional. Los envíos se 
distribuyeron en más de 130 paí-
ses, con una fuerte participación 
de mercados de Asia, América, 
África y Medio Oriente. Esta inser-
ción confirma la competitividad 
de la producción argentina en el 
comercio global de alimentos y 
materias primas. 

El resultado del primer semestre 
refuerza el rol estratégico de la 
agroindustria dentro del comercio 
exterior argentino. No sólo por el 
volumen físico exportado, sino 
también por su capacidad de ge-
nerar divisas en un contexto en el 
que el ingreso de dólares sigue 
siendo un factor central para la 
economía. 

El récord de 63 millones de tone-
ladas consolida a la agroindustria 
como uno de los pilares del co-
mercio exterior. Sin embargo, el 
sector enfrenta el desafío de soste-
ner este ritmo en un escenario de 
alta competencia internacional, 
necesidades de infraestructura lo-
gística y presión sobre los costos. 

La mejora en los volúmenes y en 
el valor de las exportaciones tam-
bién pone de relieve la importan-
cia de políticas que acompañen la 
competitividad, desde la facilita-
ción de los envíos hasta la reduc-
ción de cuellos de botella en puer-
tos y transporte. 

Manuali, al asumir en la UIC:  
“Creíamos que el segundo semestre 
iba a ser mejor para la industria” 
José Manuali, nuevo presidente 
de la Unión Industrial de Córdo-
ba (UIC), admitió que las expec-
tativas de recuperación para el 
segundo semestre se diluyeron. 
“Hoy la industria está en modo 
resiliencia”, afirmó el empresa-
rio, quien es el primer represen-
tante de la rama metalúrgica en 
conducir la entidad. 

Ingeniero mecánico con 30 
años de trayectoria en la ex 
Perkins (hoy Pertrak), Manuali 
se puso al frente de la empresa 
en 2001, en plena crisis, y logró 
reconvertirla. Hoy dirige una 
institución que agrupa a ocho 
cámaras regionales, 16 secto-
riales y alrededor de 2.000 em-
presas directas e indirectas en 
la provincia. 

Según explicó, el sector mues-
tra en promedio una leve caída, 
con fuertes retrocesos en textiles, 
maquinaria y equipos, automo-
triz e indumentaria. “Cuando co-
menzó el año imaginábamos que 

el segundo semestre iba a ser 
bueno. Pero las expectativas si-
guieron cayendo”, señaló. 

Manuali atribuye el escenario a 
un reacomodamiento de la eco-
nomía: precios relativos distintos 
en un mercado más abierto, in-
flación baja que frena las com-
pras anticipadas y tasas de inte-
rés que aún no dinamizan el cré-
dito. La demanda, subrayó, no se 
reactiva. 

Entre las prioridades de su ges-
tión destacó la reducción de la 
presión tributaria, la mejora de la 
infraestructura y la simplifica-
ción de la burocracia. “El sector 
privado necesita ser muy pro-
ductivo, pero también un Estado 
eficiente”, afirmó. Sobre el Go-
bierno nacional, reconoció que 
la macroeconomía actual es más 
viable que la anterior, aunque 
advirtió que el país necesita el 
desarrollo de todos los sectores y 
no solo de Vaca Muerta, la mine-
ría y el agro. 

Llega CyberWine 2026: descuentos  
de hasta 50% y envíos a todo el país 
Desde mañana y hasta el domin-
go 9 se llevará a cabo la nueva 
edición de CyberWine, el princi-
pal evento digital de vinos de la 
Argentina. Durante seis días, los 
consumidores de todo el país po-
drán comprar de forma directa 
en las tiendas online de 50 bode-
gas nacionales, con beneficios 
exclusivos y entrega a domicilio. 

La propuesta 2026 incluye des-
de firmas tradicionales y de pres-
tigio hasta proyectos boutique y 
vinos de autor, con opciones pa-
ra todos los gustos y presupues-
tos. El sitio oficial [www.cyberwi-
ne.com.ar](https://www.cyber-
wine.com.ar) permite filtrar por 
regiones, varietales y categorías 
como “Íconos nacionales” o “Te-
soros por descubrir”. 

Una de las novedades destaca-
das es DionisIA, la sommelier di-
gital interactiva que asesora a tra-
vés de WhatsApp, responde con-
sultas en tiempo real y guía a los 
usuarios según sus preferencias. 
Además, el sitio ofrece recomen-

daciones de sommeliers y comu-
nicadores del sector. 

Los compradores podrán acce-
der a descuentos de hasta 50%, 
financiación en cuotas y envíos 
gratis, según las condiciones de 
cada bodega. También regresan 
las “Oportunidades Bomba”, 
ofertas limitadas que rotarán du-
rante el evento. 

Quienes se registren de forma 
gratuita en la plataforma recibi-
rán alertas personalizadas y un 
acceso anticipado el día previo al 
inicio oficial, para asegurar las 
etiquetas más demandadas. El 
evento abre a la hora cero de ma-
ñana martes 4. 

CyberWine es organizado por 
Combinatoria, agencia especiali-
zada en e-commerce vitivinícola, 
y cuenta con el respaldo de Bode-
gas de Argentina, Wines of Ar-
gentina, el Fondo Vitivinícola de 
Mendoza y Coviar. En su cuarta 
edición, se consolida como el 
puente directo entre las bodegas 
y el consumidor final. 
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