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Metalurgicas.
Cordoba se pierc
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de 110 empleos por mes

INDUSTRIA. En abril tenian 1.354 puestos de
trabajo menos que un afio atras. Las
autopartistas tienen costos 35% mas altos que
en Brasil; en maquinaria agricola llegan al 30%.

Diego Davila
ddavila@lavozdelinterior.com.ar

I cambio de la matriz pro-
ductiva argentina ha puesto
en problemas a la industria
metalurgica de Coérdoba. En
abril, la industria tenfa 37.694 trabaja-
dores, 1.354 puestos de trabajo menos
que en el cuarto mes de 2025, 1o que
implica una caida interanual de 3,5% o
lapérdida de 113 empleos por mes.

Comparado con diciembre de 2023,
perdio 4.168 puestos de trabajo, lo que
implica bajas a un ritmo de casi 150
empleos por mes. Esto quiere decir
que en lo que va del Gobierno actual,
el empleo descendit 10,5%.

Asilo inform6 Observatorio de la
Actividad Metalurgica de Cordoba
presentada ayer, segun el cual esta cai-
da en materia laboral se dio en dos
etapas: a inicios de 2024, luego de la
devaluacion en el inicio de la gestion
de Javier Milei, y a partir de noviembre
del afo pasado, cuando se empezo a
frenar la actividad productiva.

Elinforme elaborado por el Centro

de Estudios para la Produccion Meta-
lurgica, de la Camara de Industriales
Metalurgicos y Componentes de Cor-
doba (Cimcc), refleja que en julio de
este aflo cuatro de cada 10 industrias
(40,3%) tuvo menos produccion que
un afio atras. Esto implica un deterioro,
ya que en mayo de 2025, la cantidad
de empresas con menos actividad era
32,2%.

En materia de empleo, en julio
65,3% mantuvo sus planteles, en tanto
55,5% vio caer surentabilidad.

La cadena automotriz

y repuestos, los mas golpeados

“Los unicos que no presentaron
problemas son los proveedores del
sector petroleo, gas y minerfa; de
hecho, 75% espera vender mas este
ano en relacion a 20257, explico Gas-
ton Utrera, titular del Centro de Estu-
dios para la Produccion Metalurgica.

En cambio, 66,7% de las terminales
automotrices 'y 53,8% de las autopar-
tistas vieron caer sus ventas en los
ultimos cuatro meses.

El golpe mas fuerte lo sintieron los

fabricantes para el mercado de
repuestos, donde 83,3% redujo sus
ventas. La importacion de autopartes,
sobre todo provenientes de China, en
el ultimo afio casi se duplico.

La caida de las ventas entre los
fabricantes de maquinaria agricola fue
de 57,1%, mientras que entre los agro-
partistas fue de 35,7%y entre los fabri-
cantes de agropartes para el mercado
repuestero fue de 40%.

Por su parte, en la metalurgica para
la construccion, un tercio (33,3%) vio
caer sus ventas.

“Se esta generando un cambio en la
matriz productiva, sobre todo en la
cadena automotriz. Hay terminales
que tienen proyectos, pero trabajan
con porcentaje muy alto de insumos
importados; prometen que van a
desarrollar proveedores locales, pero
esto serd amuy largo plazo”, explico
Ramoén Ramirez, vicepresidente pri-
mero de la Cimcc.

Cordoba llego a representar 35% de
la produccion de autos del pafs, cuan-
do la importacion estaba cerrada. Hoy
oscilaentre e119%y 20%.

En la maquinaria agricola, a la
importacion se suma el problema de
una menor demanda. “En el ultimo
ano, la industria aumento 16% la pro-
duccion, pero bajo 12% la facturacion,
15% la exportacion y 4% la capacidad
productiva; también se registro 27% de
baja en agropartes y 3,2% en el
empleo. El proximo afio, el mercado
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ACTIVIDAD. El 54% de las autopartistas vio caer sus ventas en los Ultimos meses.

vaatener que absorber lo que se fabri-
c0 este ano y no se vendio”, advirtio
Gustavo del Boca, vocal de la entidad.

En este marco, el indice de Confian-
za Empresaria del sector metalurgico
cay0 16,3%, no tanto por la politica
econdmica nacional (tiene 86% entre
la valoracion muy buena, buena y
regular) sino por su politica industrial
(este grupo se reduce a 63,8%).

El gran problema del rubro es la
menor competitividad. La cadena
automotriz muestra costos 35% por
encima de su competencia en Brasil,
mientras que en la maquinaria agrico-
la es de 30%. De hecho, segun los
directivos de la Cimcc, la relacion de
monto invertido entre Brasil y Argenti-
na por las grandes plataformas auto-
motrices historicamente era de cuatro
auno. Actualmente es de 14 auno.

“Costo pais”
Unproblemasistémico

Las tecnologfas y procesos
productivos sonsimilares enlas
industrias de Argentinay Brasil; la
diferencia estd enel ‘costo pais”,
formado “ftems como las tasas
municipales sobre la energfa
eléctricay el gas, como también
sobre la cadena de proveedores; los
impuestos como Ingresos Brutos al
comercioy al crédito; el saldo de IVA
que nose puede recuperar; el
anticipo de Ganancias en pymes, la
cantidad de delegados gremialesy y
las indemnizaciones por incapaci-
dad, entre otros’, dijo Utrera.
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en el parque industrial de Rio Cuarto.

Bio4 invertira US$S 70 millones
para producir mas bioetanol

RIO CUARTO. Anuncio un plan
para los proximos tres anos
que le permitira superar los
900 m3 diarios de bioetanol
y procesar cerca de 800 mil
toneladas del cereal.

La empresa cordobesa Bio4 anun-
¢i6 unainversion de U$S 70 millones
para ampliar su capacidad de pro-
duccion de bioetanol en su planta de
Rio Cuarto.

Eldesembolso se concretard en los
proximos tres afios y forma parte de
una estrategia de crecimiento vincu-
lada alamayor demanda de biocom-
bustibles en Argentina y en merca-
dos internacionales.

La compaiifa, que recientemente
incrementé un 25% su capacidad de
produccion, proyecta que, una vez
finalizadas las obras en 2028, podra
superar los 900 metros cubicos dia-
rios de bioetanol.

Para alcanzar ese nivel de activi-
dad necesitard procesar alrededor de
800.000 toneladas de maiz por afio.

Segun explico Tomas Beamonte,
CEO de Bio4, las inversiones indus-
triales requieren una planificacion de
largo plazo y la empresa busca antici-
parse ala evolucion del mercado.

“Las inversiones industriales se
planifican con mucha anticipacion.
La ampliacion que hoy estamos
poniendo en marcha empezo a pen-
sarse hace mas de dos afios y, mien-

tras terminamos ese proyecto, ya
estamos trabajando en el siguiente”,
sefialo.

El ejecutivo agrego que la compa-
fila considera que el bioetanol y sus
coproductos tendrdan una participa-
cion cada vez mayor en la matriz pro-
ductiva y energética, por lo que bus-
ca estar preparada para acompanar
ese crecimiento.

Dentro del plan anunciado, Bio4
prevé incorporar nuevas tecnologias
orientadas a optimizar procesos y
mejorar la eficiencia de su plataforma
industrial.

Actualmente, el principal destino
del bioetanol que produce la firma es
el mercado interno. Sin embargo,
desde la empresa observan oportu-

nidades crecientes en otros segmen-
tos vinculados a la transicion
energética.

Como ejemplo, destacaron que
recientemente la naviera CMA CGM
realiz6 un viaje comercial entre Brasil
y Asia utilizando bioetanol como
combustible. Ademads, recordaron
que Brasil aproh¢ elevar el corte obli-
gatorio de bioetanol en las naftas del
30% al 32%.

La compafifa considera que la
industria argentina del bioetanol
atraviesa una etapa de expansion y
mantiene expectativas sobre la dis-
cusion de un nuevo marco regulato-
rio para los biocombustibles.

Actualmente, el corte obligatorio
de bioetanol en las naftas es del 12%,
al que se suma un 3% adicional
mediante acuerdos entre las produc-
torasy las empresas petroleras.

En ese contexto, el sector sigue de
cerca la posibilidad de ampliar la par-
ticipacion de los biocombustibles en
lamezcla de combustibles liquidos.
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