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Metalúrgicas.En
Córdoba se pierdenmás
de 110 empleos pormes
INDUSTRIA. En abril tenían 1.354 puestos de
trabajo menos que un año atrás. Las
autopartistas tienen costos 35%más altos que
en Brasil; en maquinaria agrícola llegan al 30%.

DiegoDávila
ddavila@lavozdelinterior.com.ar

E
l cambio de la matriz pro-
ductiva argentina ha puesto
en problemas a la industria
metalúrgica de Córdoba. En

abril, la industria tenía 37.694 trabaja-
dores, 1.354 puestos de trabajomenos
que en el cuartomes de 2025, lo que
implicaunacaída interanual de3,5%o
lapérdidade113empleospormes.
Comparadocondiciembrede2023,
perdió 4.168puestos de trabajo, lo que
implica bajas a un ritmo de casi 150
empleos por mes. Esto quiere decir
que en lo que va del Gobierno actual,
el empleodescendió 10,5%.
Así lo informó Observatorio de la
Actividad Metalúrgica de Córdoba
presentadaayer, segúnelcual estacaí-
da en materia laboral se dio en dos
etapas: a inicios de 2024, luego de la
devaluación en el inicio de la gestión
de JavierMilei, y apartir denoviembre
del año pasado, cuando se empezó a
frenar laactividadproductiva.
El informe elaborado por el Centro

de Estudios para la ProducciónMeta-
lúrgica, de la Cámara de Industriales
Metalúrgicos y Componentes de Cór-
doba (Cimcc), refleja que en julio de
este año cuatro de cada 10 industrias
(40,3%) tuvomenos producción que
unañoatrás.Esto implicaundeterioro,
ya que enmayo de 2025, la cantidad
de empresas conmenos actividad era
32,2%.
En materia de empleo, en julio
65,3%mantuvo susplanteles, en tanto
55,5%viocaersu rentabilidad.

Lacadenaautomotriz
y repuestos, losmásgolpeados
“Los únicos que no presentaron
problemas son los proveedores del
sector petróleo, gas y minería; de
hecho, 75% espera vender más este
año en relación a 2025”, explicó Gas-
tónUtrera, titular del Centro de Estu-
diospara laProducciónMetalúrgica.
En cambio, 66,7% de las terminales
automotrices y 53,8% de las autopar-
tistas vieron caer sus ventas en los
últimoscuatromeses.
El golpemás fuerte lo sintieron los

fabricantes para el mercado de
repuestos, donde 83,3% redujo sus
ventas. La importación de autopartes,
sobre todo provenientes de China, en
elúltimoañocasi seduplicó.
La caída de las ventas entre los
fabricantesdemaquinariaagrícola fue
de 57,1%,mientras que entre los agro-
partistas fuede35,7%yentre los fabri-
cantes de agropartes para elmercado
repuestero fuede40%.
Por su parte, en lametalúrgica para
la construcción, un tercio (33,3%) vio
caer susventas.
“Se está generandoun cambio en la
matriz productiva, sobre todo en la
cadena automotriz. Hay terminales
que tienen proyectos, pero trabajan
con porcentaje muy alto de insumos
importados; prometen que van a
desarrollar proveedores locales, pero
esto será amuy largo plazo”, explicó
Ramón Ramírez, vicepresidente pri-
merode laCimcc.
Córdoba llegó a representar 35%de
la producción de autos del país, cuan-
do la importación estaba cerrada.Hoy
oscilaentreel 19%y20%.
En la maquinaria agrícola, a la
importación se suma el problema de
una menor demanda. “En el último
año, la industria aumentó 16% la pro-
ducción, pero bajó 12% la facturación,
15% la exportación y 4% la capacidad
productiva; tambiénseregistró27%de
baja en agropartes y 3,2% en el
empleo. El próximo año, el mercado

ACTIVIDAD. El 54% de las autopartistas vio caer sus ventas en los últimosmeses.
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vaa tenerqueabsorber loquese fabri-
có este año y no se vendió”, advirtió
GustavodelBoca,vocalde laentidad.
Enestemarco, el ÍndicedeConfian-
za Empresaria del sectormetalúrgico
cayó 16,3%, no tanto por la política
económica nacional (tiene 86% entre
la valoración muy buena, buena y
regular) sino por su política industrial
(estegrupose reducea63,8%).
El gran problema del rubro es la
menor competitividad. La cadena
automotriz muestra costos 35% por
encima de su competencia en Brasil,
mientrasqueen lamaquinaria agríco-
la es de 30%. De hecho, según los
directivos de la Cimcc, la relación de
monto invertidoentreBrasil yArgenti-
na por las grandes plataformas auto-
motriceshistóricamenteeradecuatro
auno.Actualmenteesde 14auno.

“Costopaís”
Unproblemasistémico

Las tecnologías yprocesos
productivos son similares en las
industriasdeArgentina yBrasil; la
diferencia está enel “costopaís”,
formado “ítemscomo las tasas
municipales sobre la energía
eléctrica yel gas, como también
sobre la cadenadeproveedores; los
impuestos como IngresosBrutos al
comercio y al crédito; el saldode IVA
quenosepuede recuperar; el
anticipodeGanancias enpymes, la
cantidaddedelegadosgremiales y y
las indemnizacionespor incapaci-
dad, entreotros”, dijoUtrera.

Bio4 invertiráU$S70millones
paraproducirmásbioetanol

La empresa cordobesa Bio4 anun-
ció una inversión deU$S 70millones
para ampliar su capacidad de pro-
ducción de bioetanol en su planta de
RíoCuarto.
El desembolso se concretará en los
próximos tres años y forma parte de
una estrategia de crecimiento vincu-
lada a lamayor demandadebiocom-
bustibles en Argentina y en merca-
dos internacionales.

PRODUCCIÓN. La planta de BIO4
en el parque industrial de Río Cuarto.
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La compañía, que recientemente
incrementó un 25% su capacidad de
producción, proyecta que, una vez
finalizadas las obras en 2028, podrá
superar los 900metros cúbicos dia-
rios debioetanol.
Para alcanzar ese nivel de activi-
dad necesitará procesar alrededor de
800.000 toneladas demaíz por año.
Según explicó Tomás Beamonte,
CEO de Bio4, las inversiones indus-
triales requierenunaplanificaciónde
largoplazoy la empresabusca antici-
parse a la evolucióndelmercado.
“Las inversiones industriales se
planifican con mucha anticipación.
La ampliación que hoy estamos
poniendo enmarcha empezó a pen-
sarse hacemás de dos años y, mien-

tras terminamos ese proyecto, ya
estamos trabajando en el siguiente”,
señaló.
El ejecutivo agregó que la compa-
ñía considera que el bioetanol y sus
coproductos tendrán una participa-
ción cadavezmayor en lamatriz pro-
ductiva y energética, por lo que bus-
ca estar preparada para acompañar
ese crecimiento.
Dentro del plan anunciado, Bio4
prevé incorporar nuevas tecnologías
orientadas a optimizar procesos y
mejorar la eficiencia de suplataforma
industrial.
Actualmente, el principal destino
del bioetanol que produce la firma es
el mercado interno. Sin embargo,
desde la empresa observan oportu-

nidades crecientes en otros segmen-
tos vinculados a la transición
energética.
Como ejemplo, destacaron que
recientemente la naviera CMA CGM
realizóunviaje comercial entreBrasil
y Asia utilizando bioetanol como
combustible. Además, recordaron
queBrasil aprobóelevar el corte obli-
gatorio de bioetanol en las naftas del
30%al 32%.
La compañía considera que la
industria argentina del bioetanol
atraviesa una etapa de expansión y
mantiene expectativas sobre la dis-
cusión de un nuevomarco regulato-
rio para los biocombustibles.
Actualmente, el corte obligatorio
de bioetanol en las naftas es del 12%,
al que se suma un 3% adicional
mediante acuerdos entre las produc-
toras y las empresas petroleras.
En ese contexto, el sector sigue de
cerca la posibilidadde ampliar la par-
ticipación de los biocombustibles en
lamezcla de combustibles líquidos.

RÍOCUARTO. Anunció un plan
para los próximos tres años
que le permitirá superar los
900m3 diarios de bioetanol
y procesar cerca de 800mil
toneladas del cereal.
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