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ElL Gerente General de ENEX sefialé6 que el
recimiento econdmico que vive el pais es un
factor clave en la demanda de combustibles
Yy movilidad. En ese sentido, afiadié que una

economia en expansion genera oportunidades
para el sector y para Enex. Resalté la
reduccion de Los niveles de contrabando,
como un aspecto positivo para el rubro.

4
Fortaleza ’v

INDUSTRIA ALIMENTICIA

punt@rarma

PEDRO BALLOTA

"SE ESPERA QUE LA

IMPLEMENTACION Por otro Lado, solicito al sector publico
DEL GAS NATURAL y a Petropar en particular, una mayor
ATRAIGA previsibilidad en el entorno regulatorio
INVERSORES Y y competitivo, ya que esto facilitaria la

GENERE EMPLEOS" planificacién de inversiones a largo plazo.
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as experiencias

e Ireneo

RUBEN
OVELAR

VICEPRESIDENTE DE CERNECO Y
CEQ AT SENIOR PUBLICIDAD

' El trato al
cliente es
clave. Un cliente
que se siente
escuchado

y valorado
regresara una
yotravez. Un
cliente que se
siente juzgado y
menospreciado
no solo seirg,
sino que hablara
mal del lugar™.

reneo vivid dos experiencias
opuestas en un solo dia. En la ma-
flana, visité una biblioteca ptblica
para investigar un tema. Camind
entre los estantes, disfrutando del am-
biente tranquilo, hasta que su celular
soné a todo volumen. Sobresaltado,
intent6 apagarlo rapidamente, pero se
le resbald y cay6 al suelo con un fuer-
te ruido. De inmediato, las miradas de
desaprobacién se clavaron en él.

La bibliotecaria levanto6 la vista con ex-
presion severa. Algunos lectores chas-
quearon la lengua, otros sacudieron la
cabeza. Se sinti6 incémodo y avergon-
zado. Cuando finalmente recogié su
teléfono y lo apagé, esperaba encontrar
comprension, pero solo recibié miradas
de juicio. Aun asi, intent6 preguntar por
un libro, pero la bibliotecaria, con voz
fria, apenas respondi6 sin mirarlo. Sali6
delabiblioteca sintiéndose humillado y
sin ganas de volver.

REFUGIO NOCTURNO

Esa noche, atn afectado, decidi6 salir a
despejarse. Entré en un bar y se sentd
en la barra, solo buscando un poco de
tranquilidad. Pidi6 una bebida, pero
cuando la tom6, sus manos tembloro-
sas hicieron que la copa resbalara. El
liquido se derramé sobre la mesa y la

botella cayé al suelo, rompiéndose en
pedazos.

Ireneo cerr6 los ojos, esperando nueva-
mente reproches, pero esta vez la reac-
cién fue diferente. Un cliente cercano se
acercoy le pregunto si se habia lastima-
do. El mesero, sin dudar, le ofreci6 ser-
villetas y se disculp6, aunque no era su
culpa. El conserje apareci6 de inmedia-
to con una escoba y recogi6 los vidrios
sin molestarse. La gerente del bar se le
acercé con una sonrisa y le dijo: "No se
preocupe, todos cometemos errores".
Para su sorpresa, incluso le ofreci6 otra
bebida de cortesia.

ELCONTRASTE

Ireneo sinti6 un alivio que no habia
experimentado en todo el dia. Mien-
tras en la biblioteca su error lo habia
convertido en un objeto de desaproba-
cién, en el bar encontré empatia. Desde
entonces, aquel lugar se convirtié en su
refugio, no por el alcohol, sino porque
alli se sentia aceptado, sin importar sus
errores.

LA IMPORTANCIA DEL TRATO HU-
MANO

Esta anécdota de Ireneo deja una lec-
cién clara: la forma en que tratamos a
los demas marca la diferencia. Un error

no define a una persona, pero la manera
en que reaccionamos ante él si define el
ambiente de un lugar.

Los negocios, sean bibliotecas, res-
taurantes, tiendas o bares, tienen la
responsabilidad de ofrecer un espacio
donde las personas se sientan bienveni-
das y respetadas.

GENERACION DE EMPATIA

El trato al cliente es clave en cualquier
establecimiento comercial. Un cliente
que se siente escuchado y valorado re-
gresard unay otravez. Un cliente que se
siente juzgado y menospreciado no solo
seird, sino que hablara mal del lugar. La
empatia es la mejor inversién que un
negocio puede hacer.

En lugar de criticar, debemos brindar
soluciones. Asi también, en vez de re-
prender, debemos acompafiar.

LOGRO DE LA FIDELIZACION
Lamejor publicidad sigue siendo la mis-
ma: una sonrisa sincera, una palabra de
aliento y la disposicién de entender a
los demas. Porque al final del dia, no es
el producto lo que fideliza a un cliente,
sino la experiencia que vive en el lugar.
Y esa es la diferencia entre perder a un
cliente o ganarlo para todala vida.
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Pedro Ballota, CAPAGAS

"El gas natural puede atraer inversores
y generar un crecimiento econémico”

prensa@5Sdias.com.py

edro Ballota, em-

presario del sector,

sefial6 que en caso

que se concrete
la intencién del Gobier-
no de que el gasoducto
Argentina-Brasil pase por
Paraguay, se generaran in-
versiones y empleos en la
infraestructura, asi como la
eventual provision del gas
natural.

Ademas, la implementa-
ciéon del gas natural puede
atraer inversores y generar
crecimiento  econdémico,
afnadio6 el referente del ru-
bro.

De igual manera Ballota
advirtié que se trata de un
tema complejo que requie-
re una evaluacién cuida-
dosa de los costos y benefi-
cios. “Aunque hay ventajas
potenciales, como el plus
por la cantidad de gas que
pase por el gasoducto, lare-
cuperacioén de la inversiéon
es un tema preocupante.
Es importante considerar
cuidadosamente los pros
y contras antes de tomar
una decisién. Ademas, es
fundamental trabajar en
estrecha colaboracién con
el sector privado y la socie-
dad civil para asegurarse
de que la implementacién
del gas natural sea rentable
y beneficiosa para todos”,
afiadio.

¢Cuadl es suopinion sobre
la implementacion del
gas natural en Paraguay?
Es un tema dificil porque
implica una inversion muy
alta sin saber adn las con-
secuencias. La instalacién
requeriria una nueva red
de gas y la participacién
de los hogares, lo que im-
plica un ntimero muy alto
para el pais. Ademas, no
sabemos aun qué tipo de
impacto tendra en la eco-
nomia y en la vida de los
ciudadanos.

éCuadles son los princi-
pales desafios para la
implementacion del gas
natural en Paraguay?

Los costos de inversion
son muy altos, ya que se
requieren canos de acero
al carbono con alta segu-
ridad. Ademas, la falta de
prolijidad en lainfraestruc-
tura actual, como la red de

Pedro Ballota, CAPAGAS

agua y las instalaciones
telefénicas, es un tema
preocupante. También hay
que considerar la comple-
jidad de la instalacién y la
necesidad de contar con
personal capacitado para
manejar el gas natural.

¢Cual es la ventaja prin-
cipal para Paraguay si
este gasoducto pasa por
territorio nacional?

La ventaja principal es el
plus que se cobrara por la
cantidad de gas que pase
por el gasoducto. Ademas,
se generaran inversiones

en infraestructura, como
caminos, que beneficiaran
al pais. También se espera
que la implementacién del
gas natural atraiga inverso-
res y genere empleos.

éCuil es el papel del
sector privado para que
eventualmente esto se
concrete?

El sector privado tendria
que invertir principal-
mente en la instalacién
del gasoducto y la pro-
vision del producto. Sin
embargo, la recuperacion
de la inversién es un tema

preocupante, ya que no se
sabe ain cuanto costara
el producto ni cudl sera el
margen de ganancia. Es
importante que el sector
privado trabaje en estre-
cha colaboracion con el go-
bierno para asegurarse de
que la implementacion del
gas natural sea rentable y
beneficiosa para todos.

¢Cual es el plazo estima-
do para la recuperacion
delainversion?

Se estima que la recupera-
ciéndelainversion tomara
alrededor de 10 afos. Sin

La ventaja
principal

es el

plus que se
cobrara por la
cantidad de gas
que pase por

el gasoducto.
Ademads, se
generaran
inversiones en
infraestructura,
como

caminos, que
beneficiaran al
pais. Atraera
inversores
ycreara
empleos".

embargo, este plazo puede
variar dependiendo de va-
rios factores, como el costo
del producto, el margen de
ganancia y la demanda del
gas natural.

éCual es el impacto po-
tencial en la economia
paraguaya?

El impacto potencial es sig-
nificativo, ya que se genera-
ran inversiones y empleos
en la infraestructura y la
provisién del gas natural.
Ademads, la implementa-
cién del gas natural puede
atraer inversores y generar

crecimiento econémico.
Sin embargo, es importante
considerar cuidadosamente
los pros y contras antes de
tomar una decision.

éCuadles son los riesgos
potenciales asociados
con la implementacion
del gas natural?

Los riesgos potenciales
incluyen 1la falta de renta-
bilidad, 1a complejidad de
la instalacion, la necesidad
de contar con personal ca-
pacitado y la posibilidad de
accidentes o dafios a la in-
fraestructura. Ademas, hay
que considerar los impactos
ambientales y sociales po-
tenciales asociados con la
extraccion y transporte del
gasnatural.

éCudl es su conclusion
final sobre la implemen-
tacion del gas natural en
Paraguay?

Es un tema complejo quere-
quiere una evaluaciéon cui-
dadosa de los costos y bene-
ficios. Aunque hay ventajas
potenciales, como el plus
por la cantidad de gas que
pase por el gasoducto, la re-
cuperacién de la inversién
es un tema preocupante.
Es importante considerar
cuidadosamente los pros y
contras antes de tomar una
decision. Ademas, es funda-
mental trabajar en estrecha
colaboracién con el sector
privado y la sociedad civil
para asegurarse de que la
implementaciéon del gas
natural sea rentable y bene-
ficiosa para todos.
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Leonardo Valenzuela. Gerente General de ENEX

“Creceremos gracias a la evolucion de la
economia y reduccion del contrabando”

prensa@5Sdias.com.py

1 Gerente General

de ENEX, Leo-

nardo Valenzuela

adelantd que en
este 2025 procederan a la
apertura de nuevas esta-
ciones de servicio, que se
sumaran a los 51 servicen-
tros con los que cuenta el
emblema en la actualidad,
anivel nacional.

Anadi6é ademas que el cre-
cimiento econdmico que
vive el pais es un factor cla-
ve en la demanda de com-
bustibles y movilidad. En
ese sentido, una economia
en expansion genera opor-
tunidades para el sector y
para Enex.

Por otro lado, solicit6 al
sector publico y a Petropar
en particular, una mayor
previsibilidad en el entorno
regulatorio y competitivo,
ya que esto facilitaria la pla-
nificacién de inversiones a
largo plazo.

éCudl eslaactualidad del
sector, como se esta pre-
sentando este 2025?

El sector ha atravesado de-
safios significativos en el
altimo afio y medio debido
a la politica de precios de
Petropar, que no ha segui-
do las variaciones del mer-
cado internacional. Esto
ha generado una presién
considerable sobre los mar-
genes de comercializacion
en toda la industria. Sin
embargo, en los ultimos
meses hemos observado
una leve tendencia hacia la
normalizacion, lo que nos
permite proyectar un 2025
con mayor optimismo.

¢Cuales son las perspec-
tivas para lo que se vie-
ne?

El Decreto 1.400/2024, que
suspende por cinco afios
la concesién de licencias
ambientales para nuevas
estaciones de servicio,
cambiara  drasticamente
la dinamica del sector y li-
mita la libre competencia.
Por otro lado, en términos
de demanda, prevemos un
crecimiento impulsado por
la evolucion de la economia
y una reduccién del contra-
bando de combustibles. La
eliminaciéon de subsidios
en Argentina ha reducido
la brecha de precios con

consolidando
nuestra

Leonardo Valenzuela. Gerente General de ENEX

marca en particular?

Desde el inicio de nuestras
operaciones en Paraguay,
hemos logrado un creci-

Paraguay, desincentivando
el ingreso irregular de pro-
ductos.

é¢Cuales el presente de la

miento sostenido, conso-
lidando nuestra presencia
en el mercado y fortale-
ciendo nuestro reconoci-

Hemos
logrado un

crecimiento
sostenido,

presencia en

el mercado y
fortaleciendo
nuestro
reconocimiento
de marca, lo
que refleja la
confianza de
los clientes en
Enex".

4 ELDATO

SUMARAN MAS
ESTACIONES
DE SERVICIO
DURANTE

EL 2025, A
LAS 51 YA
EXISTENTES.

miento de marca. Nuestros
indicadores de calidad de
servicio han mostrado un
progreso positivo, lo que
refleja 1a confianza de los
clientes en Enex. Si bien
aun tenemos una parti-
cipacion de mercado en
desarrollo, vemos un gran

™ 7

potencial de crecimiento.

éCon cuantas estacio-
nes cuentan en la actua-
lidad?

Actualmente, Enex Para-
guay posee una red de 51
estaciones de servicio y
28 tiendas upa!, a las que
se suman 11 estaciones de
servicio de la marca Gasur,
que operan principalmen-
te en el interior del pais.

éCuales son las perspec-
tivas para la marca, se
plantean expandirse,
aumentar los niveles de
inversion?

Para 2025, proyectamos
la apertura de dos nuevas
estaciones de servicio.
Nuestra estrategia esta en-
focada en consolidar nues-
tra operacion y potenciar
el desempefio de nuestra
red actual, asegurando
una propuesta de valor
diferenciada para nuestros
clientes.

éla coyuntura econo-
mica del pais ayuda al
sector y a la marca en
particular?

El crecimiento econémico
es un factor clave en la de-
manda de combustibles y
movilidad. En ese sentido,
una economia en expan-
sién genera oportunidades
para el sector y para Enex.
Ademas, una mayor previ-
sibilidad en el entorno re-
gulatorio y competitivo fa-
cilitaria la planificacion de
inversiones a largo plazo.

¢Qué aspectos se po-
drian mejorar eventual-
mente?

Paraguay es un pais im-
portador de hidrocarbu-
10s, lo que nos hace depen-
der de la volatilidad de los
mercados internacionales.
Consideramos que es fun-
damental que tanto las
autoridades como la em-
presa estatal comuniquen
de manera mas clara la
dinamica de formacién de
precios.

Ademas, en Enex creemos
que la libre competencia
es un pilar fundamental
para el desarrollo del sec-
tor y del pais en general.
Garantizar reglas claras y
equitativas permitira que
la industria siga creciendo
de manera sostenible.
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1 sector de com-

bustibles  lider6

el crecimiento de

ventas en 2024,
segiin inform6 el Banco
Central del Paraguay (BCP).
El Estimador de Cifras de
Negocios (ECN) registrod
un crecimiento interanual
del 0,3 por ciento en di-
ciembre de 2024, lo que
llev6 la variacién acumu-
lada del afio a un 5,9 por
ciento. Este crecimiento
se debi6 principalmente a
los sectores de servicios y
comercio, que registraron
aumentos del 7,1 por cien-
to y 4,5 por ciento, respec-
tivamente.

UN ANO DE
RECUPERACION
ECONOMICA

El crecimiento del 5,9 por
ciento en las ventas acu-
muladas durante 2024
refleja una recuperacién
econdémica sostenida en
Paraguay,impulsada porel
dinamismo en los sectores
de servicios y comercio. El
destacado desemperfio del
sector de combustibles su-
giere una mayor actividad
econémica y movilidad
en el pais. Segiin el BCP,
el sector de combustibles
registr6 un crecimiento
acumulado del 12,9 por
cientoy un crecimientoin-
teranual del 6,3 por ciento.

El Banco Central del Para-
guay (BCP) informé que
el Estimador de Cifras de
Negocios (ECN) registro
un crecimiento interanual
del 0,3% en diciembre de
2024, llevando la varia-
cién acumulada del ano a
un 5,9%. Este incremento
fue impulsado principal-
mente por los sectores de
servicios y comercio, con
el rubro de combustibles
destacandose como uno
de los de mayor aumento,
con un crecimiento acu-
mulado del 12,9% e inte-
ranual del 6,3%.

En el sector comercio, las
ventas de combustibles
mostraron un dinamismo
notable, contribuyendo
significativamente al des-
empefio positivo del ECN.
Este comportamiento re-
fleja una mayor demanda
y consumo de combusti-
bles durante el afio, posi-
blemente asociado a una
mayor reactivacién econo-
mica y movilidad.

Al respecto, Ricardo Es-
cauriza, presidente de
Petrochaco, senal6é que
“diciembre siempre es el
mes COn mas movimien-
to en todo el afo por las
fiestas de Navidad, fin de
ano y el aguinaldo, es algo
tipico”. Asimismo, indicé
que “en enero bajan un

COMBUSTIBLES
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BCP

Estimador de Cifras de Negocios

Los combustibles lideraron el
crecimiento de ventas en el 2024

2idS

indice y variacion al mes de diciembre de 2024

B Var. Inter (%)

Fuente: ECH

10% las ventas y se va re-
cuperando con el inicio de
clases desde la quincena
de febrero”.

SEGMENTOS

Ademas de los combusti-
bles, otros segmentos del
comercio que registraron
incrementos en sus ventas
incluyen la venta y man-
tenimiento de vehiculos,

R/ 8
5 % %

prendas de vestir, produc-
tos alimenticios, ventas al
por mayor de tecnologias
y ventas al por mayor de
maquinarias 'y equipos.
Sin embargo, se observa-
ron disminuciones en las
ventas al por mayor de fer-
tilizantes y agroquimicos,
productos quimico-farma-
céuticos, equipamientos

del hogar y ventas al por

A
3

— Var. inter (media mdavil 3m, %)

3 3 3

g & 1

mayor de materias primas
agricolas.

En el sector servicios, se
verificaron  desemperfios
favorables en las ventas de
servicios alos hogares, hote-
les y restaurantes, servicios
a las empresas, servicios de
transporte y servicios inmo-
biliarios. Asimismo, se vio
en las ventas en la actividad

ol

L]

34
&

24

§ 8

— indices

de telecomunicaciones y
servicios de informacién.

El sector manufacturero
present6 resultados mixtos.
Se observaron crecimientos
en las ventas de productos
carnicos, lacteos, azucar, be-
bidas y tabacos, productos
textiles, cueros y calzados,
minerales no metalicos,
productos metdlicos y ma-

4 ELDATO

CRECIMIENTO
DEL 5,9% EN
LAS VENTAS
ACUMULADAS
DURANTE 2024.

quinarias y equipos. No obs-
tante, las ventas de aceites,
papel y productos del papel,
y molinerias y panaderias
registraron resultados ad-
Versos.

El ECN es un indicador que
mide la variacibn de las
ventas en sectores como la
industria manufacturera,
el comercio y los servicios,
proporcionando  sefiales
sobre la evolucion de algu-
nos sectores de la actividad
econdmica en términos
agregados.

El crecimiento del 59%
en las ventas acumuladas
durante 2024 refleja una
recuperacion  econémica
sostenida, impulsada por el
dinamismo en los sectores
de servicios y comercio. El
destacado desempefio del
rubro de combustibles su-
giere una mayor actividad
econémica y movilidad en
el pais.

Los empresarios conside-
ran importante monitorear
estos indicadores para
comprender las tendencias
econdémicas y planificar
estrategias que fortalezcan
los sectores con menor des-
empefio.

El BCP publica estos infor-
mes de manera periddica
sobre el ECN, proporcionan-
do informacién para la toma
de decisiones de politicas
y estrategias econdmicas.
Esa atenciéon a las dinami-
cas sectoriales permitira
identificar oportunidades
y desafios en el panorama
econ6émico nacional.

Finalmente, concluyen que
el afio 2024 cerr6 con un
crecimiento positivo en las
ventas, liderado por el sector
de combustibles y respalda-
do por desempefios favora-
bles en servicios y comercio.
Este panorama, segun el
BCP, sugiere una economia
en recuperacion, aunque
con areas que requieren
atencién para asegurar un
desarrollo equilibrado.
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De utopias a retos actuales:
modelos de vivienda social

MIKEL SAEZ
DE VICUNA
AUTORES

ELISABETH
ARNOLD
AUTORES

' Desde hace
unos anos, el BID
financia intercambios
entre funcionarios de
LAC y académicos

y planificadores
austriacos e
internacionales.

En 2022, dos
funcionarios pudieron
conocer las ciudades
de Viena y Graz
durante una residencia
de tres meses y
diseinar proyectos
innovadores".

e estima que, en América La-

tina y el Caribe (LAC), el 45%

de los hogares no tienen una

vivienda digna. El aumento
de las temperaturas o el creciente
peligro de catastrofes medioambien-
tales agravan aiin mas la situacion
de vulnerabilidad de la poblacién sin
vivienda o con vivienda insuficiente.
El Banco Interamericano de Desarro-
1o (BID) esta contribuyendo a mejorar
esta situacion de diversas maneras.
Una de ellas es promover el didlo-
g0 entre expertos internacionales y
funcionarios del sector publico de la
region.

INNOVAR LOS MODELOS

DE VIVIENDA SOCIAL

Segun las tltimas cifras estimadas
por ONU-Habitat, en LAC faltan vi-
viendas para mas de 23 millones de
hogares (déficit cuantitativo), y mas
de 43 millones de hogares viven en
condiciones precarias (déficit cualita-
tivo). En el Laboratorio de Ciudades
estamos convencidos de que las so-
luciones innovadoras son necesarias
para aliviar la crisis de la vivienda.
Revisar los modelos existentes tanto
como los utépicos, reflexionar sobre
lo que ha funcionado y lo que no, y
debatir con un amplio espectro de
actores sobre como avanzar en estos
modelos puede servir de inspiracién
para repensar nuestros enfoques.

Desde hace unos aiios, el BID financia
intercambios entre funcionarios de
LAC y académicos y planificadores
austriacos e internacionales. En 2022,
dos funcionarios pudieron conocer
las ciudades de Viena y Graz durante
una residencia de tres meses y dise-
flar proyectos innovadores para sus
ciudades. El afio pasado, tres perso-
nas participaron en la Escuela de Ve-
rano de Viena para la Nueva Vivienda
Social. Debido a la experiencia positi-
va de estos eventos anteriores, el BID
volvié a enviar a dos funcionarios de
nuestra region este afio. Vanessa Ve-
lasco Bernal, secretaria de Vivienda
de Bogota (Colombia), y Randolph
Hunte, oficial de Vivienda de Geor-
getown (Guyana), fueron invitados a
participar en la séptima edicién de
la Escuela de Verano de Viena para
la Nueva Vivienda Social organizada
por la Universidad de Tecnologia de
Viena.

El foco tematico era el analisis de la
historia de los experimentos en ma-
teria de vivienda para abordar las ne-
cesidades actuales de vivienda social.
En medio de la escasez habitacional
y el incremento de la demanda, la
Escuela de Verano invit6 a los parti-
cipantes a revisar experimentos radi-
cales de vivienda, utopias e ideologias

que en su dia ofrecieron soluciones
alternativas. Se centré en comprender
como estos experimentos alcanzaron
sus objetivos y evolucionaron.

Algunos ejemplos fueron:
La vivienda masiva modernista
Las comunas socialistas

Los experimentos «post-utépicos» de
principios de los 70

Los conceptos de construccion
abierta y flexible en las periferias
capitalistas

A través de una lente histérica, los
participantes reflexionaron sobre los
aspectos arquitecténicos, sociales,
politicos, econdémicos y ecolégicos
de estos experimentos, sus origenes,
adaptaciones y fallos. Ademas, se ex-
ploraron nuevas formas de vida en co-
mun surgidas de estos experimentos.

Con el fin de integrar las aportaciones
del discurso en los desafios actual-
mente relevantes en la practica de
produccién de vivienda, ambos fun-
cionarios trabajaron en programas de
vivienda concretos en Bogota y Geor-
getown.

PROGRAMA DE

VIVIENDA DE BOGOTA

En Bogota, el 11,1% de los hogares (unos
336.000) no pueden acceder a una vi-
vienda adecuada. Para obtener una vi-
vienda de interés social, se necesita un
ingreso mensual de aproximadamente
940 délares, pero el 87% de los hoga-
res no propietarios gana menos de esa
cantidad. Ademas, destinan mas del
30% de sus ingresos al arriendo, lo que
dificulta el ahorro. La administracién
de la ciudad ha lanzado el Plan «Mi
Casa en Bogota», con una inversién de
250 millones de doélares, que busca la
reactivaciéon econémica y la reduccién
de la pobreza mediante la construc-
cion de 60.000 viviendas, 12.000
mejoramientos y 3.000 subsidios de
alquiler social. El plan esta enfocado
en hogares con ingresos mensuales
menores a 1.250 délares y ofrece cinco
programas de apoyo, ademas de gene-
rar aproximadamente 25.000 empleos
anuales a partir de 2025, estimulando
la economia y el sector de la construc-
cion.

Programa de Vivienda Adecuada
y Accesibilidad Urbana en George-
town

Desde su independencia en 1966, Gu-
yana ha trabajado para mejorar la bre-
cha de acceso a viviendas adecuadas.
El desarrollo de la reciente industria
del petroleo y gas ha presentado una
oportunidad para el gobierno que esta

tomando medidas para asegurar que
todos los ciudadanos tengan acceso a
viviendas dignas. Con la implemen-
taciéon del Programa de Vivienda Ade-
cuada y Accesibilidad Urbana, se han
realizado avances en Georgetown y
las areas periurbanas para mejorar las
condiciones de vida. Este programa
no solo ofrece viviendas terminadas
a quienes las necesitan, sino también
materiales de construccién para aque-
llos con viviendas inadecuadas.

Ademas, se han reducido los tipos de
interés de las hipotecas y aumenta-
do los limites de los préstamos para
personas de bajos ingresos. También
se brindan desgravaciones fiscales y
subvenciones para la construccién
de viviendas. A medida que Ila eco-
nomia de Guyana sigue creciendo, el
Gobierno mantiene su compromiso
de encontrar nuevas soluciones para
hacer frente a los cambiantes retos
del sector de la vivienda

REFLEXION SOBRE

LA EXPERIENCIA

Seglin explica Vanessa Velasco, «la
Escuela de Verano de Viena sobre
Nueva Vivienda Social proporcioné
una experiencia profunda e inspira-
dora que se aline6 estrechamente con
la visién de Bogota sobre la vivienda
social. El programa no sélo destaco
modelos innovadores de vivienda,
sino que también ofreci6 valiosas
reflexiones que fortaleceran nuestro
Plan de Vivienda en curso, los pro-
cesos de revitalizacién del espacio
publico y la prestaciéon estratégica
de servicios publicos esenciales. La
exposicion al enfoque tinico de Viena
sobre la vivienda asequible, donde las
asociaciones publicas y privadas per-
miten soluciones resilientes e inclu-
sivas, fue especialmente relevante,
y reforzé el potencial de la iniciativa
«Mi Casa en Bogota» de Bogota.

Al presentar los esfuerzos de Bogota,
obtuve ideas de expertos interna-
cionales que serviran de base para
nuestros programas de subsidios in-
tegrados, con el objetivo de ampliar
las soluciones de vivienda en diver-
sas areas de oportunidad en Bogota.
Los intercambios con los otros parti-
cipantes han inspirado un renovado
interés por la sostenibilidad econé-
mica y social en nuestras politicas de
vivienda, subrayando la importancia
de una vivienda accesible y de alta
calidad para todos. De cara al futuro,
estamos ansiosos por profundizar la
colaboracién con ciudades como Vie-
na para mejorar las estrategias de vi-
vienda social de Bogota y aprovechar
la experiencia global en la creacién de
espacios urbanos vibrantes e inclusi-
VOS.»



COMBUSTIBLES

Uno de los mas utilizados es el etanol

El Futuro Energético Sostenible: Uso de
Combustibles Alternativos en América
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América Latina,
Centroamérica y el Caribe
ha cobrado gran impor-
tancia en los ultimos afios
debido a la necesidad de
reducir la dependencia de
los combustibles fésiles y
disminuir la huella de car-
bono.

En esta regién, diversos
paises han apostado por
fuentes de energia mas
sostenibles, como el eta-
nol, el biodiésel y el gas na-
tural, con el fin de mejorar
su matriz energética y con-
tribuir a la mitigacién del
cambio climatico. Uno de
los biocombustibles mas
utilizados en la regién es
el etanol, producido prin-
cipalmente a partir de la
cana de azucar y el maiz.
Brasil es el lider en la pro-
duccién y uso de etanol en
América Latina, con una
infraestructura consolida-
day una politica de mezcla
con gasolina que ha per-
mitido reducir la depen-
dencia del petréleo. Otros
paises, como Colombia y
Argentina, también han
desarrollado  programas
para fomentar el uso de
este biocombustible en sus
respectivas industrias.

El biodiésel es otra alter-
nativa que ha ganado re-
levancia en la regioén. Este
combustible se obtiene de
aceites vegetales y grasas
animales, y su uso ha sido
impulsado en paises como
Argentina, uno de los prin-
cipales exportadores de
biodiésel a nivel mundial.

En Centroameérica, paises
como Guatemala y Hon-
duras han avanzado en la
produccién de biodiésel a
partir de palma africana, lo
que representa una opor-
tunidad para diversificar

su matriz energética y re-
ducir las emisiones de ga-
ses de efecto invernadero.

Elgasnatural también se ha
posicionado como una op-
cion viable en algunos pai-
ses de laregién. México, por
ejemplo, ha incrementado
el uso de gas natural vehi-
cular (GNV) para el trans-
porte publico y privado, re-
duciendo la contaminacién
en grandes ciudades. En el
Caribe, Trinidad y Tobago
es un actor clave en la pro-
duccion y exportacion de
gas natural licuado (GNL),
lo que ha permitido a otros
paises de la region acceder
auna fuente de energiamas
limpia en comparacién con
los derivados del petréleo.

DESAFIOS

A pesar de los avances, la
adopcion de combustibles
alternativos en América La-
tina y el Caribe enfrenta di-
versos desafios. La falta de
infraestructura adecuada,
los costos de produccion y
la necesidad de incentivos
gubernamentales limitan
la expansién de estas tec-
nologias. Ademas, en algu-
nos casos, la produccion de
biocombustibles ha gene-
rado preocupaciones am-
bientales y sociales, como
la deforestacién y el uso de
tierras agricolas para la pro-
duccién de energia en lugar
de alimentos.

Para superar estos desafios,
es fundamental que los go-
biernos, el sector privado
y la sociedad trabajen en
conjunto para desarrollar
politicas y estrategias que
fomenten el uso de com-
bustibles alternativos de
manera sostenible. La in-
version en investigacion y
desarrollo, asi como la pro-
mocién de tecnologias mas
eficientes, sera clave para
garantizar que estos com-
bustibles sean una opcién
real y beneficiosa para la
region en el largo plazo.

|

En conclusién, Ameérica
Latina, Centroamérica y
el Caribe tienen un gran
potencial para liderar la
transiciébn hacia energias
mas limpias y sostenibles.
Si bien existen obstaculos,
el compromiso con la di-
versificacion energética y
la reduccién de emisiones
puede generar beneficios
tanto econdémicos como
ambientales.

La consolidacién de estos
combustibles alternativos
dependerd del esfuerzo
conjunto de los sectores
publico y privado, asi como
del impulso de politicas
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adecuadas para su desarro-
llo y adopcién.

San José, Costa Rica. La re-
gién de América Latina y el
Caribe enfrenta un desafio
energético sin precedentes.
La dependencia de los com-
bustibles fosiles, 1a escasez
de inversion en energias re-
novables y la infraestructu-
ra energética obsoleta son
algunos de los obstaculos
que deben superarse para
garantizar un futuro ener-
gético sostenible.

Sin embargo, la regién
también cuenta con una
gran cantidad de recursos

naturales renovables, como
la energia solar, eélica e hi-
droeléctrica, que pueden
ser aprovechados para ge-
nerar electricidad y reducir
la dependencia de los com-
bustibles fosiles.

URUGUAY, UN
EJEMPLOA SEGUIR
Uruguay es un ejemplo de
como la inversion en ener-
gias renovables puede ser
beneficiosa para el medio
ambiente y la economia. En
2019, el pais logr6é generar
mas del 30% de su electri-
cidad a partir de fuentes
renovables, principalmente
ellicay solar.

"La energia renovable es
una oportunidad para Uru-
guay y para la regiéon”, dijo
el ministro de Industria,
Energia y Mineria de Uru-
guay, Guillermo Moncec-
chi. "Estamos trabajando
para aumentar nuestra ca-
pacidad de generacién de
energia renovable y redu-
cir nuestra dependencia de
los combustibles fosiles".

COSTA RICA, UNLIDER
EN ENERGIA
RENOVABLE

Costa Rica es otro pais
que ha logrado grandes
avances en la generacion
de energia renovable. En
2019, el pais logr6é generar
mas del 90% de su electri-
cidad a partir de fuentes
renovables, principalmen-
te hidroeléctrica.

"La energia renovable es
una prioridad para Costa
Rica", dijo el ministro de
Ambiente y Energia de
Costa Rica, Carlos Manuel
Rodriguez. "Estamos tra-
bajando para mantener
nuestra posicién como li-
deres en energia renovable
y reducir nuestra depen-
dencia de los combustibles
fosiles".

CHILE, UN MERCADO
EN CRECIMIENTO

Chile es otro pais que ha
logrado grandes avances
en la generacién de ener-
gia renovable. En 2019, el
pais logré generar mas del
20% de su electricidad a
partir de fuentes renova-
bles, principalmente solar
y ellica.

"La energia renovable es
una oportunidad para
Chile y para la regién”, dijo
el ministro de Energia de
Chile, Juan Carlos Jobet.
"Estamos trabajando para
aumentar nuestra capaci-
dad de generacion de ener-
gia renovable y reducir
nuestra dependencia de los
combustibles fosiles".



