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♦BRI5T0L Combustibles y lubricantes: 
las adjudicaciones 

estatales de 2024 sumaron 
más de US$ 428 millones

95 riNAi

patrocinada a» aal

Banco Rí>
Petroparfue el principal convocante, con más 

del 90% del total adjudicado, seguido por la 
Industria Nacional del Cemento (INC) y varias 

municipalidades. En total, las instituciones del 
Estado adjudicaron US$ 428.737.431 en contratos 

de combustibles y lubricantes a diversas 
empresas proveedoras del sector.

La compañía con mayor monto adjudicado fue 
Trafigura Pte. Ltd., con US$ 245,9 millones en 
cuatro contratos, todos provenientes de Petropar. 
Las empresas Vitol Energía Américas S.A., Monte 
Alegre S.A. y Lukoil Pan Américas LLC son los 
demás actores protagonistas en la importación y 
comercialización de combustibles en Paraguay.
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JUGÁS 
EN EQUIPO.
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INTERFISA
BANCO

Carne paraguaya gana terreno en EE.UU. como 
el tercer mayor destino de exportación

Según el último informe de comercio exterior del Senacsa, el mercado de los Estados Unidos 
desplazó del tercer lugar a Israel para situarse en el Top 3 de los mayores compradores de carne 

paraguaya. El 2024 había cerrado con Estados Unidos ocupando el quinto lugar entre los destinos 
de la carne bovina nacional.
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INFORME
EL SECTOR TURÍSTICO 
IMPULSA LAS 
GANANCIAS DE LAS 
CASAS DE CAMBIO.
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«EDITORIAL OPORTUNIDAD
Servicios Médicos

Migone
El sector metalúrgico juega un papel crucial en la economía paraguaya. 

Emplea a más de 8.000 personas, representa aproximadamente el 6% del 
valor agregado del sector industrial del país, ha logrado prácticamente 

duplicar su valor agregado entre 2008 y 2021 y según el Instituto Nacional 
de Estadística (INE), las industrias manufactureras, que incluyen al sector 

metalúrgico, representan el 9,2% del total de empresas registradas en el país.

BUSCAN INCREMENTAR 
EL INTERCAMBIO 
COMERCIAL CON 
TAILANDIA.
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A vuelo 
de pájaro 
k o A

EUROPA

FUTUROS DE 
LAS ACCIONES 
EUROPEAS SUBEN

Los futuros de las 
acciones europeas 
subieron 
después de que 
la administración 
Trump indicara 
flexibilidad en 
algunas de sus 
últimas medidas 
arancelarias.

BOLSAS

ELIMINAN LIQUIDACIÓN 
IMPULSADA POR EL 
COMERCIO

El S&P 500 borró 
una caída de 2% 
que hizo que el 
índice de referencia 
de la renta variable 
estadounidense 
casi borrara su 
repunte de US$3,4 
billones tras las 
elecciones.

PANAMÁ

BLACKROCK
COMPRA PUERTOS 
PANAMEÑOS

BlackRock compró 
puertos panameños 
de Hutchison, 
conglomerado 
de Hong Kong.
También adquirirán 
el 90% de Panama 
Ports Co, que 
opera en Balboa 
y Cristóbal.

ESPAÑA

SANTANDER ALCANZA 
RÉCORD DE 12,8%DE 
SOLVENCIA

Santander alcanza 
récord de solvencia 
de 12,8% mientras 
BBVA sube capital a 
12,88%. BBVA ha sido 
capaz de elevar su 
capital en medio de 
una opa que lo está 
llevando a disparar 
la retribución.

EL SALVADOR

CONTINÚA
COMPRANDO BITCOIN 
PARA SU RESERVA

El Gobierno salvadoreño 
continúa comprando 
bitcoin para su 
reserva estratégica y 
el presidente Nayib 
Bukele aseguró que 
no se detendrá en el 
futuro, a pesar de que 
el FMI limitó el uso y la 
compra criptomoneda.

PERÚ

CHINA RECONOCE 
LACALIDADDELA 
PECANA PERUANA

China importa alrededor 
de 50% de la pecana 
en cáscara del mundo y 
ahora el Perú posee la 
licencia de conformar 
su lista de países 
proveedores. Paga 
un precio más alto 
en comparación con 
otras variedades.

La Frase Asilo Twittearon

a El Canal de Panamá 
no está en proceso 

de recuperación. Rechazo 
a nombre de Panamá y de 
todos los panameños esta 
nueva afrenta a la verdad".

JOSÉ RAÚL MULINO 

PRESIDENTE DE PANAMÁ

LUISBAREIRO 

@LuisBareiro

Cuánto pagamos los 
contribuyentes por el 
traslado de pacientes 
de hospitales 
públicos a privados

CIFRAS
Lo Positivo

0,80%
CRECERÁ

El PIB úe México en este 2025, según 

proyecciones de especialistas.

L( Negativo 

25% 
ARANCELES

Confirmó el presidente Donald Trump 

para importaciones de México y 

Canadá.

EL RANKING
RANKING BANCOS- 
CARTERA OE DEPÓSITOS

para estudios o 
terapia intensiva? 
Con qué criterio se 
decide a qué hospital 
privado trasladarlos? 
No consigo 
respuestas porque la 
ministra se niega a 
hablar con la prensa.

ENRIQUE ARCE 
LÓPEZ
ESPECIALISTA EN EMPLEOS

ESPERANZAMARTÍNEZ 

@esperanza_py

Junto con colegas 
senadores de la 
Bancada Democrática 
hemos presentado un 
proyecto de resolución 
que exige al Presidente 
de la República la 
destitución inmediata 
de la Ministra de Salud. 
Una administración 
deficiente y criminal 
que refleja la indolencia 
e incapacidad de 
este gobierno.

LIBRO RECOMENDADO DEL DÍA

Hablaren 
público en 4 
jasos. 
Jn método 
jasado en 
■I Viaje del 
Héroe

AUTORES: Cristina 

JuesasyAgustí 

López

SINOPSIS: Tanto en el trabajo 
como en la vida cotidiana nos 
toca hablar en público con 
frecuencia: una reunión en 
la oficina, el lanzamiento de 
un proyecto o una junta de 
la comunidad de vecinos. 
En este libro los autores 
exponen un método innovador 
para preparar charlas y 
presentaciones utilizando la 
estructura del conocido viaje 
del héroe, simplificándolo y 
adaptándolo a cuatro pasos.

IGNACIO IRAMAIN 

@lgnaciolramain_

A más de un año 
de su expulsión 
inconstitucional, 
en donde buscaron
también su 
eliminación física, 
aquí se presenta un 
texto que contiene 
una historia más 
sobre cómo el
narcogobierno 
maneja hoy al 
Congreso Nacional.

1. ¿Cómo observa la evolución de las 
empresas a nivel mundial a lo largo 
de los años?

En el transcurso de los años, el 40% 
de las empresas se van a ver en la 
obligación de reducir sus empleados a 
nivel mundial.

2. ¿Qué porcentaje de trabajadores 
en Paraguay está empleado en 
microempresas?

El 60% de los trabajadores en Paraguay, 
están en una microempresa. Unas 
520.000 personas ganan menos del 
salario mínimo.

3. ¿Cómo influye el trabajo remoto 
en la forma en que los jóvenes 
paraguayos acceden a empleos 
internacionales?
El empleo con mejor salario sin duda es la 
programación. Jóvenes paraguayos ganan 
en dólares y trabajan desde su casa para 
empresas de Estados Unidos, Canadá, 
Suiza y otros puntos del mundo.
El inglés es la puerta que te abre para que 
seas contratado por estas firmas.

4. ¿Por qué se considera que el 
Gobierno acertó al crear una ley para 
las microempresas?
El Gobierno acertó con sacar una ley para 
las microempresas, hay que dar soporte 
a estas personas porque los números nos 
dicen que de cada 10 microempresas, 8 
no pasan el año.
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INDICADORES FINANCIEROS
Bancos cobraron 1,30% menos que el año pasado

Tasa de interés por préstamos en 
guaraníes cerró en 14,63% en enero
prensa@5dias.com.py

L
a tasa de interés ac­
tiva que cobran los 
bancos a sus clien­
tes, en moneda 
nacional, cerró en 14,63% 

en enero de este año, según 
el informe de Indicado­
res Financieros del Banco 
Central del Paraguay (BCP). 
Este porcentaje represen­
ta un aumento mensual 
de 0,39% y una caída de 
-1,30% si se compara con el 
primer mes del 2024.

El principal aumento de los 
intereses estuvo en la car­
tera de consumo que cerró 
en 22,68%. Esto significa 
1,38% más que noviembre 
del 2024 y 0,63% más que 
enero del año pasado. Los 
préstamos para la vivienda 
y desarrollo, por su par­
te, cerraron en 10,27% y 
9,94%. Estos porcentajes 
representan aumentos 
mensuales de 0,13 y 0,87 
respectivamente. Los cré­
ditos comerciales son los 
que presentaron una caída 
mensual de -0,20%, según 
el reporte de la banca ma­
triz. Si se compara las tasas 
de enero de 2025 y enero 
del 2024, en las carteras 
mencionadas y tarjetas de 
crédito, casi todas presen­
taron leves reducciones.

TASASQUEPAGAN 
LOSBANCOSPOR 
DEPÓSITOS
Con relación a la tasa pasiva 
promedio, que es el porcen­
taje que pagan los bancos a 
las personas que depositan

TASAS POR CRÉDITOS Y DEPÓSITOS EN G.

Cartera Ene-25
en % anuales

Var. Mensual
en p.p.

Var. Interanual
en p.p.

Consumo 22,68 1,38 0,63

Comercial 11,81 -0,20 -1,81

Vivienda 10,27 0,13 <f> 0,33 ♦

Desarrollo 9,94 0,87 f -1,07

Tarjetas de CrQito 15,10 -0,29 4* -1,65 4*
TPP Activa en MN 14,63 0,39 f -1,30 4>

El interés pagado por los depósitos aumentó 0,22% con relación al año pasado.

Cartera Ene-25
en % anuales

Var.
Mensual

en p.p.

Var.
Interanual

en p.p.

CDA 8,52 -0,29 0,41
DepQitos a la vista 0,97 -0,08 4* 0,11 if>

DepQitos a plazo 6,41 -0,40 -0,03

TPP Pasiva en MN 5,06 -0,11 4* 0,22 f

su dinero, hubo una caída 
de -0,11% de forma men­
sual, con lo que enero de 
2025 cerró en 5,06%. Esto, a 
nivel interanual representó 
un aumento del 0,22%

Los Certificados de De­
pósito de Ahorro (CDA) 
cerraron el primer mes del

ELDATO

8,4% FUE LA 
TASA ACTIVA 
EN MONEDA 
EXTRANJERA 
COBRADA POR 
LOS BANCOS. 

año en tasas del 8,52%, lo 
que representó una caída 
mensual de -0,29% y un 
aumento del 0,41% con 
relación al mismo mes del 
2024. Los depósitos a la vis­
ta tuvieron tasas de 0,97% 
y los de plazo 6,41%. Estos 
valores constituyeron caí­
das mensuales de -0,08%

LA CIFRA

5,06%
FUE LA TASA DE 
INTERES PASIVA 
EN MONEDA 
NACIONAL. 

y -0.40% respectivamente. 
Si se compara con enero 
del 2024, los depósitos a la 
vista crecieron 0,11 puntos 
porcentuales (p.p) y los de 
plazo cayeron -0,03 p.p.

CRÉDITOS Y 
DEPÓSITOS 
AUMENTARON
El reporte de la banca ma­
triz destacó el dinamismo 
de los créditos en moneda 
nacional (MN), con rela­
ción al año pasado, con lo 
que se notó un crecimien­

TASAS POR CRÉDITOS Y DEPÓSITOS EN US$

to de 18,79%. Lo mismo 
ocurrió en moneda ex­
tranjera (ME), registrán­
dose una expansión de 
12,86%.

Con relación a los depó­
sitos, el crecimiento inte­
ranual fue de 12,79% en 
MN, mientras que el saldo 
de depósitos en ME creció 
en 6,71% con relación al 
mes anterior.

Ajustados por estaciona- 
lidad, los créditos en MN 

se incrementaron respec­
to al mes anterior 1,45%. 
Por su parte, los créditos 
en ME ajustados por es- 
tacionalidad también re­
gistraron un aumento de 
0,78%.

Los datos desestacionali- 
zados de los depósitos en 
MN reflejan un incremen­
to mensual de 0,95% y los 
depósitos en ME desesta- 
cionalizados verificaron 
un aumento respecto al 
mes anterior de 2,21%.

ESTUDIO DE IMPACTO AMBIENTAL
La firma ARIZA INMOBILIARIA S.A., y su representante legal la señora ANGELA ELIZABETH BUEY 
DE SAURINI, proponente; comunica a quienes pudiera interesar, que ha presentado al Ministerio del 
Ambiente y Desarrollo Sostenible (MADES), el Estudio de Impacto Ambiental Expediente con Mesa de 
Entrada SIAM N° 700/2025 del proyecto "PROYECTO DE LOTEAMIENTO NUEVA COLOMBIA", a 
desarrollarse en la propiedad individualizada con Matriculas N° DI1/2000, Dll/2001, Padrones 
N° 1270, 1261, ubicada en el Distrito de Nueva Colombia, Departamento de Cordillera; 
elaborado por el Consultor Ambiental KOJI MIGUEL KURITA OYAMADA con Registro CTCA 
N° 1-1329, conforme a la Ley N° 294/93 de Evaluación de Impacto Ambiental y su Decreto Reglamentario 
N° 453/13 y su ampliación y modificación N° 954/13.

El Relatorio de Impacto Ambiental (RIMA) correspondiente a dicho estudio, estará a disposición del 
público por el plazo de diez (10) días hábiles en el Ministerio del Ambiente y Desarrollo Sostenible, 
en general en su página web www.mades.gov.py y en las oficinas administrativas de la Dirección 
General de Control de la Calidad Ambiental y de los Recursos Naturales a los efectos de su revisión o 
consulta.

Las observaciones, comentarios y objeciones sobre el Relatorio de dicho estudio o sobre el proyecto, 
incluyendo los fundamentos técnicos, científicos y jurídicos que lo sustenten, deberán presentarse por 
escrito al Ministerio del Ambiente y Desarrollo Sostenible, sito en la Avda. Madame Lynch N° 3.500, 
Asunción, en horario de oficina de 7:00 a 15:30 horas, de Lunes a Viernes, en el plazo de diez (10) 
días hábiles, a computarse a partir del día siguiente de la última publicación.

Asunción, 05 de marzo de 2025.-

Cartera Ene-25 
en % anuales

Var. Mensual
en p.p.

Var. Interanual
en p.p.

Consumo 8,65 -0,23 4* 0,97

Comercial 8,01 0,26 -0,36

Vivienda 8,96 0,59 -0,42 4*
Desarrollo 8,38 0,21 -0,35 4*

TPP Activa en ME 8,14 0,20 f -0,32 4>

Cartera Ene-25 
en % anuales

Var.
Mensual

en p.p.

Var.
Interanual

en p.p.

CDA 5,68 -0,07 4* -0,15 4*
DepQitos a la vista 0,82 0,23 0,25

DepQitos a plazo 2,46 -0,11 -0,81 4*
TPP Pasiva en ME 3,85 0,05 f 0,21 t

mailto:prensa@5dias.com.py
http://www.mades.gov.py
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CONVOCATORIA
El tenis de alto nivel llega a Asunción

Lanzamiento oficial del Paraguay Open 
2025 que se llevará a cabo este mes
prensa@5dias.com.py

L
a empresa TFinity 
EAS llevó a cabo al 
lanzamiento ofi­
cial del Paraguay 
Open 2025 Babolat, el tor­

neo más esperado del año, 
que se disputará en el Club 
Internacional de Tenis del 
16 al 23 de marzo.

Parte del circuito ATP 
Challenger Tour (categoría 
75), el evento ofrecerá US$ 
100.000 en premios y reu­
nirá a talentos nacionales 
e internacionales. Entre 
los tenistas confirmados 
se destaca Daniel Vallejo, 
número 210 del mundo y 
campeón del Challenger 
ATP de Sao Leopoldo en 
2024. También competi­
rán Martín Vergara, Her-

La presentación del certamen tuvo lugar en delSol Shopping.

nando Escurra y Santino 
Núñez, quienes buscarán 
brillar ante su público.

La fase de clasificación del 
torneo (Qualy) se realizará 
el domingo 16, con la par­
ticipación de 70 tenistas.

La llave principal iniciará 
el lunes 17, y los encuen­
tros se llevarán a cabo a 
partir de las 16:00 en las 
canchas principales de 
la batería central del CIT. 
El árbitro principal de la 
competencia será el brasi­

leño Rafael Schneider.

En cuanto al acceso, la 
fase inicial del torneo será 
gratuita, mientras que 
para la etapa final (cuar­
tos de final, semifinales y 
finales) se aplicarán los si­

guientes costos para no so­
cios: viernes 21 G. 32.100, 
sábado 22 G. 53.500 y 
domingo 23 G. 85.600. Las 
entradas estarán disponi­
bles a través de la platafor­
ma Tuti y se habilitarán en 
los próximos días.

Carolina Molinas, la pre­
sidenta del Club Interna­
cional de Tenis (CIT) hizo 
énfasis en la cantidad de 
personas que están tra­
bajando para promover y 
desarrollar este deporte, 
porque dar este tipo de 
oportunidad para los ju­
gadores es realmente una 
motivación fantástica para 
sus carreras profesionales.

"Invitamos a todos los 
amantes del tenis a que 
puedan venir a mirar los 
partidos, van a estar in­

creíbles. Queremos sentir 
el apoyo del público para 
nuestros jugadores y para 
todo lo que va a ser el nivel 
de tenis que vamos a tener 
en el sitio”, expresó. Es de 
mencionar que el Club In­
ternacional de Tenis (CIT) 
tiene una infraestructura 
de primer mundo, no tie­
ne que prepararse para 
este torneo en cuanto a 
canchas, lumínica, espa­
cio físico para vestuarios, 
sala de jugadores, sala de 
almuerzo, sala del árbitro, 
zona VIP y zona de expe­
riencias.

Esta ocasión se trata de la 
segunda edición del Para­
guay Open, la primera fue 
el año pasado en el 2024 
luego de 14 años porque 
la última edición fue en el 
2010.

Equipos comerciales de alto rendimiento y durabilidad al mejor precio del mercado.

Consulta con nuestros 
asesores especializados 
para cada emprendimiento

@ Rolando Cabral (0983) 911 102
Cristina Zárate (0983) 911103

(021)515-505 5) (0972)233175
j GLOBO IMPORT EXPORT www.globo.com.py S.A.

mailto:prensa@5dias.com.py
http://www.globo.com.py
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IMPACTO COMERCIAL

Paraguay, aunque es miembro del bloque, no se ve afectado por esta decisión

Sorpresiva suspensión: China frenó la 
compra de carne vacuna del Mercosur
prensa@5dias.com.py

C
hina, el mayor 
importador y con­
sumidor de carne 
del mundo, impu­
so recientemente nuevas 

limitaciones a la importa­
ción de carne vacuna pro­
veniente de varios frigorí­
ficos del Mercosur, lo que 
representa un golpe signi­
ficativo para la industria 
cárnica de la región.

Cabe destacar que Para­
guay, aunque es miembro 
del bloque, no se ve afec­
tado por esta decisión, 
ya que no tiene acceso al 
mercado chino debido al 
reconocimiento diplomáti­
co de Taiwán.

LA "GUERRA 
COMERCIAL"
Muchos ya sostienen que 
se trata de una declaración 
de "Guerra comercial" al 
Mercosur con esta cance­
lación de manera discre­
cional a varios frigoríficos 
exportadores de carne va­
cuna de la región.

El concepto de "guerra co­
mercial", históricamente 
ligado a las políticas de 
Donald Trump, adquie­
re un nuevo matiz con 
esta maniobra de China.

A finales de 2024, el Minis­
terio de Comercio chino 
abrió una investigación 
para determinar si las im­
portaciones de carne bovi­
na afectaban a su industria 
local.

Aunque se presentó como 
un estudio de impacto eco-

E1 temor de la industria es que esta decisión sea solo el primer paso de más cancelaciones discrecionales.

nómico, muchas voces en 
el sector interpretaron la 
medida como un intento 
de reducir los precios de la 
carne importada.

LA SUSPENSIÓN
Según informó la agencia 
Reuters, las autoridades 
aduaneras chinas bloquea­
ron las compras de carne 
vacuna de siete frigoríficos 
y depósitos de frío, seis de 
los cuales pertenecen a paí­
ses del Mercosur, principal 
proveedor de carne bovina 

a China. Brasil, el mayor 
exportador de carne a Chi­
na, es el país más perjudi­
cado por la decisión. Entre 
los frigoríficos afectados 
de la región se encuentran:

•Argentina: Frigorífico
Regional General Las He- 
ras S.A. y Frió Dock S.A.

•Brasil: Frisa Frigorífico 
Rio Doce S.A., Bon-Mart 
Frigorífico Ltda y JBS S.A.

•Uruguay: el Frigorífico 

afectado se llama Sirsil.

•Mongolia: Un proveedor 
cuyo nombre no fue divul­
gado.

También se suspendieron 
importaciones de un frigo­
rífico de Mongolia, lo que 
podría ser un intento de 
dar la impresión de que la 
medida no está dirigida ex­
clusivamente al Mercosur.

FACTORESDETRÁS 
DE LA SUSPENSIÓN

El frigorífico argentino 
General Las Heras ya había 
enfrentado problemas con 
clientes chinos en el pasa­
do, mientras que la planta 
uruguaya de Sirsil fue se­
ñalada por la presencia de 
residuos de fluazuron en 
un lote de carne exporta­
da.

INCERTIDUMBRE
El temor dentro de la in­
dustria es que esta deci­
sión sea solo el primer paso 
de una serie de cancelacio­

LA CIFRA

7
FRIGORÍFICOS 
EN TOTAL 
FUERON 
NOTIFICADOS 
POR ESTA , 
SUSPENCION.

ELDATO

Esta 
medida 
también se 
produce en 
un contexto 
de tensiones 
comerciales 
globales. 
En las 
últimas 
semanas, 
Estados 
Unidos y 
China han 
incrementad^ 
la imposición 
de aranceles 
en varios 
sectores 
estratégicos.

nes discrecionales, lo que 
podría afectar gravemente 
la sostenibilidad del nego­
cio cárnico en la región.

Paraguay, por su par­
te, sigue al margen de 
este conflicto comercial.

Al reconocer diplomática­
mente a Taiwán, no tiene 
permitido exportar carne a 
China, lo que, en este caso, 
lo deja fuera del impacto de 
las restricciones impuestas 
al Mercosur.

http://www.5dias.com.py
mailto:prensa@5dias.com.py
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INFORME
Petropar concentró la mayor parte de las adjudicaciones en compra de hidrocarburos

Estado adjudicó más de US$ 428 millones 
en combustibles y lubricantes en 2024
prensa@5dias.com.py

E
n el año 2024, las 
instituciones del 
Estado paraguayo 
adjudicaron un 
total de US$ 428.737.431 en 

contratos relacionados con 
combustibles y lubricantes 
a diversas empresas pro­
veedoras del sector. Entre 
los principales convocantes 
se encuentran Petróleos Pa­
raguayos (Petropar), segui­
do de la Industria Nacional 
del Cemento (INC) y varias 
municipalidades del país.

PRINCIPALES 
ADJUDICACIONES
La empresa con mayor 
monto adjudicado fue Tra- 
figura Pte. Ltd., con un to­
tal de US$ 245.899.660 en 
cuatro contratos. Esta com­
pañía con sede en Singapur 
es una de las principales co- 
mercializadoras de petró­
leo y otros bienes básicos 
a nivel global. Todas sus 
adjudicaciones provinieron 
de Petropar, incluyendo 
una para la venta de nafta 
virgen, dos de gasolina de 
91 octanos y otra de gasoil.

En segundo lugar, se en­
cuentra Vitol Energía Amé- 
ricas S.A., con una adjudica­
ción de US$ 61.691.374 en 
un único contrato prove­
niente de Petropar para la 
adquisición de gasoil. Vitol, 
fundada en Roterdam en

TOP10 EMPRESAS ADJUDICADAS EN EL SECTOR COMBUSTIBLE Y LUBRICANTES
us$

Trafigura Pte. Ltd 245.899.660

Vitol Energía Américas S.A. 61.691.374

Monte Alegre S.A. 40.007.978

Lukoil Pan Americas, LLC 30.469.856

GT Scientific S.A. 16.522.992

Inpasa del Paraguay S.A. 10.576.924

Pan American Energy 9.718.208

Azucarera Paraguaya S.A. 7.051.282

Primera Estación de Servicios S.R.L. 935.477

Francisco Enrique Godoy Fariña 542.009

1966, es una de las empre­
sas líderes en el comercio 
y distribución de energía, 
operando en más de 40 ofi­
cinas a nivel mundial.

Monte Alegre S.A., por su 
parte, obtuvo tres adjudica­
ciones por un monto total 
de US$ 40.007.978. Uno de 
estos contratos fue realizado 
por la Industria Nacional del 
Cemento por un valor de 
$9.756.407 para la adquisi­
ción de coque de petróleo, 
mientras que los otros dos 
contratos fueron con Petro­
par para la compra de nafta 
virgen. Fundada en 1999, 
Monte Alegre es parte del 

grupo Alkan y opera en los 
sectores de hidrocarburos, 
cemento, plásticos, químicos 
y lubricantes.

Lukoil Pan Americas LLC, 
filial de la compañía rusa 
Lukoil, también se encuentra 
entre los proveedores adju­
dicados, con un contrato de 
US$ 30.469.856 con Petropar 
para la compra de gasoil.

G T Scientific S.A. obtu­
vo un contrato por US$ 
16.522.992 con la Industria 
Nacional del Cemento para 
la adquisición de coque de 
petróleo para la planta in­
dustrial de Vallemí.

Otras empresas adjudica­
das incluyen Inpasa del Pa­
raguay S.A. (US$ 10.576.924 
en dos contratos), Pan 
American Energy (US$ 
9.718.208 en dos contra­
tos), Azucarera Paraguaya 
S.A. (US$ 7.051.282 en un 
contrato), Primera Estación 
de Servicios S.R.L. (US$ 
935.477 en un contrato) y 
Francisco Enrique Godoy 
Fariña (US$ 542.009 en un 
contrato).

MAYORES 
CONVOCANTES
Petropar fue la entidad es­
tatal que realizó la mayor 
cantidad de adjudicacio­

nes, con un total de US$ 
395.699.917 en 15 contratos, 
distribuidos entre varias 
empresas proveedoras de 
combustibles y lubricantes.

La Industria Nacional del 
Cemento (INC) realizó 
tres adjudicaciones por 
un monto total de US$ 
26.820.079, principalmen­
te para la compra de coque 
de petróleo para sus plan­
tas industriales.

Entre los gobiernos loca­
les, la Municipalidad de 
Pedro Juan Caballero rea­
lizó una adjudicación por 
US$ 935.477, mientras que 

la Municipalidad de Coro­
nel Oviedo adjudicó US$ 
542.009.

Otras municipalidades que 
adjudicaron contratos inclu­
yen Mariano Roque Alonso 
(US$ 219.872), Concepción 
(US$ 216.970 en cuatro con­
tratos), el Gobierno Depar­
tamental de Alto Paraguay 
(US$ 167.994 en un contra­
to), Naranjal (US$ 129.018 en 
dos contratos), San Ignacio 
(US$ 128.024 en tres contra­
tos) y Yguazú (US$ 127.925 
en un contrato).

El grueso de las adjudi­
caciones se concentró en 
Petropar, con más del 90% 
del total, lo que responde a 
su rol de abastecedor prin­
cipal de combustibles en el 
país. La mayor parte de los 
contratos fueron dirigidos 
a Trafigura, Vitol, Monte 
Alegre y Lukoil, cuatro de 
los principales actores en la 
importación y comerciali­
zación de combustibles en 
Paraguay.

La Industria Nacional del 
Cemento también tuvo una 
participación relevante, ad­
quiriendo insumos para su 
producción industrial. Las 
municipalidades y gobier­
nos departamentales, por 
su parte, realizaron adqui­
siciones menores en com­
paración con las entidades 
nacionales.

mailto:prensa@5dias.com.py
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DATOS DEL BCP
Pese a crecimiento en operaciones proyectan año "peleado"

Casas de cambio lograron ganancias de
G. 16.888 millones a enero de este año
Sergio Resguín
sresquin@5dios.com.py

L
as utilidades a dis­
tribuir de las 24 
casas de cambio 
que componen el 
sistema alcanzaron los G. 

16.888 millones al 31 de 
enero de este año, según 
el boletín estadístico del 
Banco Central del Para­
guay (BCP). Esto represen­
ta unos G. 14.287 millones 
más que el mismo mes del 
2024. En aquella ocasión 
las ganancias oscilaron 
los G. 2.600 millones, por 
lo que el salto fue impor­
tante. Pese a ello, desde 
la Asociación de Casas de 
Cambio manifestaron que 
todavía no se llega a los 
niveles de operación de la 
pre pandemia.

En el "Top 5" de utilidades 
de casas de cambio, a ini­
cios de este año, figuran 
Maxi Cambios, Mundial 
Cambios, Cambios Alber- 
di, Cambios Chaco y M&D 
Cambios. Sus ganancias 
fueron de G. 4.242 millo­
nes, G. 3.746 millones, G. 
2.336 millones, G. 1.496 
millones y G. 1.080 mi­
llones respectivamente. 
Detrás de estas, se encuen­
tran otras entidades con 
ganancias de entre G. 20 
millones y G. 720 millo­
nes, además de aquellas 
que cerraron enero con 
pérdidas.

Con relación a la gran dife­
rencia entre el 2024 y2025, 
el presidente del directorio 
de la Asociación de Casas 
de Cambio, Emil Mendoza, 

ESTUDIO DE IMPACTO AMBIENTAL
El señor JUAN HABEGGER JARA, PROPONENTE, comunica a quienes pudiera interesar que 
ha presentado al Ministerio del Ambiente y Desarrollo Sostenible (MADES) el Estudio de Impacto 
Ambiental Expediente con Mesa de Entrada SIAM n.° 9002/2022 del proyecto “PRODUCCIÓN 
AGRO GANADERA - FEEDLOT A PEQUEÑA ESCALA”, a desarrollarse en la propiedad 
individualizada con Fincas n.° 334 - 180, Padrones n.° 221 - 374, ubicada en el distrito de Villa 
Ygatimí, departamento de Canindeyú, elaborado por el consultor ambiental ROBERTO 
CARLOS AMARILLA NOGUERA, con Registro CTCA n.° I-095, conforme a la Ley N 0 294/93 de 
Evaluación de Impacto Ambiental y su Decreto Reglamentario n.° 453/13 y su ampliación y 
modificación 954/13.
El Relatorio de Impacto Ambiental (RIMA) correspondiente a dicho estudio estará a disposición del 
público por el plazo de diez (10) dias hábiles en el Ministerio del Ambiente y Desarrollo Sostenible, 
en general en su página web www.mades.gov.py y en las oficinas administrativas de la Dirección 
General de Control de la Calidad Ambiental y de los Recursos Naturales a los efectos de su revisión 
o consulta.
Las observaciones, comentarios y objeciones sobre el Relatorio de dicho estudio o sobre el 
proyecto, incluyendo los fundamentos técnicos, científicos y jurídicos que lo sustenten, deberán 
presentarse por escrito al Ministerio del Ambiente y Desarrollo Sostenible, sito en la Avda. Madame 
Lynch n.° 3500, Asunción, en horario de oficina de 7:00 a 15:30 horas, de lunes a viernes, en el 
plazo de diez (10) días hábiles, a computarse a partir del día siguiente de la última publicación.

Asunción, 19 de febrero de 2025.

explicó que este año hubo 
mucho incentivo desde 
el sector turístico. Mucha 
gente recurrió a la entidad 
para la compra de pesos 
argentinos, reales y dóla­
res para viajar el exterior, 
además de que diciembre 
y enero son los meses de 
mayor movimiento econó­
mico.

"El movimiento normal­
mente es mayor a la de 
otros meses por la canti­
dad de turistas que vie­
nen del extranjero y que 
acuden a los mostradores 
de las casas de cambio. 
Muchísimos paraguayos 
también acuden a las casas 
de cambio para comprar 
divisas y realizar sus va­
caciones en el extranjero”, 
destacó Mendoza.

TODAVÍA NO SE LLEGÓ 
ALOS NIVELES
PRE PANDEMIA
Si bien, la cantidad de 
operaciones creció, según 
el directivo del gremio de 
las casas de bolsa, toda­
vía falta mucho para lle­
gar a los niveles de la pre 
pandemia. "Realmente 
nosotros todavía estamos 
lejos de recuperar ese mo­
vimiento. Pero sí, paula­
tinamente, vamos a decir 
que vamos dando algunos 
pasitos adelante y ojalá 
que con el tiempo recu­
peremos el movimiento 
que teníamos antes de 
la pandemia", enfatizó el 
profesional.

Mendoza aseveró que el 
volumen de operaciones 

de los años 2017, 2018 
y 2019 era mucho más 
grande de lo alcanzado 
hasta la fecha. Consulta­
do sobre las proyecciones 
para el 2025, respondió: 
"realmente estamos atra­
vesando un año, vamos a 
decir hasta el momento, 
un poquito duro”. Explicó 
que esto se debe a que el 
Paraguay depende mucho 
de los agroproductos, tan­
to en importación como 
exportación.

"Este año nosotros nos en­
contramos con un precio 
internacional de la soja 
que no es muy bueno, la 
producción de la zafriña 
tampoco fue muy buena 
debido a la seca en algu­
nos sectores. En otros, per­
judicó la lluvia excesiva. 
Entonces, eso como que 
frena un poquito el movi­
miento de divisas, que es 
a lo que nosotros nos dedi­
camos", subrayó Mendoza.

CONTEXTO 
INTERNACIONAL
Otro detalle que puede 
golpear a las casas de 
bolsa tiene que ver con el 
contexto internacional, 
debido a las políticas que 
pueda llevar adelante el 
presidente de los Estados 
Unidos, Donald Trump. 
"Todavía estamos tenien­
do intereses altos y vemos 
que va a ser un año bastan­
te peleado", reiteró. Dijo 
que se espera un dólar con 
tendencia al alza y que la 
carencia de industrias 
podría tener sus efectos, 
debido a que dependemos

RANKING. DATOS AL 31/01/2025
Casa de Cambio

Utilidades a distribuir 

En millones deG.

Maxi Cambios S.A.

Mundial Cambios S.A.

Cambios Alberdi S.A. 2.336

Cambios Chaco S.A. 1.496

M&D Cambios S.A. 1.080

Fe Cambios S.A. 720

Bonanza Cambios S.A. 481

Norte Cambios S.A.E.C.A. 463

Mercosur Cambios S.A. 375

La Moneda Cambios S.A. 364

Oriente Cambios S.A. 263

Itá Cambios S.A. 222

Valor S.A. Casa Cambiaría 215

Cambios Río Paraná S.A. ■ 207

Jasy Cambios S.A. ■ 204

Euro Cambios S.A. ■ 197

Mas Cambios S.A. ■ 186

Cambios Triple C S.A. ■ 181

Fénix Exchange S.A. ■ 76

Fortuna Cambios S.A. 1 22

Cambios Yrendagué S.A. 1 21

Uno S.A. Cambios ■ (26)

Santa Rita Cambios S.A. ■ (82)

Ceteg Cambios S.A. ■ (104)

Total Sistema 16.888

mucho del mercado ex­
tranjero.

Mendoza explicó, además, 
que el gobierno opta mu­
chas veces por no emitir 
sus monedas para hacer 
frente a la inflación, lo 
que ralentiza la economía. 
Esto quiere decir que no 
hay suficientes guaraníes 
para comprar dólares. De 
presentarse esta situación, 
las instituciones finan­
cieras, que se dediquen al 
cambio de divisas, tam­
bién podrían quedar re­
sentidas.

REGLAMENTACIONES
Con relación a las últimas 
reglamentaciones emiti­
das por el BCP, Mendoza 
afirmó que están en cons­

tante comunicación con 
la banca matriz, para dar 
sugerencias y mejorar la 
coyuntura de mercado. 
Agregó que es necesario 
cambiar algunas regla­
mentaciones que son li­
mitantes a la operativa de 
quienes trabajan en cam­
bios. Remarcó que urge 
que determinados actores 
dejen de operar en parale­
lo, de forma ilegal.

"Actualmente en nuestro 
mercado una persona co­
mún tiene un límite ope­
rativo de entre US$ 15.000 
y US$ 17.000 dólares anua­
les. Pasando este límite, 
mucha gente opta por ope­
rar en el mercado negro, y 
así el Banco Central pierde 
la registración y cómo se 

está moviendo el mercado 
de divisas dentro de nues­
tro país", refirió Mendoza. 
Desde las casas de cambio 
insistieron en que se au­
mente la línea en las enti­
dades, tal y como era antes 
de la pandemia. Recordó 
que en aquella época el lí­
mite de operaciones era de 
US$ 100.000.

Mendoza finalizó con que 
existen muchos desafíos 
para las entidades de cam­
bio en Paraguay, princi­
palmente, en materia de 
innovación. Recomendó a 
las empresas a adecuarse 
a las operaciones inter­
nacionales debido a que 
se vienen muchas regla­
mentaciones con el nuevo 
gobierno de Trump.

mailto:sresquin@5dios.com.py
http://www.mades.gov.py
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PROGRAMA
Tour Industrial del Club Mipymes

UIP vincula a Mipymes con grandes 
industrias para fomentar el aprendizaje
prensa@5dias.com.py

C
on el objetivo de 
fortalecer el cre­
cimiento de las 
micro, pequeñas 
y medianas empresas, la 

Unión Industrial Paragua­
ya impulsa el Tour Indus­
trial del Club Mipymes, un 
innovador programa que 
permite a emprendedores 
y empresarios conocer de 
cerca el funcionamiento de 
grandes industrias nacio­
nales, fomentando el inter­
cambio de conocimientos 
y la generación de nuevas 
oportunidades de negocio.

El Club Mipymes se po- 
siciona como un espacio 
dinámico de aprendizaje 
y networking, en el que 
emprendedores pueden 
explorar modelos de ges­
tión, procesos productivos 
y estrategias de innova­
ción implementadas en el 
sector industrial. Más que 
un simple recorrido, esta 
iniciativa busca fortalecer 
la competitividad de los 
participantes al conectarles 
con ejecutivos y especialis­
tas del rubro, promoviendo 
la integración en la cadena 
de valor industrial.

El primer Tour Industrial 
del 2025 se llevó a cabo en 
Granopar, industria para­
guaya en producir harinas 
y masas listas para cocinar 
a base de maíz.

Con más de 40 años de 
trayectoria, esta empresa 
familiar nació de la visión 
emprendedora de Don Eu- 
lalio Garcete, quien encon­
tró al rubro atractivo desde 
pequeño cuando acompa­
ñaba a su padre al Merca­
do 4. Durante la visita, los 
socios del Club recorrieron 
las instalaciones y conocie­

ron el proceso productivo, 
desde la recepción del maíz 
hasta la obtención de sus 
productos estrella, como 
harina de maíz, masa para 
chipa, sopa paraguaya y 
vori vori.

También pudieron conocer 
su proceso de gestión de ca­
lidad y el laboratorio de in­
novación que ha permitido 
a la empresa expandir sus 
operaciones y comenzar a 
exportar a mercados inter­
nacionales como Europa.

TESTIMONIOS
Y APRENDIZAJES
El Tour Industrial no solo 
permitió conocer los proce­
sos de Granopar, sino que 
también dejó aprendizajes 
y reflexiones en los partici­
pantes:

SOFÍA SÁNCHEZ- 
JARAMAZS.A.
"La visita fue una expe­
riencia enriquecedora. Me 
sorprendió especialmente 
la etapa de elaboración de 
harinas, ya que el aroma me 
transportó a mi infancia. 
Me encantó ver que Grano- 
par no solo es una industria 
moderna, sino que mantie­
ne su esencia familiar y da 
empleo a muchas personas. 
Creo que ese es el toque es­
pecial que hace que sus pro­
ductos conserven ese sabor 
casero y tradicional".

TAMARA VELÁZQUEZ - 
DELIBERÉ
"Estoy muy agradecida con 
la UIP por esta oportunidad. 
Es impresionante el nivel 
de organización y el trabajo 
en equipo que hay en la em­
presa. Más que una marca, 
es una gran familia con va­
lores que se reflejan en cada 
producto. Me llevo muchas 
ideas para aplicar en mi ne­
gocio, especialmente sobre 
la importancia de la nume-

Propietarios de Mipymes que participaron del Tour Industrial del Club Mipymes.

ración de procesos para me­
jorar la eficiencia".

GENNY PINTO- 
SERBENE.A.S.
"Esta visita fue realmente 
inspiradora. Me recordó la 
importancia de las empre­
sas familiares y cómo su 
compromiso con la calidad 
y los valores hace la dife­
rencia. Granopar ha crecido 
enormemente con el tiem­
po, demostrando que con 
esfuerzo y confianza en los 
procesos todo es posible. 
Conocer cada etapa, des­
de la materia prima hasta 
el producto final, me dejó 
aprendizajes valiosos. Re­
comiendo totalmente estos 
tours, ya que son una gran 
oportunidad para seguir 
aprendiendo y creciendo".

EXPERIENCIA 
CONSOLIDADA
El Tour Industrial es una 

actividad exclusiva para so­
cios de la UIP y miembros 
del Club Mipymes. En2024, 
cerca de 80 mipymes parti­
ciparon en estas experien­
cias visitando 5 industrias: 
ITARENDY S.A. (metalúrgi­
ca), Blue Design (textil y de 
confección), CENCOPROD 
(procesadoras de cuero 
bovino), Cereales S.A. (Ali­
mentos) y CAVALLARO 
S.A.C.E.I. (domisanitarios y 
de cosmética).

Las mipymes interesadas 
en sumarse al Tour Indus­
trial pueden hacerlo a tra­
vés del Club Mipymes de 
la UIP, contactando al 0976 
521073.

RESEÑA 
INSTITUCIONAL
El Club Mipymes es un es­
pacio que busca articular 
servicios exclusivos para 
mipymes que contribuyan 

al desarrollo de las mismas 
a través de actividades 
e iniciativas oportunas, 
de forma gratuita. Ofrece 
una variedad de servicios 
como Ruedas de Nego­
cios, exposiciones y ferias, 
eventos de networking, 
charlas, talleres y visitas a 
industrias.

La situación actual de las 
mipymes en Paraguay 
es bastante dinámica. 
Según el Viceministerio 
de Mipymes, al cierre del 
2022, existían un total de 
366.977 mipymes en el 
país, lo que representa un 
crecimiento del 35% en 
comparación con el 2021.

En cuanto a la distribución 
por tamaño, un 88% de las 
mipymes son microem- 
presas, mientras que el 
10% son pequeñas empre­
sas y el 2% restante son 

medianas empresas. Es 
importante destacar que la 
formalización es un aspec­
to clave para el desarrollo 
de las mipymes. Según 
estimaciones, alrededor 
de 690.000 mipymes se 
encuentran aún en el sec­
tor informal, por lo que 
se están llevando a cabo 
acciones para abordar este 
tema.

En cuanto a la distribución 
geográfica, el 75% de las 
mipymes se concentran 
en los departamentos de 
Central, Asunción, Alto 
Paraná, Itapúa y Caaguazú.

Las mipymes en Paraguay 
enfrentan desafíos rela­
cionados con la formali­
zación y la informalidad, 
pero también presentan 
oportunidades para el cre­
cimiento y el desarrollo 
económico.

Con el QR de Pix, desde tu App Atlas podés:

Si Comprar en comercios adheridos.

& Gestionar las expensas de tus inmuebles.

(5) Pagar tratamientos médicos, matrículas 
y cuotas escolares.

Hacete cliente desde la App 
y simplifica tus pagos.

B
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EMPRESAS PÚBLICAS
Copaco pierde G. 9.000 millones al mes

Óscar Stark:
“Compra de Vox fue
un mal negocio”
prensa@5dias.com.py

L
a compañía estatal 
de telecomunica­
ciones Copaco es 
un claro ejemplo 
de décadas de mala gestión 

y cuando la prioridad no es 
un buen servicio, sino car­
gos políticos en la función 
pública, salvo excepciones.

Mientras las empresas del 
sector en el ámbito privado 
viven su auge, invierten 
fuerte y despliegan campa­
ñas agresivas para captar 
clientes en un mercado 
maduro - con pocos nue­
vos clientes-, Copaco pierde 
más de US$ 1 millón al mes. 
(G. 9.000 millones).

De haber tenido más 400 
mil clientes en telefonía fija, 
hoy apenas sobrepasa los 
100 mil abonados, mientras 
que su unidad de telefonía 
móvil, Vox, una malísima 
adquisición por cierto, ni 
siquiera alcanza el 1% de 
cuota de mercado.

Hablamos con el presidente 
de la entidad, Óscar Stark 
quien reconoció que la em­
presa sólo podrá evitar el 
inminente colapso con una 
fuerte inyección de capital, 
proyecto en el que viene

Fachada de la telefónica estatal, con problemas hasta para pagar sueldos.

¿ELDATO A CIFRA

LLEGO A TENER 
MAS DE 400 
MIL CLIENTES, 
HOY APENAS 
SOBREPASA LOS 
100 MIL.

trabajando para salvar a la 
Copaco que hoy arrastra 
deudas por más de US$ 160 
millones.

Comentó que la empresa 
arrastra una gigantesca deu­
da con la ex SET, hoy DNIT, 
y el Instituto de Previsión 
Social (IPS) y que vienen 
refinanciando el pago. 
También el clavo que dejó 
la compra de Vox, que man­
tenía pasivos con la banca 
privada.

Recordó que en Copaco se 
empezaron a retrasar los 
salarios hace tres años. "Eso 
ya demuestra que no tenés 
dinero para cubrir tus com­
promisos porque los sala­
rios son los primeros que se 
tienen que pagar", precisó.

VOX
Sobre Vox, dijo que si bien el 
precio de compra fue muy 
bajo 3 millones de dólares, 
había unos 7 millones de 
dólares más o menos de

G. 9.000
MILLONES CADA 
MES, ES LA 
PERDIDA DE 
COPACO.

deuda. Entonces, el trato 
fue: te entrego esto y queda­
mos empatados.

"No fue tampoco un nego­
cio para los que vendieron, 
pero el mal negocio para Co­
paco fue que Vox necesitaba 
una inversión muy grande 
en un mercado maduro. En 
la mayoría de los países del 
mundo, o regiones de paí­
ses, en los casos de países 
grandes, hay dos o tres em­
presas de telefonía móvil. 
O sea, no hay espacio para 
mucho más", indicó.

Es decir, se compró una 
empresa que requería una 
inversión muy grande y Co­
paco no estaba en condicio­
nes de hacer esa inversión. 
Básicamente, de hecho, 
cuando se compró Vox, te­
nía pérdidas acumuladas. 
Eso solamente se siguió 
acumulando hasta el punto 
que en el 2020 Vox empezó 
a tener patrimonio neto ne­
gativo.

Óscar Stark, titular de Copaco.

Por el lado de Copaco tam­
poco se hicieron bien las 
cosas, la clase política siguió 
presionando para meter 
gente a pesar de que los ba­
lances ya venían en rojo.

INGRESOS
Además de que todos los 
meses llegamos en rojo, te­
nemos una mochila de 110 
millones de dólares que es 
la deuda de Copaco, y 50 
millones de dólares que es 
la deuda de Vox y Vox es 
100% propiedad de Copaco, 
subrayó.

"Entonces, realmente Copa­
co en estas condiciones no 
resiste mucho más. O sea, 
se necesitan hacer reformas 

estructurales muy fuertes 
para empezar a disminuir la 
cantidad de funcionarios", 
resaltó.

Actualmente cuentan con 
2.500 funcionarios. "Cuan­
do yo llegué teníamos 2.884 
funcionarios. O sea, 380 y 
pico de funcionarios salie­
ron el año pasado entre un 
proceso que no volvimos a 
contratar a 246 al inicio del 
año, cuando yo asumí, y que 
muchos renunciaron tam­
bién porque empezamos a 
hacer un control un poco 
más estricto de la asisten­
cia", agregó.

¿Qué dicen el ministro de 
Economía y el Presidente 
de la República de esta 
situación?
La instrucción que nosotros 
tenemos es avanzar en el 
proyecto que presentamos 
el año pasado al Consejo de 
Empresas Públicas: buscar 
un accionista, un socio es­
tratégico que podría ser ac­
cionista hasta el 49% de las 
acciones o que podría hacer 
un convenio, un contrato de 
riesgo compartido.

El Gobierno va a seguir te­
niendo el control de la com­
pañía porque se considera 
que esto es estratégico.

La idea es hacer esta venta 
de acciones o acuerdo de 
riesgo compartido, darle 
atribuciones al socio estra­
tégico que venga para hacer 
toda la reestructuración, to­
das las reformas que son ne­
cesarias, el plan de negocio 
y la estrategia de negocios 

comercial.

Por otro lado, reservarle al 
Estado las decisiones que 
tengan que ver con las cues­
tiones estratégicas de la Red 
Nacional de Fibra Óptica, 
de la provisión de servicios 
a las instituciones públicas, 
pero principalmente escue­
las, hospitales, comisarías y 
en general todas las institu­
ciones públicas.

"Entonces es como que la 
empresa que venga a tener 
una acción dorada para 
tomar ciertas decisiones, 
nosotros vamos a tener mí­
nimas intervenciones ahí y 
nosotros vamos a tener una 
acción dorada para tomar 
el resto de las decisiones 
y vamos a tener mayoría", 
precisó.

De hecho, desde hace varios 
años ya hay varias empre­
sas que andan rondando y 
en muchos casos se publicó 
inclusive que tienen interés 
en asociarse con Copaco.

"Entonces, para ordenar ese 
proceso lo que nosotros hi­
cimos fue un procedimien­
to de iniciativa privada que 
se inició en abril del año pa­
sado, a través del cual todas 
las empresas que tienen in­
terés llenan un formulario, 
dicen cuál es su propuesta 
y firman un memorándum 
de entendimiento para que 
ellos nos pasen los datos 
que nosotros les pedimos y 
nosotros les pasemos los da­
tos que ellos necesitan para 
hacer una propuesta más 
concreta", redondeó.

mailto:prensa@5dias.com.py
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UX - La marca que llegó 
para competir con los grandes 

y ya está ganando terreno

U
X, la marca de 
indumentaria 
deportiva que de­
safía los estánda­
res, se prepara para lanzar 

su nueva colección en julio 
de 2025. Con una identidad 
enfocada en la superación 
personal y el rendimiento, 
UX no es solo ropa depor­
tiva: es una declaración de 
empoderamiento.

DEL PATROCINIO EN 
LOS IV JUEGOS LATI­
NOAMERICANOS DE 
OLIMPIADAS ESPECIA­
LES ASUNCIÓN 2024 A 
LOS JUEGOS PANAME­
RICANOS JUNIOR 2025: 
UN COMPROMISO CRE­
CIENTE CON EL DEPOR­
TE

Según Fernanda Riquelme, 
directora ejecutiva de la 
marca, el 2024 marcó un 
hito en la historia de UX con 
su participación como pa­
trocinador oficial de los IV 
Juegos Latinoamericanos 
de Olimpiadas Especiales 
Asunción 2024. Este evento 
reunió a más de 1.090 atle­
tas de 20 países, quienes 
compitieron en 13 discipli­
nas deportivas en tres sedes 
principales: el Parque Olím­
pico, la Secretaría Nacional 
de Deportes y el Centro 
Acuático Nacional.

"Nuestra misión fue acom­
pañar a todo el Staff, volun­
tarios y a estos deportistas 
excepcionales con indumen­
taria diseñada para el máxi­
mo rendimiento, aseguran­
do que cada competidor 
tuviera el soporte necesario 
para alcanzar sus metas. 
Este evento no solo celebró 
el esfuerzo y la disciplina, 
sino también la inclusión y la 
diversidad en el deporte".

El impacto de los Juegos 
Latinoamericanos de Olim­
piadas Especiales Asunción 
2024 nos impulsó a seguir 
apostando por el alto ren­
dimiento. Por eso, este año 
UX será patrocinador oficial 
de los Juegos Panamerica­
nos Júnior ASU 2025. Esta 
alianza reafirma nuestro

compromiso con el deporte 
y la innovación, brindando 
indumentaria que combina 
funcionalidad, tecnología y 
diseño de alto nivel.

UNA MARCA QUE 
INSPIRA
El nombre UX representa 
la unión de dos conceptos 
clave:

• U (You): Cada persona 
está en el centro de la mar­
ca, con el poder de transfor­

mar su realidad y alcanzar 
sus sueños.

• X (The Unknown): Sim­
boliza los desafíos, opor­
tunidades y metas aún por 
descubrir.

Este mensaje se refuerza 
con nuestro claim "You Are 
Next”, que motiva a los de­
portistas y entusiastas del 
fitness a enfocarse en sus 
objetivos y a ser la mejor 
versión de sí mismos.

UNA COLECCIÓN
PARATODOS
La nueva colección de UX 
traerá prendas diseñadas 
para maximizar el rendi­
miento y la comodidad, 
combinando innovación, 
tecnología y estilo. Con 
opciones inclusivas para 
todos los cuerpos y nive­
les de entrenamiento, UX 
sigue apostando por el 
deporte como un motor 
de transformación perso­
nal.

http://www.5dias.com.py
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Itaú

Itaúlnvest
La nueva plataforma 
de inversiones de Itaú

MODA DEPORTIVA

ADIDAS ESPERA 
CRECIMIENTO DE 
SUS BENEFICIOS
Adidas prevé mayores 
beneficios este año a 
medida que la marca 
deportiva amplía su 
oferta de zapatos 
deportivos retro. La 
compañía alemana 
espera un beneficio 
operativo de 1.700 
millones de euros.

ABC

DISNEY ELIMINA 
PUESTOS EN SU 
CANAL DE TV
Walt Disney está 
eliminando 200 
puestos de trabajo 
en sus cadenas de 
televisión ABC. La 
mayoría de los recortes 
afectan a la división 
News en Nueva York. 
Las unidades demás 
serán consolidadas.

GABINETE

DIMITE LA 
MINISTRA DEL 
INTERIOR DE CHILE
La ministra chilena del 
Interior y Seguridad 
Pública, Carolina Tohá, 
presentó su renuncia 
al cargo en medio de 
fuertes presiones para 
que se convierta en 
candidata presidencial 
del oficialista Partido 
por la Democracia 
(PPD) de Chile.

NEGOCIOS
Informe de Bank of America señala batalla comercial

Argentina y Brasil ganan 
con pelea de China y Trump

Tanto para Brasil como para Argentina, la exportación de soja hacia China es clave.

Bloomberg

L
os aranceles sobre 
China, Canadá y 
México podrían 
interrumpir los flu­
jos comerciales agrícolas y 
aumentar los costos de ferti­

lizantes para los agricultores 
estadounidenses. Al mismo 
tiempo, una contraofensiva 
por parte de China podría 
beneficiar a Brasil y Argen­
tina, en cuanto son expor­
tadores de soja al gigante 
asiático.

China, Canadá y México re­
ciben, colectivamente, casi 
el 50% de las exportaciones 
agrícolas de Estados Unidos, 
lo que sugiere un riesgo en 
caso de aranceles en res­
puesta, según sostiene un 
informe de Bank Of Ameri­
ca (BofA). Por otro lado, Es­
tados Unidos importa casi 
el 100% de su fertilizante 
potásico y el 85% proviene 
de Canadá.

No obstante, BofA aclara 
que "China es el único socio 
comercial importante de

Estados Unidos que puede 
permitirse imponer contra­
aranceles a los productos 
agrícolas", lo cual, según la 
mirada de este gigante fi­
nanciero "podría beneficiar 
a los agricultores de Argen­
tina y Brasil".

¿CÓMO PUEDE 
BENEFICIAR A BRASIL 
Y ARGENTINA?
Tomando en cuenta lo que 
sucedió durante la guerra 
comercial de 2018-19, BofA 
prevé que los agricultores 
sudamericanos (específica­
mente de Brasil y Argentina) 
serán los más beneficiados 
por la guerra de aranceles, ya 
que China puede aumentar 
aún más las importaciones 
de soja desde esta región.
De otra parte, Sudamérica 
es el origen más probable

ELDATO

CHINA PUEDE 
AUMENTAR 
AUN MAS LAS 
IMPORTACIONES 
DE SOJA DESDE 
ESTA REGION. 

para suplir maíz y proteí­
nas a México y Canadá si 
estos dos países aplican sus 
contraaranceles. En conse­
cuencia, esto podría gene­
rar una mayor expansión 
en Brasil en términos de 
área, producción y el sector 
agroindustrial en general.

De hecho, Brasil pasó de 
representar el 48% de las 
importaciones de soja de 
China en 2016/17 a un 74% 
en 2018/19, mientras que 
las importaciones de soja 
de Estados Unidos cayeron 
debido a los aranceles.

Por otro lado, el documento 
sostiene que podrían au­
mentar las exportaciones 
brasileñas de pollo a Méxi­
co y carne de res a China.

LA CIFRA

48%
IMPORTACIONES 
DE SOJA DE 
CHINA ERAN DE 
BRASIL.

Tanto para Brasil como 
para Argentina, la expor­
tación de soja hacia China 
es clave, ya que ambos se 
encuentran entre los prin­
cipales vendedores de esta 
materia del mundo. De he­
cho, Brasil ocupa la primera 
posición del ranking, que 
se conforma de la siguiente 
manera (tomando datos de 
la Organización Mundial de 
Comercio para la campaña 
2024): 1. Brasil (57,1% de las 
exportaciones de soja) 2. 
Estados Unidos (29,3%) 3. 
Paraguay (3,51%) 4. Canadá 
(2,87%) 5. Ucrania (1,5%) 6. 
Argentina (1,21%).

PERSPECTIVAS
Otro de los grandes bancos 
de inversión del mundo, 
Barclays, publicó un infor­
me respecto de América 
Latina en el que se refiere a 
las perspectivas fiscales de 
Argentina y Brasil. El docu­
mento de Barclays puntua­
liza: "En Argentina, espera­
mos que el presupuesto se 
mantenga equilibrado en 
2025, ya que los ingresos re­
lacionados con la actividad 
se recuperan".

NETANYAHU

"ESTAMOS 
DECIDIDOS A 
LOGRAR EL ÉXITO" 
El primer ministro 
de Israel, Benjamín 
Netanyahu, reiteró 
su deseo de alcanzar 
una victoria total en 
Oriente Medio, en un 
momento en el que 
el Ejército combate 
en distintos frentes y 
ocupa Líbano o Siria.

MOTOR

ENVÍOSDETESLAA 
CHINA BAJAN A LA 
MITAD EN FEBRERO
Tesla sufrió otra gran 
caída en sus ventas al 
por mayor en China el 
mes pasado, mientras 
BYD se adelantaba en 
el mayor mercado de 
vehículos eléctricos del 
mundo. El fabricante 
vio cómo los envíos se 
desplomaban un 49%.

VENEZUELA

OFICIALISMO 
RECUERDAA 
HUGO CHÁVEZ

El oficialismo 
venezolano recordó 
al presidente Hugo 
Chávez (1999-2013) 
el día en el que se 
cumplen 12 años de su 
muerte, con diversas 
actividades y mensajes 
en las redes sociales 
en los que juraron 
mantener lealtad.
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MIRADA 360°
EE.UU.

RECHAZAN ORDEN DE TRUMP PARA 
BLOQUEAR AYUDA EXTERIOR
La Corte Suprema de Estados Unidos 
rechazó una orden del presidente 
Donald Trump de bloquear el 
pago de US$ 2.000 millones 
destinados a organizaciones de 
ayuda internacional por trabajos 
ya realizados para el Gobierno.

GROENLANDIA

"NO ESTAMOS EN UENTA" 
REPITEN
"Groenlandia es nuestra. No queremos 
ser estadounidenses, tampoco 
daneses, somos groenlandeses. Los 
estadounidenses y su líder deben 
entenderlo. No estamos en venta y no 
pueden adquirirnos", escribió el jefe de 
Gobierno groenlandés, Múte B. Egede.

PANAMÁ

TRUMP "NUEVAMENTE MIENTE" 
DICE PRESIDENTE MULINO

El presidente panameño, José 
Raúl Mulino, afirmó que el 
mandatario estadounidense, Donald 
Trump, "nuevamente miente" 
sobre el canal de Panamá.

CUBA

SOLO 196.000 TURISTAS VISITARON EL 
PAÍS CARIBEÑO EN ENERO

Cuba recibió 196.004 visitantes 
internacionales en enero, su peor 
cifra para ese mes -que forma parte 
de la temporada alta- desde 2022 y 
un 24,6% menos que igual periodo 
de 2024, de acuerdo con la Oficina 
de Estadística e Información.

CHINA

FIJAN DE NUEUO SU META DE 
CRECIMIENTO
China fijó su meta de crecimiento en torno 
a un 5% por tercer año consecutivo y 
avanzó asimismo que elevará en un punto 
hasta alrededor del 4% su déficit fiscal en 
el marco de los esfuerzos del Gobierno 
por reavivar la recuperación económica.

VENEZUELA

MADURO PREUÉ ALZA EN PRECIO 
DEL CRUDO POR CHEURON

El gobierno de Venezuela rechazó la 
decisión de Estados Unidos de pedir 

que la petrolera Chevron cese sus 
operaciones en este país. Estados 

Unidos dio de plazo hasta el 3 de 
abril al gigante energético para "la 

liquidación" de sus operaciones.

BRASIL

CHINA SUSPENDE LA 
IMPORTACIÓN DE CARNE

China suspendió de forma temporal 
la importación de carne bovina de 

tres plantas de Brasil, informó el 
Gobierno brasileño, que aseguró 
que la decisión no impactará en 

la relación comercial bilateral.

ESPAÑA

FERIA DE TURISMO LANZARÁ 
UERSIÓN PARA LAS AMÉRICAS

La Feria Internacional de Turismo de 
Berlín (ITB), una de las mayores del sector 

a nivel mundial, anunció que lanzará la 
ITB Americas, enfocada a empresas en 
el continente americano, cuya primera 

edición se celebrará del 10 al 12 de 
noviembre de 2026 en Guadalajara.

CANADÁ MÉXICO

Demandan a EE.UU. ante la 
0MC por sus aranceles

Sheinbaum dice que su país está 
en un momento muy definitivo

El Gobierno de Ca­
nadá ha presentado 
ya formalmente una 
demanda formal contra 
Estados Unidos ante la 
Organización Mundial 
del Comercio (OMC) por 
la imposición de arance­
les aduaneros del 25%, 
confirmaron fuentes del 
organismo con sede en 
Ginebra y de la delega­
ción canadiense ante él.

"La decisión esta­
dounidense no nos 
deja otra elección que 
responder para proteger

los intereses de Canadá", 
señaló la embajadora 
canadiense ante la OMC, 
Nadia Theodore, horas 
después de que el primer 
ministro Justin Trudeau 
anunciara que se inter­

pondría esta demanda. 
"No era el desenlace que 
esperábamos, y urgimos 
a la Administración 
estadounidense a recon­
siderar sus aranceles", 
agregó la embajadora.

La presidenta de México, 
Claudia Sheinbaum, 
afirmó que el país se en­
cuentra en "un momento 
muy definitivo»"tras el 
anuncio de los aranceles 
del 25 % a los productos 
mexicanos impuestos 
por EE.UU., e insistió 
en que podría buscar 
otros socios comerciales 
como Canadá de mante­
nerse los gravámenes.

"Lo que sí puedo decirles 
es que es un momento 
muy definitivo para 
México, dependiendo

de lo que pase estos 
días hasta el domingo", 
señaló en su conferen­
cia de prensa diaria.

Sheinbaum sostuvo 
que no habrá sumisión 

desde México, y afirmó 
que la economía está 
bien. "Y sí, de seguir las 
circunstancias, vamos 
a buscar a Canadá y a 
otros países", aseguró la 
mandataria mexicana.
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ANÁLISIS

El orden en la 
libertad

VÍCTOR CORCOBA 
corcoba@ 
telefonica.net
ESCRITOR

EL DESARROLLO 
METALÚRGICO 
PARAGUAYO Y 
SU CAPACIDAD 
COMPROBADA

ANÁLISIS

Regreso al 
pasado

RODRIGO BOTERO 
Exministro
HACIENDA COLOMBIA

Nuestro mundo atraviesa un periodo 
de fuertes turbulencias, que se 
reflejan en un aluvión de violencias 
sin escrúpulo alguno, que nos 
dividen y nos esclavizan como jamás. 
Ante esta grave, gravísima situación 
global, tenemos que apostar por el 
vital reconstituyente de la unidad, de 
rehacernos con la cura terapéutica de 
la clemencia, pero sin obviar el hacer 
de la justicia decidida a defender a los 
débiles y a castigar a los violentos, de 
modo que el consenso fundamental 
en torno a las normas e instituciones 
internacionales, no se desmorone 
ante nuestros ojos. No olvidemos, 
tampoco, que la concordia llega con 
un deber responsable de entenderse, 
pero alimentada por los compromisos 
de entereza necesarios, manteniendo 
el mandato en la franqueza, cuestión 
que requerimos para ganar confianza. 
Hoy más que nunca, es preciso 
escuchar mirándose a los ojos, 
extendiendo el abrazo de corazón, 
para poder dar vida a los que 
se les quiere negar su propia 
existencia, con dominaciones e 
inhumanidades verdaderamente 
crueles. Constantemente se ataca 
aposta a los civiles, mientras la 
violencia sexual y el hambre se 
utilizan como armas de guerra, 
generando una intranquilidad 
global manifiesta. Por si fuera 
poca esta barbarie vertida, se 
deniega el acceso humanitario y 
las armas fluyen a través de las 
fronteras, avivando todos los frentes 
habidos y por haber, eludiendo 
las sanciones internacionales. Sea 
como fuere, bajo este bochornoso 
contexto de salvajes encontronazos, 
urge sobre todo reformar las 
nociones que guían al mundo.
Tan solo una idea es, en el fondo, 
auténtica y buena: la del amor 
universal. Sin este vínculo de luz y 
vida, va a resultar imposible vivir 
y morar en el planeta. Muchos 
quieren ser libres y no saben ser 
justos. Así no se puede emprender 
un diálogo integrador, ni poner fin 
a ninguna contienda. Seamos al 
menos cumplidores, respetemos 
plenamente los derechos humanos.

La industria metalúrgica 
en nuestro país ha 
demostrado ser un pilar 
fundamental para el 
crecimiento económico 
y el desarrollo industrial. 
Con una historia que 
se remonta a mediados 
del siglo XIX, este 
sector ha evolucionado 
significativamente, 
convirtiéndose en un 
motor de innovación, 
empleo y progreso. 
La tradición metalúrgica 
tiene sus orígenes en 
1854, con la fundación 
de la primera fábrica 
metalúrgica del país, la 
fundidora de hierro La 
Rosada en Ybycuí. Este 
hito marcó el inicio de una 
industria que, a lo largo de 
los años, ha demostrado su 
capacidad de adaptación 
y crecimiento.
Hoy, el sector metalúrgico 
nacional se caracteriza 
por su dinamismo y 
competitividad. Varias 
empresas, nucleadas 
en un sólido gremio, 
ejemplifican el potencial de 
la industria nacional, con 
una capacidad productiva 
instalada demostrando 
altos estándares de calidad 
a nivel internacional.
Este sector juega un 
papel crucial en la 
economía paraguaya. 
Emplea a más de 8.000 
personas, representa

f
La tradición 

metalúrgica en 
Paraguay tiene 
sus orígenes 

en 1854, con la 
fundación de la 
primera fábrica 

metalúrgica 
del país, la 
fundidora 

de hierro La 
Rosada en

Ybycuí.

aproximadamente el 6% 
del valor agregado del 
sector industrial del país, 
ha logrado prácticamente 
duplicar su valor agregado 
entre 2008 y 2021 y según 
el Instituto Nacional de 
Estadística (INE), las 
industrias manufactureras, 
que incluyen al sector 
metalúrgico, representan el 
9,2% del total de empresas 
registradas en el país. 
Las empresas paraguayas 
han demostrado su 
capacidad para llevar a 
cabo proyectos de todos 
los tamaños. Desde 2013, 
han fabricado y entregado 
60 torres para la ANDE y 
estructuras metálicas para 
Yacyretá, han desarrollado 
infraestructura clave 
como puentes metálicos y 
galvanizados en caliente 
y cuentan con líneas de 
producción adaptables 
para diversos proyectos. 
Con un crecimiento que 
supera consistentemente 
el promedio del PIB del 
país, este sector se perfila 
como un motor clave para 
el desarrollo económico 
de Paraguay. Se espera que 
el apoyo gubernamental 
y la inversión continua en 
tecnología e innovación 
sean fundamentales para 
consolidar su posición 
y expandir su alcance 
tanto a nivel nacional 
como internacional.
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Para la campaña electoral de 2016, 
Donald Trump acuñó el eslogan Maga, 
Make America Great Again, que terminó 
por convertirse en el calificativo de sus 
seguidores. La propuesta de volver a 
hacer grande a Estados Unidos llevaba 
implícito el propósito de corregir el 
deterioro nacional causado por sus 
antecesores y recuperar la edad dorada 
que supuestamente existió en algún 
tiempo anterior no especificado. 
Esa ambigüedad deliberada tenía cierta 
racionalidad. Por una parte, evadía 
la posibilidad de antagonizar algún 
segmento de la coalición de grupos 
diferentes que conformaban la base 
de su apoyo político. Por otra parte, 
habida cuenta del elevado concepto 
que Trump tiene de sí mismo, le 
evitaba la necesidad de afirmar que 
alguna figura descollante de la historia 
nacional merecía su reconocimiento. 
Así, por ejemplo, Abraham Lincoln 
(1861-1865), quien preservó la unión 
nacional en una guerra civil que puso 
fin al pecado original de la esclavitud, 
tendría el inconveniente que los antiguos 
estados confederados constituyen el 
núcleo duro de su base, y que muchos 
de sus seguidores sostienen que la 
esclavitud fue una institución benévola. 
Franklin Roosevelt (1933-1945), quien 
implemento el régimen de seguridad 
social y promovió la regulación 
del sistema financiero, lideró una 
guerra mundial contra el fascismo y 
diseñó el orden internacional vigente 
desde 1945, resulta inaceptable 
para los sectores plutocráticos y los 
integrantes de la extrema derecha.
A pesar de ser un presidente 
Republicano, Dwight Eisenhower 
(1953-1961), mantuvo las reformas 
del presidente Roosevelt, apoyó los 
derechos civiles y la desegregación racial 
que implantó el presidente Truman, 
rasgos poco gratos para los partidarios 
de Maga. Y así sucesivamente.
Al iniciar la segunda administración 
Trump, desapareció la reticencia a 
determinar la supuesta edad de oro 
y a identificar al gobernante digno 
de reconocimiento como ejemplo 
digno de imitar: se trata de William 
McKinley (1897-1901), por su afición 
a los aranceles proteccionistas.

ELSEMÁFORO EL EXPERTO RESPONDE

IMPACTO DE 
LOS ARANCELES

La Fed aseguró que el 
efecto de los aranceles 
del presidente Donald 
Trump, tendrán algún 
impacto en el aumen­
to de la inflación.

SENATUR REPORTA 
MILLONARIO INGRESO

El fin de semana último 
más de 217.000 vehícu­
los circularon por los 
puestos de peajes a nivel 
país, generando ingresos 
superiores a los US$ 25 
millones, según Senatur.

CRECE LA RECAUDACIÓN 
TRIBUTARIA

En el mes de febrero 
la DNIT recaudó G. 
2.736.267 millones, 
lo cual representa un 
crecimiento de 12,8% 
en comparación al mis­
mo mes del año 2024.

Hoy Innovar es la 
vitrina del Paraguay, 
es muy respetado 
a nivel Sudamérica 
y mostramos este 
Paraguay que todos 
quieren ver.

CARLOS GÓMEZ
GERENTE GENERAL DE INNOVAR 2025

HÉCTOR CRISTALDO 
Presidente
UGP

Muy difícil va a ser este año 
terminar de consolidar los 
números a nivel nacional, 
va a ser una tarea grande. 

Pero estamos monitoreando 
permanentemente tanto la 

humedad del suelo, como los 
rendimientos que están teniendo.

telefonica.net
mailto:prensa@5dias.com.py
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COMERCIO EXTERIOR
En lo que va del año, el país norteamericano adquirió casi 7.000.000 de kilos

Estados Unidos ya se ubica como el tercer 
mayor comprador de la carne paraguaya
prensa@5dias.com.py

H
ace poco más de 
un año que Pa­
raguay envió los 
primeros cortes 
de carne a Estados Unidos 

y con el pasar de los meses 
fue ganando cada vez más 
terreno entre los principales 
destinos. Ahora las estadís­
ticas de las exportaciones 
indican que el país nor­
teamericano cenó febrero 
como el tercer mayor com­
prador.

De acuerdo al último infor­
me de comercio exterior del 
Senacsa, correspondiente 
al segundo mes del 2025, el 
mercado de los Estados Uni­
dos desplazó del tercer lugar 
a Israel, con la adquisición 
de casi 7.000.000 de kilos 
de carne bovina paraguaya 
(6.914.400 para ser exactos). 
Incluso, al observar en 
detalle las cifras de comer­
cialización, se acerca a la 
segunda posición ocupada 
actualmente por Taiwán, 
que en el segundo mes se 
llevó 7.25O.OOO kilos de car­
ne bovina de Paraguay.

CONSOLIDACIÓN
El 2024 había cenado con 
Estados Unidos ocupando 
el quinto lugar entre los 
países destinos de la carne 
bovina paraguaya, por de­
tras de Chile, Taiwan, Brasil 
e Israel, con un total expor­
tado de 28.310.157 de kilos. 
Con esto había desplazado a 
Rusia, que ese año llevó un 
poco más de 23 millones de 
kilos.

En enero de este año, el mer­
cado de los Estados Unidos 
escaló a la cuarta posición, 
superando a Brasil en el 
ranking, con un volumen 
exportado de 1.757.794 ki­
los. En el segundo mes, el 
desplazado fue Israel, que 
quedó ubicado en la cuarta 
posición del ranking.

Un hito del crecimiento 
del mercado de los Estados 
Unidos para la carne bovina 
paraguaya, en este segundo 
mes del año, fue la realiza-

Los envíos hasta el segundo mes del año totalizan 
60.650 toneladas y US$ 339 millones de dólares.

dón del primer embarque 
de carne bovina congelada 
kosher, enviada por Frigo- 
merc S.A. y que alcanzó la 
cantidad de 24.000 kilogra­
mos.

CRECIMIENTO 
A NIVEL PAÍS
Según los datos del Senacsa, 
en febrero, Paraguay expor­
tó un total de 34.258 tonela­
das, generando un ingreso 
de US$ 191 millones, lo que 
representó un aumento del 
29% en valor y un 30% en 
volumen con respecto al 
mes anterior.

A nivel interanual, se regis­
tró un crecimiento del 41% 
en la generación de divisas 
y del 21% en la colocación 
del producto paraguayo en 
los mercados. En total, las 
exportaciones de carne bo­
vina hasta el segundo mes 
del año alcanzaron 60.650 
toneladas y 339 millones de 
dólares.

El precio promedio de la to­
nelada exportada en febrero 
fue de US$ 5.588 , es decir, 
US$ 1.012 más en compa­
ración con el mismo mes de 
2024, cuando se cotizaba a 
US$4.876.

PRINCIPALES MERCADOS - DEL 1 DE ENERO AL 28 DE FEBRERO 2025
FUENTE: SENACSA

OTROS DESTINOS
Chile se mantuvo como el 
mayor comprador, adqui­
riendo 18.111 toneladas por 
un valor de US$ 111 millones, 
en tanto que Taiwán con­
tinuó en la lista con 7.250 
toneladas por valor de US$ 
42 millones , mientras que 
Estados Unidos como ya se 
mencionó, compró 6.914 
toneladas por US$ 38 millo­
nes.

Otros mercados destacados 
incluyen Israel, Brasil y Ru­
sia, que también represen­
tan una parte importante de 
las exportaciones de carne 
paraguaya. En séptimo lu­
gar se ubica Canadá, el mer­
cado más reciente habilita­
do para las exportaciones 
paraguayas, que adquirió 
1.687 toneladas por un valor 
de 10 millones de dólares.

LA CIFRA

41%
CRECIÓ EL PAÍS 
EN GENERACION 
DE DIVISAS EN 
UN ANO.

Posición Destino Peso Exportado (Kg) Valor FOB Total (USS)

1 Chile 18.111.598 111.034.281

2 Taiwán 7.250.702 42.942.280

3
Estados Unidos

6.914.400 38.525.637
de América

X
4 Israel 6.054.772 37.033.425

5 Brasil 3.345.519 22.026.813

V 6 Rusia 3.179.112 12.310.326

7 Canadá 1.687.339 10.140.709

+■+

Georgia 1.861.098 7.728.5408

9 Albania 1.658.846 7.419.809

o 10 Costa de Marfil 1.715.150 6.842.720

http://www.5dias.com.py
mailto:prensa@5dias.com.py
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CONMEMORACIÓN
Cuidado del medioambiente

Soluciones Ecológicas y Coca-Cola Paresa 
se unen para apoyar a recicladores
prensa@5dias.com.py

E
sta iniciativa no 
solo reconoce el 
papel fundamen­
tal de los recicla­
dores en la cadena de valor 

del reciclaje, sino que tam­
bién impulsa un modelo de 
economía circular que pro­
mueve la revalorización de 
materiales y la reducción 
de residuos.

Honrando el trabajo de 
los recicladores de base, 
quienes, con su esfuerzo 
diario contribuyen signifi­
cativamente al cuidado del 
medioambiente, se realizó 
la entrega de uniformes de 
trabajo y elementos de se­
guridad de uso diario a reci­
cladores de base que traba­
jan con distintos centros de 
acopio en el área metropoli­
tana de Asunción.

Recordando el Día Interna­
cional del Reciclador que 
se celebra cada 1 de marzo, 
esta acción busca mejorar 
sus condiciones laborales 
y reforzar su identidad 
como actores clave en la 
economía circular. Ade­
más, simboliza el apoyo 
constante hacia quienes es­
tán comprometidos con la 
sostenibilidad y el reciclaje, 
promoviendo un futuro 
más verde y responsable 
con el objetivo de fortalecer 
el sector y reconocer esta 
valiosa labor.

El encuentro también fue 
una oportunidad para 
discutir temas relevantes 
sobre el reciclaje y las es­
trategias implementadas 
en el marco de la alianza 
entre Coca-Cola Paresa y 
Soluciones Ecológicas, op­
timizando la recuperación 
de materiales y mejorar 
las condiciones laborales 
de esta actividad que son 
esenciales para el proceso 
de gestión de residuos reci­
clables y valorizables.

En este sentido, reiteraron 
su apoyo continuo en esta 
tarea, brindando espacios 
para el diálogo y la visibili- 
zación de estos trabajos que 
han alcanzado importantes 
hitos durante 2024. A tra­
vés del programa EcoPun- 
tos®, 67 recicladores han 
sido beneficiados con opor­
tunidades de trabajo digno, 
de los cuales 44 accedieron

Empresas honran el trabajo de los recicladores de base.

a la tarjeta de Fundación 
Paraguaya para potenciar 
su inclusión financiera. 
Además, 20 recicladores 
culminaron con éxito el 
curso "Recolector de mate­
rial reciclable y valorizable”, 
aprobado por la resolución 
SNFCL N°553/2024, certifi­
cando sus conocimientos y 
fortaleciendo sus capacida­
des para la correcta gestión.

LA CIFRA

25 mil
RECICLADORES 
TRABAJAN A 
NIVEL PAIS.

ELDATO

EL PROYECTO 
LATITUD R SIGUE 
CONSOLIDANDO 
LA INCLUSION 
SOCIAL DE LOS 
RECICLADORES.

LA CIFRA

15
MILLONES DE 
PERSONAS VIVEN 
DEL RECICLAJE 
SEGUN BM.

En paralelo, el proyecto 
Latitud R sigue consoli­
dando la inclusión social y 
laboral de los recicladores, 
con la Asociación Inclusi­
va de Recicladores (AIR) 
sumando un total de 66 
socios en 2024. Asimis­
mo, la red de EcoPuntos® 
ha experimentado un 
crecimiento significativo, 
alcanzando 83 EcoPun­

En conferencia de prensa reiteraron su apoyo continuo en esta tarea.

tos® activos en toda el área 
Metropolitana, facilitando 
el acceso a estos puntos y 
promoviendo la revalori­
zación de materiales reci­
clables.

Soluciones Ecológicas es 
una empresa social, que 
busca cerrar el círculo del 
reciclaje en Paraguay, pro­
moviendo la gestión sus- 

tentable de los residuos y 
dignificando el trabajo de 
los recicladores de base.

Paresa (Paraguay Refrescos 
S.A.) opera en Paraguay des­
de hace 59 años, aportando 
impacto y crecimiento en 
la economía local a través 
de la generación de empleo 
a más de 25.000 personas 
en su cadena de valor. Pa­

raguay Refrescos S.A. fue la 
primera Embotelladora au­
torizada por The Coca-Cola 
Company en el Paraguay, 
iniciando sus operacio­
nes el 13 de mayo de 1965. 
Coca-Cola Paresa cuenta 
con un amplio portafolio 
de bebidas, que busca satis­
facer las necesidades de los 
consumidores: Coca-Cola, 
Coca-Cola Sin Azúcares, 
Sprite, Fanta, Schweppes, 
Dasani, Powerade, Aqua- 
rius, del Valle, del Valle 
Fresh, Ades, entre otras. 
Coca-Cola no solamente 
contribuye a la economía 
del Paraguay, sino también 
aporta al desarrollo social 
de la comunidad local, sus­
tentados sobre el ideal de 
la conservación del medio 
ambiente y el uso racional 
de los recursos naturales. 
Para más información: 
www.coca-coladeparaguay. 
com.py en Twitter @Coca- 
ColaCoPY o en Facebook @ 
CocaColaCoPy.

DÍA DEL RECICLADOR
La fecha del Día Interna­
cional del Reciclador/a se 
creó hace 28 años, en 1992, 
en memoria de la masacre 
registrada en Colombia un 
primero de marzo donde 
murieron brutalmente ase­
sinados 11 recicladores en 
la Universidad Libre de Ba- 
rranquilla.

Cada 1 de marzo se celebra 
el Día Mundial del Reci­
clador, fecha con la que se 
busca concienciar sobre la 
importancia del trabajo rea­
lizado por estas personas, 
que muestran el camino 
hacia la economía circular, 
reutilizando los residuos. 
Según el Banco Mundial 
(BM), 15 millones de perso­
nas viven del reciclaje en el 
mundo, es decir, cerca del 
1% de la humanidad. En Pa­
raguay trabajan unos 25 mil 
recicladores registrados.

En Asunción se cuenta con 
la Ordenanza N° 408/14 
de "Gestión Integral de los 
Residuos Sólidos Urbanos 
y Promoción de la Cul­
tura Basura Cero", entre 
cuyos objetivos podemos 
destacar la promoción de 
acciones para disminuir la 
generación y volumen de 
residuos sólidos para su 
posterior reducción, trata­
miento y eliminación.

mailto:prensa@5dias.com.py
http://www.coca-coladeparaguay
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DNCP
Alto Paraná, San Pedro y Caaguazú están en los primeros lugares

Las gobernaciones llamaron a licitaciones 
por más de US$ 274 millones en el 2024
prensa@5dias. com.py

L
as diferentes
gobernaciones 
del país también 
juegan un papel 

fundamental en la con­
tratación de varios servi­
cios. La Gobernación de 
Alto Paraná lidera la lista 
de las que más compras 
realizó en el 2024, con un 
total de US$ 35.388.638 
en 94 licitaciones.

Entre las principales lici­
taciones se encuentran 
para la compra de produc­
tos alimenticios, cons­
trucción y mantenimien­
tos, viajes, alojamientos 
y servicios ceremoniales. 
También aparecen com­
pras de maquinarias y 
accesorios para la cons­
trucción.

En la segunda posición 
se encuentra la Goberna­
ción de San Pedro, con un 
total de US$ 30.011.016 
destinados a compras 
de diversos rubros en el 
ejercicio fiscal 2024, de 
acuerdo a los datos de la 
Dirección Nacional de 
Contrataciones Públicas 
(DNCP).

La Gobernación de San 
Pedro llamó a licitación 
para contratar servicios 
de limpieza, equipos de 
informática y otros pro­
ductos. También para la 
construcción de obras y 
mantenimiento de ser­
vicios generales, viajes, 
alimentos y compra de 
muebles.

La Gobernación de Caa­
guazú también destinó 
importantes recursos 
en distintas compras en 
el 2024, alcanzando un 
monto de US$ 24.027.680 
en 48 licitaciones públi­
cas llamadas para la ad­
quisición de varios pro­
ductos y servicios.

Los principales procesos 
fueron para construcción, 
restauración, reestructu­
ración, y reparación de in­
muebles. Otras licitacio­
nes fueron para servicios 
ceremoniales, gastronó­
micos y funerarios, ade­
más de varios servicios 
de viaje, alimentación y 
construcción y manteni-

La mayoría destinó los recursos para obras y compra de alimentos.

miento. Otro punto desta­
cado es la adquisición de 
medicamentos e insumos 
médicos.

La lista continúa con la 
Gobernación de Ñeem- 
bucú, que en el 2024 
llamó a licitación en 20 
ocasiones por un monto 
de US$ 23.643.466 para la 
contratación de servicios 
de consultoría, investiga­
ciones, construcciones en 
escuelas, plantas de tra­
tamiento de agua potable 
y provisión de almuerzo 
escolar.

Posteriormente se en­
cuentra la Gobernación 
de Central con 62 lici­
taciones en el 2024 por 
un monto total de US$ 
23.562.666 para la com­
pra de insumos médicos, 
maquinarias, merienda 
escolar y la construcción 
de varias obras, semillas 
y la adquisición de mue­
bles.

La Gobernación de Itapúa 
llamó a 90 licitaciones 
en el ejercicio fiscal 2024 
para compras y contra­
taciones. Entre las más 
destacadas figuran la 
contratación de servicios 
técnicos para fiscaliza­
ción de obras, asesorías e 
investigaciones, servicios 
funerarios y compras de 
alimentos, equipos médi-

^LA CIFRA

ELDATO

US$274
MILLONES 
GASTARON LAS 
GOBERNACIONES 
EN LICITACIONES

TRES 
GOBERNACIONES 
SQN LAS QUE 
MAS DINERO 
GASTARON EN 
EL 2024 EN , 
CONTRATACION 
DE SERVICIOS

ba Gobernación de Alto Paraná lidera la lista de licitaciones.
eos, productos químicos, 
muebles y construcción 
de obras viales.

En el ejercicio fiscal 2024 
la Gobernación de Bo­
querón llamó a licitación 
por un monto de US$ 
16.740.303 millones para 
la compra de insumos 
médicos, alimentos para 
el Materno Infantil de 
Mariscal Estigarribia, ali­
mentación escolar, cons­
trucción de varias obras 
viales y la adquisición 
cajones fúnebres.

La lista sigue con la Go­
bernación de Paraguarí 
con 14 llamados a licita­

ción en el ejercicio fiscal 
2024 por un monto de 
US$ 12.094.864 para la 
compra de equipos orto­
pédicos, mantenimiento 
de vehículos y maqui­
narias, construcción de 
tinglados, compra de 
muebles, medicamentos, 
alimentación escolar y la 
contratación de seguro 
médico privado para los 
funcionarios.

También se encuentra la 
Gobernación de Canin- 
deyú con 48 licitaciones 
en el 2024 por un monto 
de US$ 15.834.264. Ade­
más, la Gobernación de

Caazapá llamó a licita­
ción en 14 ocasiones en el 
mismo año por un valor 
deUS$ 13.608.268.

La Gobernación de 
Amambay llamó a licita­
ción por un monto de US$ 
11.687.294. Mientras que 
la Gobernación de Con­
cepción tuvo licitacio­
nes por un valor de US$ 
10.304.077 y la de Misio­
nes realizó un total de 28 
llamados para compras y 
contratación de servicios 
porUS$ 9.156.710.

En los últimos lugares en 
cuanto a los montos se 

encuentra la Gobernación 
de Alto Paraguay por un 
monto de US$ 9.122.350, 
la Gobernación de Guairá 
por US$ 8.336.217, Cordi­
llera por US$ 5.968.452 y 
la Gobernación de Presi­
dente Hayes por un mon­
to deUS$ 4.532.831.

Estos datos reflejan las 
prioridades y necesida­
des del sector público 
en Paraguay durante el 
2024, destacando áreas 
como salud, infraestruc­
tura, energía y educación 
como sectores clave en la 
ejecución del gasto públi­
co.
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Incoterms: La brújula en el 
comercio internacional

JUEVES, 6 DE MARZO DE 2025

AUDREYTAÑARA 
atanaka@ferrere.com

Los Incoterms 
determinan 

quién se hace cargo 
de los costos y 
riesgos en codo 
etapa del proceso 
logística, desde 
la salida de la 
mercancía hasta su 
entrega en el lugar 
de destino".

E
l comercio global es un ecosistema 
dinámico y complejo, donde juegan 
aspectos relevantes que hacen a la 
responsabilidad de las partes. Así, 
compradores y vendedores de diversos países 
no solo negocian precios y productos, sino que 

también deben tomar decisiones en relación 
con costos, riesgos y entrega de la mercancía 
que asume cada parte.
En este entorno con múltiples actores, regu­
laciones y desafíos logísticos, los Incoterms 
actúan como una brújula, ofreciendo dirección 
y claridad para reducir riesgos y evitar costos 
innecesarios. Para facilitar estas transacciones, 
la Cámara de Comercio Internacional ("CCI”) 
desarrolló los Incoterms (acrónimo de Inter­
national Commerdal Terms), un conjunto de 
reglas que estandarizan las obligaciones en una 
compraventa internacional.
Los Incoterms determinan quién se hace cargo 
de los costos y riesgos en cada etapa del proceso 
logístico, desde la salida de la mercancía hasta 
su entrega en el lugar de destino. En la práctica, 
elegir el Incoterm adecuado puede hacer la di­
ferencia entre una operación eficiente y un ne­
gocio con sobrecostos o problemas de entrega.

La importancia de los Incoterms en las 
transacciones internacionales
Cada Incoterm responde a necesidades espe­
cíficas, dependiendo del nivel de control que 
el comprador o el vendedor quiera tener sobre 
la logística. Algunos transfieren la mayor parte 
de la responsabilidad al comprador, mientras 
que otros dejan casi toda la carga operativa en 
manos del vendedor.

Las reglas Incoterms 2020
Las reglas Incoterms 2020 comprenden once 
reglas que se identifican por sus siglas en in­
glés, clasificándose en cuatro categorías de 
acuerdo con la letra inicial de sus siglas y se­
gún el lugar de entrega

Reglas E (EXW): desde el momento en que 
el vendedor pone la mercancía a disposición 
del comprador en el lugar designado en el 
país de origen, el comprador se hace respon­
sable de todos los costes, riesgos y seguros.

Reglas F (FCA, FAC, FOB): El vendedor 
entrega la mercancía a un medio de transpor­
te escogido por el comprador, sin pagar del 
transporte principal.

Reglas C (CFR, CIF, CIP, CPT): el vendedor 
contrata el transporte principal, pero entrega 
la mercancía y transmite los riesgos en origen. 
Reglas D (DAP, DPU, DDP): el vendedor 
asume los costos y riesgos hasta la entrega de 
la mercancía en el destino final acordado.

Principales Incoterms utilizados.
EXW (Ex Works - En Fábrica). Control to­
tal del comprador.
Esta regla establece que, el vendedor simple­
mente pone la mercancía a disposición en su 
fábrica, almacén o punto acordado entre las 
partes. A partir de ese momento, el compra­
dor asume la totalidad de los costos y riesgos, 
incluyendo el transporte, los trámites adua­
neros y cualquier imprevisto en la logística.
Esta modalidad es ideal para compradores 
que tienen experiencia en la gestión de la 
cadena de suministro y prefieren negociar 
directamente con transportistas para optimi­
zar costos. Además, EXW es aplicable a todo 
modo de transporte, incluido el multimodal 
(combinación de diferentes tipos de transpor­
te para llegar a destino).

FCA (Free Carrier - Franco Porteador). 
Flexibilidad en la entrega.
El vendedor es responsable de entregar la 
mercancía en un punto específico dentro 
del país de origen, que puede ser un puerto, 
aeropuerto o almacén de transporte. Asimis­
mo, asume la gestión del despacho de expor­
tación, lo que facilita la transacción para el 
comprador.
El FCA es ampliamente utilizado porque 
equilibra las responsabilidades: el vendedor 
garantiza que la mercancía esté lista para ser 
transportada, mientras que el comprador se 
encarga del traslado internacional. Esta op­
ción es ideal cuando el comprador desea con­
trolar los costos del flete principal sin preo­
cuparse por los trámites de exportación. Esta 
modalidad puede usarse con cualquier de 
transporte incluido el transporte multimodal

FOB (Free on Board - Franco a Bordo): 
Control sobre el transporte marítimo o 
por vías navegables.
En operaciones marítimas y fluviales, el FOB 
es una de las opciones más utilizadas. Aquí, 
el vendedor asume la responsabilidad hasta 
que la mercancía esté cargada en el buque en 
el puerto de origen. A partir de ese momento, 
el comprador asume tanto los costos del flete 
como el riesgo de daños o pérdidas.
Este modelo es ideal cuando el comprador 
quiere negociar tarifas de transporte directa­
mente y asegurarse de que el producto llegue 
en las condiciones acordadas. Este término 
sólo puede emplearse en el transporte por 
mar o por vías navegables interiores

CPT (Carriage Paid To - Transporte Paga­
do Hasta): Seguridad en costos.
Bajo el CPT, el vendedor organiza y paga el 
transporte hasta un destino acordado, pero 
el riesgo se transfiere al comprador en el mo­

mento en que la mercancía es entregada al 
transportista. Esto significa que, aunque el 
vendedor pague el traslado, cualquier daño o 
pérdida durante el trayecto será responsabili­
dad del comprador.
Este modelo es útil cuando se quiere simplifi­
car la gestión logística del comprador. La regla 
Incoterms CPT es válida para cualquier modo 
de transporte incluido el transporte multimo­
dal.

CIP (Carriage and Insurance Paid To - 
Transporte y Seguro Pagado Hasta): Pro­
tección adicional.
El CIP es similar al CPT, pero con una diferen­
cia clave: el vendedor debe contratar un segu­
ro de contra pérdida o daño de la mercancía 
durante el transporte. Este seguro debe cum­
plir con una cobertura mínima establecida en 
los Incoterms, aunque el comprador puede 
negociar coberturas adicionales.
Este Incoterm es recomendable cuando 
el comprador quiere reducir riesgos en la 
entrega. Esta modalidad puede usarse con 
cualquier medio de transporte, incluido el 
multimodal.

CIF (Cost, Insurance and Freight - Costo, 
Seguro y Flete): Seguridad en el Trans­
porte Marítimo
Similar a FOB, pero con la diferencia de que 
el vendedor debe pagar el transporte y con­
tratar un seguro hasta el puerto de destino. 
Esto ofrece mayor seguridad al comprador, ya 
que la mercancía está protegida ante posibles 
daños en el trayecto marítimo o por vías na­
vegables.
El CIF es una opción conveniente cuando 
el comprador quiere minimizar la gestión 
logística y asegurarse de que la carga llegue 
en buenas condiciones. CIF solo puede em­
plearse en el transporte por mar o por vías de 
navegación interior.

DAP (Delivered at Place - Entregado en 
un Punto Acordado): Simplicidad en la 
Logística.
Con DAP, el vendedor se hace cargo de todo 
el transporte hasta el lugar de destino, sin in­
cluir los costos de importación ni la descarga 
de la mercancía. Una vez que la carga llega 
al destino acordado, el comprador asume la 
responsabilidad de los trámites aduaneros y 
la recepción del producto.

Este Incoterm es ideal cuando el comprador 
quiere evitar gestionar el transporte y solo 
preocuparse por los trámites de importación 
en su país. Esta regla puede utilizarse con 
independencia del modo de transporte selec­
cionado.

F E R R E RE
BOLIVIA | PARAGUAY | URUGUAY

Asunción, Paraguay

Torres del Paseo | Torre l, nivel 25. Av. Santa Teresa 2106

www.ferrere.com

mailto:atanaka@ferrere.com
http://www.ferrere.com
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REDIEX
Ambos países exploran estrategias para fortalecer la industria y el comercio

Agricultura y automóviles en el centro de 
la cooperación económica con Tailandia
prensa@5dias.com.py

P
araguay y Tailan­
dia han reafirma­
do su compromi­
so de fortalecer 
la cooperación económica 

y comercial mediante re­
uniones bilaterales en las 
que se abordaron estrate­
gias para impulsar el co­
mercio y la inversión.

En estos encuentros par­
ticiparon el viceministro 
de Rediex, Javier Viveros, 
la presidenta de la Repre­
sentación Comercial de 
Tailandia, Nalinee Tavee- 
sin, y el ministro de Indus­
tria de Tailandia, Akanat 
Promphan, junto con otras 
autoridades.

Las conversaciones se cen­
traron en la exploración 
de oportunidades para in­
crementar el intercambio 
de productos agrícolas y 
automotrices. Paraguay, 
reconocido por su pro­
ducción de soja, se perfila 
como un proveedor clave 
para Tailandia, que utiliza 
este insumo en la fabrica­
ción de alimentos balan­
ceados, aceites vegetales y 
alimentos procesados.

Asimismo, se identifi­
caron oportunidades de 
exportación de carne bo­
vina, maíz, azúcar y frutas 
tropicales desde Paraguay. 
En contraparte, Tailandia 
podría incrementar su 
presencia en el mercado 
paraguayo con productos 
agrícolas procesados, ali­
mentos halal y artículos 
basados en plantas, seg­
mentos en crecimiento en 
América Latina.

El comercio bilateral ha 
mostrado un crecimiento 
constante, alcanzando en 
2024 un intercambio total 
de US$ 122,15 millones. 
En este marco, las expor­
taciones de Tailandia han 
incluido automóviles, 
autopartes, maquinaria 
y productos de caucho, 
mientras que Paraguay ha 
exportado cuero, harina 
de soja, aluminio y pro­
ductos farmacéuticos.

En materia industrial, se 
discutió el potencial de 
inversión en el sector au­
tomotriz. Tailandia, como

Representantes de los dos países conversaron en Tailandia.

ELDATO

PARAGUAY 
EXPORTA CUERO, 
HARINA DE 
SOJA, ALUMINIO 
Y PRODUCTOS 
FARMACEUTICOS.

uno de los principales 
productores de vehículos 
y líder en la fabricación 
de automóviles eléctricos, 
encuentra en Paraguay un 
socio estratégico debido a 
su creciente industria de 
autopartes y su posición 
geográfica favorable para 
la distribución en América 
del Sur.

Durante los encuentros, 
también se abordó la im­
portancia de fomentar la 
industrialización en sec­
tores estratégicos. Ambas 
partes coincidieron en 
que el desarrollo de in­
dustrias procesadoras de 
alimentos permitiría agre­
gar valor a los productos 
primarios y potenciar su 
exportación.

En cuanto a la coopera­
ción cultural y el fortale­
cimiento del "soft power" 
tailandés, Taveesin des­

A CIFRA

US$122.15
MILLONES FUE 
EL INTERCAMBIO 
ENTRE AMBOS 
PAISES EN 2024.

tacó la gastronomía y el 
muay thai como elemen­
tos representativos de su 
país. Desde la delegación 
paraguaya, se propuso la 
consideración de la carne 
bovina paraguaya dentro 
de los productos de impor­
tación tailandeses, resal­
tando su calidad y sabor.

Ambos países reconocie­
ron la importancia de sus 
ubicaciones estratégicas: 
Tailandia como acceso a 
los mercados de ASEAN 
(Asociación de Naciones 
del Sudeste Asiático) y 
BIMSTEC (Iniciativa de 
la Bahía de Bengala para 
la Cooperación Técnica 
y Económica Multisec- 
torial), y Paraguay como 
punto logístico clave en 
América del Sur. Este fac­
tor se identificó como una 
ventaja para la facilitación 
del comercio y la atracción 
de inversiones.

En el ámbito de la edu­
cación y la investigación, 
se exploraron posibles 
colaboraciones para el 
desarrollo conjunto de 
proyectos en innovación y 
tecnología, con el objetivo 
de fortalecer sectores cla­
ve como la infraestructura 
y la manufactura.

Otro de los puntos anali­
zados fue el sector de la 
logística y el transporte.

Consideran a Paraguay un socio estratégico por su posición geográfica.

Se destacó la necesidad 
de mejorar las conexiones 
comerciales y optimizar la 
infraestructura para facili­
tar el flujo de mercancías 
entre ambos países y ha­
cia mercados de terceros.

En el contexto de la coope­
ración industrial, el minis­
tro Promphan subrayó la 
importancia de incentivar 
la inversión en manufac­
tura, destacando el papel 
de Tailandia como un cen­

tro de producción regional 
y el potencial de Paraguay 
para integrar cadenas de 
valor globales.

Desde Paraguay, se reafir­
mó la voluntad de generar 
condiciones favorables 
para la atracción de inver­
siones extranjeras, con 
incentivos que permitan 
a las empresas tailandesas 
establecer operaciones en 
el país y fortalecer el co­
mercio bilateral.

mailto:prensa@5dias.com.py
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ANIVERSARIO
Destacan herramienta de inversión con grandes beneficios

Fondos Mutuos, iniciado por Cadiem, 
cumple 11 años en el mercado paraguayo
prensa@5dias.com.py

E
l Fondo Mutuo 
Disponible Gua­
raníes, que es 
administrado por 
Cadiem Administradora 

de Fondos, celebra sus 11 
años en el mercado. Los 
directivos de esta empresa 
esperan que dicha herra­
mienta de inversión siga 
expandiéndose en el Para­
guay. En la actualidad, el 
patrimonio administrado 
por este fondo asciende a 
unos G. 700.000 millones 
aproximadamente.

Los fondos mutuos están 
centrados en optimizar re­
cursos en guaraníes a cor­
to plazo. Su objetivo es la 
inversión en instrumentos 
de renta fija, como bonos 
del Estado y títulos de en­
tidades financieras con ca­
lificación A-py o superiores. 
El fondo mutuo de Cadiem 
fue lanzado el 5 de marzo 
de 2014 y es el primero de 
la nueva era de los fondos 
mutuos en el país.

A once años, el mercado 
se encuentra en una etapa 
de plena consolidación 
y expansión continua de 
este tipo de productos. Ac­
tualmente, existen más de 
diez administradoras de 
fondos y cerca de US$ 1.500 
millones en patrimonio 
administrado. César Pare­
des, presidente de Cadiem, 
destacó que el crecimiento 
de los fondos mutuos con­
tribuyó al desarrollo del 
sistema financiero, aun­
que reconoció que todavía 
existe mucho espacio por 
avanzar.

"El Fondo Disponible Gua­
raníes estuvo como único 
fondo del mercado durante 
cerca de tres años, que fue 
como un periodo en que 
se quería ver cómo le iba 
al producto en el mercado. 
Luego, las empresas Puente 
e Investor, administradoras 
no relacionadas a bancos, 
también abrieron fondos 
y, hace como 7 años, los 
bancos empezaron a mirar 
esto como alternativa para 
ofrecer a sus clientes", refi­
rió Paredes.

Dicha herramienta cuenta 
con calificación de riesgo 
AAf py, otorgado por Fix 
Ser S.A. y, según la inver-

E1 presidente de Cadiem, César Paredes, destacó que la rentabilidad de los fondos mutuos promedia el 6,25%.

sión promedio mensual, 
persigue una rentabili­
dad promedio de 5,50% a 
6,25%.

HISTORIA
Los fondos mutuos tienen 
sus antecedentes muchos 
años atrás. En 1990 desapa­
reció como instrumento de 
inversión, después de la cri­
sis financiera que afectara 
al Grupo Velox (propietario 
del quebrado Banco Ale­
mán-Paraguayo), el cual 
también contaba con una 
administradora de fondos. 
Más adelante, en el 2008, 
la crisis financiera inter­
nacional frustró el primer 
intento de incursión en los 
fondos mutuos que desple­
gó Cadiem. Este consistió 
en la participación de 20% 
de un grupo de accionistas 
que, finalmente, no pudo 
afrontar la inmensa volati­
lidad que siguió a aquella 
convulsión mundial.

En el 2012, la empresa 
tomó la decisión de iniciar 
un nuevo proceso, siendo 
propietaria del 100% de 
la administradora de fon­
dos. En aquella ocasión,

se realizó una apertura de 
capital como casa de bolsa 
y se invitó a algunos clien­
tes a ser parte. Con esa 
ampliación de capital, se

dio apertura a Cadiem Ad­
ministradora de Fondos, 
con el capital mínimo de 
US$ 500.000 que en ese 
entonces se requería. Dos

años después, se lanzó el 
producto conocido como 
Fondos Mutuos en Guara­
níes, el cual resultó todo 
un éxito.

Mercado de Fondos Mutuos en Paraguay

En billones de guaraníes.

UN PASO AL MERCADO 
DECAPITALES
"El fondo mutuo es el ins­
trumento de inicio en el 
mercado, es como que la 
gente empieza con los 
fondos, luego se va es­
pecializando y tomando 
otro tipo de instrumentos 
que surgen en el mercado 
de capitales. Estos fondos 
de liquidez inmediata 
están pensados princi­
palmente para empresas, 
pero es interesante que 
también muchas per­
sonas lo utilizan como 
alternativa de inversión 
temporal”, destacó el pre­
sidente de Cadiem. Expli­
có que la herramienta es 
la alternativa a la caja de 
ahorro, que pagan 0,5% o 
1%, mientras que los fon­
dos están rindiendo sobre 
el 5%.

Tras el éxito del Fondo 
Mutuo Disponible Gua­
raníes, Cadiem puso a 
disposición del mercado 
otros tres fondos más: el 
"Fondo Mutuo Disponible 
USD", el "Fondo Mutuo 
Crecimiento" y el "Fondo 
Mutuo para Todos".

mailto:prensa@5dias.com.py
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OPORTUNIDAD
Hay proyectos para expandirse hacia el interior

Che Róga Pyahu busca cumplir el 
sueño de tener la casa propia en Central
prensa@5dias.com.py

E
l programa "Che 
Róga Pyahu" 
busca cumplir el 
sueño de miles 
de familias que pretendan 

acceder a la casa propia, en 
el terreno donde el intere­
sado elige. Las viviendas 
construidas son de 50m2 a 
100m2y es diseñado como 
lo requiere el propietario.

El requisito es contar con 
un terreno propio y pagar 
una inscripción única de 
G. 250.000. El programa se 
desarrollará en todo el de­
partamento Central y con 
cuotas mínimas que van 
desde G. 760.000. No se 
tiene en cuenta el historial 
crediticio del cliente ni si 
está en Informconf.

DOCEAÑOS
El gerente de Che Róga 
Pyahu, Sergio González, 
explicó que el proyecto se 
originó hace 12 años atrás y 
lo reavivó hace seis meses, 
cuando unas 25 mil perso­
nas se inscribieron para ac­
ceder a las viviendas anun­
ciadas por el Gobierno, pero 
solo 180 pudieron acceder.

"No hay límites para cons­
truir las casas, queremos 
construirles casas a todas 
esas personas que tienen 
un terreno o están pagando 
un terreno y que les han 
cerrado las puertas para ob­
tener su casa anhelada. La 
garantía para nosotros, son 
los terrenos, por lo tanto, 
si alguien está cancelando 
un terreno y le quedan, 
por ejemplo, 24 cuotas por

ELDATO

POR EL MOMENTO 
SOLO EN CENTRAL 
SE CONSTRUIRAN 
LAS VIVIENDAS, 
PERO HAY 
UN PLAN DE 
EXPANSION.

LA CIFRA

G. 760.000
ES LA CUOTA
DE LAS 
CASAS A SER 
CONSTRUIDAS.

Los interesados pueden acceder a la casa propia con cuotas bajas.

pagar, puede ingresar a 
nuestro sistema", dijo el ge­
rente en una entrevista con 
5Días.

ESCRITURA
Una vez que el interesado 
acerca la escritura, podrá 
entrar al sistema para asig­
narle la construcción de 
una casa. Además, el em­
presario destacó que el pro­
yecto nace también como 
forma de retribuir "un poco 

al país" ya que lleva 27 años 
en Paraguay.

El gerente mencionó que la 
persona beneficiada recibi­
rá la casa en tres a cuatro 
meses como máximo, todo 
depende del tamaño de la 
vivienda. A partir de abril 
comenzarán las asignacio­
nes de casas para empezar 
a construir en mayo y en­
tregarla en julio. A la par se 
seguirán dando otras asig­

naciones, dependiendo de 
la cantidad de interesados.

ACUERDO
Para la construcción de las 
casas mediante Che Róga 
Pyahu existe un acuerdo con 
una empresa constructora, 
que se encargará de las obras 
y de cumplir a muchas per­
sonas de tener la vivienda 
propia y a un costo accesible. 
"Nosotros no tenemos 
ninguna alianza con el go­

bierno ni con el Ministerio 
de Urbanismo, Vivienda y 
Hábitat. Somos ecuánimes e 
imparciales, no vamos a pri­
vilegiar a nadie. Queremos 
construir casas a la gente 
que realmente lo necesite 
sin pedir nada a cambio", 
añadió González.

SOLUCIÓN
El objetivo es dar solución a 
gente que no califica en las 
instituciones financieras y 
también, a los que pueden 
calificar porque las cuotas 
son más bajas y a 18 años de 
plazo. Además, el objetivo 
es expandirse a otras ciu­
dades del interior del país, 
atendiendo que en estos 
momentos solo las personas 
que residen en el departa­
mento Central pueden ser 
las beneficiadas.

La empresa también analiza 
la posibilidad de desembar­
car en Argentina porque 
numerosos interesados del 
vecino país ya se contacta­
ron con los responsables de 
la compañía, especialmente 
por la facilidad y el bajo cos­
to de las cuotas de las vivien­
das a ser construidas.

AMPLIACIÓN
También se está creando 
una matriz para ampliar 
casas, ya que hay muchas 
personas interesadas en 
refaccionar sus viviendas 
y la ventaja con Che Róga 
Pyahu es que no pide mu­
chos requisitos para las 
personas.

Los requisitos son ser due­
ño de un terreno o estar 
pagando uno, cédula de 
identidad y G. 250.000 
para inscribirse, dinero 
para el estudio de título 
y no se tiene en cuenta 
si el interesado cuenta 
con operaciones morosas 
en el sistema financiero, 
como sucede con la ma­
yoría que busca acceder a 
la casa propia mediante el 
programa lanzado por el 
Gobierno.

Los modelos de casas pue­
den ser vistos en la ciudad 
de San Lorenzo, en la sede 
de la oficina de Che Róga 
Pyahu. Incluso, los pro­
pios interesados pueden 
diseñar su futura vivienda 
e incluso hacer pagos se­
manales.

mailto:prensa@5dias.com.py
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COMPORTAMIENTO DE MONEDAS - FUENTE: BCP ACUMULADO POR CORTE HORARIO

Comportamiento Monedas
Fuente BCP - 05 de Marzo de 2025

PR
EC

IO
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UA
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NI
 / 

DO
LA

R 
AM

ER
IC

AN
O

HORA
COMPRA VENTA COMPRA VENTA

(*)Prom. 04/03 7.900,54 7.912,14 7.914,81 7.925,77

08:30 7.900,54 7.912,14 7.914,81 7.925,77

09:00 7.891,67 7.940,00 7.891,67 7.940,00

09:30 7.911,03 7.921,03 7.913,48 7.919,13

10:00 7.914,23 7.917,29 7.916,08 7.916,48

10:30 7.916,99 7.916,95 7.924,20 7.916,79

11:00 7.913,04 7.919,56 7.895,56 7.931,52

11:30 7.914,07 7.919,56 7.919,11 7.919,56

12:00 7.916,62 7.919,87 7.924,58 7.932,42

12:30 7.918,21 7.919,95 7.927,51 7.922,81

13:00 7.917,64 7.919,95 7.895,41 7.922,81

Cierre 05/03 7.917,64 7.919,95

AVA L O N OPORTUNIDADES DE INVERSIÓN

ACCIONES

EMISOR CALIFICACIÓN DE RIESGO TIPO DE ACCIONES

Banco Rí a+ py ordinarias b

BONOS EN GUARANÍES

EMISOR CALIFICACIÓN CORTES ISIN
TASA NOMINAL 1 

ANUAL
VENCIMIENTO -| CUPÓN

FECHA DÍAS

continental
6 PYCON02F7784 7,80% 11/06/2031 2.291 SEMESTRAL

AAA rY

34 PYCON01F7777 7,10% 16/O6/2O29 1.564 SEMESTRAL

AAA PY 890 PYTAU13F9322* 7,40% 20/12/2027 1.O2O TRIMESTRAL

tico AAA PY 2.8OO PYTELO5F9246 7,60% 30/12/2027 1.030 TRIMESTRAL

UNCO

4/i/\ FAMILIAR

2.448 PYFAMO6F52OO* 7,30% 19/O5/2O26 440 TRIMESTRAL

AA- PY

2.000 PYFAM04F9436* 7,60% 20/09/2027 929 TRIMESTRAL

UNIVERSIDAD

AMERICANA APY 25 PYICAO3F2738 8,85% 17/12/2030 2.113 TRIMESTRAL

TAPE PORA A- PY 3.771 PYTPO01F0540** 10,25% 11/06/2032 2.655 MENSUAL

Genersur A- PY 117 PYENEO7F9656 9,35% 04/01/2029 1.401 TRIMESTRAL

OTRAS MONEDAS
Peso Argentino

C:5-V: 6,6

Real

C:1.300-V: 1.380

Euro

C: 8.350-V: 8.700

Peso Chileno

C:5-V:10

Peso Uruguayo

C: 150 -V:250

Libra Esterlina

C:9.000-V: 10.500

TECNOLÓGICAS, 
SUS GANANCIAS

CERTIFICADOS DE DEPÓSITO DE AHORRO EN GUARANÍES

EMISOR CALIFICACIÓN CORTES VALOR 
NOMINAL

TASA NOMINAL 
ANUAL

VENCIMIENTO
CUPÓN

FECHA | DÍAS

continental O AAA PY

1 40.000.000 7,25% 11/11/2025 251 TRIMESTRAL

1 70.000.000 7,35% 21/07/2025 138 MENSUAL

1 500.000.000 7.45% 13/02/2029 1.441 TRIMESTRAL

GNBO

1 320.000.000 7,00% 23/02/2026 355 MENSUAL

8 500.000.000 7,65% 17/08/2026 530 TRIMESTRAL

^BNF AA+ PY 3 200.000.000 7,45% 24/01/2028 1.055 ANUAL

SUDAMERIS AA+ PY 12 250.000.000 7,70% 12/02/2027 708 TRIMESTRAL

Fuente: BCP. Tipo de cambio: 7.850. Monto en millones de dólares.

Datos al cierre de Diciembre2024.

CREDITOS DEPOSITOS ACTIVOS CALIF.

Sudameris Bank S.A.E.C.A. 4.019 3.159 5.078 AA+py

Banco Continental S.A.E.C.A. 3.949 3.379 5.464 AAApy

Banco Itaú Paraguay S.A. 2.955 3.166 4.562 AAApy

Banco GNB Paraguay S.A.E.C.A. 2.254 2.406 3.077 AA+py

Banco Nacional de Fomento 2.131 2.200 2.998 AA+py

Banco Atlas S.A. 1.126 1.062 1.506 AApy

Banco BASA S.A. 1.050 892 1.419 AA-py

Banco Familiar S.A.E.C.A. 983 895 1.276 AApy

Ueno Bank S.A. 928 1.307 1.781 A+py

BancopS.A. 598 572 805 AA-py

Banco Río S.A.E.C.A. 596 507 866 A+py

Zeta Banco S.A.E.C.A. (1) 437 336 610 Apy

Interfisa Banco S.A.E.C.A. 328 494 596 Apy

Solar Banco S.A.E 265 292 369 Apy

Banco Bo Brasil S.A. 99 116 147 AA+py

Citibank N.A. 70 256 313 AAApy

Banco de la Nación Argentina 39 50 59 A-py

SISTEMA ELECTRÓNICO-RENTA FIJA
% del total Volumen en G.

97,83% 9.196 mil millones



PORPRIMERAVEZ

HABRÁ SHOW EN 
EL ENTRETIEMPO 
DE LA FINAL DE 
UN MUNDIAL

El presidente de la FIFA, Gianni Infantino, 
anunció que la final del Mundial 2026 
contará con el primer espectáculo en el 
entretiempo de su historia. El Mundial será 
de 48 equipos, organizado por Estados 
Unidos, Canadá y México, se celebrará 
del 11 de junio al 19 de julio de 2026.

ESPAÑA

Deja 40 millones en gasto turístico pese al impacto de la DANA

Récord histórico: el Maratón de Valencia 
dispara su impacto económico
Expansión, España

E
l Maratón de Valen­
cia no tiene nada 
que envidiar a las 
grandes pruebas 
reinas de larga distancia, a 

los cotizados Majors. World 
Athletics, la federación in­
ternacional de atletismo, lo 
certificó en 2020 al otorgarle 
la entonces recién estrenada 
etiqueta platino, un recono­
cimiento reservado a una 
selecta decena de pruebas 
consideradas las mejores del 
mundo.

Esta distinción la situó por 
encima de las ya extendidas 
etiquetas oro, plata y bron­
ce, colocándola al nivel de 
maratones emblemáticos 
como los de Toldo, Londres, 
Boston, Berlín, Chicago o

Nueva York. Estos últimos 
pertenecen a los Abbott 
World Marathón Majors, un 
club de élite cuyo acceso al 
fin y al cabo es solo decidido 
por una empresa privada, 
más allá de los méritos que 
está avalando Valencia. Por­
que sus cifras hablan por sí 

solas. En la parte deportiva, 
cuando abrió inscripciones, 
el maratón valenciano marcó 
un hito al agotar sus 25.000 
dorsales para la edición de 
2025, que se celebrará en 
diciembre, en apenas tres 
horas. La dificultad de acceso 
es lo que convierte en exclu­

sivas a estas pruebas. Más 
allá de eso, en lo económico, 
el Maratón Valencia Trinidad 
Alfonso Zurich demuestra 
que es mucho más que una 
carrera, pues batió en diciem­
bre de 2024 su propia marca: 
39,9 millones de euros en 
gasto turístico, 732 empleos 

generados y una creciente 
internacionalización que lo 
proyecta al mundo, demos­
trando que el deporte es un 
gran aliado del crecimiento 
económico, según el informe 
del Instituto Valenciano de 
Investigaciones Económicas 
(Ivie).

"El Maratón Valencia ha dado 
un paso más en2024en su in­
ternacionalización, ya que el 
63% de los corredores vienen 
de fuera de España", apunta 
Joaquín Maudos, director el 
director adjunto del Ivie. "De 
esta forma, y a pesar de caer 
la cifra de participantes por la 
daña, ha aumentado el gasto 
en turismo deportivo, lo que 
ha llevado la edición de 2024 
al máximo en su aportación 
al PIB y al empleo de la eco­
nomía valenciana".

La prueba se consolida así 
como un evento clave tanto 
para el turismo como para 
la generación de empleo y 
riqueza. Los casi 40 millo­
nes de la edición de 2024 
suponen un 23,2% más que 
el año anterior, a pesar de esa 
ligera reducción del 1,4% en 
el número de participantes 
debido a las cancelaciones 
derivadas de la daña que 
afectó a la región semanas 
antes de la carrera.

El gasto asociado a la cele­
bración de la carrera incluye 
tanto el gasto en la organiza­
ción, cifrado en 6,8 millones 
de euros, como el realizado 
en turismo por los partici­
pantes y sus acompañantes 
procedentes de fuera de 
Valencia, que completan el 
montante total.


